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ПРАКТИЧЕСКОЕ ПРИМЕНЕНИЕ МЕЖДУНАРОДНЫХ СТАНДАРТОВ

ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ В РОССИИ
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ВВЕДЕНИЕ

Главным инструментарием реформирования бухгалтерского учета в России являются международные стандарты финансовой отчетности. Концепцией развития бухгалтерского учета и отчетности на среднесрочную перспективу определен свод положений и направлений этого движения, ориентированных на преобразование российской системы бухгалтерского учета и отчетности в соответствии с МСФО. Международные стандарты финансовой отчетности не нуждаются в законодательном закреплении и применяются добровольно во всем мире. В нашей стране в настоящее время есть компании, которые заинтересованы применять МСФО для того, чтобы улучшить свою инвестиционную привлекательность и прозрачность. Вместе с тем готовится ряд законодательных актов, связанных с составлением консолидированной финансовой отчетности в соответствии с МСФО.

Целью издания является формирование у читателей адекватного восприятия основных принципов международных стандартов финансовой отчетности в сравнении с российскими правилами учета, подходов к представлению бухгалтерской отчетности российских организаций в соответствии с МСФО.

В написании разд. 1.1 книги принимала участие Л.А. Плотникова.

Изучение материалов этой книги позволит читателю сформировать:

представление об основных национальных системах учета, умение их анализировать и выделить направления конвергенции с МСФО;

знания о назначении международных стандартов учета и отчетности, основных принципах, качественных характеристиках, элементах финансовой отчетности, их признании и оценке;

умение сопоставлять международные стандарты финансовой отчетности с американскими общепринятыми учетными принципами и российскими положениями по бухгалтерскому учету;

навыки подготовки и представления баланса, отчета о прибылях и убытках, отчета о движении денежных средств по международным стандартам, определения взаимосвязи финансовых отчетов;

знание методов и порядка раскрытия информации в финансовой отчетности;

знание приемов формирования финансовой отчетности российских организаций по международным стандартам финансовой отчетности путем трансформации либо ведения параллельного учета.

Глава 1. МЕЖДУНАРОДНЫЕ СТАНДАРТЫ ФИНАНСОВОЙ

ОТЧЕТНОСТИ (МСФО) - ГЛОБАЛЬНАЯ МОДЕЛЬ

ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ

1.1. Различные системы управления и правила учета

в разных странах. Причины и условия возникновения МСФО

На организацию бухгалтерского учета в отдельных странах влияют следующие факторы:

а) основные пользователи учетной информации (правительство, банки, физические лица);

б) число предприятий, вовлеченных в процесс инвестирования;

в) степень развития рынка и бирж ценных бумаг;

г) степень участия инвесторов в международном бизнесе.

Бухгалтерский учет является не только языком бизнеса, но и одним из средств международного общения. Большинство крупнейших корпораций сегодня - это транснациональные корпорации, являющиеся национальными по капиталу, но интернациональными по своей деятельности, осуществляемой за рубежом.

Основные модели бухгалтерского учета, выделяемые в международной практике, приведены в табл. 1.1.

Таблица 1.1

Модели бухгалтерского учета

	Модель бухгалтерского учета 
	Страна- разработчик 
	Идея модели 
	Применяющие данную модель страны 

	Англосаксонская 
	Великобритания, США, Голландия 
	Ориентация бухгалтерского учета на нужды инвесторов и кредиторов, развитые рынки ценных бумаг 
	Австралия, Багамы, Барбадос, Бермуды, Великобритания, Венесуэла, Гана, Израиль, Индия, Канада, США, Филиппины, Ямайка и др. 


	Континентальная 
	Страны континентальной Европы и Япония
	Ориентация на требования правительства, в частности в области налогового законодательства; бизнес имеет тесные связи с банками, бухгалтерский учет регламентирован 
	Австрия, Алжир, Бельгия, Гвинея, Греция, Норвегия, Португалия, Франция, ФРГ, Швейцария, Швеция, Япония 

	Южно- американская 
	Аргентина, Бразилия и др. 
	Ориентация на потребности государственных плановых органов, в том числе на контроль за исполнением налоговой политики и на корректировку бухгалтерской отчетности в соответствии с темпами инфляции 
	Аргентина, Боливия, Бразилия, Гайана, Перу, Чили, Эквадор 

	Исламская 
	Мусульманские страны 
	Использование рыночных цен для оценки статей баланса; в основе модели заложены религиозные принципы, которые гласят, что деятельность компании должна быть организована не ради наживы, дивиденды должны быть получены не ради дивидендов 
	Мусульманские страны 

	Интернациональная
	Страны, в которых находятся крупные фондовые биржи: Лондонская, Нью-Йоркская, Токийская и т.д. 
	Предполагает составление годовых бухгалтерских отчетов по МСФО 
	В будущем все страны мира 


На историческом этапе развития учета выделялось несколько альтернативных систем формирования финансовой отчетности, претендующих на роль глобальных стандартов:

общепринятые учетные принципы США (ГААП США);

директивы ЕС;

международные стандарты финансовой отчетности (МСФО).

Способы оценки объектов бухгалтерского учета и объем информации, подлежащий раскрытию в отчетности, зависят от требований пользователей отчетности.

Основными внешними пользователями информации, предоставляемой на основе данных финансовой отчетности, являются настоящие и потенциальные инвесторы. Для того чтобы внешние пользователи могли принимать эффективные решения, финансовая отчетность должна составляться на основе принципов, единых для всех экономических субъектов. Создание таких принципов и контроль за их исполнением - основная задача нормативного регулирования финансового учета. Проведенный сравнительный анализ принципов составления финансовой отчетности (Приложение 1) позволил выделить основные различия в моделях формирования финансовой отчетности американских и российских компаний.

Основными специфическими чертами регулирования финансового учета в США являются независимость организаций, регулирующих финансовый и налоговый учет, что закрепляет полное разделение финансового и налогового учета, и четкая ориентация регулирующих организаций на информационные потребности пользователей - настоящих и будущих инвесторов и кредиторов, и тем самым на содействие стабильному развитию рынка ценных бумаг.

Центральным звеном в системе нормативного регулирования финансового учета и отчетности в США является Комиссия по ценным бумагам и биржам. Комиссия была создана в 1934 г. после мирового экономического кризиса и представляет собой государственную службу, главной задачей которой является контроль за соблюдением законов, регулирующих эмиссию и торговлю ценными бумагами, направленных на защиту инвесторов.

Включение ценных бумаг эмитента в котировочные листы любой биржи США возможно только при одобрении финансовой отчетности компании (в форме регистрационного отчета при эмиссии ценных бумаг и ежеквартальных отчетов) Комиссией по ценным бумагам и биржам. Комиссия проверяет выполнение требований по объему подлежащей раскрытию финансовой информации и публикует финансовые отчеты компаний. Несмотря на статус государственной службы, Комиссия является учреждением, независимым от исполнительных органов власти. Важно отметить, что практически с момента образования Комиссия передала свои полномочия по разработке и принятию стандартов финансового учета профессиональным организациям и занимается преимущественно разработкой формальных требований к финансовой отчетности, осуществляя контроль за их соблюдением, и лишь в исключительных случаях включается в процесс регулирования учета отдельных активов и пассивов, доходов и расходов.

Аудит является механизмом проверки достоверности финансовой отчетности, его эффективность обеспечивается профессионализмом, независимостью и имущественной ответственностью аудитора. В связи с этим важную роль в регулировании финансового учета в США играет Ассоциация профессиональных бухгалтеров США. Сертификат профессионального бухгалтера, который выдается Ассоциацией на основании результатов проводимых ею экзаменов, дает исключительное право на подписание аудиторского заключения на предмет соответствия финансовой отчетности ГААП США.

Ассоциация профессиональных бухгалтеров США разрабатывает стандарты аудита, определяет требования к аудиторам и аудиторским организациям, проводит обучение и устанавливает квалификацию аудиторов. Хотя по своему статусу Ассоциация лишена полномочий по разработке и принятию стандартов финансового учета, она формирует профессиональные кадры, которые участвуют в подготовке стандартов и контролируют их соблюдение.

Организацией, разрабатывающей и принимающей стандарты финансового учета, является Совет по стандартам финансового учета - независимая негосударственная организация, финансируемая за счет публикаций и спонсоров. Стандарт принимается при согласии пяти из семи голосующих членов, которые для обеспечения независимости не должны вести любую иную профессиональную и коммерческую деятельность. Процесс разработки и принятия стандартов четко формализован, обеспечивает их качество и учет мнений всех заинтересованных сторон, для чего включает такие стадии, как образование группы экспертов, специализирующихся на данной учетной проблеме, публикацию проекта стандарта и его открытое обсуждение. При Совете по стандартам существует Комитет разработки проблем финансового учета, главными задачами которого являются своевременное выявление проблем финансового учета и разработка вариантов их возможного решения.

Анализ системы нормативного регулирования финансового учета в США показывает, насколько высоко общественность и государственные органы оценивают значение финансового учета для экономики страны, а также наличие системы, сочетающей государственное и профессиональное регулирование финансового учета, в которой независимые профессиональные организации осуществляют разработку стандартов, регулирующих финансовый учет и аудит отчетности, а государственная Комиссия по ценным бумагам - разработку формальных требований к отчетности и контроль за их соблюдением, а также контроль за соблюдением законодательства. Таким образом, система нормативного регулирования финансового учета в США способна обеспечить профессиональный и объективный подход при разработке стандартов и эффективный двухуровневый контроль за их исполнением.

Между тем сформулирован целый ряд критических замечаний к 150 ГААП США. Первое из них касается отсутствия системного подхода и концептуальных основ финансового учета в США. Действительно, ГААП США представляют совокупность регламентирующих финансовый учет документов, принятых различными регулирующими организациями, причем требования по учету одного объекта могут содержаться во многих документах. Кроме того, сам Совет по стандартам признает сугубо практическую ориентацию регулирования финансового учета, вследствие чего отдельные требования представляют собой "обычаи деловой практики" и вообще не зафиксированы. Поэтому при постановке системы финансового учета, основанной на ГААП США, предприятия могут сталкиваться с целым рядом проблем, которые разрешимы лишь при привлечении американских специалистов. Вторая группа критических замечаний к ГААП США сформулирована в США и основана на том, что текущее состояние системы финансового учета допускает преднамеренное искажение финансового положения компании, в частности путем манипулирования резервами. Однако само наличие таких замечаний и дискуссии по ним свидетельствуют о постоянном совершенствовании ГААП США.

В условиях многообразия хозяйственных операций современной компании достоверность ее финансовой отчетности является относительным параметром, который определяется способами сбора, оценки, обработки и представления финансовой информации. Одна из сложнейших задач нормативного регулирования финансового учета заключается в том, чтобы определить, какие аспекты финансового учета должны быть регламентированы нормативными документами, а в каких случаях профессиональная оценка менеджера и впоследствии аудитора лучше отражает факты хозяйственной деятельности компании.

Система нормативного регулирования финансового учета в США характеризуется тем, что наряду с жесткими и детальными требованиями по объему информации, подлежащей раскрытию, и порядку учета отдельных активов и пассивов, доходов и расходов она, тем не менее, оставляет значительное пространство для профессиональной оценки при учете хозяйственных операций.

В США определены критерии, которыми должны руководствоваться разработчики стандартов. В соответствии с ними стандарты финансовой отчетности должны обеспечить раскрытие информации, удовлетворяющей следующим качествам:

полезность при принятии решений настоящими и потенциальными инвесторами (информация должна позволять пользователю отчетности своевременно оценивать и прогнозировать финансовое положение компании);

надежность;

нейтральность - информация не должна зависеть от целей фирмы, например от ее стремления показать по возможности лучшее финансовое положение, то есть стандарты финансовой отчетности должны предотвращать манипулирование резервами и прочие попытки, направленные на искажение реального финансового положения компании;

сопоставимость с отчетными данными предыдущих периодов и других фирм.

Существуют и другие критерии, влияющие на объем информации, подлежащей раскрытию, и формы представления отчетной информации. Так, полезность данных финансового учета (эффект от их использования как внешними, так и внутренними пользователями) не должна быть ниже уровня затрат, необходимых для сбора и обработки отчетной информации. Для того чтобы следовать данному критерию, Совет по стандартам отменил в последнее время ряд правил (например, по отражению в отчетности влияния инфляции), так как их выполнение требует больших затрат для компаний, а также проводит линию по оптимизации стандартов финансового учета с целью более рационального их использования в управленческом учете.

Основным критерием, ограничивающим объем информации, подлежащей раскрытию, является критерий существенности. Масштабом существенности отчетной информации является ее способность влиять на решения внешних пользователей при оценке финансового положения компании и принятии инвестиционных решений. Такая формулировка в положении Совета по стандартам, не содержащая количественных параметров, является непривычной для стран с континентальной системой права, таких, как Россия. Однако в условиях эффективной судебной системы она работает лучше, чем следование количественным методикам, так как основана на профессиональной оценке менеджеров и аудиторов и предполагает для них больший уровень ответственности и более высокие квалификационные требования. Необходимые для практической реализации количественные критерии компании и их аудиторы разрабатывают самостоятельно, и поэтому следование им не всегда гарантирует соблюдение правил, в отличие от профессиональной оценки.

Главная цель финансовой отчетности США - обеспечение информацией инвесторов для контроля эффективности инвестирования - достигается комплексным действием трех направлений регулирования финансового учета:

разработка концептуальных принципов финансового учета, которые характеризуют основные способы обработки и представления финансовой информации;

разработка целевых установок - комплекса качественных и формальных требований к результату работы финансовых служб - финансовой отчетности компании;

разработка требований по технике учета отдельных объектов.

Данные направления являются равнозначными, но последние два имеют большее практическое значение для компаний. Однако именно сопоставление методов учета, сформулированных Советом по стандартам и самой компанией (на основании требований Комиссии по ценным бумагам и биржам и стандартов финансового учета), с концептуальными принципами дает возможность оценить эффективность регулирования финансового учета, то есть концептуальные принципы финансового учета в США выступают ориентирами не только для компаний, но в первую очередь для организаций, регулирующих финансовый учет.

На основании концептуальных принципов учета в США разработаны критерии, в соответствии с которыми активы, обязательства, доходы и расходы отражаются в финансовой отчетности компании. В процессе составления отчетности американский бухгалтер решает ряд ключевых вопросов. Например, при рассмотрении операции расходного характера бухгалтер определяет, отнести ли данную сумму в расход отчетного периода или активировать в качестве отложенных расходов. Операция, в результате которой происходит увеличение активов, либо сразу относится в доход отчетного периода, либо относится на доходы будущих периодов. Так как данные финансового учета предназначены для внешних пользователей, целью руководства компании является предоставление информации положительного характера, имеющее целью привлечение инвестиций, с использованием тех вариантов учета, которые позволяют отразить в отчетности наибольший доход и максимальную сумму расходов активировать, то есть перенести на будущие периоды. Стандарты финансового учета, напротив, направлены на исключение возможностей компании манипулировать своим финансовым положением и, следовательно, на исключение отражения в отчете о прибылях и убытках доходов, не относящихся к данному периоду, но полное отражение всех произведенных расходов.

В соответствии с данными ограничениями расходы могут быть отражены на балансе в качестве актива, если вероятность получения экономического эффекта от его использования в следующие отчетные периоды больше 50%, сделка или событие, которое является причиной появления права на экономический эффект в будущем, уже имели место, расходы или стоимость актива могут быть достоверно оценены. Если критерий вероятности получения дохода не выполнен, то расход отражается в отчете о прибылях и убытках. Доход отражается в отчете о прибылях и убытках, если экономический эффект от операции (денежные средства или иное возмещение) уже получен или с высокой степенью вероятности будет получен в данном отчетном периоде, доход может быть достоверно оценен, сделка или событие, послужившие основанием для получения дохода, уже имели место. Если критерий получения дохода не выполняется, то сумма относится либо на счета кредиторской задолженности, либо на счета доходов будущих периодов. Если не выполняются другие критерии, то операция не отражается в формах отчетности и на счетах, но если она может повлиять на оценку финансового положения компании (является существенной), то она должна быть описана в приложении к финансовой отчетности. После определения характера операции суммы разносятся по счетам финансового учета.

В США не существует стандартных планов счетов, каждая компания разрабатывает свой план счетов с учетом потребностей финансового, налогового и управленческого учета. Такой план может насчитывать несколько тысяч счетов, поэтому группы счетов финансового учета увязываются с определенными строками форм финансовой отчетности. Стандартные формы отчетности в США не разрабатываются. Формы финансовой отчетности составляются самой компанией на основании требований стандартов, Комиссии по ценным бумагам и биржам, потребностей финансового анализа с учетом необходимости раскрытия в отчетности всех существенных статей.

Одной из важнейших ключевых характеристик финансового учета в США является соблюдение принципа приоритета экономического содержания операций над их формой, результатом чего является регулярная переоценка активов, проводимая в конце каждого 5-го числа отчетного периода. Эта переоценка отражает эффективность размещения средств компании.

При переоценке используются следующие базовые варианты оценки активов.

Историческая стоимость (historical cost) является базой для оценки активов при их постановке на учет и представляет собой совокупность всех затрат, непосредственно связанных с приобретением или созданием актива, а также приведением его в состояние, в котором он способен приносить экономический эффект. Оценка активов по исторической стоимости позволяет наиболее точно определить соотношение экономического эффекта от использования актива и затрат, связанных с его приобретением или созданием. Однако в соответствии с принципом осторожности, если фактический эффект от использования актива оказался ниже, чем затраты на его приобретение или создание, то это должно быть отражено в отчетности путем списания части стоимости актива на расход отчетного периода. Переоцененная стоимость актива определяется на основании базовых вариантов оценки, рассматриваемых ниже.

Восстановительная стоимость (replacement cost) - совокупность всех затрат на приобретение или создание актива, которые могли бы возникнуть, если бы данный актив приобретался или создавался на момент переоценки.

Справедливая стоимость (fair value) - цена, по которой данный актив может быть продан на момент переоценки, за минусом затрат, необходимых для реализации актива.

Дисконтированная стоимость (present value) - настоящая стоимость (с учетом инфляции и банковского процента) будущих поступлений от использования данного актива в условиях нормальной работы компании.

Рыночная стоимость (mark-to-market value) определяется на основе биржевых цен на активы, применяется, главным образом, для оценки финансовых инструментов.

Анализ концепции финансовой отчетности в США показывает, что достоверной считается отчетность, наиболее полно удовлетворяющая потребностям внешних пользователей, прежде всего инвесторов, в информации о компании. В США создан механизм нормативного регулирования финансовой отчетности, который обеспечивает предоставление информации, позволяющей объективно оценить эффективность размещения средств компании и доходы от ее деятельности, а также прогнозировать финансовые показатели фирмы.

В соответствии с Концепцией реформирования бухгалтерского учета в Российской Федерации в положения по бухгалтерскому учету были включены все принципы, соответствующие международным стандартам финансовой отчетности. Однако условия, в которых ведется российский бухгалтерский учет, и сама практика его ведения на большинстве предприятий во многом не меняются в сторону соответствия международным стандартам, поэтому на данный момент эти принципы существуют в отрыве от действующей практики учета.

В США сопоставимость достигается не унификацией учетных процедур, а постоянством учетной политики - то есть применением одних методов учета на протяжении длительного периода времени. В случае существенного изменения методов учета, вызванного изменениями в деятельности компании или появлением новых методов учета, производятся пересчет нераспределенной прибыли прошлых периодов по новому методу и корректировка на разницу отчета о прибылях и убытках текущего года, а в некоторых случаях - корректировка финансовой отчетности предыдущего года (АРВ 20).

В американской практике все расходы четко разделяются на непосредственно связанные с получением дохода (cost) - они отражаются в отчете о прибылях и убытках в том периоде, в котором был получен соответствующий им доход, и расходы, подлежащие отражению в отчете о прибылях и убытках непосредственно в том периоде, в котором они были понесены (expenses).

Экономическое значение принципа соответствия заключается в том, что его использование позволяет точно определить прибыль от продажи продукции, работ, услуг. Используемые методы учета должны позволять определять затраты, связанные с производством продукции, по ее видам, и оценивать экономическую эффективность производства и продажи каждого вида продукции, увеличивая производство наиболее рентабельных видов продукции и прекращая производство убыточных, а внешним пользователям - оценивать эффективность работы менеджмента в этом направлении на основании отчетности по сегментам.

Вместе с тем принцип соответствия приводит к тому, что все затраты, которые непосредственно не связаны с получением экономического эффекта (прибыли) в будущем, должны быть отражены в отчете о прибылях и убытках полностью в том периоде, в котором понесены.

Принципиальные различия, обусловленные спецификой среды, в которой осуществляется составление отчетности, кругом пользователей и нормативным регулированием финансового учета, находят свое отражение в многочисленных различиях в порядке учета отдельных активов и пассивов, сущности и формах элементов финансовой отчетности.

Цель составления баланса компании с иностранными инвестициями - предоставить инвестору возможность оценить эффективность размещения вложенных в данное предприятие средств, а также структуру финансирования, то есть долю заемных средств в активах предприятия, и таким образом определить размер и структуру чистых активов компании.

При оценке статей, подлежащих отражению в активе баланса компании с американскими инвестициями, ГААП США требуют уделять ключевое внимание проверке их ликвидности и не допускают отражения в активе баланса неиспользуемого имущества, дебиторской задолженности, нереальной к получению. Все статьи актива баланса, первоначальная стоимость которых не соответствует их текущей стоимости, должны быть уценены. Российские стандарты бухгалтерского учета с учетом последних реформ также направлены на отражение статей актива - баланса с учетом их ликвидности, однако на данный момент не действует полноценный механизм их реализации.

В верхней части актива американского баланса отражаются оборотные активы (current assets), в составе которых подлежат раскрытию денежные средства и их эквиваленты, краткосрочные финансовые вложения, дебиторская задолженность по расчетам с покупателями и заказчиками, векселя к получению, запасы, краткосрочные отложенные налоговые требования и расходы будущих периодов. Текущие активы, в соответствии с ГААП США, должны быть проданы или использованы в течение операционного цикла. В российском ПБУ 4/99 установлено требование: срок обращения текущих активов не должен превышать 12 месяцев или операционный цикл, если последний больше календарного года. ГААП США отличаются от российских стандартов тем, что в них не установлены нижняя граница стоимости основных средств и нижняя граница операционного цикла, что позволяет компании распределять активы между оборотными и внеоборотными в соответствии с особенностями деятельности компании, а также способствует большей сохранности активов, так как известно, что активы, отнесенные к внеоборотным, наиболее тщательно контролируются.

Под денежными средствами и их эквивалентами в ГААП США понимаются наличные средства в кассе, на расчетных счетах в кредитных организациях, средства на специальных счетах, чеки и часть краткосрочных финансовых вложений, характеризующаяся общим сроком погашения не более трех месяцев и высокой степенью надежности. В США к ним обычно относят краткосрочные государственные ценные бумаги. Очевидно, что, с одной стороны, понятие денежных средств в России шире, чем в США, так как у нас в составе денежных средств рассматриваются денежные документы (оплаченные билеты, путевки), с другой стороны, все краткосрочные финансовые вложения отражаются отдельно от денежных средств, что в принципе верно, так как российские ценные бумаги с любым сроком погашения не обладают достаточной ликвидностью.

Ключевой особенностью отражения денежных средств в американской отчетности является выделение в отчетности (в балансе или в приложениях) статьи "restricted cash" - денежных средств, которые не могут быть использованы в обычном обороте. К ним относятся средства на аккредитивных счетах, средства, накапливаемые для погашения банковских ссуд, средства в иностранных банках, которые не могут быть оперативно возвращены из-за валютных ограничений. Данная статья подлежит тщательному раскрытию в приложениях и способствует правильной оценке ликвидности компании и эффективности управления денежными средствами.

Денежные средства в иностранной валюте пересчитываются в валюту отчетности на последнюю дату отчетного периода, как и в России, но с использованием среднего биржевого курса. Курсовые разницы учитываются аналогично - относятся на финансовые результаты. На собственный капитал в России относятся курсовые разницы по вкладам в уставный капитал в иностранной валюте, в США - по долгосрочным ссудам дочерним предприятиям в иностранной валюте.

К краткосрочным финансовым вложениям в США относят ценные бумаги и финансовые инструменты, которые должны быть погашены или реализованы в течение операционного цикла. Порядок отражения в отчетности финансовых вложений в дочерние и зависимые компании регулируется специальными стандартами по консолидированной отчетности, все прочие финансовые вложения - стандартами FAS 115 "Учет инвестиций в долевые и долговые ценные бумаги" и FAS 133 "Учет производных финансовых инструментов и операций хеджирования". Таким образом, в США существует сложная система регулирования учета финансовых вложений, что связано с высоким уровнем развития рынка ценных бумаг и соответственно с высокой актуальностью проблем учета финансовых вложений.

Вложения в ценные бумаги в США подразделяются на три группы, для каждой из которых действует специальный порядок оценки:

held-to-maturity (долговые ценные бумаги, приобретенные с намерением держать их до погашения) оцениваются по первоначальной стоимости. Если такая облигация куплена с дисконтом или премией, то дисконт или премия равномерно в течение срока обращения относятся на счета инвестиционных доходов (расходов). В России данное правило действует для всех государственных долговых ценных бумаг. Уценка производится в случае, если существует уверенность, что облигация не будет погашена;

trading (ценные бумаги, приобретенные с целью получения прибыли спекулятивного характера) отражаются в финансовой отчетности по биржевому курсу на конец отчетного периода. Прибыли и убытки от переоценки отражаются на счетах инвестиционных доходов и расходов;

available-for-sale (ценные бумаги, которые не попадают в предыдущие две группы, то есть приобретены в целях долгосрочного инвестирования) отражаются в финансовой отчетности по рыночному курсу на конец отчетного периода. Прибыли и убытки от переоценки отражаются на счетах добавочного капитала. Если существует уверенность, что снижение стоимости ценных бумаг носит долгосрочный характер, то убыток относится на инвестиционные расходы и соответственно отражается в отчете о прибылях и убытках.

Если ценные бумаги, относящиеся к классу trading, отражаются в финансовой отчетности в качестве текущих активов, то долговые ценные бумаги других классов могут быть отнесены как к текущим, так и к внеоборотным активам - в зависимости от срока, оставшегося до момента погашения, а долевые ценные бумаги первого и третьего классов относятся к внеоборотным активам. Правильность отнесения ценных бумаг к конкретному классу должна проверяться в конце каждого отчетного периода, также действует жесткий порядок переоценки при перегруппировке ценных бумаг. Так, если хотя бы одна облигация класса held-to-maturity была продана при отсутствии чрезвычайных обстоятельств, то все облигации подлежат перегруппировке в класс available-for-sale и соответственно переоценке по рыночной стоимости.

Таким образом, для ГААП США характерно требование оценки всех финансовых вложений, кроме вложений в дочерние и зависимые компании, по рыночной (биржевой) стоимости, и лишь в исключительных случаях допустима оценка по первоначальной стоимости. Цель такого требования - обеспечить своевременное выявление неэффективных финансовых вложений и своевременное отражение в отчетности связанных с ними убытков. В России финансовые вложения оцениваются по наименьшей из двух величин: первоначальной стоимости и рыночной (биржевой) стоимости. Профессиональным участникам рынка дополнительно разрешается проводить переоценку ценных бумаг, котировки которых регулярно публикуются, по биржевой стоимости, если последняя выше первоначальной. Профессиональные участники относят результаты переоценки на финансовые результаты, прочие экономические субъекты осуществляют переоценку за счет резерва под обесценение финансовых вложений, созданного за счет финансовых результатов.

В России большее внимание по сравнению с порядком последующей оценки финансовых вложений уделяется правилам формирования их первоначальной стоимости, которые детально регламентированы для профессиональных участников и прочих экономических субъектов. ГААП США требуют производить оценку первоначальной стоимости финансовых вложений в соответствии с общими правилами оценки первоначальной стоимости актива, которые разрешают относить на первоначальную стоимость все затраты, непосредственно связанные с приобретением актива. Регламентация порядка формирования первоначальной стоимости в США и в России имеет различную целевую направленность. ГААП США ставят цель не допустить отнесения излишних затрат на первоначальную стоимость актива, а российские нормативные акты - наоборот, не допустить отнесения излишних затрат на себестоимость. Отсюда такие различия, как порядок отражения процентов за кредит на приобретение ценных бумаг (в России они относятся на первоначальную стоимость ценных бумаг для всех инвесторов, кроме профессиональных участников, в США - на счета инвестиционных расходов).

В США в настоящее время большое внимание уделяется регулированию порядка отражения в финансовой отчетности операций с производными финансовыми инструментами. В Российской Федерации эти операции регулируются лишь нормативными актами налоговых органов, заключение фьючерсных и опционных контрактов отражается за балансом до момента их исполнения. ГААП США рассматривают заключение контракта типа фьючерс, опцион и своп как основу возникновения и условного актива или обязательства, поэтому заключение производного контракта отражается на балансе в качестве актива или обязательства сначала по исторической стоимости, а в конце отчетного периода он подлежит переоценке по рыночной стоимости.

В исключительном порядке производится лишь учет операций хеджирования, когда производный контракт заключается в целях снижения риска изменения цены базисного актива. В этом случае условный актив или обязательство, возникшее в результате заключения производного контракта, сальдируется с базисным обязательством или активом, однако и базисные, и производные активы и обязательства оцениваются по рыночной стоимости. В случае отсутствия биржевых цен по производным финансовым инструментам они оцениваются с применением моделей оценки, основанных на цене базисного актива и сроке производного контракта.

Дебиторская задолженность по расчетам с покупателями и заказчиками, а также выручка принимаются к учету в случае, если право собственности на продукцию (товар), а также все риски, связанные с ними, перешли к покупателю, работа выполнена, услуга оказана и имеется уверенность в том, что в результате операции произойдет увеличение экономических выгод организации, а размер экономических выгод и затраты по сделке могут быть определены с высокой степенью достоверности. Данные условия едины для США и России. Между тем существуют различия в порядке определения размера дебиторской задолженности. ПБУ 9/99 в качестве ключевого источника данных для определения выручки указывает условия договора, то есть налицо приоритет юридической формы над экономическим содержанием сделки, а ГААП США признают приоритет профессиональной оценки реального размера экономических выгод, которые получит компания от данной сделки.

ГААП США требуют отражать в балансе компании только ликвидную дебиторскую задолженность; дебиторская задолженность, нереальная к получению, должна быть списана. Российскими правилами также предусмотрена возможность списания дебиторской задолженности, нереальной к получению, за счет резерва по сомнительным долгам, но данное требование не является таким жестким, как в США. Порядок создания резерва по сомнительным долгам в США частично не совпадает с российскими правилами и более близок к порядку создания резерва на возможные потери по ссудам в коммерческих банках в Российской Федерации. Фактически российский резерв есть резерв по реально сомнительным долгам, а американский - под возможные потери от списания дебиторской задолженности. В России неиспользованная часть резерва в конце года присоединяется к финансовым результатам, в США - нет. ГААП США разрешают создавать резерв на возможные потери по ссудам двумя способами: по среднему проценту списанной задолженности в совокупной выручке за предыдущие периоды и на основании возрастной структуры дебиторской задолженности (например, нормальная задолженность - 1%, просроченная до 30 дней - 20%, до 90 дней - 60%, свыше 90 дней - 100%), ставки определяются на основании анализа данных предыдущих периодов.

Таким образом, в США в разделе дебиторской задолженности отражаются исключительно высоколиквидные реальные активы, что не соответствует российской практике. Кроме низколиквидной задолженности по расчетам с покупателями и заказчиками, в состав дебиторской задолженности в России включаются предоплаты поставщикам и прочая дебиторская задолженность, которые в США отражаются отдельно и считаются менее ликвидными, чем запасы.

Основными целями учета запасов являются, с одной стороны, обеспечение правильного формирования себестоимости реализованной продукции, товаров, работ, услуг, а с другой стороны, отражение запасов в балансе компании с учетом их ликвидности. Для этого в США запасы принимаются к учету по первоначальной стоимости, порядок формирования которой регламентирован, а в конце каждого отчетного периода производится переоценка запасов по рыночной стоимости, что позволяет одновременно контролировать затраты производства и выявлять возможное снижение ликвидности запасов. В России аналогичный порядок был введен ПБУ 5/01 "Учет материально-производственных запасов", однако он не распространяется на незавершенное производство.

Незавершенное производство в Российской Федерации может оцениваться по фактической себестоимости, по нормативной (плановой) себестоимости, по прямым затратам или по стоимости сырья, материалов и полуфабрикатов, для него не действует правило уценки. В США незавершенное производство, готовая продукция и товары могут отражаться не только по фактической себестоимости, но и по методу "стандарт-кост", однако правило уценки на незавершенное производство распространяется в обязательном порядке.

При формировании первоначальной стоимости запасов ГААП США требуют относить к ней все затраты, непосредственно связанные с приобретением или созданием запасов. Такое же правило действует и у нас для приобретаемых запасов.

Основное отличие в порядке учета запасов между российской и американской системами заключается в том, что затраты, не включаемые в первоначальную стоимость запасов, в российской системе относятся на счет 91 "Прочие доходы и расходы", а в американской - на расходы периода.

Методы отражения расхода запасов в США и в России общие (сплошная идентификация, FIFO, средневзвешенная оценка), однако ГААП США в качестве преимущественного метода выделяют метод сплошной идентификации, в России же практически всегда применяется метод средневзвешенной оценки из-за его признания налоговыми органами.

Особый порядок оценки незавершенного производства и себестоимости проданной продукции, работ, услуг действует в США для активов, создание которых занимает длительный промежуток времени. В частности, только по ним разрешается включение в первоначальную стоимость процентов за кредит (во всех прочих случаях они относятся на затраты), а также в конце периода по ним производится частичное признание выручки, затрат и финансового результата, что в Российской Федерации возможно лишь при наличии в договоре условий ступенчатой реализации.

В США действует особый порядок уценки запасов (low-of-cost-or-market-method). Российское ПБУ 5/01 также требует уценки запасов, если их рыночная стоимость ниже первоначальной, но данное правило не работает, так как такая переоценка невыгодна с позиций налогообложения. Метод "low-of-cost-or-market" заключается в том, что первоначальная стоимость (фактическая себестоимость) запасов сравнивается с их рыночной стоимостью и с их восстановительной стоимостью. При этом рыночная стоимость рассматривается в качестве интервала, определяемого параметрами ceiling (рыночная цена) и floor (рыночная цена за минусом маржи прибыли), в пределах которого производится оценка по восстановительной стоимости, если хотя бы одна из границ интервала ниже первоначальной стоимости запасов. Логика данного метода заключается в том, что если заранее известно, что готовая продукция или товары не могут быть проданы по цене выше себестоимости, то убытки уже понесены и запасы (готовая продукция, товары, а также незавершенное производство) должны быть уценены, чтобы инвесторы могли видеть, что средства компании размещены неэффективно. Сумма уценки запасов включается в состав себестоимости реализованной продукции.

Основной проблемой финансового учета основных средств и нематериальных активов в США является распределение затрат, связанных с их приобретением или созданием, по периодам в порядке, соответствующем распределению полезного эффекта от использования основных средств. Если данный эффект меньше, чем затраты на приобретение или создание основных средств, то разница должна быть списана на расходы периода в том отчетном периоде, в котором выявлена неэффективность использования основных средств, то есть основной целью учета является отражение эффективности вложений в основные средства и нематериальные активы. В российском ПБУ 6/01 "Учет основных средств" акцент сделан на порядке определения первоначальной стоимости основных средств и сумм амортизационных отчислений.

Основным критерием отнесения объектов и в США, и в Российской Федерации к основным средствам является продолжительность их полезного использования. В США объекты стоимостью менее 1000 долл. также часто списываются непосредственно на расходы периода, но лимит компания устанавливает самостоятельно, он может не распространяться на отдельные группы основных средств, требующих особого контроля, однако при этом необходимо соблюдать принцип постоянства учетной политики. В США по статье основных средств отражаются лишь объекты, непосредственно используемые в основной деятельности компании, остальные объекты отражаются по статье прочих активов.

В первоначальную стоимость основных средств в США включаются, кроме покупной стоимости, прочие расходы, связанные с приобретением основных средств и их приведением в рабочее состояние: установка, доставка, таможенные пошлины, невозмещаемые налоги и сборы, вознаграждения посредникам. ПБУ 6/01 устанавливает аналогичный перечень. ГААП США не допускают отнесения процентов за кредит на первоначальную стоимость основных средств, если они не были произведены самой организацией в течение долгосрочного периода, российские нормативные акты, напротив, требуют отнесения процентов на первоначальную стоимость средств.

При обмене однородными основными средствами ГААП США требуют признания в качестве первоначальной стоимости полученного объекта балансовой стоимости переданного объекта, а ПБУ 6/01 требует оценки полученного имущества по рыночной стоимости. При взносе же в уставный капитал в России основные средства могут оцениваться по стоимости, согласованной между учредителями, хотя по Закону "Об акционерных обществах" часто требуется экспертная оценка; ГААП США однозначно устанавливают требование оценки по рыночной стоимости.

Разрешенные методы начисления амортизации в США и Российской Федерации совпадают (линейный, способ уменьшаемого остатка, метод суммы чисел лет срока полезного использования, способ начисления пропорционально объему продукции), однако в России из за налоговой направленности находит применение только линейный метод. Срок полезного использования основных средств, в соответствии с ПБУ 6/01, определяется организацией самостоятельно при принятии объекта к учету на основании предполагаемого срока использования основного средства в соответствии с ожидаемой производительностью или мощностью. В США срок использования определяется также самостоятельно, группы основных средств со сроками использования и методами амортизации приводятся в учетной политике компании, таким образом обеспечивается единство методов учета.

Эффективность размещения средств во внеоборотных активах контролируется путем проведения переоценки. Согласно ПБУ 6/01 переоценка основных средств может производиться в соответствии с нормативными актами, а также самой организацией не чаще чем один раз в год. Переоценка производится либо по восстановительной стоимости, либо индексным способом. ГААП США запрещают переоценку до стоимости выше первоначальной, а контроль использования основных средств производится в конце каждого отчетного периода, что обеспечивает регулярность переоценки. В соответствии с SFAS 121 индикатором для уценки является наличие избыточных или невозможных к использованию производственных мощностей, причинами чего могут быть ухудшение общеэкономической ситуации, моральное старение основных средств, ошибки внутрифирменного планирования, нерациональное использование и плохое техническое обслуживание объектов. Уценка объектов производится до величины, равной будущему стоимостному эффекту от использования данных основных средств, который рассчитывается как дисконтированная разность между предполагаемой выручкой от продажи продукции, произведенной с использованием данного оборудования, и всеми компонентами себестоимости данной продукции, за исключением амортизации данных основных средств. Проведение такой уценки увязывает финансовый учет с процессом калькуляции себестоимости и является по сути проверкой правильности расчета эффективности вложений, который должен проводиться перед началом инвестиционных процессов.

В случае если основное средство не используется в процессе основной деятельности, оно должно быть списано полностью в соответствии с ГААП США и ПБУ 6/01, однако в России уценка на практике не проводится, так как она имеет крайне неблагоприятные налоговые последствия, потому что сумма уценки не уменьшает налог на прибыль. Результаты переоценки в России относятся на добавочный капитал, в США - непосредственно на расходы периода.

Финансовая аренда (лизинг) является основным способом приобретения основных средств в США, поэтому она регламентируется тремя стандартами и рядом комментариев, причем с точки зрения порядка отражения в отчетности выделяется три вида аренды: финансовый, операционный и возвратный лизинг. Главной проблемой при отражении аренды в финансовой отчетности является вопрос, на балансе какого участника арендных отношений должен отражаться объект лизинга. В США главным критерием для решения этого вопроса является переход рисков и экономического эффекта, связанного с использованием основных средств, то есть действует приоритет экономической сущности над юридическим оформлением. В России на балансе отражаются только объекты, принадлежащие предприятию на праве собственности, то есть действует приоритет юридической формы над экономическим содержанием операций.

Учет нематериальных активов является одной из наиболее актуальных проблем финансового учета и отчетности в США. Расходы на исследования и разработки компании стремятся отразить в качестве нематериальных активов, а стандарты финансового учета и отчетности направлены на то, чтобы не допустить отражения расходов, не способствующих достижению положительного экономического эффекта в течение нескольких отчетных периодов, в качестве активов. ГААП США принципиально не допускают отнесения к нематериальным активам затрат на исследования и разработки, которые должны отражаться как расходы периода в специальной строке отчета о прибылях и убытках. Исключения сделаны лишь для программного обеспечения, которое может быть признано в качестве нематериального актива, если его разработки завершены, дали положительный результат, внедрение проекта одобрено менеджментом и существует уверенность, что программное обеспечение будет использоваться по назначению. Также в качестве нематериальных активов могут быть признаны затраты, связанные с регистрацией прав на созданные организацией изобретения: регистрационные сборы, таможенные и патентные пошлины. В ПБУ 14/2000 "Учет нематериальных активов" концепция признания активов, созданных организацией, заимствована из МСФО, поэтому в России затраты на исследования и разработки могут отражаться в качестве нематериальных активов, если они завершены, их результатом является объект интеллектуальной собственности, находящийся в собственности организации, оформленный документами, подтверждающими его существование, и способный приносить доход в будущем.

Особенности формирования первоначальной стоимости различных видов приобретенных нематериальных активов в США регламентируются не только стандартами, но и обычаями деловой практики: существуют детальные рекомендации по 10 видам активов. В России первоначальная стоимость определяется как сумма всех фактических расходов, связанных с приобретением актива (разработан перечень расходов). Цель регламентации порядка формирования первоначальной стоимости в США - не допустить активирования расходов, не влекущих за собой поступление будущих доходов; неиспользуемые или не приносящие доход нематериальные активы должны быть уценены (до дисконтированной суммы ожидаемых поступлений доходов от использования данных активов).

Обязательства в финансовой отчетности в США и в России подразделяются на долгосрочные и краткосрочные, а также по видам кредиторов. Так как в США расходы, имевшие место в отчетном периоде, отражаются в отчетном периоде независимо от наличия первичных документов, подтверждающих факт возникновения обязательств и расходов, то все обязательства разбиваются на обязательства, подтвержденные счетами, и обязательства, которые возникли в отчетном периоде, но документы либо не поступили, либо датированы следующим периодом. Принцип начисления при признании таких обязательств действует совместно с принципом приоритета содержания перед формой, так как основанием для признания обязательства является переход права собственности на товары или услуги не в юридическом, а в экономическом смысле. Подобные обязательства (accruals) отражаются в финансовой отчетности на основании профессиональной оценки. Обязательства такого типа соответствуют условным обязательствам, которые должны отражаться российскими организациями на балансе в соответствии с ПБУ 8/01 "Условные факты хозяйственной деятельности", но на практике в балансах российских компаний данные обязательства не отражаются.

Структура обязательств в балансе, составленном в соответствии с ГААП США, является оптимальной для финансового анализа, в отличие от структуры обязательств в российском балансе. Во-первых, в США обязательства признаются долгосрочными или краткосрочными независимо от срока, оставшегося до момента их погашения, а в зависимости от того, за счет каких источников предполагается их погасить. Если обязательства должны быть погашены за счет уже существующих текущих активов, то они признаются краткосрочными, в противном случае - долгосрочными, то есть структура обязательств определяется экономическим смыслом связанных с их возникновением операций. Для анализа ликвидности компании и для составления отчета о движении денежных потоков краткосрочные обязательства в США подразделяются на обязательства, возникшие в результате операционной, инвестиционной и финансовой деятельности. Также выделяются текущая часть долгосрочной задолженности и обязательства по отношению к дочерним и зависимым компаниям.

Обязательный элемент в балансе американской компании - обязательства по отсроченному налогообложению, а также отсроченные налоговые активы. Отсроченные налоги связывают между собой финансовый результат, сформированный в финансовом учете, и налоговую базу по налогу на прибыль. Разность между финансовым результатом налогового и финансового учета включает в себя временные и постоянные разницы. Если постоянные разницы представляют собой доходы или расходы, которые отражены в одном виде отчетности (финансовой или налоговой), но никогда не будут отражены в другом, то временные разницы будут отражены в другом виде отчетности в следующие отчетные периоды. Сумма налога, приходящаяся на временные разницы, подлежит отражению в отчетном периоде в виде расхода по отсроченному налогу и отсроченного налогового обязательства и/или дохода по отсроченному налогу и отсроченного налогового актива. Для разделения постоянных и временных разниц при расчете отсроченных налогов используется балансовый подход, то есть разницы между налоговым и финансовым учетом определяются по каждому виду активов и обязательств на основе финансовой отчетности и налогового баланса и разбиваются на постоянные и временные. Типичные временные разницы возникают при использовании различных методов амортизации, различных методов списания материалов в налоговой и финансовой отчетности, а также в результате начисления в финансовом учете расходов по условным фактам хозяйственной деятельности (accruals), в случае использования кассового метода в целях налогообложения, при наличии возможности зачета текущих убытков и убытков прошлых лет в следующих периодах в целях налогообложения.

Если временные разницы приводят к отражению налогового актива и при этом существует уверенность в том, что в следующие отчетные периоды будет получен убыток, то есть данное налоговое преимущество реализовано не будет, то налоговый актив подлежит списанию в части, которая не может быть продана.

В Российской Федерации временные разницы между финансовой отчетностью и налоговыми декларациями имеют место, так как большинство организаций рассчитывает налоги по кассовому методу, а бухгалтерскую отчетность составляет по методу начисления. Однако отсроченные налоги в российской бухгалтерской отчетности не отражаются. По сути, соответствуя определению условного обязательства (налог на прибыль из прибыли, заработанной в отчетном периоде, подлежащий уплате в следующем периоде), они не входят в список условных обязательств из ПБУ 8/01, следовательно, российские предприятия могут распределить часть прибыли, за счет которой в следующих периодах должны быть уплачены налоги.

Значительную часть в структуре пассивов американского баланса составляют резервы предстоящих платежей. Это долгосрочные обязательства, возникшие в отчетный период, размеры которых не могут быть определены окончательно, - обязательства по будущему пенсионному и социальному обеспечению сотрудников, гарантийные обязательства, обязательства по неразрешенным судебным спорам, обязательства перед увольняемыми сотрудниками и прочими кредиторами, возникшие в результате реструктуризации. Резервы предстоящих расходов создаются в исключительных специально оговоренных стандартами случаях (резервы возмещения убытков по договорам, по которым существует вероятность неисполнения контрагентами своих обязательств).

Разность между активами и обязательствами - собственный капитал компании в отчетности, составленной в соответствии с российскими стандартами бухгалтерского учета, будет отличаться от собственного капитала, рассчитанного в соответствии с ГААП США, из-за различий в методах учета активов, пассивов и финансовых результатов. ГААП США требуют выделять в балансе чистое изменение собственного капитала за отчетный период за счет всех источников, кроме взносов учредителей, относящихся на увеличение уставного и/или добавочного капитала, в виде отдельной статьи comprehensive income, которая в свою очередь разбивается на net income - чистую прибыль (убыток) отчетного периода, соответствующую конечному результату отчета о прибылях и убытках, и other comprehensive income - изменение собственного капитала в отчетном году за счет доходов и расходов, отнесенных непосредственно на изменение собственного капитала. Данные доходы и расходы в Российской Федерации должны раскрываться в приложении к бухгалтерской отчетности в соответствии с ПБУ 4/99, однако в балансе данное изменение и нераспределенная прибыль отчетного периода размываются по статьям добавочного капитала и нераспределенной прибыли.

Таким образом, различия в учете отдельных активов и пассивов в американской и российской системах финансовой отчетности обусловлены принципиально разными подходами к финансовому учету в США и России. Несмотря на признание всех принципов финансовой отчетности, принятых в США, российские финансовый учет и отчетность носят налоговый характер, отличающийся приоритетом формальных требований по наличию и характеру первичной документации перед экономической сущностью хозяйственных операций, что на практике обычно приводит к завышению финансового результата. Кроме того, ориентир на налоговый учет не позволяет производить уценку активов при снижении их реальной стоимости, что является одним из главных средств контроля за эффективностью размещения средств собственников. То есть российские методы бухгалтерского учета не позволяют акционеру оценить, насколько эффективно используются руководством вложенные им средства, и провести сравнение с другими компаниями. Простого декларирования передовых принципов финансового учета и отчетности, основанных на единстве фиксирования и анализа экономической информации в бухгалтерском учете, явно недостаточно для их реализации в отечественной практике.

Финансовая отчетность должна предоставлять внешним пользователям комплекс необходимой и достаточной информации о предприятии, позволяя определить перспективы инвестирования в сравнении с предыдущими периодами и аналогичными показателями по множеству других компаний.

В мировой практике нашли применение три главные формы отчетности, соответствующие ключевым характеристикам успеха бизнеса:

отчет о прибылях и убытках (характеризует доходность бизнеса);

баланс (характеризует финансовую устойчивость компании);

отчет о движении денежных потоков (характеризует ликвидность компании).

Основная цель отчета о прибылях и убытках - представить информацию о финансовых результатах предприятия таким образом, чтобы инвестор мог определить факторы, повлиявшие на изменение прибыли/убытка по сравнению с предыдущим периодом, и, таким образом, перспективы по доходности компании в будущем.

В США данная цель достигается за счет детального структурирования доходов и расходов по видам деятельности компании. Хотя структура отчета о прибылях и убытках, не предусматривающая выделения финансового результата от основной деятельности, разрешена официально, на практике чаще применяется структура с разделением финансового результата на результат от основной деятельности, от финансовых и валютных операций.

Выручка от продажи в отчете о прибылях и убытках США отражается за вычетом всех скидок, возвратов и налогов, базой для расчета которых является выручка от продажи.

Себестоимость реализованных продукции, товаров, работ и услуг в соответствии с ГААП США включает в себя только прямые и общепроизводственные (непосредственно связанные с производством продукции, выполнением работ, оказанием услуг) затраты, приходящиеся на проданную продукцию. Анализ российских нормативных актов показывает, что существует противоречие между ПБУ 4/99 "Бухгалтерская отчетность организации", в котором понятие себестоимости проданной продукции соответствует ГААП США, за исключением расходов на исследования и разработки, и ПБУ 10/99 "Расходы организации", в соответствии с которым "коммерческие и управленческие расходы входят в состав себестоимости проданных продукции, товаров, работ, услуг". Данное несоответствие само по себе не ведет к неправильному отражению себестоимости в отчете о прибылях и убытках, но оно является признаком неправильного понимания категории себестоимости в контексте связи финансового учета и анализа, основанного на разделении переменных и постоянных расходов.

Разность между выручкой от продажи и себестоимостью проданной продукции, работ, услуг представляет собой валовую прибыль (gross profit) - важнейший показатель для финансового и управленческого анализа. За счет валовой прибыли покрываются все операционные постоянные, а также прочие расходы, поэтому текущая и планируемая валовая прибыль являются основными критериями не только для оценки эффективности бизнеса, но и для планирования и контроля за постоянными расходами и важнейшими показателями для иностранных инвесторов.

Выделение операционных расходов в отдельный блок отчета о прибылях и убытках и требование их отражения в виде расходов периода способствуют жестокому контролю за величиной данных расходов. В отчете о прибылях и убытках, соответствующем ГААП США, операционные расходы подразделяются на коммерческие, управленческие расходы и расходы на исследования и разработки. Трактовка операционных расходов в США не соответствует определению операционных расходов по ПБУ 10/99 "Расходы организации", включающему в их состав расходы, которые в американском отчете о прибылях и убытках выделяются в состав прочих расходов: расходы (амортизация) по активам, сданным в аренду, проценты за кредит, расходы, связанные с выбытием активов, отличных от денежных средств, товаров и продукции. Несмотря на то что ПБУ 10/99 "Расходы организации" дало возможность относить коммерческие и управленческие расходы на расходы периода целиком, многие предприятия не пользуются такой возможностью, предпочитая скрывать высокие неэффективные управленческие расходы в составе незавершенного производства. Расходы на исследования и разработки в США ни при каких условиях, за исключением расходов на создание программного обеспечения, не могут активироваться.

В составе прочих доходов и расходов подробно раскрываются доходы и расходы, включаемые в России в состав операционных и внереализационных. При этом обычно раздельно определяется финансовый результат от основной деятельности, финансовой, инвестиционной деятельности, валютных операций. Проблема российского отчета о прибылях и убытках состоит в том, что часть доходов и расходов, входящих в состав операционных в соответствии с ПБУ 9/99 "Доходы организации" и ПБУ 10/99 "Расходы организации", по экономической сущности представляет собой действительно операционные (расходы на расчетно-кассовое обслуживание) или прочие операционные доходы и расходы (например, убыток или прибыль от выбытия основных средств или нематериальных активов, доходы и расходы от сдачи в аренду основных средств), но другая их часть по своей экономической сущности представляет собой расходы и доходы по финансовой и инвестиционной деятельности (например, доходы и расходы, связанные с долевыми и долговыми ценными бумагами, находящимися в собственности организации). Аналогично в составе внереализационных расходов скрыты такие разные по экономическому содержанию доходы и расходы, как, например, курсовые разницы и убыток от списания дебиторской задолженности. Очевидно, что для эффективного экономического анализа необходима как минимум расшифровка статей операционных и внереализационных доходов и расходов.

По статье расходов по налогу на прибыль отражаются раздельно фактические расходы по налогу на прибыль и расходы по отсроченному налогообложению по основной деятельности компании.

ГААП США требуют раскрывать в отчете о прибылях и убытках финансовый результат от закрытия или продажи отдельных сегментов бизнеса, а также отдельных юридических лиц (компаний), подлежащих включению в консолидированную отчетность компании, причем в данном блоке отчета о прибылях и убытках отдельно раскрывается финансовый результат от обычной деятельности данного сегмента или компании до момента закрытия или продажи и непосредственно финансовый результат от их ликвидации или продажи (за минусом налога на прибыль с данных операций). Российские стандарты бухгалтерского учета требуют раскрытия данных о прекращенных операциях в приложении к финансовой отчетности, однако ПБУ 4/99 не содержит конкретных требований к информации, подлежащей раскрытию.

Существенные чрезвычайные доходы и расходы должны раскрываться в отчете о прибылях и убытках в соответствии и с американскими, и с российскими стандартами за вычетом приходящегося на них налога на прибыль.

Одно из существенных отличий американских стандартов от российских правил ведения учета заключается в очень жестких требованиях ГААП США к обеспечению сравнимости данных различных периодов. Для этого в отчете о прибылях и убытках должен раскрываться стоимостный эффект от изменения учетной политики компании, при этом применяется регрессивный подход к изменениям учетной политики, то есть данные прошлых периодов пересчитываются на основании учетной политики, которая действовала в отчетном периоде. Эффект пересчета отражается в отчете о прибылях и убытках отчетного года. Российские стандарты хотя и содержат требование о раскрытии эффекта от изменения учетной политики, но на практике такое требование часто игнорируется или не раскрывается стоимостный эффект изменения.

И американские, и российские стандарты требуют отражения в финансовой отчетности данных о чистой прибыли (убытке) на одну акцию. ГААП США и российские нормативные документы требуют рассчитывать основной и разводненный показатели. Основной показатель рассчитывается как отношение чистой прибыли за минусом финансового результата от прекращенных и чрезвычайных операций, результата изменений в учетной политике и дивидендов по привилегированным акциям к средневзвешенному числу обыкновенных акций за период. При расчете разводненного показателя числитель увеличивается на сумму дивидендов и процентов, начисленных по конвертируемым акциям, а знаменатель - на общее число конвертируемых в акции ценных бумаг. Разводненный показатель должен приводиться в отчетности только в том случае, если он меньше основного.

Основная цель баланса компании - предоставление информации об эффективности размещения средств компании в активах, при этом ключевая роль должна уделяться оценке ликвидности активов. Ликвидность активов в ГААП США понимается в широком смысле слова - как их способность приносить компании денежные средства при непосредственной продаже, а также при использовании в процессе основной деятельности компании. Последний подход особенно широко применяется при оценке ликвидности и, соответственно, балансовой оценке основных средств и нематериальных активов.

В целом для американской системы финансовой отчетности, которая долгое время концентрировалась на отчете о прибылях и убытках, характерно возвращение интереса к балансу компании, как к важному источнику информации для оценки перспектив финансового положения компании.

Общеизвестным отличием американского баланса от российского является обратный порядок расположения статей актива и пассива, однако наиболее существенным различием является более жесткий и основанный на принципе приоритета экономического содержания перед формой порядок разделения активов и пассивов на долгосрочные и краткосрочные, а также жесткие требования по списанию всей или части стоимости неликвидных активов, то есть отражение активов на основании их реальной, а не номинальной ликвидности.

ГААП США требуют отражения в балансе компании лишь тех активов, которые непосредственно используются при основной деятельности компании, то есть не допускается отражение неиспользуемых активов, кроме того, например, дебиторская задолженность подразделяется на дебиторскую задолженность торговых кредиторов и прочую дебиторскую задолженность, авансы, перечисленные поставщикам.

В целом для анализа финансового положения компании, с точки зрения требований иностранных инвесторов, баланс, составленный в соответствии с ГААП США, является намного более информативным, а также более достоверным, чем российский.

Отчет о движении денежных средств становится одним из важнейших элементов финансовой отчетности в развитых странах, так как он информирует пользователя отчетности при проведении следующих видов экономического анализа:

прогнозировании будущих поступлений денежных средств;

прогнозировании будущей платежеспособности компании, а также потребности во внешнем или внутреннем финансировании;

сравнительном анализе финансового результата и притока денежных средств от операционной деятельности;

оценке влияния операций по финансированию и инвестированию на финансовое положение компании.

Движение финансовых потоков рассматривается в разрезе текущей, операционной, финансовой и инвестиционной деятельности, что позволяет определить основные источники поступления и направления расходования денежных средств, а также проводить полноценный сравнительный анализ по группам компаний.

ГААП США предоставляют компаниям право выбора метода раскрытия притока денежных средств от операционной деятельности прямым или косвенным способом, однако большинство компаний, акции которых котируются на американских биржах, приводят в отчетности данные, рассчитанные двумя способами.

При отражении притока денежных средств от текущей операционной деятельности раскрываются как минимум поступления денежных средств от клиентов, платежи работникам и поставщикам (кроме платежей по расчетам за внеоборотные активы), включая оплату рекламных, страховых и прочих связанных с основной деятельностью услуг, полученные дивиденды и проценты, уплаченные проценты и налог на прибыль. Раскрытие движения денежных средств прямым способом является очень трудоемким процессом даже для американских компаний, так как требует привлечения информации аналитического учета, и практически нереальным для крупных российских компаний, многие из которых не имеют системы раздельного учета движения средств по поставкам, связанным с обычной деятельностью, и по расчетам за внеоборотные активы. Другой сложной проблемой является элиминирование неденежных операций (зачетов, бартера), которые имеют место и в компаниях развитых стран.

Раскрытие притока денежных средств косвенным способом является технически намного более простым. Если поставлен раздельный учет кредиторской задолженности по операционной, финансовой и инвестиционной деятельности, что характерно для всех американских компаний, то вся требуемая информация может быть получена из данных синтетического учета. Кроме того, косвенный способ имеет большую ценность для анализа, так как позволяет анализировать изменения собственного оборотного капитала компании.

Отчет о движении денежных средств включается в приложения к российской финансовой отчетности с 1996 г. Раскрытие движения денежных средств косвенным способом могло бы дать более полную картину для оценки деятельности российских компаний (при анализе необходимо учитывать влияние неденежных операций). Кроме того, понятия финансовой и инвестиционной деятельности в российских и американских правилах учета не эквивалентны, а именно: привлечение и погашение долгосрочных кредитов, привлечение акционерного капитала в денежной форме и выплаты дивидендов в соответствии с ГААП США раскрываются в составе операций по финансированию, а в соответствии с российскими нормативами - в составе операций по инвестиционной деятельности. Под инвестиционной деятельностью в контексте правил по составлению отчета о движении денежных средств в ГААП США понимаются исключительно операции по инвестированию средств компании, а не по инвестированию в компанию.

Исходя из потребностей финансового анализа в состав финансовой отчетности компании был включен также ряд дополнительных элементов, среди которых наибольшую роль играют отчет об изменениях в капитале, сегментная отчетность, приложения и комментарии руководства компании.

Основная задача отчета об изменениях в собственном капитале - показать, за счет каких источников произошло увеличение или уменьшение собственного капитала компании. В состав российской финансовой отчетности данный отчет был включен на основании требований ПБУ 4/99, в соответствии с которым подлежит раскрытию изменение собственного капитала за счет выпуска дополнительных акций или изменения их номинала, переоценки имущества, реорганизации юридического лица, отнесения доходов и расходов непосредственно на собственный капитал.

В США в отчете об изменениях собственного капитала в отдельном блоке раскрываются увеличение капитала за счет поступлений от акционеров и выплаты акционерам, а вторым блоком отчета является отчет о совокупном доходе (Statement of Comprehensive Income), в котором отражается информация по изменениям собственного капитала, произошедшим за счет любых источников, кроме поступлений от акционеров и выплат акционерам. При этом раскрывается изменение собственного капитала за счет финансового результата отчетного периода, а также за счет доходов и расходов, отнесенных в соответствии со стандартами финансового учета непосредственно на изменение собственного капитала компании, минуя отчет о прибылях и убытках, в составе которых обязательно выделяют курсовые разницы, изменения долгосрочных резервов предстоящих платежей, изменения стоимости ценных бумаг. Отчет об изменениях собственного капитала в США имеет матричный формат, то есть изменения раскрываются не только по их видам, но и по элементам собственного капитала, которые были затронуты:

Retained Earnings - нераспределенная прибыль;

Accumulated Other Comprehensive Income - изменения собственного капитала за счет отнесения доходов и расходов непосредственно на собственный капитал;

Common Stock - уставный капитал;

Paid-in Capital - добавочный капитал.

В составе добавочного капитала в США отражается эмиссионный доход, а также средства, безвозмездно внесенные акционерами (например, для покрытия убытка).

В российском отчете об изменениях капитала дополнительно приводится размер чистых активов компании.

Основной отчетностью для любой американской компании, имеющей одно или несколько дочерних обществ, является консолидированная отчетность. Для такой компании единичная отчетность не признается источником достоверной внешней информации ни Комиссией по ценным бумагам и биржам, ни законодательством США; аудиторской проверке подлежит только консолидированная отчетность. Для России проблема составления консолидированной отчетности является очень актуальной в свете вопросов, связанных с контролем за трансфером активов между дочерними и зависимыми компаниями, однако методологической разработке технологии консолидации в настоящее время уделяется недостаточное внимание. Основным документом, регламентирующим порядок составления консолидированной отчетности, являются Методические рекомендации по составлению и представлению сводной бухгалтерской отчетности, утвержденные Приказом Министерства финансов РФ от 30 декабря 1996 г. N 112, с изменениями и дополнениями, внесенными Приказом Министерства финансов РФ от 12 мая 1999 г. N 36н. Последним документом разрешается представление сводной отчетности в соответствии с МСФО, но с объяснением способов ведения бухгалтерского учета, включая оценки, отличающиеся от правил, предусмотренных нормативными актами и методическими указаниями по бухгалтерскому учету Министерства финансов Российской Федерации.

В России включению в консолидированную отчетность подлежат все дочерние предприятия, если в их уставном капитале доля материнской компании составляет более 50%. В США необходимость консолидации предусмотрена в случае, если материнская компания может прямо или косвенно влиять на принятие решений собранием акционеров, то есть прямо или косвенно обеспечивает более 50% голосов. Кроме того, американская Комиссия по ценным бумагам и биржам имеет право потребовать включения в консолидированную отчетность фирмы любой компании независимо от доли материнской фирмы в ее капитале, если уполномоченные сотрудники Комиссии установят наличие фактического контроля над зависимой компанией. Таким образом, круг консолидации в США существенно шире, чем в Российской Федерации.

Начиная с момента установления фактического контроля над компанией она подлежит включению в консолидированную отчетность. В случае если дочерняя компания до этой даты уже функционировала, то ее финансовая отчетность перед технической операцией консолидации должна быть трансформирована в соответствии с рядом правил, определяемых ГААП США. Процесс трансформации отчетности и первичной консолидации в США осуществляется методом purchase accounting. Теоретически существует еще один метод - pooling of interests, но в настоящее время возможности для его применения сведены к минимуму.

Суть первичной консолидации методом purchase accounting заключается в переоценке всех активов компании. При этом имеющийся goodwill не передается на новый баланс, нематериальные активы и основные средства оцениваются по восстановительной стоимости; предпочтительной является экспертная оценка. Запасы и дебиторская задолженность оцениваются с использованием общепринятых методов оценки - по реальной стоимости, с перерасчетом резерва по сомнительным долгам и переоценкой запасов с использованием метода low of cost or market. Раскрытые дооценочные и уценочные разницы отражаются в новом балансе только в доле, соответствующей доле участия материнской компании в уставном капитале дочерней. Далее собственный капитал дочерней компании, полученный как разница между активами и обязательствами трансформированного баланса без доли меньшинства, сравнивается с затратами на приобретение компании или получение контроля над ней. Отрицательная разница отражается как актив, который подлежит амортизации обычно в течение 5 - 10 лет. Положительная разница уменьшает стоимость внеоборотных активов, кроме акций, котируемых на биржах. Доля меньшинства отражается в балансе как обязательство, а доля прибыли, приходящаяся на долю меньшинства, - как расход в отчете о прибылях и убытках.

Составление консолидированной отчетности в конце года представляет собой чисто технический процесс элиминирования двусторонней дебиторской и кредиторской задолженности, выручки и затрат, прибылей и убытков от операций между компаниями, входящими в круг консолидации.

В состав регламентации по консолидации ГААП США включают также порядок оценки долей в зависимых компаниях и вложений в совместную деятельность, так как метод их оценки (at equity) очень близок к консолидации. Доля в зависимой компании или в joint venture (совместно контролируемой деятельности) сначала оценивается по первоначальной стоимости, а затем все приходящиеся на нее прибыли и убытки отражаются в отчете о прибылях и убытках в корреспонденции со счетом учета вложений в зависимую компанию. Дополнительно, как в случае консолидации, осуществляется элиминирование прибылей и убытков по операциям с зависимой компанией. Аналогом данного метода в Российской Федерации является метод долевого участия, предусмотренный для отражения в консолидированной отчетности долей в зависимых компаниях. Существенное различие между порядком составления консолидированной отчетности в США и России заключается в том, что компании с долей участия 50% (совместно контролируемые предприятия - joint ventures) в соответствии с ГААП США отражаются по методу долевого участия, а в России - в соответствии с МСФО - методом пропорционального включения в консолидированную отчетность. Такое различие не влияет на величину консолидированного финансового результата, но в соответствии с ГААП США вложения в подобные компании в балансе отражаются в составе инвестиций, операции такой компании затрагивают консолидированный отчет о прибылях и убытках только в части отражения итогового финансового результата и начисления дивидендов, а консолидированный отчет о движении денежных средств - только в части движения денежных средств между совместно контролируемым предприятием и другими предприятиями концерна. При консолидации пропорциональным методом активы и пассивы, доходы и расходы, денежные потоки включаются в соответствующие консолидированные отчеты в доле, соответствующей доле участия концерна в совместно контролируемом предприятии.

Первичная консолидация при объединении компаний является наиболее сложным и спорным вопросом в области слияний как в США, так и у нас. Особенно трудно определить метод отражения объединения в финансовой отчетности, если происходит взаимный обмен акциями.

При всей схожести методов консолидации в России и США отсутствие механизма контроля за достоверностью консолидированной отчетности, практики у специалистов и существенные расхождения в учетной политике компаний группы приводят к тому, что надежность консолидированной отчетности российских компаний остается крайне низкой. Косвенно это подтверждается трудностями, которые возникают у российских компаний при подготовке консолидированной отчетности, соответствующей международным стандартам, когда даже попытки элиминировать выручку, себестоимость, финансовые результаты, дебиторскую и кредиторскую задолженность по операциям между компаниями группы (техническая консолидация) приводят к выявлению существенных расхождений.

Сегментная отчетность является одним из обязательных приложений к финансовой отчетности как в США, так и в России и представляет собой разбивку ключевых статей баланса и отчета о прибылях и убытках по основным направлениям деятельности компании. Цель FAS 131, регулирующего порядок составления сегментной отчетности, - "предоставить финансовым аналитикам картину различных сфер деятельности компании с позиции принимающих стратегические решения менеджеров".

Если в России необходимость составления сегментной отчетности компанией вытекает из наличия у нее дочерних и зависимых обществ, то в США такая необходимость появляется лишь в случае, если компания намерена разместить ценные бумаги на биржах США. То есть в России имеет место связь необходимости представления сегментной отчетности с юридической формой ведения бизнеса, а не с типом и размерами деятельности компании.

Российское ПБУ 12/2000 "Информация по сегментам", составленное на основе МСФО, требует разбивки активов и финансовых результатов как по операционным, так и по географическим сегментам, в то время как ГААП США требуют разбивки только по операционным сегментам.

Процесс подготовки сегментной отчетности является очень трудоемким, так как сегментная отчетность, в соответствии с ГААП США, должна опираться на данные управленческого учета и одновременно требуется трансформация данных управленческого учета в показатели финансового учета. Кроме того, в соответствии с ГААП США в виде сегментов могут быть выделены не только дочерние компании, но и отдельные структурные подразделения в рамках горизонтально интегрированной компании.

Следует отметить, что практически все крупные российские компании не располагают поставленной системой учета, позволяющей достоверно определять финансовый результат по операционным сегментам, поэтому российские компании на практике выделяют в виде сегментов группы дочерних предприятий.

Кроме охарактеризованных элементов, финансовая отчетность компании включает еще целый ряд дополнительной информации, необходимой иностранным инвесторам, которая входит в состав приложений. Состав информации, раскрываемой в пояснениях к российской отчетности, определен ПБУ 4/99 "Бухгалтерская отчетность организации". Состав информации, раскрываемой в приложениях к финансовой отчетности в США, определяется как стандартами, так и обычаями деловой практики, что затрудняет процесс подготовки пояснений: их необходимо делать практически по каждой статье баланса и отчета о прибылях и убытках. В состав пояснений включаются как расшифровки отдельных статей баланса и отчета о прибылях и убытках, так и комментарии по поводу существенных изменений по сравнению с предыдущими периодами, а также описание условных событий. Практика подготовки приложений, соответствующих ГААП США, показывает, что для представления достоверной информации компании заранее необходимо обеспечить должную постановку аналитического учета. В состав приложений также обязательно включается подробное описание учетной политики компании.

Последним обязательным элементом отчетности, составленной в соответствии с ГААП США, являются комментарии руководства компании (Management's Discussion and Analysis) по вопросам, касающимся:

прогноза ликвидности компании и источников финансирования;

текущих и планируемых инвестиций, затрат на исследование и разработку, источников на их финансирование и затрат на внешнее финансирование;

текущей доходности и факторов, повлиявших на нее, а также прогнозов доходности и их определенности;

количественной и качественной оценки риска курсовых изменений и их влияния на деятельность компании.

В России организация может добровольно раскрывать информацию о планах развития, инвестициях, финансировании и управлении рисками в виде сопутствующей информации.

Помимо собственно финансовой отчетности компании, обязанные зарегистрироваться в Комиссии по ценным бумагам и биржам США и отчитываться перед ней, должны предоставлять комплекс дополнительной финансовой информации как количественного, так и качественного (аналитического) характера, направленной на защиту интересов акционеров.

Таким образом, несмотря на изменения в составе и формах финансовой отчетности, принятые ПБУ 4/99 и направленные на сближение российской и международной финансовой отчетности, российская финансовая отчетность не является сопоставимой с финансовой отчетностью, составленной в соответствии с ГААП США. Причинами являются как различия в порядке учета отдельных активов и пассивов, доходов и расходов, так и концептуальные различия в трактовке отдельных статей отчетности. Наиболее существенные различия сохраняются в отчете о прибылях и убытках (различия усугубляются в связи с принципиальными противоречиями между ПБУ 9/99 "Доходы организации", 10/99 "Расходы организации", с одной стороны, и ГААП США и МСФО - с другой) и в отчете о движении денежных средств. Кроме того, оставляет желать лучшего качество консолидации и сегментной отчетности российских компаний, что обусловлено низким уровнем организации (в особенности автоматизации) финансового и управленческого учета и отчетности.

Американские общепринятые учетные принципы нуждаются в совершенствовании, и направлением этого совершенствования будет являться конвергенция их с международными стандартами финансовой отчетности через выявление основных различий, определение общих подходов к стандартам и сфере их применения и сближение отдельных международных стандартов и ГААП США.

Различие ГААП США и МСФО состоит в том, что первые ориентированы на существенные детали, которые можно назвать правилами, а МСФО представляют собой общие принципы, ориентированные на экономический смысл операций, одинаковый подход к аналогичным операциям, альтернативные методы, профессиональное суждение. На практике именно жесткие правила учета приводят к мошенничеству в корпоративной отчетности. Принципы же контролируют и регулируют сущность, а не форму, являясь более широкими и универсальными, обеспечивая правдивое представление информации. Устранению различий в вышеприведенных вопросах во многом должен помочь Международный комитет по интерпретации финансовой отчетности, сотрудничающий с регулирующими органами отдельных стран. Конвергенция ГААП США и МСФО будет осуществляться путем выбора в качестве основного одного из существующих вариантов учета в этих двух системах. Необходима также отдельная контролирующая организация, в функции которой будет вменен контроль за соблюдением международных стандартов в отдельных странах.

Международной организацией комиссий по ценным бумагам (International Organization of Securities Commissions - IOSCO) принято соглашение о том, что компании, составляющие отчетность в соответствии с международными стандартами, одобренными IOSCO, имеют право листинга на любых фондовых биржах мира. Для компаний облегчается выход на мировые рынки капитала и снижаются затраты для привлечения капитала. Эти факторы повлияли и на выбор МСФО в качестве ориентира для реформирования системы бухгалтерского учета и отчетности в Российской Федерации. Дополнительную поддержку международные стандарты получили в результате решения ЕС об обязательном использовании МСФО для составления консолидированной отчетности всеми европейскими компаниями, зарегистрированными на биржах с 2005 г.

В последние годы международные стандарты получают все большее признание. В 1998 - 1999 гг. в Бельгии, Франции, Германии, Италии, Австрии, России и других странах были приняты законы, разрешающие крупным компаниям использовать МСФО. Сейчас рассматриваются аналогичные законопроекты в Финляндии и Дании. О поддержке деятельности Совета по международным стандартам финансовой отчетности (СМСФО) заявили МВФ, Всемирный банк, ВТО и министры финансов стран "большой семерки". Восемь крупнейших европейских бирж (Лондонская, Франкфуртская, Амстердамская, Парижская, Брюссельская, Мадридская, Миланская и Швейцарская) подписали Меморандум о взаимопонимании и соглашение по возможной модели общего рынка европейских "голубых фишек". В перспективе речь может идти о создании самого крупного в мире рынка, причем в качестве единых стандартов финансовой отчетности будут использоваться МСФО.

Многие финансовые институты уже сейчас осуществляют кредитование предприятий только при представлении отчетности, составленной по МСФО. Например, предоставляя кредит российскому предприятию, Европейский банк реконструкции и развития (вложивший в российскую экономику порядка 3 млрд долл.) требует:

представлять заверенную аудитором годовую финансовую отчетность, подготовленную в соответствии с МСФО;

поддерживать определенный уровень финансовых коэффициентов, рассчитываемых с использованием данных МСФО;

обеспечивать адекватную работу систем учета затрат, бухгалтерского учета и управления информацией, достоверно и точно отражающих финансовое состояние компании и результаты ее деятельности.

Процесс перехода на МСФО продолжится в США до 2010 г. В Великобритании этому процессу придается первостепенное значение. Практически все страны вовлечены в процесс перехода на международные стандарты финансовой отчетности. Поскольку сами МСФО динамично развиваются, необходимы постоянные научные исследования в этой области.

1.2. Совет по разработке международных стандартов

финансовой отчетности.

Новые цели и приоритеты Правления СМСФО

Идея создания общемировых бухгалтерских стандартов относится к 1904 г., когда в Сент-Луисе была проведена первая международная конференция по бухгалтерскому учету.

Комитет по международным стандартам финансовой отчетности (КМСФО) был создан в 1973 г. В 1983 г. о присоединении к КМСФО заявила Международная федерация бухгалтеров. До начавшейся в 2000 г. реорганизации КМСФО объединял около 150 бухгалтерских и аудиторских профессиональных организаций из более чем 100 стран мира.

После преобразований Совет по международным стандартам (СМСФО), действующий ныне, включает Институт попечителей, Консультативный совет по стандартам (КСС), Правление СМСФО, большинство членов которого работают на постоянной основе, и Постоянный комитет по интерпретациям финансовой отчетности.

Совет по международным стандартам финансовой отчетности - общественная организация, финансируемая аудиторскими компаниями, транснациональными компаниями, а также ассоциациями профессиональных бухгалтеров и аудиторов. Кроме того, СМСФО получает средства от продажи своих разработок.

Международные стандарты финансовой отчетности являются глобальной системой, основой корпоративного управления и позволяют инвесторам и кредиторам судить о реальном положении дел в корпорации. Если корпорация не представляет отчетность в соответствии с МСФО, то это может отрицательно отразиться на ее конкурентоспособности на международных рынках капитала.

Стандарты, претендующие на роль единых глобальных стандартов, должны обобщать опыт отдельных национальных систем учета, поэтому существует необходимость в исследовании приближенности систем учета отдельных стран к МСФО. Международными аудиторскими фирмами было проведено исследование "GAAP 2002: Конвергенция" в 59 странах, основной целью которого было определение степени готовности этих стран к процессу конвергенции с МСФО. Результаты исследования показали, что 95% обследованных стран работают в направлении принятия МСФО или конвергенции с МСФО. Три страны пока не планируют осуществить конвергенцию с МСФО - это Исландия, Япония и Саудовская Аравия. В отличие от этих стран, Кения и Кипр, Грузия, Молдова и Казахстан приняли МСФО как национальные стандарты финансовой отчетности на законодательном уровне. 32 страны планируют использовать МСФО вместо национальных стандартов. Одновременно необходимо и встречное движение по устранению базовых различий между МСФО и национальными стандартами. Несмотря на более чем тридцатилетнюю историю, МСФО находятся в процессе постоянного развития.

Между Советом по международным стандартам финансовой отчетности и Международной организацией комиссий по ценным бумагам подписано соглашение о создании общемировых стандартов. Таким образом, международные стандарты финансовой отчетности становятся основными для корпораций, участвующих в международных котировках фондовых бирж. Однако США и Канада для своих фондовых бирж пока не признают международные стандарты финансовой отчетности. Комиссия по ценным бумагам и биржам предъявляет к иностранным компаниям, желающим котировать свои акции на американской фондовой бирже, требование составлять отчетность по ГААП США. Для Крупных компаний перевод отчетности на ГААП США обходится примерно в 10 млн долл. В конце 1999 г. на Нью-йоркской фондовой бирже котировались акции 394 зарубежных компаний - 13% от общего числа 3025 зарегистрированных здесь фирм [81].

Европейский Союз, а именно 15 его членов, приняли решение в 2005 г. перейти на международные стандарты финансовой отчетности. По данным Всемирной федерации бирж, эта процедура касается 8700 корпораций, чьи акции котируются на фондовых рынках, составляющих 25% мировой рыночной капитализации. Если Соединенные Штаты Америки, имеющие 52% рыночной капитализации, и Япония (9%) перейдут на использование МСФО, их по праву можно будет считать глобальными общепринятыми принципами корпоративной отчетности.

1.3. Содержание и структура международных

стандартов финансовой отчетности

Разработка и принятие стандартов - довольно длительная и сложная процедура, включающая подготовку и широкое обсуждение проектов рабочих документов специалистами и общественностью. Для того чтобы стандарт был утвержден как действующий, он должен быть принят 3/4 голосов членов Совета. Структура международных стандартов финансовой отчетности представлена на рис. 1.1.

Структура международных стандартов финансовой отчетности

                ┌─────────────────────────────────┐

                │Введение, раскрывающее содержание│

                │   стандарта, его цели, задачи   │

                └─────────┬────────────┬──────────┘

                          │            │

                         \│/          \│/

┌─────────────────────────┐            ┌─────────────────────────┐

│   Определение основных  │            │  Пояснение определений  │

│    понятий и терминов   │            │        и терминов       │

└─────────────────────────┤            ├─────────────────────────┘

                          │            │

                         \│/          \│/

┌─────────────────────────┐            ┌─────────────────────────┐

│  Раскрытие методологии, │            │Рекомендации по внедрению│

│  включая все приложения │            │      Интерпретации      │

└─────────────────────────┤            ├─────────────────────────┘

                          │            │

                         \│/          \│/

                ┌─────────────────────────────────┐

                │      Дата вступления в силу     │

                └─────────────────────────────────┘

Рис. 1.1.

Рассмотрим основные этапы разработки МСФО. Прежде всего, создается редакционная комиссия, состоящая из экспертов, представляющих различные страны, которая исследует учетную практику отдельных национальных систем учета и разрабатывает общий план проекта международного стандарта. Следующий этап включает подготовку рабочего проекта стандарта, затем этот вариант широко обсуждается всеми заинтересованными сторонами, в течение 4 месяцев вносятся поправки и замечания. После того как все предложения и замечания будут внесены в проект стандарта, он утверждается Правлением Совета и публикуется как действующий.

К настоящему времени создан 41 международный стандарт финансовой отчетности (IAS) (табл. 1.2).

Таблица 1.2

Международные стандарты финансовой отчетности (IAS)

	МСФО 
	Название МСФО 
	Содержание стандарта 

	МСФО (IAS) 1 
	Представление финансовой отчетности 
	Стандарт обеспечивает базу для представления финансовой отчетности общего назначения для достижения сопоставимости с финансовой отчетностью за предшествующий период, а также с финансовой отчетностью других компаний. В стандарте приводятся основные показатели баланса, отчета о прибылях и убытках, рекомендации по структуре и минимальным требованиям к их содержанию. Доля меньшинства показывается в составе капитала
Долгосрочные обязательства, которые подлежат погашению по требованию кредитора на отчетную дату в результате нарушения договора, показываются как краткосрочные, даже если кредитор согласился после отчетной даты не требовать погашения. Заменил МСФО 5 и МСФО 13 

	МСФО (IAS) 2 
	Запасы 
	Целью стандарта является определение интерпретации запасов в системе учета по фактической стоимости приобретения. Важным вопросом в учете запасов является определение величины затрат, подлежащих признанию в качестве актива и переносу в следующие периоды до признания соответствующих прибылей. Стандарт дает практические указания по определению затрат и их последующему признанию в качестве расходов, включая любые уменьшения стоимости до величины возможной чистой цены продаж. Он также дает представление о формулах расчета затрат, используемых для определения себестоимости запасов 

	МСФО (IAS) 3 
	Сводная финансовая отчетность 
	Заменен на МСФО 27 и МСФО 28 

	МСФО (IAS) 4 
	Амортизация 
	Начисление амортизации по подлежащему амортизации активу должно осуществляться на основе систематического метода начисления амортизации, используемого в течение всего срока службы данного актива. Срок полезной службы актива или группы активов должен периодически пересматриваться. По каждой группе активов должны быть раскрыты метод начисления амортизации, нормы амортизации, общая сумма начисленной в течение периода амортизации, общая стоимость подлежащих амортизации активов. Заменен на МСФО 16 и МСФО 38 

	МСФО (IAS) 5 
	Информация, подлежащая раскрытию в финансовой отчетности 
	Заменен на МСФО 1 

	МСФО (IAS) 6 
	Отражение в учете изменения цен 
	Заменен на МСФО 15 

	МСФО (IAS) 7 
	Отчет о движении денежных средств 
	Стандарт обеспечивает раскрытие информации об исторических изменениях в денежных средствах и эквивалентах денежных средств компании посредством отчетов о движении денежных средств, в которых производится классификация потоков денежных средств за период, получаемых от операционной, инвестиционной и финансовой деятельности 

	МСФО (IAS) 8 
	Учетная политика, изменения в бухгалтерских расчетах и ошибки
	Стандарт дает определение учетной политики, формулируя ее как конкретные принципы, правила формирования и представления финансовой отчетности. В стандарте говорится о последовательности применения учетной политики. Стандарт рассматривает ситуации, когда происходят изменения в учетной политике. Дается определение изменения в бухгалтерских оценках как корректировки балансовой стоимости активов или обязательств вследствие пересмотра их статуса и ожидаемых экономических выгод. В стандарте приводится определение ошибки, допущенной в предшествующие периоды. Исключен термин "фундаментальная ошибка"; все материальные ошибки корректируются ретроспективно. Частично заменен на МСФО 35 

	МСФО (IAS) 9 
	Затраты на исследования и разработки 
	Стандарт предназначен для установления порядка учета затрат на исследования и разработки. Основным вопросом в учете затрат на исследования и разработки считается выбор признания их либо в качестве актива, либо в качестве расхода
В стандарте рассматриваются критерии признания для отнесения подобных затрат либо к расходам, либо к активам. Он также предусматривает практические инструкции по применению этих критериев. Заменен на МСФО 38 

	МСФО (IAS) 10
	События после отчетной даты 
	Стандарт рассматривает вопросы идентификации непредвиденных расходов и событий, имевших место после даты балансового отчета. Наличие условных убытков подлежит раскрытию в финансовой отчетности, за исключением тех случаев, когда они отнесены далеко по времени. Условная прибыль показывается в тех случаях, когда существует вероятность того, что эта прибыль реально получена. Раскрывается информация о событиях, имевших место после отчетной даты, их характере и расчетной оценке финансовых последствий 

	МСФО (IAS) 11
	Договоры подряда 
	Стандарт устанавливает порядок отражения доходов и затрат, связанных с договорами подряда. В соответствии с характером деятельности, связанным с договорами подряда, дата начала контракта и дата завершения работ по договору подряда обычно оказываются в разных отчетных периодах. Следовательно, основной задачей в учете договоров подряда является распределение доходов и затрат по договору подряда на отчетные периоды, в которых производились работы 

	МСФО (IAS) 12
	Налоги на прибыль
	Стандарт определяет порядок учета налогов на прибыль. Настоящий стандарт требует, чтобы компания учитывала налоговые последствия сделок и других событий точно так же, как она учитывала сами эти сделки и события. Он определяет порядок признания отложенных налоговых требований, возникающих в связи с непринятыми налоговыми убытками или неиспользованными налоговыми кредитами, представления информации о налогах на прибыль в финансовой отчетности и раскрытия информации, относящейся к налогу на прибыль 

	МСФО (IAS) 13
	Представление краткосрочных активов и краткосрочных обязательств 
	Стандарт используется в том случае, если организация раскрывает в отчетности свои оборотные средства и краткосрочные пассивы отдельно от прочих активов и пассивов. Стандарт определяет, какие статьи следует рассматривать как оборотные активы и краткосрочные пассивы, а также устанавливает требования в части представления и раскрытия информации по таким активам и обязательствам. Заменен на МСФО 1 

	МСФО (IAS) 14
	Сегментная отчетность 
	Стандарт устанавливает принципы представления финансовой информации по сегментам относительно различных типов товаров и услуг, производимых компанией, и различных географических районов, в которых она работает, для того чтобы помочь пользователям финансовой отчетности лучше понять показатели работы компании в прошлых периодах; лучше оценить риск и прибыли компании и принимать более обоснованные решения относительно компании в целом 

	МСФО (IAS) 15
	Информация, отражающая влияние изменения цен 
	Отменен с 1 января 2005 г. 

	МСФО (IAS) 16
	Основные средства
	Стандарт определяет порядок учета основных средств. Главным вопросом в учете основных средств является момент признания активов, определение их балансовой стоимости и амортизационных отчислений. Данный стандарт требует, чтобы объект основных средств признавался в качестве актива, когда он отвечает определению и критериям признания для актива, определенным в концептуальных основах подготовки и представления финансовой отчетности. Последующие расходы (улучшения) капитализируются, если удовлетворяют определению основных средств (в соответствии со старым стандартом основные средства капитализируются, только если повышают первоначально оцененные эксплуатационные характеристики). Амортизация определяется отдельно для каждого значительного компонента основных средств. Ликвидационная оценка должна пересматриваться на каждую отчетную дату; амортизация прекращается, если ликвидационная стоимость превышает балансовую 

	МСФО (IAS) 17
	Аренда 
	Стандарт определяет учетную политику и раскрывает требования по отношению как к арендатору, так и к арендодателю в отношении операционной и финансовой аренды. В договорах аренды земли и зданий выделяются отдельно аренда земли (операционная аренда) и аренда здания (операционная или финансовая аренда) 

	МСФО (IAS) 18
	Выручка 
	Стандарт устанавливает порядок учета выручки, возникающей от определенных видов сделок и событий, определяет критерии признания выручки 

	МСФО (IAS) 19
	Вознаграждение работникам 
	Стандарт определяет требования по учету и отчетности по пенсионным отчислениям в соответствии с пенсионными программами, по которым участникам гарантируется фиксированная сумма выплат после оговоренной выслуги лет; устанавливаются правила учета и раскрытия информации о вознаграждении работникам 

	МСФО (IAS) 20
	Учет государственных субсидий и раскрытие информации о государственной помощи 
	Стандарт отражает виды субсидий и иной правительственной помощи; раскрытие информации об учетных методах, о характере и размерах правительственных субсидий, а также о любых невыполненных условиях получения субсидий 

	МСФО (IAS) 21
	Влияние изменений валютных курсов 
	Компания может вести деятельность, связанную с иностранной валютой, двумя способами. Она может проводить операции в иностранной валюте или иметь зарубежные производства. Главный вопрос в учете операций в иностранной валюте и зарубежных производств состоит в определении, какой курс использовать и как признавать в финансовой отчетности финансовое воздействие изменений обменных курсов. Приводятся новые (более четкие) правила определения функциональной валюты; финансовая отчетность может быть представлена в любой валюте 

	МСФО (IAS) 22
	Объединения бизнеса 
	Стандарт устанавливает характер объединения компаний (покупка либо объединение интересов); определение стоимости покупки. В стандарте также характеризуется деловая репутация, возникающая при приобретении как платеж, производимый покупателем в предвидении будущих экономических выгод, а также рассматриваются случаи возникновения отрицательной деловой репутации. Заменен на IFRS 3 

	МСФО (IAS) 23
	Затраты по займам
	Стандарт определяет метод бухгалтерского отражения затрат по займам. Он требует немедленного признания затрат по займам в качестве расходов. Вместе с тем стандарт допускает в качестве альтернативного варианта капитализацию затрат по займам, непосредственно связанных с приобретением, строительством или производством актива 

	МСФО (IAS) 24 
	Раскрытие информации о связанных сторонах 
	Стандарт раскрывает информацию о сделках между взаимосвязанными сторонами, если они отвечают определенным критериям. В стандарте приводится определение понятия "взаимосвязанные стороны". Имя (название) конечной контролирующей стороны, включая физических лиц, должно быть раскрыто. Требования по раскрытию информации теперь распространяются на операции между контролируемыми государством компаниями 

	МСФО (IAS) 25
	Учет инвестиций 
	Стандарт определяет классификацию, себестоимость, балансовую стоимость инвестиций и изменения в них, раскрывает продажу и передачу инвестиций. Заменен на МСФО 39 и МСФО 40 

	МСФО (IAS) 26
	Учет и отчетность по пенсионным планам 
	Стандарт определяет виды пенсионных планов, дисконтирование пенсий. Этот стандарт следует отличать от МСФО 19, который обсуждает вопросы раскрытия информации о пенсионных программах в финансовой отчетности работодателей, реализующих такие программы 

	МСФО (IAS) 27
	Консолидированная и индивидуальная отчетность 
	Стандарт раскрывает вопросы подготовки и представления сводной (консолидированной) финансовой отчетности группы предприятий, находящихся под контролем материнской компании. Метод долевого участия больше не используется для учета дочерних и ассоциированных компаний в отдельной отчетности материнской компании. Скорректирован с МСФО 39 

	МСФО (IAS) 28
	Учет инвестиций в ассоциированные компании 
	Инвестиции в ассоциированные компании должны учитываться на основе метода долевого участия. Стандарт также оговаривает допустимые исключения. Определены требования в части раскрытия информации. Частично заменен на МСФО 36 и МСФО 39 

	МСФО (IAS) 29
	Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции 
	Данные финансовой отчетности должны пересматриваться с учетом инфляции на дату балансового отчета. Полученные в результате этого прирост или сокращение денежной позиции должны отражаться на чистой прибыли и раскрываться раздельно. Требуется раскрытие информации о пересмотре цифр финансовой отчетности, а также о том, какая единица измерения или какой индекс цен при этом применялись 

	МСФО (IAS) 30
	Раскрытие информации в финансовой отчетности банков и аналогичных финансовых учреждений 
	Стандарт оговаривает дополнительные требования в части раскрытия информации помимо требований других стандартов. Стандарт требует раскрытия дополнительной информации применительно к отчету о прибылях и убытках; балансовому отчету; срокам погашения активов и пассивов; непредвиденным статьям и забалансовым обязательствам; концентрации активов и пассивов; убыткам по кредитам и авансам; по общим банковским рискам, а также активам, предложенным в качестве обеспечения 

	МСФО (IAS) 31
	Финансовая отчетность об участии в совместной деятельности 
	Раскрытие информации об участии в совместных предприятиях отражается раздельно по совместно контролируемым операциям и активам. В стандарте определены требования в части отчетности для предприятий, берущих на себя риск, и предприятий-инвесторов. Скорректирован в соответствии с МСФО 36 и МСФО 39 

	МСФО (IAS) 32
	Финансовые инструменты: раскрытие и представление информации 
	Стандарт облегчает пользователям финансовой отчетности понимание того, насколько важны балансовые и забалансовые финансовые инструменты с точки зрения финансового положения, эффективности деятельности и движения денежных средств компании. Стандарт устанавливает определенные требования по предоставлению информации о балансовых инструментах и определяет перечень информации, подлежащей раскрытию, как о балансовых, так и о забалансовых финансовых инструментах 

	МСФО (IAS) 33
	Прибыль на акцию 
	Стандарт устанавливает принципы расчета прибыли на акцию и представления соответствующей информации, используемой для сопоставления результатов деятельности различных компаний в одном и том же периоде, а также результатов деятельности одной и той же компании в различных отчетных периодах 

	МСФО (IAS) 34 
	Промежуточная финансовая отчетность 
	Стандарт определяет минимальное содержание промежуточной финансовой отчетности и устанавливает принципы для признания и оценки в полной и сжатой финансовой отчетности за промежуточный период 

	МСФО (IAS) 35
	Прекращаемая деятельность 
	Стандарт устанавливает принципы представления в отчетности информации о прекращаемой деятельности с тем, чтобы повысить возможности пользователей финансовой отчетности прогнозировать потоки денежных средств, прибыльность и финансовое положение компании в целом за счет раздельного представления информации о прекращаемой деятельности и информации о продолжающейся деятельности. Отменен 

	МСФО (IAS) 36
	Обесценение активов 
	Стандарт устанавливает процедуры, которые компании применяют для того, чтобы учитывать свои активы по величине, не превышающей их возмещаемой суммы. Частично заменяет положения МСФО 16 и МСФО 22 

	МСФО (IAS) 37
	Резервы, условные обязательства и условные активы 
	Стандарт определяет критерии признания и оценки условных обязательств и условных активов, а также раскрытия информации в примечаниях к финансовой отчетности 

	МСФО (IAS) 38
	Нематериальные активы 
	Стандарт устанавливает порядок учета нематериальных активов, которые специально не рассматриваются в других международных стандартах финансовой отчетности. Стандарт определяет критерии отнесения активов к нематериальным. Нематериальные активы могут иметь неопределенный срок полезного использования (не амортизируются; подлежат ежегодному тесту на обесценение). Заменил МСФО 9 

	МСФО (IAS) 39
	Финансовые инструменты: признание и оценка 
	Стандарт раскрывает порядок признания финансовых активов и финансовых обязательств, в том числе производных инструментов. Использование хеджирования (ограждения от потерь) в отношении убытков, определенных по справедливой стоимости 

	МСФО (IAS) 40
	Инвестиционная собственность 
	Аннулировал МСФО 25. Устанавливает порядок учета инвестиционной собственности (земельных участков, зданий и т.д.), применяется оценка по справедливой стоимости 

	МСФО (IAS) 41
	Сельское хозяйство 
	Устанавливает порядок учета и раскрытия информации в организациях, занимающихся сельскохозяйственной деятельностью 


В настоящее время действующие стандарты финансовой отчетности пересматриваются и появляются новые стандарты, которые называются International Financial Reporting Standards (IFRS) и не продолжают нумерацию прежних стандартов (IAS):

МСФО (IFRS) 1 "Первое применение МСФО";

МСФО (IFRS) 2 "Выплаты долевыми инструментами" - справедливая стоимость опционов на акции, выданных сотрудникам, признается в качестве расхода;

МСФО (IFRS) 3 "Объединения бизнеса" - в результате объединений признается больше нематериальных активов; гудвилл больше не амортизируется, проводится ежегодный тест на обесценение; отрицательный гудвилл списывается через отчет о прибылях и убытках ("старый" отрицательный гудвилл списывается на нераспределенную прибыль по состоянию на 01.01.2005);

МСФО (IFRS) 4 "Договоры страхования";

МСФО (IFRS) 5 "Выбытие внеоборотных активов, удерживаемых для продажи, и прекращенная деятельность" - новые правила учета для внеоборотных активов, предназначенных для продажи, и "выбывающих групп" (оценка по наименьшей из балансовой стоимости и справедливой стоимости за вычетом расходов по продаже, эти активы не амортизируются);

МСФО (IFRS) 6 "Разработка и оценка минеральных ресурсов".

Разработан также IFRS 7, заменяющий МСФО (IAS) 30 и частично МСФО (IAS) 32 и вносящий изменения в МСФО (IAS) 1.

Новые стандарты имеют иную структуру, нежели прежние стандарты, и включают "содержательную часть", "основу для выводов" и "руководство к применению".

Для разъяснения вопросов, связанных с практическим применением отдельных положений международных стандартов, предназначены разрабатываемые Постоянным комитетом по интерпретациям финансовой отчетности интерпретации - SIC и IFRIC (табл. 1.3).

Таблица 1.3

Интерпретации (IFRIC)

	N 
	Название интерпретации 
	Дата вступления интерпретации в действие 

	IFRIC 1
	Изменения в существующих обязательствах по выводу из эксплуатации, рекультивации и других аналогичных обязательствах 
	01.09.2004 

	IFRIC 2
	Доля участия в кооперативах и другие аналогичные инструменты 
	01.01.2005 

	IFRIC 3
	Эмиссионные права 
	Отменен 

	IFRIC 4
	Выявление арендных отношений в рамках договора 
	01.01.2006 

	IFRIC 5
	Права на доли участия в фондах по выводу из эксплуатации, рекультивации, восстановлению окружающей среды 
	01.01.2006 

	IFRIC 6
	Обязательства, возникающие в результате участия в определенном рынке (переработка электронного и электрооборудования) 
	01.12.2005 

	IFRIC 7
	Применение подхода к пересчету в соответствии с МСФО (IAS) 29 "Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции" 
	01.03.2006 



Объективными факторами, которые делают переход на международные стандарты финансовой отчетности выгодным для российских эмитентов, являются:

на макроуровне

приток иностранных инвестиций в Россию;

большая прозрачность деятельности российских компаний, и как следствие улучшение имиджа российского бизнеса за рубежом;

более глубокая интеграция экономики России в систему мировых хозяйственных связей;

улучшение качества статистической информации и возможность ее сопоставления;

на микроуровне

рост рыночной капитализации;

снижение цены привлекаемого капитала;

возможность использовать информацию для принятия управленческих решений.

Агентство Moodys отметило повышение инвестиционного рейтинга России. Для институциональных и частных инвесторов инвестиционный рейтинг является сигналом для возможности выхода на рынок России, однако выбор объектов инвестирования во многом будет зависеть от доверия к отчетности. В этом случае составление отчетности по МСФО является необходимым.

Контрольные вопросы

1. Что явилось предпосылками создания международных стандартов финансовой отчетности?

2. Что такое унификация, стандартизация и гармонизация в учете?

3. Что явилось основой МСФО?

4. Проанализируйте основные принципы финансовой отчетности, определенные в ГААП США и МСФО.

5. Как соотносятся МСФО и национальные системы учета и отчетности?

6. Каким образом классифицируются системы учета и отчетности?

7. Какие функции выполняют международные стандарты финансовой отчетности?

8. Какие цели поставлены разработчиками международных стандартов финансовой отчетности?

9. Как разрабатываются МСФО?

10. Какую роль играют МСФО в процессе реформирования российской системы учета и отчетности?

Глава 2. СРАВНИТЕЛЬНЫЙ АНАЛИЗ ПРИНЦИПОВ ПОДГОТОВКИ,

СОСТАВА И СТРУКТУРЫ ОТЧЕТНОСТИ, СФОРМИРОВАННОЙ

ПО МСФО И РОССИЙСКИМ ПРАВИЛАМ УЧЕТА

2.1. Сравнительный анализ принципов подготовки

и построения финансовой отчетности по МСФО

и российским правилам учета

Цель МСФО как системы - подготовка и представление заинтересованным пользователям полной и правдивой информации в финансовой отчетности о финансовом положении, деятельности компании, об изменениях в финансовом положении.

На основе общей теории систем критерий системности можно выделить в самой структуре МСФО (рис. 2.1).

Иерархия принципов и правил учета и отчетности

┌──────────────────────────────────────────────┐

│                Основная цель                 │

└──────────────────────┬───────────────────────┘

                      \│/

┌──────────────────────────────────────────────┐

│Качественные характеристики учетной информации│

└──────────────────────┬───────────────────────┘

                      \│/

┌──────────────────────────────────────────────┐

│  Принципы составления финансовой отчетности  │

└──────────────────────┬───────────────────────┘

                      \│/

┌──────────────────────────────────────────────┐

│                 Стандарты                    │

└──────────────────────┬───────────────────────┘

                      \│/

┌──────────────────────────────────────────────┐

│           Интерпретация стандартов           │

└──────────────────────────────────────────────┘

Рис. 2.1.

Мы рассматриваем МСФО как единую систему, в которой строго соблюдается принцип "от общего к частному". Вместе с тем отдельные стандарты взаимно дополняют друг друга, направлены в конечном итоге на выполнение общей цели и связаны между собой определенной логикой. Каждый стандарт содержит единый подход к подготовке и раскрытию информации элементов финансовой отчетности, отражающих финансовое положение компании и связанных с оценкой деятельности организации.

Стандарты ориентированы на интересы пользователей, а пользователи заинтересованы в получении информации, удовлетворяющей их запросы. Такая взаимосвязь способствует постоянному развитию и совершенствованию МСФО. Завершающим элементом в цепочке рассмотрения МСФО как целостной системы являются интерпретации стандартов, которые поясняют отдельные стандарты и разрабатываются Постоянным комитетом по интерпретациям.

Сравнительная характеристика международных и российских принципов составления и представления финансовой отчетности представлена в табл. 2.1.

Таблица 2.1

Сравнительная характеристика международных

и российских принципов составления

и представления финансовой отчетности

	Принципы составления и представления отчетности 
	МСФО 
	Российские нормативные документы и практика применения 

	Принцип начислений 
	Поступление и использование средств признается в момент совершения операций, а не движения денежных средств 
	Сформулирован в ПБУ 1/98 (п. 2.2), на практике в полной мере не реализуется 

	Принцип непрерывности деятельности 
	Организация осуществляет деятельность и не намеревается принимать решение о ликвидации либо другие решения, существенно меняющие характер деятельности организации 
	Задекларирован в ПБУ 1/98 (п. 2.3), на практике в полной мере не реализуется, так как существуют упрощенные правила создания и ликвидации юридических лиц 

	Понятность 
	Качество информации определяется ее понятностью для пользователя 
	Четко не сформулирован 

	Уместность 
	Информация считается уместной, если она влияет на принятие управленческих решений 
	Четко не сформулирован 

	Существенность
	Информация существенна, если она влияет на решение пользователя 
	Существенной признается сумма, составляющая 5% от общего итога 

	Достоверность 
	Информация, лишенная ошибок и предвзятости 
	Федеральный закон "О бухгалтерском учете" (п. 3 ст. 1), ПБУ 4/99 (п. 3.3), ПБУ 1/98 (п. 2.3) 

	Приоритет содержания перед формой 
	Хозяйственные операции должны отражаться в бухгалтерском учете не в соответствии с юридической формой, а на основе реальной экономической ситуации 
	ПБУ 1/98 (п. 2.3). На практике не используется, поскольку информация отражена в юридическом документе 

	Нейтральность 
	Учетная информация должна быть свободна от предвзятостей 
	Не сформулирован 

	Сравнимость 
	Информация, подлежащая сравнению, позволяющая проанализировать сильные и слабые стороны организации за определенный промежуток времени 
	ПБУ 1/98 (п. 2.2). В условиях российской действительности ввиду частых изменений законодательной базы информация не может быть сопоставимой 


Исследование, проведенное шестью крупнейшими аудиторскими фирмами, "GAAP 2001 - A survey of national accounting rules benchmarked against IAS", определило разногласия в российских принципах и правилах составления финансовой отчетности по сравнению с МСФО. Анализ результатов этого исследования показал, что остаются неурегулированными следующие вопросы: использование в учете метода покупки или объединения интересов, признание резервов при объединении бизнеса; консолидация специализированных компаний; пересчет данных финансовой отчетности материнских и дочерних компаний, выраженной в валюте страны с гиперинфляционной экономикой, в единицы измерения, действующие на отчетную дату; обесценение активов, снятие финансового актива с учета; учет финансовых инструментов, учет производных инструментов при хеджировании; учет курсовых разниц, образовавшихся в результате серьезной девальвации или снижения стоимости валюты (Приложение 1).

Существуют также расхождения по требованиям раскрытия информации. В российской практике не являются обязательными требования по раскрытию в финансовой отчетности информации об изменениях капитала, движении денежных средств, стоимости запасов, справедливой стоимости финансовых активов и обязательств, инвестиций в недвижимость, информации о связанных сторонах, сегментах.

Основными препятствиями на пути конвергенции российских учетных принципов с МСФО являются налоговая ориентация российской системы бухгалтерского учета; ограниченность рынков капитала; отсутствие подробных инструкций по первому применению МСФО, которые традиционно используются в России на всех участках учета и подробно описывают правила ведения учета; сложности отдельных МСФО, связанные с применением справедливой стоимости.

Многие компании считают, что при переходе на МСФО наибольшие затраты будут связаны с переквалификацией кадров и установкой нового программного обеспечения.

Внутренние проблемы перехода на МСФО:

недостаток квалифицированного персонала;

недостатки системы сбора информации;

увеличение количества отчетных документов.

Внешние проблемы перехода на МСФО определяются характером среды, в которой работают компании:

сложность инкорпорирования МСФО в правовую систему России;

нехватка аудиторов и консультантов;

незавершенность налоговой реформы, она не учитывает переход на МСФО;

неустойчивость финансовых рынков;

отсутствие официального перевода МСФО на русский язык.

2.2. Сравнительный анализ элементов финансовой отчетности

Анализ элементов финансовой отчетности позволяет еще раз констатировать универсальность принципов и возможности применения их в любой экономике. Безусловно, на текущем этапе могут встречаться и выявляются некоторые различия в трактовках определенных элементов финансовой отчетности, но в то же время принципиальных различий нет.

При переходе российских корпораций на МСФО возникает вопрос о необходимости изменения всего учетного процесса или только отчетности. Ответ определен в самом названии - международные стандарты финансовой отчетности не предусматривают плана счетов, учетных регистров и бухгалтерских проводок, то есть самого учетного процесса. Поэтому стандартизации подлежит только финансовая отчетность компаний.

Существуют отличия в понятиях "бухгалтерская" и "финансовая" отчетность. Финансовую отчетность многие специалисты считают разновидностью бухгалтерской, представляющей систему информации о финансовом положении, финансовых результатах деятельности, изменениях в финансовом положении компании, полезной широкому кругу пользователей для принятия решений. Бухгалтерская отчетность включает также и внутрихозяйственную информацию, предназначенную для выполнения дирекцией компании функций планирования, регулирования производственных процессов, контроля [40].

Сфера применения МСФО относится только к финансовой отчетности, и в большей степени - к консолидированной отчетности, но она основывается на внутрихозяйственной информации. Основной задачей в процессе конвергенции является соответствие представленной отчетности МСФО, то есть отчетность должна соответствовать требованиям каждого отдельного стандарта и интерпретаций. К примеру, компанию, представившую отчетность без корректировки показателей с учетом покупательной способности национальной валюты на отчетную дату, предусмотренной МСФО 29, нельзя считать соответствующей МСФО, даже если все остальные международные стандарты финансовой отчетности учтены при формировании этой отчетности. В учетной политике, принятой для формирования отчетности, должна быть зафиксирована следующая запись: "Настоящая консолидированная финансовая отчетность подготовлена в соответствии с МСФО. Она составлена на основе принципа оценки по фактической стоимости, за исключением земли и недвижимости, торговых ценных бумаг, имеющихся в наличии для продажи, инвестиций в недвижимость и производных финансовых инструментов, которые показаны в оценке по справедливой стоимости" [40].

Анализируя элементы финансовой отчетности в соответствии с МСФО и российской практикой, можно сделать вывод, что определения во многом совпадают, но есть и различия, обусловленные использованием этих понятий в практической деятельности российских организаций (табл. 2.2). Так, в балансе российской организации в активы включаются только средства, принадлежащие ей на правах собственности. Активы же, не принадлежащие организации, отражаются за балансом. По МСФО все ресурсы организации отражаются в балансе, забалансовые счета не используются. Следует отметить, что в российской практике встречаются случаи, когда организации в балансе отражают активы, не приносящие экономической выгоды. Такие активы должны быть списаны с баланса. Необходимо создавать резервы на активы, не приносящие экономических выгод. Российским организациям мы рекомендуем создавать следующие резервы:

по запасам - резерв на устаревшие и не пригодные для продажи запасы;

по основным средствам - резерв на не используемые в процессе деятельности основные средства;

по финансовым вложениям - резерв на инвестиции, не приносящие доход;

по дебиторской задолженности - резерв по сомнительной задолженности.

Таблица 2.2

Элементы финансовой отчетности

	Элементы финансовой отчетности 
	МСФО 
	Российская практика 

	1. Элементы, отражающие финансовое положение компании 

	Активы 
	Ресурсы, контролируемые компанией в результате прошлых периодов, от которых компания ожидает экономической выгоды в будущем 
	Хозяйственные средства, контролируемые организацией в результате прошлых событий ее хозяйственной деятельности и которые должны принести ей экономические выгоды в будущем 

	Обязательства
	Текущая задолженность компании, возникающая из событий прошлых периодов, урегулирование которой приведет к оттоку из компании ресурсов, содержащих экономическую выгоду 
	Формулировка совпадает 

	Капитал 
	Часть активов компании, остающаяся после вычета ее обязательств 
	Чистая стоимость имущества, определяемая по формуле: капитал = активы - обязательства 

	2. Элементы, связанные с оценкой деятельности организации 

	Доход 
	Приращение экономических выгод в течение отчетного периода, происходящее в форме притока или увеличения активов или уменьшения обязательств, что выражается в увеличении капитала, не связанном с вкладами участников акционерного капитала 
	Увеличение экономических выгод либо уменьшение кредиторской задолженности, которое приводит к увеличению капиталов, отличных от вкладов учредителей 

	Расходы 
	Уменьшение экономических выгод в течение отчетного периода, происходящее в форме оттока или истощения активов или увеличения обязательств, ведущего к уменьшению капитала, не связанному с его распределением между участниками акционерного капитала 
	Уменьшение экономических выгод или возникновение обязательств, которые приводят к уменьшению капитала, кроме изменений, обусловленных изъятием собственника 


Создание таких резервов позволит привести активы компании в соответствие требованиям МСФО.

Обязательства трактуются в российской практике и по МСФО одинаково. Суть понятия "капитал" в отечественной практике в целом также совпадает с МСФО. Вместе с тем в зарубежной практике капитал организации соотносится с чистыми активами, и эта информация отражается в балансе. В российской практике чистые активы организации определяются расчетным путем. Трактовка элементов финансовой отчетности, связанных с оценкой деятельности российской организации, а именно доходов и расходов, в целом приближена к МСФО (табл. 2.2).

Однако из определения дохода по МСФО мы видим, что доход - это приращение экономических выгод в течение отчетного периода. Такая формулировка отсутствует в российской практике.

2.3. Сравнительный анализ состава и структуры

отчетности, соответствующей МСФО и российским положениям

по бухгалтерскому учету

Рассмотрим основные формы отчетности: бухгалтерский баланс; отчет о прибылях и убытках; отчет о движении денежных средств.

Зарубежные компании, в отличие от отечественных, чаще всего используют вертикальную форму баланса, считая ее более удобной и понятной.

В приложениях к балансу приводится информация об акционерном капитале и облигациях, основных средствах, их движении в течение года (поступление, выбытие), переоценке. Если компания имеет ценные бумаги, котируемые на фондовой бирже, в приложениях указывается рыночная стоимость котируемых ценных бумаг.

Отчет о прибылях и убытках (Statement of Income) считается более важной формой, чем баланс, так как формирует прибыль за определенный период времени. В практике деятельности компаний используются вертикальная и горизонтальная формы отчета о прибылях и убытках.

Кроме приложений к балансу, существует большое количество данных, которые отражаются в приложениях к отчету о прибылях и убытках:

выплаты по процентам;

суммы, направленные на погашение собственных ценных бумаг;

сумма дохода от котируемых на фондовой бирже ценных бумаг;

земельная рента;

вознаграждение аудиторам.

Многие компании, зарегистрированные на фондовой бирже, составляют и публикуют отчеты в двух частях: иллюстрированный краткий обзор деятельности компании и непосредственно финансовые отчеты.

В российской практике учета применяется горизонтальная форма составления финансовой отчетности. В то же время в зарубежных странах, преимущественно в европейских, предпочитают использовать вертикальную форму составления баланса и отчета о прибылях и убытках.

Порядок составления баланса, отчета о прибылях и убытках по горизонтальной и вертикальной форме приведен на рис. 2.2 и рис. 2.3.

Горизонтальная и вертикальная формы

отчета о прибылях и убытках компании

Горизонтальная форма

          Отчет о прибылях и убытках компании за 200x год

                                                       (долл. США)

──────────────────────────────────────────────────────────────────

                                ┌ - - ─┐   Продажи        ┌ - - ─┐

Начальный запас                 │ 2,000│                ┌─┤16,000

                                 12,400                 │ └ - - ─┘

плюс закупка                 ┌──┤──────│                │

                                 14,400                 │

                             │  │ 2,400│                │

минус запас на конец периода     12,000                 │

Стоимость проданных товаров  │  │ 4,000│                │

                                 ------                 │

                             │  └ - - ─┘                │

                                                        │  ------

                             │   16,000                 │  16,000

                                 ------                 │  ------

                             │                          │

Аренда и коммунальные           ┌ - - ─┐                │

налоги                       │      900                 │

                              ┌─┤   500│  Валовая       │   4,000

                             │      400   прибыль       │

                              │ └ - - ─┘                │

                             │                          │

Разные расходы                │                         │   -----

Амортизация                  │    2,200                 │   4,000

                              │   -----                 │

                             │     4,00                 │

                              │                         │

Вертикальная форма           │                          │

                             ││                         │

          Отчет о прибылях и убытках компании за 200x год

─────────────────────────────┬┬─────────────────────────┬─────────

                                                        │

Продажи                      ││                         └─ 16,000

минус стоимость проданных товаров

    Начальный запас          ││         2,000

    плюс закупка                       12,400

                             ││        ------

                             └┼─────── 14,400

    минус запас на конец периода        2,400

Валовая прибыль               │    80                      12,000

                                                           ------

минус расходы                 │                             4,000

    Аренда и коммунальные налоги          900

                              │           500

Рис. 2.2.

Горизонтальная и вертикальная формы баланса компании

Горизонтальная форма

                  Баланс компании на 31 декабря 200x года

                                                       (долл. США)

──────────────────────────────────────────────────────────────────────

Основные средства          ┌───────┐  Капитал                ┌───────┐

                           │       │                         │       │

Офисные принадлежности  ┌──┤ 5,200 │  Остаток на 01.01.200x  │10,000 │

Накопленная амортизация │  │  (400)│  Чистая прибыль         │ 2,600 │

                        │  │  ─────│                 ┌───────┤ ----- │

                        │  └───────┘                 │       │12,600 │

                        │  ┌───────┐                 │       │(2,200)│

Оборотные средства      │┌─┤ 2,400 │                 │       └───────┘

                        ││ │ 5,800 │  Краткосрочные  │  ┌────────────┐

Запасы                  ││ └───────┘  обязательства  │┌─┤3,700       │

Дебиторы                ││                           │├─┤  300       │

Долги в банке           ││                           ││ │  ---       │

                        ││                           ││ │            │

                        ││                           ││ │      4,000 │

                        ││                           ││ └────────────┘

                        ││                           ││

                        ││  ------                   ││       ------

Вертикальная форма      ││  14,400   ┌───────────────┘│       14,400

                        ││  ------   │                │       ------

                        ││        ┌──┼────────────────┘

                 Баланс компании на 31 декабря 200x года

────────────────────────┬┬────────┬──┬────────────────────────────────

                        ││        │  │

                        └┼────────┼──┼────────────────── 5,200

Основные средства        │        │  │                    (400)

                         │        │  │                     ----

Офисные принадлежности   │        │  │                         4,800

Накопленная амортизация  │        │  │

                         │        │  │                   2,400

Оборотные средства       └────────┼──┼────────────────── 5,800

                                  │  │                   1,400

Запасы                            │  │                   -----

Дебиторы                          │  │                   9,600

Долги в банке                     └──┼─┬── 3,700

                                     │ └──   300

                                     │       ---

                                     │

Минус краткосрочные             79   │                   4,000

обязательства                        │

                                     │                         5,600

                                     │                         -----

Торговые кредиторы                   │

Рис. 2.3.

Задание 1. Необходимо составить баланс на 31 декабря 200х г., используя следующую информацию.

(долл. США)

	Выпущенный акционерный капитал: обыкновенные акции по 1 долл. 
	100 000

	Разрешенный к выпуску акционерный капитал: обыкновенные акции по 1 долл. 
	200 000

	10%-ные облигации 
	40 000

	Здания (стоимость - 105 000; износ к дате - 22 000) 
	83 000

	Автомашины (стоимость - 62 500; износ к дате - 15 350) 
	47 150

	Принадлежности (стоимость - 11 500; износ к дате - 3750)
	7 750

	Счет прибылей и убытков 
	5 163

	Резерв замены основных средств 
	8 000

	Запас 
	16 210

	Дебиторы 
	14 715

	Общий резерв 
	6 000

	Кредиторы 
	9 120

	Предложенный дивиденд 
	5 000

	Деньги в банке (сальдирующая цифра, которую нужно найти)
	? 


Баланс следует составить по форме, приведенной в табл. 2.3.

Таблица 2.3

┌────────────────────────────────────────────────────────────────┐

│                           Баланс                               │

│                    на 31 декабря 200х года                     │

│                                                     (долл. США)│

│                                                                │

│Основные средства      Стоимость       Износ         Остаточная │

│                                                      стоимость │

│                                                                │

│Здания                                                          │

│Автомашины                                                      │

│Принадлежности                                                  │

│                                                                │

│Оборотные средства                                              │

│Запасы                                                          │

│Дебиторы                                                        │

│Деньги в банке                                                  │

│                                                                │

│Краткосрочные обязательства                                     │

│Кредиторы                                                       │

│Предложенный дивиденд                                           │

│                                                                │

│Чистые оборотные средства                                       │

│(оборотный капитал)                                             │

│Долгосрочные обязательства                                      │

│Облигации 10%-ные                                               │

│                                                                │

│Чистые активы                                                   │

│Финансируются за счет:                                          │

│Прочие резервные фонды                                          │

│Резервный фонд замены основных средств                          │

│Общий резервный фонд                                            │

│Акционерный капитал                                             │

│Сальдо по счету прибылей и убытков                              │

└────────────────────────────────────────────────────────────────┘

Задание 2. Составьте отчет о прибылях и убытках компании за год, завершившийся 31 декабря 200х г., используя следующую информацию.

(долл. США)

	Показатель 
	Дебет 
	Кредит 

	Продажи 
	
	28 794 

	Закупки 
	23 803 
	

	Арендная плата 
	854 
	

	Расходы на освещение и отопление 
	422 
	

	Заработная плата и жалование 
	3 164 
	

	Страхование 
	105 
	

	Здания 
	50 000 
	

	Принадлежности 
	1 000 
	

	Дебиторы 
	3 166 
	

	Разные расходы 
	506 
	

	Кредиторы 
	
	1 206 

	Средства в банке 
	3 847 
	

	Изъятия 
	2 400 
	

	Автофургоны 
	5 500 
	

	Транспортные расходы 
	1 133 
	

	Капитал 
	
	65 900 

	
	95 900 
	95 900 


Отчет о прибылях и убытках составьте по горизонтальной и вертикальной форме.

Отчет о прибылях и убытках за год,

завершившийся 31 декабря 200х года

(горизонтальная форма)

Закупки                                              Продажи

Минус конечный запас

Себестоимость реализованной продукции

Валовая прибыль к/п

Жалование                                      Валовая прибыль п/п

Арендная плата

Освещение

Страхование

Транспортные расходы

Торговые расходы

Чистая прибыль

Отчет о прибылях и убытках за год,

завершившийся 31 декабря 200х года

(вертикальная форма)

Продажи

Закупки

минус конечный результат

Себестоимость реализованной продукции

Валовая прибыль минус расходы

Прибыль

2.4. Формирование консолидированной финансовой

отчетности по МСФО

Процедуры формирования сводной (консолидированной) финансовой отчетности рассматриваются в следующих международных стандартах финансовой отчетности: МСФО (IFRS) 3 "Объединения бизнеса" (Business Combinations), МСФО (IAS) 27 "Консолидированная и индивидуальная финансовая отчетность" (Consolidated and Separate Financial Statements), МСФО (IAS) 28 "Учет инвестиций в ассоциированные компании" (Investments in Associates), МСФО (IAS) 31 "Финансовая отчетность об участии в совместной деятельности" (Interests in Joint Ventures).

Вопросы консолидации раскрываются также и во многих других стандартах, например: МСФО (IFRS) 1 "Первое применение МСФО" (First-time application of International Financial Reporting Standards), МСФО (IAS) 14 "Сегментная отчетность" (Segment Reporting), МСФО (IAS) 24 "Раскрытие информации о связанных сторонах" (Related Party Disclosures), МСФО (IAS) 32 "Финансовые инструменты: раскрытие и представление информации" (Financial Instruments: Disclosure and Presentation), МСФО (IAS) 39 "Финансовые инструменты: признание и оценка" (Financial Instruments: Recognition and Measurement).

Следует отметить, что существуют особенности подготовки сводной финансовой отчетности на стадии первичной консолидации отчетных данных и впоследствии - когда взаимосвязанные предприятия заключили между собой сделки и провели взаимные операции.

Процедуры первичной консолидации определены в МСФО (IFRS) 3 "Объединения бизнеса", который вступил в силу 31 марта 2004 г., заменив ранее действовавший МСФО (IAS) 22. Согласно МСФО (IFRS) 3 объединение бизнеса - это слияние отдельных организаций в единую отчитывающуюся компанию, где одна из объединяющихся компаний получает контроль над другой.

Существует несколько способов объединения бизнеса:

покупка капитала другой компании;

покупка всех чистых активов другой компании;

признание обязательств другой компании;

покупка части активов другой компании, которые вместе составляют один или несколько видов бизнеса.

Эти способы могут быть осуществлены посредством оплаты денежными средствами, их эквивалентами или другими активами, с помощью выпуска акций, также не исключается способ комбинированной оплаты различными активами.

Пункт 19 МСФО (IFRS) 3 определяет получение контроля покупкой одной из сторон объединения более половины голосующих акций другой компании за исключением тех случаев, когда четко определено, что такой пакет акций не обеспечивает наличия контроля. Например, при приобретении 100% акций предприятий государственного значения покупатель теряет возможность контроля, если правительство вмешивается в политику управления предприятием и устанавливает свои правила.

Когда осуществляется покупка менее 50% акций, МСФО (IFRS) 3 раскрывает иные способы возможности получения контроля, а именно:

право распоряжаться более чем 50% голосующих акций другой компании на основании соглашения с другими акционерами;

право определять финансовую и текущую политику другой компании на основании устава или соглашения;

право назначать и смещать большинство членов совета директоров или аналогичного органа управления другой компании;

право представлять большинство голосов на собраниях совета директоров или аналогичного органа управления другой компании.

Если вышеупомянутые способы не определяют наличия контроля у покупателя, МСФО (IFRS) 3 представляет дополнительные признаки его наличия (п. 20 МСФО 3):

справедливая стоимость одной компании значительно больше другой. В данном случае большая компания признается покупателем;

объединение бизнеса осуществляется посредством покупки обыкновенных акций с правом голоса. При этом компания, которая передает денежные средства или иные активы за акции, определяется как покупатель;

при объединении бизнеса управление одной компанией доминирует в подборе кадров для управления объединением. В этом случае доминирующая компания является покупателем.

Иногда компания приобретает пакет акций другой компании, но в обмен (в качестве оплаты) выпускает такое количество своих голосующих акций, что контроль над объединенной компанией переходит к владельцам той компании, акции которой были приобретены. Согласно МСФО (IFRS) 3 такая ситуация называется обратной покупкой. Применение метода покупки ведет к тому, что приобретение компаний отражается в учете так же, как приобретение других активов. Это объясняется тем, что объединение представляет собой операцию, в результате осуществления которой в обмен за получаемый контроль над чистыми активами и операциями другой компании компания-покупатель передает активы, принимает на себя обязательства или выпускает акции для обмена.

Существуют особенности определения даты и стоимости покупки при учете объединения компаний по данному методу.

Пункт 24 МСФО (IFRS) 3 обязывает оценивать стоимость приобретения как сумму:

справедливой стоимости на дату обмена переданных активов, принятых обязательств и выпущенных акций в обмен на контроль за объединением;

прочих затрат, которые напрямую связаны с объединением компаний.

В качестве примера можно привести гонорары за консультации бухгалтерам, юристам, аудиторам, оценщикам. Общие административные расходы не включаются в первоначальную стоимость покупки, а списываются на финансовые результаты по мере возникновения.

Наряду с этим п. 28 МСФО (IFRS) 3 не относит к принятым обязательствам расходы и убытки, ожидаемые в будущем в качестве результата от объединения.

Согласно п. 25 МСФО (IFRS) 3 дата фактического получения компанией-покупателем контроля над объединением есть дата приобретения. Когда процесс объединения компаний осуществляется в форме единичной операции обмена, то дата приобретения совпадает с датой обмена.

Если процесс объединения состоит из нескольких последовательных операций, стоимость покупки равна сумме затрат на отдельные операции, а дата обмена представляет собой дату каждой отдельной операции обмена, то датой покупки считается дата, на которую покупатель получает контроль над приобретаемой компанией.

В том случае, если оплата компанией-покупателем стоимости приобретения частично или полностью переносится либо задерживается, стоимость покупки рассчитывается посредством дисконтирования будущих выплат к дате обмена с использованием любой премии или дисконта, которые могут быть применены к выплате (п. 26 МСФО (IFRS) 3).

В соответствии с п. 27 рассматриваемого стандарта лучшим показателем стоимости выпущенных акций служит их рыночная цена, поэтому ее необходимо использовать при расчете стоимости приобретения.

Расходы на привлечение средств за счет выпуска финансовых обязательств, долевых инструментов не включаются в стоимость покупки одной компанией другой, если даже они привлекались именно для осуществления операции объединения.

В соглашении, заключенном между объединяющимися сторонами, может быть оговорено условие о корректировке стоимости покупки, обусловленной событиями, которые могут произойти в будущем. Согласно МСФО (IFRS) 3 такая корректировка возможна в том случае, если есть вероятность ее проведения и возможность надежной ее оценки. Например, необходимость корректировки может быть обоснована определенной величиной прибыли или определенным уровнем рыночной цены эмитированных ценных бумаг, которые будут достигнуты в процессе работы объединения в будущем году.

Иногда возникает ситуация, когда компания-покупатель должна заплатить приобретаемой компании компенсацию за снижение первоначальной стоимости покупки. Это может происходить, например, тогда, когда покупатель гарантирует рыночную цену выпущенных как часть стоимости покупки долговых или долевых инструментов и в дальнейшем вынужден выпустить дополнительные долговые или долевые инструменты, чтобы восстановить первоначальную стоимость. В этом случае стоимость объединения не увеличивается.

Согласно положениям МСФО (IFRS) 3 покупатель должен раздельно признавать идентифицируемые активы, обязательства и условные обязательства приобретаемой компании на дату покупки.

Идентифицируемые активы и обязательства - это активы и обязательства, признаваемые в качестве отдельных объектов бухгалтерского учета.

Нематериальные активы - это идентифицируемые неденежные (немонетарные) активы, которые не имеют физической формы (п. 8 МСФО (IAS) 38 "Нематериальные активы" (Intangible Assets)).

Условное обязательство представляет собой настоящее обязательство, которое возникает в результате прошедших событий, но не признается в учете по причине возможного отсутствия требования погашения обязательства или того, что величина обязательства не может быть надежно измерена (в соответствии с МСФО (IAS) 37 "Резервы, условные обязательства и условные активы").

Идентифицируемые активы, обязательства и условные обязательства приобретаемой компании отражаются на дату покупки в учете покупателя, если они отвечают следующим критериям:

в отношении материальных активов у покупателя есть уверенность в том, что в будущем он получит экономические выгоды от этих активов, и если их справедливая стоимость может быть надежно оценена;

в отношении обязательств (исключая условные обязательства) у покупателя есть уверенность в том, что для погашения обязательства потребуется произвести платеж, и если его справедливая стоимость может быть надежно оценена.

Начиная с даты объединения покупатель должен отражать в своем отчете о прибылях и убытках прибыли и убытки приобретенной компании путем включения ее доходов и расходов на основе стоимости покупки для покупателя. Например, включаемая в отчетность покупателя как расход амортизация на основные средства присоединенной компании будет начисляться исходя из справедливой стоимости на дату объединения, а не балансовой стоимости в учете приобретенной компании.

МСФО (IFRS) 3 определяет только альтернативный метод оценки активов и обязательств, который заключается в том, что оценка активов и обязательств осуществляется по справедливой стоимости. Однако те компании, которые использовали предпочтительный метод в уже состоявшихся сделках, не обязаны переоценивать активы и обязательства в связи с тем, что в новом стандарте МСФО 3 эта обязанность не оговаривается.

Так как покупатель признает идентифицируемые активы, обязательства и условные обязательства приобретаемой компании по их справедливой стоимости на дату покупки, участие миноритарных акционеров в приобретаемой компании учитывается как доля меньшинства в справедливой стоимости этих статей. Следовательно, для определения реальной стоимости покупки для покупателя из справедливой стоимости чистых активов приобретаемой компании вычитается доля меньшинства, как часть приобретенной компании, не принадлежащая покупателю.

В процессе определения стоимости активов и обязательств приобретенной компании покупатель:

признает обязательства, которые связаны с прекращением или уменьшением деятельности приобретенной компании, только если эти обязательства уже существовали на дату объединения;

не признает обязательства, связанные с будущими убытками или другими расходами, которые компания ожидает понести в результате объединения.

Выплаты, которые компания согласно контрактам должна произвести в случае, если она будет поглощена в результате объединения бизнеса, являются текущими условными обязательствами компании до того момента, когда поглощение не станет правдоподобным и обязательство будет реально оценено. В этом случае, когда объединение бизнеса состоится, обязательства приобретенной компании будут признаны компанией-покупателем.

С другой стороны, план приобретенной компании по реструктуризации бизнеса, подлежащей выполнению при условии ее покупки, не является ее текущим условным обязательством непосредственно перед объединением бизнеса. Следовательно, обязательства, основанные на вышеупомянутом плане, не будут признаваться компанией-покупателем на дату объединения.

Идентифицируемые активы и обязательства, признаваемые в соответствии с п. 36 МСФО (IFRS) 3, включают все финансовые активы и финансовые обязательства приобретаемой компании. Иногда они также могут включать активы и обязательства, которые ранее не признавались в финансовой отчетности приобретаемой компании в связи с тем, что до момента покупки они не отвечали критериям признания. Например, отложенные налоговые активы, возникшие в результате убытков, которые не признавались в финансовой отчетности приобретенной компании до покупки, после объединения могут признаваться как активы, если предполагать, что в дальнейшем деятельность присоединенной компании станет прибыльной.

В соответствии с положениями МСФО (IFRS) 3 компания-покупатель должна признавать активы и обязательства приобретенной компании по справедливой стоимости на дату покупки, для определения которой международные правила учета разрешают также использовать и методы дисконтирования.

Нематериальные активы приобретенной организации компания-покупатель признает только тогда, когда они соответствуют определению, раскрытому в МСФО (IAS) 38 "Нематериальные активы", а их справедливая стоимость может быть надежно оценена.

Признание нематериальных активов базируется на соответствующих критериях:

возможность отделить их от компании и продать, передать, лицензировать, сдать в аренду или обменять отдельно или вместе с соответствующим контрактом, активом или обязательством;

возникновение нематериального актива из договорных или других юридических прав; возможность отделить актив от компании или от других прав и обязательств и передать другой компании в данном случае не учитывается.

Условные обязательства присоединенной компании отражаются в учете отдельно, если их справедливая стоимость может быть надежно оценена.

В соответствии с МСФО (IFRS) 3 компания, выступающая покупателем в процессе объединения, должна признавать гудвилл, который образуется на дату покупки в результате объединения компаний. Оценка гудвилла производится на основе его фактической стоимости, которая определяется как превышение стоимости объединения бизнеса над долей компании-покупателя в чистых активах приобретенной компании и рассчитывается исходя из стоимости признанных согласно п. 36 МСФО (IFRS) 3 идентифицируемых активов, обязательств и условных обязательств.

Существует три подхода к определению стоимости гудвилла:

на основе оценки репутации фирмы;

на базе текущей дисконтированной оценки разности между текущей прибылью и ожидаемой прибылью после приобретения;

по остаточной стоимости, которая представляет собой превышение стоимости предприятия в целом над совокупностью оценок его чистых материальных и нематериальных активов.

Величина гудвилла - показатель, определяемый на дату покупки в процессе объединения организаций, который отражается в балансе отдельной строкой. Он играет важную роль для инвесторов, основная задача которых контролировать предельный уровень превышения затрат на покупку над стоимостью чистых активов приобретаемой компании.

Гудвилл, полученный в результате покупки, не должен амортизироваться. Данная величина подвергается ежегодному (а также чаще, чем один раз в год) тестированию, если определенные события или изменения свидетельствуют о его обесценении согласно МСФО (IAS) 36 "Обесценение активов".

С принятием нового МСФО (IFRS) 3 изменился также и порядок отражения отрицательной величины деловой репутации. Превышение стоимости приобретенных чистых активов над стоимостью покупки незамедлительно признается в отчете о прибылях и убытках в составе статьи "Прочие доходы".

В связи с этими нововведениями компаниям необходимо произвести корректировки в учете деловой репутации, которая возникла до введения в действие положений МСФО (IFRS) 3.

Что касается положительной величины деловой репутации, по которой начислялась амортизация до 31 марта 2004 г., компания-покупатель должна:

с начала первого годового периода, начинающегося с или после 31 марта 2004 г., прекратить амортизировать гудвилл;

в начале первого годового периода, начинающегося с или после 31 марта 2004 г., списать соответствующую величину накопленной амортизации путем уменьшения на эту сумму балансовой стоимости гудвилла;

с первого годового периода, начинающегося с или после 31 марта 2004 г., тестировать гудвилл на предмет возможных убытков от обесценения согласно МСФО (IAS) 36 "Обесценение активов".

Отрицательную величину деловой репутации, сформировавшуюся до 31 марта 2004 г., компания-покупатель должна перестать признавать в качестве отрицательного гудвилла, для этого необходимо скорректировать величину нераспределенной прибыли на начало периода.

Все корректировки должны быть раскрыты в примечаниях к консолидированной отчетности, представляемой инвесторам материнской компанией группы.

Рассмотрев основополагающие принципы учета процесса объединения бизнеса, раскрытого в МСФО (IFRS) 3, следует заметить, что инвестор, вкладывая свои средства в другую компанию, может получить не право контроля, а возможность оказывать существенное влияние на инвестируемую им компанию. В такой ситуации последняя становится ассоциированной компанией, которая не является для инвестора ни дочерней, ни совместной.

Учет инвестиций в ассоциированные компании регламентируется МСФО (IAS) 28 "Учет инвестиций в ассоциированные компании", заменившим с 1 января 2005 г. ранее действовавший МСФО 28. Кроме того, данный стандарт заменил следующие интерпретации международных стандартов финансовой отчетности, выпущенные Постоянным комитетом по интерпретациям:

ПКИ-3 "Исключение нереализованных прибылей и убытков по операциям с ассоциированными компаниями" (Elimination of Unrealised Profits and Losses on Transactions with Associates);

ПКИ-20 "Метод учета по долевому участию - признание убытков" (Equity accounting method - Recognition of Losses);

ПКИ-33 "Консолидация и метод долевого участия - потенциальные права голоса и распределение долей участия в собственности" (Consolidation and Equity Method - Potential Voting Rights and Allocation of Ownership Interests).

Стандарт уточняет тот факт, что инвестиции в ассоциированные компании, на которые инвестор оказывает существенное влияние, должны отражаться в учете посредством применения метода учета по долевому участию независимо от того, имеет ли инвестор также иные инвестиционные вложения в дочерние компании и готовит ли он консолидированную финансовую отчетность. В любом случае инвестор не применяет метод учета по долевому участию, когда представляемая индивидуальная финансовая отчетность подготовлена в соответствии с положениями МСФО 27.

Основная цель усовершенствования данного стандарта заключалась в том, чтобы устранить альтернативы в применении метода долевого участия и в учете инвестиций в ассоциированные компании в индивидуальной финансовой отчетности. При этом фундаментальный подход, заложенный в основу этого стандарта, остался неизменным.

В сферу применения МСФО (IAS) 28 "Учет инвестиций в ассоциированные компании" не входит учет инвестиций, произведенных венчурными компаниями, паевыми фондами, инвестиционными трастами в ассоциированные компании или совместно контролируемые предприятия с целью их продажи и учитываемых в соответствии с положениями МСФО (IAS) 39 "Финансовые инструменты: признание и оценка".

Учет инвестиций в ассоциированную компанию не производится посредством применения метода долевого участия, если:

инвестор находится в полной или частичной собственности дочерней компании другого предприятия и его собственников, имеющих права голоса, информированных и не возражающих против того, что инвестор не применяет метод долевого участия;

долговые и долевые инструменты инвестора не участвуют в торгах на публичном рынке (внутреннем или иностранном, или внебиржевом рынке, включая местные и региональные рынки);

инвестор не зарегистрировал и не находится в процессе регистрации своей финансовой отчетности вместе с комиссией по ценным бумагам или другой регулирующей организацией в целях выпуска определенного класса инструментов на публичный рынок;

конечная или промежуточная материнская компания инвестора формирует консолидированную финансовую отчетность, пригодную для общественного пользования и соответствующую международным стандартам финансовой отчетности.

Российским эквивалентом международного понятия "ассоциированная компания" является "зависимое общество", определение которого приведено в Гражданском кодексе Российской Федерации и в Законе "Об акционерных обществах".

Многие процедуры, раскрытые в МСФО (IAS) 28 в отношении применения метода долевого участия, аналогичны тем, что представлены в МСФО 27. Более того, концептуальные основы процедур, используемых в учете покупки дочерней компании, лежат в основе учета покупки инвестиций в ассоциированную компанию.

В соответствии с п. 7 МСФО (IAS) 28 существенное влияние, оказываемое на ассоциированную компанию, возникает тогда, когда инвестор:

сам или через дочерние компании владеет более чем 20% акций ассоциированной компании;

является представителем в совете директоров или аналогичном органе управления ассоциированной компании;

участвует в выработке деловой политики ассоциированной компании;

участвует в обмене управленческим персоналом;

участвует в крупных операциях с объектом своих инвестиций или предоставляет последнему важную техническую информацию.

Финансовая отчетность о вложениях инвестора в ассоциированные компании формируется на основе использования метода долевого участия начиная с момента признания данной инвестиции в качестве вложения в ассоциированную компанию. Следует отметить, что МСФО (IAS) 28 не требует применения данного метода к тем ассоциированным компаниям, которые приобретены с целью их дальнейшей перепродажи. Согласно изменениям, внесенным в стандарт, такая компания должна быть продана в течение 12 месяцев после ее покупки. Иначе у инвестора возникает обязанность применить метод долевого участия по отношению к ассоциированной компании, на которую он оказывает существенное влияние.

В соответствии с методом учета по долевому участию инвестиции на начальном этапе рассматриваются по себестоимости, но затем их балансовая стоимость увеличивается или уменьшается на признанную долю инвестора в чистой прибыли (убытке) ассоциированной компании. Доходы, которые формируются благодаря инвестициям в ассоциированные компании, уменьшают балансовую стоимость вложений инвестора.

Инвестиции в каждую ассоциированную компанию отражаются в финансовой отчетности инвестора отдельно и рассматриваются как долгосрочные. Инвестиционные вложения в убыточные ассоциированные компании уменьшаются до нулевого значения их суммы.

Метод долевого участия прекращает свое действие тогда, когда инвестор перестает оказывать существенное влияние на объект своих вложений.

Учетная политика инвестора должна полностью соответствовать учетной политике ассоциированных компаний. В соответствии с МСФО (IAS) 28 инвестору необходимо корректировать похожие показатели финансовой отчетности ассоциированной компании с тем, чтобы последние соответствовали положениям единой учетной политики, разработанной инвестором. При этом следует заметить, что если финансовая отчетность десоциированной компании, по отношению к которой инвестор применяет метод долевого участия, подготовлена на отчетную дату, отличную от отчетной даты финансовой отчетности инвестора, то согласно МСФО (IAS) 28 эта разница не должна превышать трех месяцев.

Разница, возникающая между затратами инвестора и справедливой стоимостью доли идентифицируемых активов, обязательств и условных обязательств ассоциированной компании, именуемая гудвиллом, отражается в учете инвестора в соответствии с положениями МСФО (IFRS) 3 "Объединения бизнеса".

Доля инвестора в прибылях и убытках ассоциированных компаний отражается отдельной строкой в отчете о прибылях и убытках, входящем в состав его финансовой отчетности. В случае если ассоциированная компания выпускала кумулятивные привилегированные акции, компания-инвестор рассчитывает свою долю прибылей и убытков после ее корректировки на сумму дивидендов по таким акциям.

Согласно положениям пп. 33, 34 МСФО (IAS) 28, если существуют признаки возможного обесценения инвестиций в ассоциированную компанию, компании-инвестору необходимо применить требования МСФО (IAS) 36 "Обесценение активов" (Impairment of Assets). При этом гудвилл, включенный в балансовую стоимость инвестиций в ассоциированную компанию, не тестируется отдельно. Вместо этого производится тестирование на обесценение общей балансовой суммы инвестиций путем сопоставления их возмещаемой и балансовой сумм.

Таким образом, международные стандарты МСФО (IFRS) 3 И МСФО (IAS) 28 определяют порядок учета объединения бизнеса методом покупки и методом долевого участия соответственно и их влияние на первичную и последующую консолидацию отчетности объединения. Параллельно с этим существует еще один специфический порядок учета - это учет инвестиций в совместную деятельность, который регламентируется отдельным стандартом МСФО (IAS) 31 "Финансовая отчетность об участии в совместной деятельности", заменившим с 1 января 2005 г. прежний МСФО (IAS) 31.

МСФО (IAS) 27 "Консолидированная и индивидуальная финансовая отчетность" заменил с 1 января 2005 г. МСФО (IAS) 27 "Консолидированная финансовая отчетность и учет инвестиций в дочерние компании" (Consolidated Financial Statements and Accounting for Investments in Subsidiaries), а также ПКИ-33 "Консолидация и метод долевого участия - потенциальные права голоса и распределение долей участия в собственности".

МСФО (IAS) 27 "Консолидированная и индивидуальная финансовая отчетность" применяется для:

подготовки и представления консолидированной финансовой отчетности групп компаний, находящихся под контролем материнской компании;

учета инвестиций в дочерние компании, совместно контролируемые предприятия и ассоциированные компании в том случае, когда компания решает добровольно или должна в обязательном порядке по требованию местных регулирующих органов представлять индивидуальную финансовую отчетность.

Данный стандарт основывается на таких понятиях, как материнская и дочерняя компании, группа компаний, контроль, доля меньшинства, консолидированная и индивидуальная финансовая отчетность.

Переработанный МСФО (IAS) 27 расширяет трактовку понятия дочерней компании, которая может также представлять собой отдельную организацию, такую, как партнерство или товарищество, контролируемое другой компанией (известной как материнская компания).

Этот стандарт раскрывает также содержание индивидуальной финансовой отчетности, представляемой материнской компанией, инвестором ассоциированной компании или участником совместно контролируемого бизнеса, в которой инвестиционные вложения отражены на основании прямого участия, а не на базе приведенных в отчетности результатов и чистых активов инвестируемых предприятий.

Следует заметить, что материнская компания или ее дочерняя организация могут играть роль инвестора в ассоциированную компанию или предпринимателя в совместно контролируемом бизнесе. В таком случае подготовленная и представленная в соответствии с МСФО (IAS) 27 консолидированная финансовая отчетность также формируется с учетом требований МСФО (IAS) 28 и МСФО (IAS) 31. При этом для таких предприятий индивидуальная финансовая отчетность представляет собой такую отчетность, которая готовится и представляется в дополнение к консолидированной финансовой отчетности. Однако финансовая отчетность предприятия, не имеющего дочернюю организацию, ассоциированную компанию или участника совместно контролируемого бизнеса, не является индивидуальной финансовой отчетностью.

Если материнской компании нет необходимости представлять консолидированную финансовую отчетность в соответствии с условиями п. 10 МСФО (IAS) 27, то она может представлять индивидуальную финансовую отчетность как единственную составляемую ею отчетность.

Консолидированная финансовая отчетность представляется материнской компанией и является отчетностью о финансовом положении группы компаний как единой организации, она включает в себя все дочерние компании, контролируемые материнской. При этом дочерняя организация не исключается из процесса консолидации по причине того, что:

инвестор представляет собой доверительный фонд, организацию с венчурным капиталом или взаимный фонд;

ее деятельность отличается от деятельности других компаний группы;

она работает в условиях долгосрочных ограничений, существенно затрудняющих способность переводить средства для материнской компании.

Если контроль материнской компании над дочерней является временным, то есть материнская компания приобрела дочернюю с целью ее перепродажи в течение 12 месяцев, тогда отчетность последней не участвует в процессе формирования и представления консолидированной финансовой отчетности корпоративной группы. Подготовка сводной финансовой отчетности подразумевает осуществление ряда процедур консолидации.

Во-первых, необходимо произвести построчное суммирование показателей финансовых отчетов материнской и всех ее дочерних компаний. Для этого рассматриваются отдельные одноименные показатели баланса и отчета о прибылях и убытках всех компаний объединения, которые построчно суммируются и отражаются в соответствующей строке консолидированных баланса и отчета о прибылях и убытках группы компаний.

Во-вторых, важным является исключение балансовой стоимости инвестиций материнской компании в каждую дочернюю компанию и одновременно части капитала дочерней компании, которая принадлежит материнской.

В-третьих, необходимо корректно, в соответствии с положениями МСФО (IFRS) 3, отразить величину деловой репутации, а также рассчитать долю меньшинства.

Сначала рассчитывается доля меньшинства в чистых активах консолидированных дочерних компаний, которая отражается отдельно от обязательств и капитала акционеров материнской компании и включает долю меньшинства на дату первоначального объединения и долю меньшинства в изменениях капитала компании, которые могли произойти после даты объединения. Затем определяется доля меньшинства в чистой прибыли консолидированных дочерних компаний с целью ранжирования той доли чистой прибыли, которая принадлежит собственникам группы, и той части, которая причитается миноритарным акционерам.

В-четвертых, производится элиминирование показателей по осуществленным операциям внутри группы, а также величины нереализованной прибыли или убытка, которая образовалась в результате проведения внутригрупповых сделок, за исключением случаев, когда расходы не могут быть возмещены.

Следующий этап подготовки консолидированной отчетности состоит в том, чтобы осуществить ряд корректировок, которые могут быть обусловлены различиями в учетных политиках компаний группы; последними изменениями, введенными в правила МСФО; тем, что отчетности компаний группы могут быть подготовлены на различные отчетные даты.

Таким образом, в соответствии с основными положениями методики формирования консолидированной финансовой отчетности группы можно сделать вывод, что консолидация осуществляется на основе агрегирования показателей финансовых отчетов компаний группы. Принципиальное значение при этом имеет качество отчетной информации, которую представляет каждая компания, входящая в объединение. Информация должна быть предельно достоверна, достаточна и прозрачна для того, чтобы подготовить консолидированную финансовую отчетность группы компаний в полном соответствии с требованиями, утвержденными МСФО. При этом существенным является тот факт, что учетная информация внутри каждой компании группы должна с самого первого дня формироваться согласно международным стандартам финансовой отчетности, чтобы конечная финансовая отчетность группы была составлена на основе всех принципов, лежащих в основе МСФО.

Задача построения модели консолидированной финансовой отчетности, полностью отвечающей требованиям МСФО, создает трудности тем компаниям, которые приступают к этому впервые.

В июне 2003 г. СМСФО выпустил новый стандарт МСФО (IFRS) 1 "Первое применение МСФО". Этот стандарт вводит исключения для компаний, впервые составляющих финансовую отчетность по МСФО, которые состоят в том, что в ряде случаев компаниям не надо будет восстанавливать и корректировать предыдущие учетные записи, сделанные в рамках национальных стандартов.

В основу МСФО (IFRS) 1 заложен принцип ретроспективного применения МСФО.

Во-первых, в этом стандарте приводится перечень дополнительной информации, которую должны раскрыть компании. Затем определены требования, согласно которым компании должны:

определить формат отчетности, составленной впервые по МСФО;

подготовить вступительный бухгалтерский баланс по МСФО на дату перехода на эти стандарты;

выбрать согласованную с МСФО учетную политику и применить ее ко всем периодам, представленным в первой финансовой отчетности по МСФО;

подробно раскрыть в финансовой отчетности информацию об особенностях перехода на международные стандарты финансовой отчетности и др.

Относительно рассмотрения вопросов формирования консолидированной отчетности МСФО (IFRS) 1 отмечает, что у компаний может возникнуть необходимость консолидировать компании, которые они не консолидировали ранее. Предприятия должны будут консолидировать любую компанию, которую они контролируют. Консолидация дочерних компаний, которые ранее исключались из финансовой отчетности группы, должна осуществляться так, как если бы дочерние компании переходили впервые на ту же дату, что и материнская компания. Разница между себестоимостью инвестиций материнской компании в дочернюю компанию и величиной чистых активов дочернего общества, согласно МСФО, отражается также в гудвилле.

Суммы отложенных налогов и доли меньшинства, включаемые во вступительный баланс по МСФО, зависят от некоторых корректировок. В процессе подготовки вступительного баланса группы МСФО (IFRS) 1 разрешает использовать информацию, расчетные данные, которые формировались ранее в условиях национальных правил учета.

Формирование вступительного баланса группы компаний:

повлияет на признание дополнительных активов и обязательств согласно МСФО;

повлечет прекращение признания активов и обязательств, не рассматриваемых в МСФО;

вызовет реклассификацию отдельных статей;

повлечет изменение оценки активов и обязательств с целью приведения их в соответствие с МСФО.

Рассмотрим более подробно исключения, представленные в МСФО (IFRS) 1 "Первое применение МСФО".

Во-первых, материнской компанией не должны пересчитываться объединения бизнеса, которые были признаны до даты перехода на МСФО. Отсюда следует, что группам компаний не надо воссоздавать информацию, которая не была собрана на дату объединения бизнеса.

В случае принятия этого исключения:

сохраняется классификация объединения как покупки или слияния интересов;

активы и обязательства, приобретенные при объединении бизнеса, признаются во вступительном балансе компании-покупателя;

предполагаемая стоимость приобретенных или принятых активов и обязательств для целей МСФО равна их балансовой стоимости, определенной в соответствии с ранее применявшимися национальными правилами учета сразу после осуществления сделки;

активы и обязательства, оцениваемые по справедливой стоимости согласно МСФО, оцениваются по справедливой стоимости во вступительном балансе.

Активы и обязательства, которые не были признаны ранее сразу после объединения компаний, отражаются во вступительном балансе по МСФО.

В дополнение к этому производится корректировка гудвилла с учетом:

нематериальных активов, которые впервые признаются согласно МСФО;

нематериальных активов, которые были признаны в соответствии с ранее использовавшимися национальными положениями, но не отвечают современным МСФО;

корректировок условного вознаграждения согласно МСФО.

Параллельно с этим необходимо протестировать гудвилл на обесценение на день перехода на МСФО. Тем не менее ни корректировка гудвилла на сумму его амортизации за предшествующие периоды, ни реклассификация нематериальных активов, включенных в гудвилл по национальным стандартам, не осуществляются. Гудвилл, списанный на капитал, не восстанавливается.

Последнее исключение, представленное МСФО (IFRS) 1 в отношении групп компаний, касается даты перехода дочерних компаний на МСФО. Дочерняя компания, которая переходит на МСФО позднее материнской, может принять решение о применении МСФО (IAS) 1 или использовать балансовую стоимость активов и обязательств по данным консолидированной финансовой отчетности, не учитывая консолидационные поправки.

Первая финансовая отчетность по МСФО должна включать сравнительную информацию, подготовленную по МСФО, как минимум за один год. Компания может представить сравнительную информацию и за несколько лет. При этом первой публикуемой информацией о группе компаний по МСФО может стать промежуточная финансовая отчетность.

Компаниям, которые ранее не готовили консолидированную отчетность согласно международным стандартам финансовой отчетности, предстоит преобразовать свои учетные процедуры, усовершенствовать технику сбора внутренней информации по группе участников и пройти первый трудный этап построения полностью соответствующей МСФО финансовой отчетности объединения предприятий.

Контрольные вопросы

1. На каких основополагающих принципах должна формироваться отчетность?

2. Какими качественными характеристиками должна обладать информация финансовой отчетности?

3. В чем состоит цель составления финансовой отчетности?

4. Кто является пользователями финансовой отчетности?

5. Какие общие и особые требования предъявляют различные группы пользователей к информации финансовой отчетности?

6. Какие существуют элементы финансовой отчетности и в чем их сущность?

7. Какие существуют критерии признания элементов отчетности?

8. Какие виды оценок используются для стоимостного измерения элементов отчетности?

9. Какая информация подлежит представлению в отдельных формах финансовой отчетности?

10. В чем назначение учетной политики?

Тесты

1. Какая из нижеследующих характеристик не является качественной характеристикой финансовой отчетности:

а) уместность;

б) надежность;

в) доходность;

г) сопоставимость.

2. Для того чтобы информация была уместной, она должна:

а) помогать оценивать прошлые, настоящие и будущие события, подтверждать и исправлять прошлые ошибки;

б) не представляться внешним пользователям;

в) использоваться многими фирмами.

3. Информация не должна иметь существенных ошибок и вводить в заблуждение для обеспечения:

а) сопоставимости;

б) достоверности;

в) последовательности;

г) прогноза.

4. Если информация используется для прогнозирования, то это означает, что она:

а) подтверждена внешним аудитором;

б) подготовлена на ежегодной основе;

в) подтверждает или корректирует предыдущие расчеты;

г) нейтральна.

5. Допущение о непрерывности деятельности предполагает, что компания:

а) будет ликвидирована в ближайшем будущем;

б) будет приобретена другой компанией;

в) является динамично развивающейся;

г) действует и будет действовать в обозримом будущем, не будет ликвидирована и масштабы ее деятельности не будут существенно сокращены.

6. Для определения существенности той или иной статьи отчетности бухгалтеру следует сравнивать ее со всеми из нижеследующих показателей, за исключением:

а) совокупных активов;

б) совокупных обязательств;

в) общего числа сотрудников;

г) чистой прибыли.

7. В соответствии с допущением периодичности:

а) операция может оказывать влияние только на один период времени;

б) расчеты не должны проводиться, если операция оказывает влияние на более чем один период времени;

в) счета предприятия могут быть скорректированы только в том периоде, в котором предприятие прекращает свою деятельность;

г) хозяйственная деятельность предприятия может быть разделена на определенные периоды времени.

8. В соответствии с принципом признания доходов отражение доходов должно производиться:

а) при получении денежных средств;

б) когда доходы заработаны;

в) в конце месяца;

г) в течение периода, когда был уплачен налог на прибыль.

9. На предприятии сферы услуг доходы считаются заработанными по состоянию на:

а) конец месяца;

б) конец года;

в) дату оказания услуг;

г) дату получения денежных средств.

10. Согласно принципу соответствия необходимо обеспечивать соответствие:

а) клиентов и предприятий;

б) расходов и доходов;

в) активов и обязательств;

г) кредиторов и предприятий.

11. Магазин "Джимс Тьюн-Ап" ведет учет в соответствии с принципом признания доходов. 31 июля машина прошла сервисное обслуживание. Клиент забрал машину 1 августа и 5 августа осуществил платеж. "Джимс Тьюн-Ап" получил по почте чек 6 августа. Когда "Джимс Тьюн-Ап" должен отразить заработанные доходы:

а) 31 июля;

б) 1 августа;

в) 5 августа;

г) 6 августа?

12. Компания израсходовала 10 млн долл. на приобретение здания офиса. В течение какого периода затраты списать на расходы:

а) за период, в течение которого были израсходованы 10 млн долл.;

б) в течение первого года эксплуатации здания;

в) в течение срока полезного использования здания;

г) после того, как будут заработаны доходы в размере 10 млн долл.?

13. 30 ноября в магазине одежды была продана партия товаров на сумму 1000 долл. 5 декабря клиенту выставили счет, а 10 декабря магазин получил чек. Магазин одежды применяет принцип признания доходов. На какую дату доходы в размере 1000 долл. считаются заработанными:

а) 5 декабря;

б) 10 декабря;

в) 30 ноября;

г) 1 декабря?

14. 28 февраля сотрудники мебельной фабрики работали сверхурочно над завершением заказа. Предприятие направило счет клиенту в начале марта, оплата по счету была получена в середине марта. Заработная плата за сверхурочные часы должна быть отнесена на расходы:

а) в феврале;

б) в марте;

в) в течение периода, в котором работники получают заработную плату;

г) либо в феврале, либо в марте в зависимости от того, когда была выплачена заработная плата.

Глава 3. ФОРМИРОВАНИЕ БУХГАЛТЕРСКОЙ ОТЧЕТНОСТИ

РОССИЙСКИМИ ОРГАНИЗАЦИЯМИ ПО МЕЖДУНАРОДНЫМ

СТАНДАРТАМ ФИНАНСОВОЙ ОТЧЕТНОСТИ

3.1. Факторы, обусловливающие необходимость

составления отчетности российскими организациями

в соответствии с МСФО

МСФО определяют концептуальные основы составления и представления только финансовой отчетности и не распространяются на формирование первичной документации, учетных регистров и записей, плана счетов.

Традиционно в российской практике мы имеем дело с бухгалтерской отчетностью, отличающейся от финансовой отчетности. Бухгалтерская отчетность помимо финансовой включает также внутрихозяйственную информацию, предназначенную для выполнения дирекцией компании функций планирования, регулирования производственных процессов, контроля. Форма и содержание такой информации определяются менеджментом. Система МСФО не распространяется на эту отчетность. Однако финансовая отчетность базируется на внутрихозяйственной информации, которую дирекция использует в своей работе. МСФО имеет дело не со всей финансовой отчетностью, а лишь с отчетностью общего назначения, предназначенной для удовлетворения информационных потребностей широкого круга пользователей, в частности акционеров, кредиторов, работников и общественности в целом.

Обязательным условием при формировании отчетности по международным стандартам в первый раз является дополнительное раскрытие информации в случае отсутствия сравнительных данных, невозможности надежно оценить корректировки начального остатка нераспределенной прибыли. Определяется учетная политика для каждого МСФО, и пересматривается вступительный бухгалтерский баланс.

Несмотря на то что МСФО не предъявляют жестких требований к отчету директоров, включаемому в отчетность, по нашему мнению, в корпорациях информация, содержащаяся в этом отчете, является важной для инвесторов и кредиторов. В этом отчете отражаются состояние корпоративного управления, состав совета директоров и их вознаграждения, указываются собственники крупных пакетов акций. Кроме того, в отчете директора целесообразно привести важнейшие показатели финансовых результатов деятельности и финансового состояния, а также анализ факторов, влияющих на деятельность корпорации, дивидендную политику и управление рисками, существенные неопределенности в деятельности корпорации за отчетный период. Важную информацию для инвесторов содержат также отчеты об охране окружающей среды, составляемые дополнительно к финансовой отчетности. Вся вышеприведенная дополнительная информация способствует лучшему пониманию корпоративной отчетности инвесторами для принятия экономических решений.

Учетная политика, в соответствии с МСФО, определяется как совокупность конкретных принципов, допущений, правил и подходов, принятых компанией для подготовки и представления финансовой отчетности. В соответствии с российскими нормативными актами учетная политика ориентируется не только на отчетность, но и на бухгалтерский учет.

Разработка учетной политики может основываться либо на профессиональном суждении в отношении объектов, которые не регулируются конкретными стандартами, либо на принципах подготовки и представления финансовой информации. В некоторых случаях возможно использование национальных стандартов учета, не противоречащих концептуальным основам подготовки и представления финансовой отчетности. В настоящее время готовятся, но еще не вступили в действие проекты стандартов по отдельным отраслям экономики, в которых освещается специфика отражения объектов учета. В такой ситуации возможным является использование американских ГААП, которые имеют специальные стандарты по учету и отчетности, например, в нефтедобывающих компаниях - SFAS 19 "Финансовый учет и подготовка отчетности нефтедобывающих предприятий" и SFAS 69 "Пояснительные записки по деятельности в области разведки и добычи нефти и газа". Международными стандартами финансовой отчетности не предусмотрены вопросы отражения неоплаченного капитала корпорации, в этом случае по аналогии с вышерассмотренной ситуацией применяются ГААП США, раскрывающие подходы к отражению таких операций.

Учетная политика, сформированная по МСФО, предполагает применение одного из нескольких вариантов отражения фактов хозяйственной деятельности при составлении отчетности. Один вариант считается основным, другой - альтернативным. К примеру, в МСФО 40 основным вариантом отражения инвестиций в недвижимость является справедливая стоимость, а альтернативным - переоцененная стоимость. И тот и другой варианты являются допустимыми, но предпочтение должно отдаваться основному варианту.

При выборе альтернативного варианта корпорация обязана обосновать этот выбор и раскрыть эту информацию в примечаниях к отчетности. Например, основные средства, согласно МСФО 16, оцениваются либо по исторической стоимости, либо по переоцененной стоимости. Если используется последний подход, считающийся альтернативным, корпорация должна раскрыть в примечаниях дополнительную информацию о методах переоценки, данные о независимом оценщике.

Учетная политика формируется на долгосрочную перспективу и может быть изменена только в том случае, когда предлагается более уместный и надежный вариант.

При формировании отчетности в соответствии с МСФО большое значение придается показателям, представленным в отчетности. В этом случае во главу угла ставится принцип существенности, согласно которому существенные показатели в самой отчетности либо в примечаниях отражаются обособленно, а несущественные могут быть объединены. Каждый показатель, отражаемый в отчетности, должен рассматриваться с позиций его величины и характера. Количественное значение существенности не является определяющим. В некоторых случаях существенным может быть показатель, раскрытие информации о котором позволит определить риски и перспективы деятельности корпорации. Определение существенности показателя основывается на профессиональном суждении, то есть заключении специалиста, которое принимается за основу при принятии решений. Поскольку в МСФО отсутствуют детальные правила формирования отчетности, профессиональное суждение необходимо, чтобы разрешить имеющиеся неопределенности.

Российские корпорации, выходящие на международный рынок, могут формировать отчетность двумя способами:

1) путем трансформации бухгалтерской отчетности, подготовленной по российским правилам, посредством корректировочных записей в отчетность, соответствующую МСФО;

2) организуя сбор, обработку и хранение учетной информации по международным стандартам финансовой отчетности и на ее основе составляя финансовую отчетность.

Рассмотрим "плюсы" и "минусы" каждого способа. В качестве положительного момента трансформации следует отметить возможность сверки международных стандартов и российских положений по бухгалтерскому учету. В то же время посредством трансформации достигается относительно меньшая точность информации, ограничивается оперативный доступ к учетным данным, достаточно трудоемким представляется сбор аналитических данных.

Положительными сторонами параллельного учета являются относительная точность, оперативная возможность обращения к аналитике любого уровня, сокращение сроков подготовки отчетности. К недостаткам следует отнести сложность формирования методологии и организации процесса сбора, обработки и хранения информации, существенное количество корректирующих записей в конце отчетного периода, трудность в выборе программного обеспечения. Можно констатировать, что достоинства одного способа формирования отчетности являются недостатками другого. Компания сама должна определиться в выборе способа подготовки и представления отчетности по МСФО, взвесив необходимые затраты и возможные выгоды.

Независимо от применяемых подходов отчетность, составленная по МСФО, подразумевает ее соответствие требованиям каждого отдельного стандарта и интерпретаций. Например, российские корпорации в условиях гиперинфляции должны скорректировать показатели отчетности с учетом покупательной способности национальной валюты. Только в этом случае, наряду с выполнением требований всех остальных стандартов, можно констатировать, что отчетность корпорации соответствует МСФО.

В настоящее время действует международный стандарт по первому применению МСФО в качестве основы подготовки и представления финансовой отчетности корпорации. Корпорации, впервые составляющие отчетность в соответствии с МСФО, обязательно должны составить ее в сравнении с предыдущим периодом, а также скорректировать начальный остаток нераспределенной прибыли, устраняя тем самым имеющиеся несоответствия в российской отчетности. Корпорации, применяющие МСФО, признаются равными независимо от даты перехода и должны представлять информацию в сравнении с предыдущим периодом.

3.2. Порядок трансформации отчетности, составленной

по российским правилам, в формат МСФО.

Преимущества и трудности

Трансформация отчетности корпораций представляет собой совокупность действий, выполняемых в определенной последовательности, по преобразованию бухгалтерской отчетности российских корпораций в финансовую отчетность, соответствующую принципам МСФО. Трансформации подлежит только годовая бухгалтерская отчетность. Финансовая отчетность может быть признана как отчетность, составленная в соответствии с международными стандартами, только при условии, что она отражает требования всех действующих международных стандартов и интерпретаций.

Формирование учетной политики по МСФО должно основываться на основном принципе приоритета экономического содержания перед правовой формой.

Компания, как правило, осуществляет операции двумя способами:

заключая сделки напрямую в иностранной валюте;

через иностранное юридическое лицо.

Для включения в финансовую отчетность компании согласно МСФО 21 "Влияние изменений валютных курсов" эти операции подлежат пересчету в функциональную валюту.

Функциональная валюта по МСФО 21 - это валюта, используемая в той экономической среде, в которой компания осуществляет свою деятельность. Валюта, в которой корпорация представляет свою финансовую отчетность, называется валютой отчетности. Для определения валюты в качестве функциональной корпорация должна учитывать следующие факторы:

какая валюта в стране влияет на формирование цен на товары и услуги;

какая валюта определяет затраты на оплату труда, материалы и другие слагаемые себестоимости товаров и услуг компании.

Пересмотр функциональной валюты компанией возможен лишь в случае существенных изменений экономической ситуации.

Валютная операция, согласно МСФО 21 "Влияние изменений валютных курсов", учитывается в функциональной валюте по курсу спот на дату проведения операции. Монетарные статьи в иностранной валюте пересчитываются по конечному курсу. Немонетарные активы, отраженные по первоначальной фактической стоимости, пересчитываются по курсу, действовавшему на дату совершения операции. Немонетарные статьи, принятые к учету по справедливой стоимости, подлежат пересчету по курсу на дату определения справедливой стоимости. Курсовые разницы, возникшие при пересчете, относятся на финансовые результаты отчетного периода.

В странах с гиперинфляционной экономикой организации при трансформации бухгалтерской отчетности должны руководствоваться МСФО 29 "Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции". Финансовая отчетность, представленная в валюте страны, испытывающей воздействие инфляции, является полезной только в том случае, если она выражена в текущих единицах измерения, действующих на дату составления баланса. Только после этой трансформации отчетность может быть переведена в ту валюту, в которой предприятие представляет ее внешним пользователям. Например, в России законодательством определено, что валютой отчетности российских организаций является рубль. Можно констатировать, что начиная с 1992 г. гиперинфляция являлась неотъемлемой частью российской экономики. Характерным для России по сравнению с западными странами был неодинаковый рост цен на разные виды товаров и услуг. Изменение относительных цен, начатое с 1992 г., продолжается до настоящего времени.

Начиная с января 1997 г. российские организации практиковали переоценку только одной статьи баланса - основных средств - по утвержденным индексам или с помощью независимых оценщиков. Однако в отличие от баланса, отражающего переоценку основных средств, в отчете о прибылях и убытках изменялась только статья "амортизационные отчисления". Вместе с тем серьезным изменениям в условиях инфляции подвергаются другие статьи, и особенно статья "валовая прибыль", поскольку существует определенный временной лаг между закупкой исходных ресурсов и продажей готовой продукции. Либерализация валютного законодательства в России, стабильность валютного курса и банковской системы, увеличение доли рублевых вкладов дают основания считать, что Россия сейчас не относится к странам с гиперинфляционной экономикой и компании вправе выбирать: использовать им МСФО 29 "Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции" или нет.

Вместе с тем обязательным условием при трансформации отчетности являются переоценка неденежных статей и корректировка вступительного сальдо нераспределенной прибыли за весь период существования компании. При этом следует иметь в виду, что если корректировка осуществляется за период, в котором имела место гиперинфляция, то при трансформации бухгалтерской отчетности российские организации должны руководствоваться МСФО 29 "Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции". Такие правила введены с 1 января 2001 г. В настоящее время, когда инфляция приняла в России форму умеренной ("ползущей"), можно трансформировать отчетность, используя МСФО 21 "Влияние изменений валютных курсов". Сущность этого подхода заключается в использовании курса валюты отчетности применительно к определенной свободно конвертируемой валюте при трансформации отчетности.

Поскольку нет единых инструкций для трансформации бухгалтерской отчетности, организации руководствуются соответствующими международными стандартами. В этой связи, на наш взгляд, методика трансформации должна основываться на профессиональном суждении, то есть на обоснованном мнении профессионального бухгалтера. Кроме того, в бухгалтерской отчетности, трансформированной в соответствии с МСФО, должны быть раскрыты принципы и методы трансформации, а также приведены подробные примечания к бухгалтерскому балансу и отчету о финансовых результатах.

При трансформации отчетности российских компаний в соответствии с МСФО должна быть собрана аналитическая информация по видам основных средств в разрезе производственных, общехозяйственных и непроизводственных основных средств. Поскольку амортизация, начисленная исходя из российских норм амортизационных отчислений, не всегда соответствует нормам и срокам службы, предусмотренным МСФО, при трансформации отчетности следует сделать сторнировочные записи по амортизации, начисленной в соответствии с российскими правилами, и рассчитать амортизацию по международным стандартам.

При трансформации бухгалтерской отчетности в аналитических таблицах делается расчет начисленной амортизации по группам основных средств в соответствии с МСФО и составляются корректировочные записи на сумму начисленной амортизации.

Рассмотрим корректировку основных средств на основе МСФО 21 "Влияние изменений валютных курсов". Поскольку основные средства оцениваются по исторической стоимости (по курсу на дату приобретения), а отчетность формируется по курсу на дату ее составления, следует переоценить стоимость основных средств, доведя ее до стоимости на дату составления отчетности, через курсовые разницы. Последние подразделяются на курсовые разницы отчетного года и предшествующих лет с момента приобретения. Курсовая разница по основным средствам отчетного года относится на прибыль отчетного года, а курсовая разница за предыдущий период - на нераспределенную прибыль прошлых лет.

Практика трансформации бухгалтерской отчетности российских организаций в соответствии с МСФО показывает, что точность трансформации зависит от степени аналитичности информации по основным средствам. Правилами международных стандартов не признается переоценка основных средств, проведенная организацией, даже если эта переоценка основывается на постановлении правительства. Если организация переоценивала основные средства без привлечения независимых оценщиков, то необходимо составить корректировочные записи по сторнированию суммы переоценки. Вместе с тем организации, привлекающие независимых оценщиков, должны в примечаниях к балансу раскрыть информацию об используемых для переоценки методах, указать юридическое либо физическое лицо, проводившее эту работу. Основные средства после такой переоценки отражаются в балансе по восстановительной стоимости. В этом случае разница в стоимости, определенная по курсу валют, не начисляется.

Международные стандарты финансовой отчетности признают либо постатейный метод, в соответствии с которым запасы группируются и оцениваются исходя из каждого вида запаса, либо метод основных товарных групп, по которому все запасы обобщаются по основным группам и оценка осуществляется в целом по группе.

Следует отдельно выделить устаревшие запасы <1>, по которым необходимо начислить резерв на обесцененные запасы.

--------------------------------

<1> Устаревшими считаются запасы, находящиеся на складе более одного года.

Рассмотрим оценку материально-производственных запасов при трансформации отчетности по следующим видам запасов, имеющимся в остатке на конец года:

сырье и материалы;

незавершенное производство;

готовая продукция.

Учетные данные об остатках должны быть подтверждены результатами инвентаризации, которая является обязательной при трансформации бухгалтерской отчетности в соответствии с международными стандартами.

По запасам рассчитываются коэффициенты оборачиваемости складских запасов, незавершенного производства и готовой продукции.

При трансформации запасы, учтенные в рублях, оцениваются по исторической стоимости в долларах путем деления на официальный курс на дату приобретения. Запасы доводятся до реальной стоимости на дату составления отчетности через начисление курсовых разниц за отчетный год и курсовых разниц, относящихся к предыдущим периодам. Принцип расчета курсовых разниц аналогичен расчету разниц по основным средствам.

При пересчете незавершенного производства используется среднегодовой курс. По готовой продукции курс определяется на основе оборачиваемости. Коэффициент оборачиваемости (К) рассчитывается по формуле:

         D

          o

    K = ----,

         C

          k

где  D   -  дебетовый  оборот  по  счету "Готовая продукция",

      o

    C  -

     k   сальдо конечное по счету "Готовая продукция".

    Затем  определяется  среднее  количество  месяцев,  в  течение

которых готовая продукция остается на складе (C ):

                                               k

          12

    C  = ---.

     k    K

В зависимости от количества месяцев хранения на складе готовой продукции определяется средний курс. Далее рассчитывается курсовая разница.

Такие же приемы используются при трансформации статьи "Товары отгруженные". При трансформации российской отчетности в соответствии с МСФО из запасов убирается счет "Расходы будущих периодов". В балансе по международным требованиям расходы будущих периодов показываются как предоплаченные расходы отдельной статьей (prepaid expenses).

Финансовые активы, в соответствии с международной практикой, оцениваются по справедливой стоимости, которая включает фактические затраты на совершение сделки: расходы по оплате консультанта, комиссионные вознаграждения дилерам, брокерам, депозитарию и т.д. Классификация финансовых активов приведена на рис. 3.1.

Классификация финансовых активов

                              ┌───────────────────┐

                              │ Финансовые активы │

                              └──────────┬────────┘

         ┌─────────────────────┬─────────┴──────────┬──────────────────┐

        \│/                   \│/                  \│/                \│/

┌──────────────────┐ ┌───────────────────┐ ┌────────────────┐ ┌───────────────┐

│Финансовые активы,│ │Финансовые активы  │ │Инвестиции с    │ │Дебиторская    │

│предназначенные   │ │в наличии для      │ │фиксированным   │ │задолженность и│

│для торговли      │ │продажи            │ │сроком погашения│ │ссуды          │

└────────┬─────────┘ └─────────┬─────────┘ └────────┬───────┘ └────────┬──────┘

        \│/                   \│/                  \│/                \│/

┌──────────────────┐ ┌───────────────────┐ ┌────────────────┐ ┌───────────────┐

│акции и облигации,│ │векселя к          │ │векселя;        │ │краткосрочные; │

│котирующиеся      │ │получению;         │ │облигации;      │ │долгосрочные   │

│на фондовом рынке;│ │облигации для      │ │государственные │ └───────────────┘

│государственные   │ │продажи, не        │ │облигации       │

│облигации,        │ │котирующиеся на    │ └────────────────┘

│предназначенные   │ │фондовом рынке;    │

│для торговли;     │ │привилегированные  │

│производные       │ │акции, не          │

│финансовые        │ │котирующиеся на    │

│инструменты       │ │фондовом рынке;    │

└──────────────────┘ │иностранная валюта │

                     │на счетах в банке, │

                     │предназначенная для│

                     │продажи;           │

                     │ссуды, права       │

                     │требования по      │

                     │которым будут      │

                     │переуступлены      │

                     └───────────────────┘

Рис. 3.1.

На инвестиции, по которым не были получены экономические выгоды, должны создаваться резервы под их обесценение.

При трансформации отчетности российской компании следует подготовить аналитическую таблицу по видам инвестиций, в которой отражаются стоимость приобретения в рублях, курс на дату приобретения, например, акций, рыночная стоимость, далее также, используя метод LCM (low of cost or market), выбирается наименьшее из значений между себестоимостью и рыночной ценой. Затем рассчитывается курсовая разница. Если рыночная стоимость инвестиций меньше, чем себестоимость в балансе, инвестиции оцениваются по рыночной стоимости. Составляется бухгалтерская запись на изменение рыночной стоимости:

Д-т сч. "Изменение стоимости ценных бумаг"

К-т сч. "Финансовые вложения".

Дебиторская задолженность, в соответствии с МСФО, так же как и в российской практике, делится на краткосрочную и долгосрочную.

Организации перед составлением бухгалтерской отчетности должны проводить анализ длительности просроченной задолженности на определенную дату. Вся дебиторская задолженность разбивается по срокам образования. Определяется безнадежная задолженность. Затем рассчитывается средний процент не возвращаемой задолженности в каждой из групп.

В соответствии с рекомендациями МСФО компания создает резерв по сомнительным долгам. Безнадежная задолженность списывается на финансовый результат, уменьшая либо счет расчетов с дебиторами, либо счет созданного резерва по сомнительной задолженности. В балансе дебиторская задолженность показывается за минусом резерва по сомнительным долгам.

При трансформации кредиторской задолженности необходимо отдельно выделить торговую и прочую кредиторскую задолженность и переоценить их по курсу на дату отчетности. Сальдо по кредиторской задолженности отражается развернуто. К кредиторской задолженности относятся кредиты банков и займы. Их следует расшифровать по видам полученных кредитов. Начисленные проценты по кредитам отражаются вместе с суммой самого кредита. Кредиты банков переоцениваются по курсу на дату отчетности. В примечаниях к балансу раскрываются информация о текущей части долгосрочных займов, сумма обеспечения банковских кредитов.

При трансформации российской отчетности в соответствии с МСФО уставный капитал оценивается по курсу на дату регистрации. Затем рассчитываются курсовые разницы, возникшие до отчетного года и за отчетный год, через которые уставный капитал доводится до реальной оценки на дату составления отчетности.

По статье "Резервный капитал" необходима аналитическая информация по отчислениям в этот фонд.

Неотъемлемой частью капитала является нераспределенная прибыль (убыток) прошлых лет. При трансформации следует обязательно сверять нераспределенную прибыль (убыток) прошлых лет в отчетности текущего года и суммы нераспределенной прибыли (убытка) на конец года в отчетности предыдущего периода. Эти суммы должны быть соответственно равны.

Доход в соответствии с МСФО признается только в периоде, когда он заработан. Расходы признаются в том периоде, в котором они были произведены. Расходы, не связанные с получением экономических выгод в будущем, должны признаваться убытками. Расходы, связанные с получением дохода в будущем, в соответствии с МСФО, капитализируются. Направления капитализации расходов показаны на рис. 3.2. Отдельного стандарта, регламентирующего расходы, нет. Следует отметить, что классификация расходов в отечественной системе учета более совершенна и может быть принята за основу при формировании отчетности по МСФО.

Классификация капитализируемых расходов

                            ┌─────────┐

                            │ Расходы │

                            └────┬────┘

    ┌────────────────────────────┴───────────────────────────┐

    │                    капитализируются                    │

    └─────┬──────────────────────┬─────────────────────┬─────┘

         \│/                    \│/                   \│/

┌───────────────────┐ ┌────────────────────┐ ┌───────────────────┐

│  на приобретение  │ │  на оплату услуг,  │ │  на приобретение  │

│ основных средств, │ │    оказываемых в   │ │    материальных   │

│   нематериальных  │ │ текущем периоде, но│ │    ресурсов или   │

│      активов,     │ │ доход по ним будет │ │    связанные с    │

│   незавершенного  │ │  получен в будущих │ │   изготовлением   │

│   строительства,  │ │      периодах      │ │     продукции     │

│    ценных бумаг   │ │                    │ │                   │

└─────────┬─────────┘ └──────────┬─────────┘ └─────────┬─────────┘

  ┌───────┴──────┐       ┌───────┴──────┐      ┌───────┴──────┐

  │признаются как│       │признаются как│      │признаются как│

  └───────┬──────┘       └───────┬──────┘      └───────┬──────┘

┌─────────┴─────────┐ ┌──────────┴─────────┐ ┌─────────┴─────────┐

│ отложенные затраты│ │   расходы будущих  │ │    переходящие    │

│  на счетах учета  │ │      периодов      │ │ расходы в составе │

│  стоимости актива │ │                    │ │   незавершенного  │

│                   │ │                    │ │ производства либо │

│                   │ │                    │ │  нереализованные  │

│                   │ │                    │ │       запасы      │

└───────────────────┘ └────────────────────┘ └───────────────────┘

Рис. 3.2.

Условия признания и непризнания выручки приведены на рис. 3.3.

Условия признания выручки от продаж

                       ┌──────────────────┐

                       │Выручка от продажи│

                       └─────────┬────────┘

                  да       ┌─────┴─────┐     нет

               ┌───────────┤Признается?├──────────┐

               │           └───────────┘          │

              \│/                                \│/

┌───────────────────────────────┐ ┌──────────────────────────────┐

│покупатель принимает           │ │получение выручки зависит от  │

│значительные риски и выгоды,   │ │получения выручки покупателем │

│связанные с собственностью на  │ │либо завершению сделки        │

│товар; покупателю передаются   │ │препятствуют обстоятельства;  │

│управление и контроль над      │ │условием договора определена  │

│проданными товарами; наличие   │ │установка товара, которая еще │

│значительной вероятности       │ │не выполнена                  │

│поступления экономических выгод│ │                              │

│от продажи товаров; величина   │ │                              │

│выручки измерена; величина     │ │                              │

│затрат надежно определена      │ │                              │

└───────────────────────────────┘ └──────────────────────────────┘

Рис. 3.3.

Международными стандартами финансовой отчетности определена оценка выручки по справедливой стоимости по сделке между двумя независимыми сторонами, которая рассматривается как сумма, получаемая в обмен на актив, либо сумма, достаточная для погашения обязательства при реальных условиях такого обмена.

Подготовка к трансформации российского отчета о прибылях и убытках представлена на рис. 3.4.

Методика трансформации российского отчета о прибылях и убытках

┌────────────────────────────────────────────────────────────────┐

│Шаг 1. Подготовка аналитической информации по каждой статье     │

└─────────────────────────────┬┬─────────────────────────────────┘

                              \/

┌────────────────────────────────────────────────────────────────┐

│Шаг 2. Отражение корректировочных записей, которые устраняют    │

│существующие различия между российской отчетностью и отчетностью│

│по МСФО                                                         │

└─────────────────────────────┬┬─────────────────────────────────┘

                              \/

┌────────────────────────────────────────────────────────────────┐

│Шаг 3. Переоценка постатейных сумм в доллары по курсу на конец  │

│года                                                            │

└─────────────────────────────┬┬─────────────────────────────────┘

                              \/

┌────────────────────────────────────────────────────────────────┐

│Шаг 4. Расчет всех статей отчета о прибылях и убытках по        │

│среднегодовому курсу либо, если отчет о прибылях и убытках      │

│составляется ежемесячно, то по среднемесячному курсу            │

└─────────────────────────────┬┬─────────────────────────────────┘

                              \/

┌────────────────────────────────────────────────────────────────┐

│Шаг 5. Отражение разницы между суммами в долларах на конец года │

│и по среднегодовым (среднемесячным) курсам и отнесение ее на    │

│курсовую разницу                                                │

└─────────────────────────────┬┬─────────────────────────────────┘

                              \/

┌────────────────────────────────────────────────────────────────┐

│Шаг 6. Составление отчета о прибылях и убытках в соответствии с │

│МСФО                                                            │

└────────────────────────────────────────────────────────────────┘

Рис. 3.4.

3.3. Параллельный учет и порядок его ведения

Организация учета в корпорации по МСФО предполагает сбор, обработку и хранение учетной информации в соответствии с международными стандартами финансовой отчетности и на этой основе формирование финансовой отчетности. Безусловно, это более трудоемкий процесс, чем трансформация, и он необходим в том случае, если иностранный инвестор, обладающий значительной долей в уставном капитале, требует этого. Организация учета в корпорации по МСФО должна предусматривать следующие этапы:

выбор программного обеспечения;

формирование плана счетов корпорации;

анализ дополнительных бухгалтерских записей, которые должны быть введены;

постановку аналитического учета, обеспечивающего правильность консолидации, представление дополнительной информации в приложениях к корпоративной отчетности;

организацию работы финансовых отделов корпорации с целью ускорения документооборота, обеспечения проведения сверок между российскими регистрами и регистрами учета, предусмотренными МСФО, а также между подразделениями корпорации;

организацию сегментного учета;

автоматизацию процесса составления форм отчетности и контроля их правильности;

постановку управленческого учета на основе сбалансированной системы показателей;

отражение информации о сбалансированных показателях в корпоративной отчетности.

Выбор программного обеспечения является ключевым вопросом в постановке учета по МСФО. Программное обеспечение предлагается рядом российских и зарубежных фирм и различается глубиной аналитики, возможностями настройки форматов отчетов, возможностями совмещения с бизнес-планированием и бюджетированием, наличием вариантов конфигурации, интерфейсом, сервисными услугами и, наконец, ценой. В настоящее время на российском рынке предлагается около 100 программных продуктов различного уровня.

Внедрение даже самого дорогого программного продукта, предлагаемого в России в настоящее время, не может решить всех проблем организации учета по МСФО. Вместе с тем предлагаемый на Западе широкомасштабный язык составления корпоративной отчетности, по мнению его разработчиков, пытается решить эти проблемы.

Разработка оптимального плана счетов, обеспечивающего взаимосвязь между счетами, осуществляется сотрудниками корпорации с учетом специфики деятельности. За основу берется тот план счетов, который устроит инвестора, имеющего значительную долю в уставном капитале. Если это американский инвестор, то базой является план счетов, обеспечивающий удобство составления финансовой и управленческой отчетности. Основные средства разбивают на субсчета по учету земельных участков, зданий и сооружений, производственного, торгового и рекламного оборудования, транспортных средств, компьютеров. К счету "Основные средства" выделяют специальные субсчета по реализации и прочему списанию основных средств, которые взаимоувязываются со счетами прибылей и убытков от продажи и списания основных средств. Аналогичные процедуры применяются по отношению к нематериальным активам. Для амортизации основных средств и нематериальных активов выделяют субсчета, соответствующие классификации основных средств и нематериальных активов, с учетом методов начисления и сроков службы.

В плане счетов должны быть предусмотрены счета по переоценке основных средств и нематериальных активов. Если за основу берется американский план счетов, то применяют счета только по уценке этих активов. Все активы, используемые в течение длительного времени, отражаются как основные средства независимо от стоимости. Инвентарь и тара также отражаются как основные средства, и для них предусматриваются счета учета амортизации.

Все затраты разбиваются на группы, соответствующие управленческому учету затрат, а также на счета и субсчета. Списание материалов и общепроизводственных затрат на счета реализации выделяют в виде отдельных субсчетов. На счетах учета денежных средств выделяют субсчета по учету денежных средств, доступ к которым ограничен (например, денежные средства на заблокированных счетах). На счетах учета расчетов выделяют субсчета учета расчетов с компаниями, входящими в группу взаимосвязанных компаний, а также субсчета для учета полученных и выданных авансов. На счете "Расчеты с поставщиками и подрядчиками" можно выделить субсчета по учету расчетов по продукции и услугам капитального характера.

Особое внимание следует обратить на счета "Продажи" и "Прочие доходы и расходы", поскольку их детализация необходима для получения отчета о прибылях и убытках. К этим счетам следует выделить субсчета по учету выручки, скидок и себестоимости реализованной продукции, товаров, работ, услуг. Если организация занимается несколькими видами деятельности, то субсчета выделяются по каждому виду. Детальной разбивке на субсчета подлежит счет "Операционные и внереализационные доходы и расходы" с указанием соответствующих разделов отчета о прибылях и убытках и разграничением финансовых и инвестиционных доходов и расходов.

В плане счетов особо следует выделить счета учета обязательств, отсроченных налогов и обязательств, резервов под обесценение прочей дебиторской задолженности, счета по учету курсовых разниц и другие.

Постановка учета по МСФО требует специального аналитического учета. Это необходимо, во-первых, для составления основных форм отчетности и пояснений к ним, во-вторых, для успешного проведения консолидации финансовой отчетности и, в-третьих, для заполнения приложений к финансовой отчетности. Кроме детальной разбивки счетов на субсчета на основании деления на укрупненные группы, необходимо осуществлять аналитику по показателям в разрезе ключевых аспектов деятельности: финансовой (прибыль, скидки, запас товаров в днях работы, валовая прибыль); отношений с потребителями (доля рынка, индекс удовлетворенности потребителей, количество посетителей); организации бизнес-процессов (процент своевременно выполненных заказов, количество дней от получения заказа до его доставки); экономического роста и развития (индекс удовлетворенности сотрудников).

Следует отметить, что при организации учета по МСФО необходимо решение целого комплекса организационных проблем, в их числе - кардинальное ускорение документооборота в корпорации, регламентация обмена информацией внутри финансового отдела. Для повышения оперативности формирования отчетности целесообразно составлять график закрытия периода с указанием контрольных точек для каждого сотрудника финансового отдела. График должен содержать "контрольные точки" по проведению сверок по всем статьям баланса и отчета о прибылях и убытках между компаниями, входящими в группу зависимых.

Для составления достоверной сегментной отчетности требуется постановка учета затрат с разбивкой затрат на статьи, центры затрат и продукты. Только при такой системе возможно правильное деление на сегменты в целях составления отчета о прибылях и убытках. Число и виды статей затрат определяются на основании требований управленческого учета. Реализация всех описанных выше условий делает возможным формирование в конце отчетного периода развернутой оборотной ведомости согласно плану счетов, соответствующему требованиям МСФО.

Особенность такого плана счетов в том, что при его наличии процесс составления большинства форм корпоративной отчетности превращается в техническую процедуру, так как основное число отчетов (кроме отчета о движении денежных средств) составляется путем увязки соответствующих статей с конечным сальдо определенных счетов или их групп. Нужно иметь в виду, что основное отличие между отечественной системой формирования отчетности и по МСФО состоит в том, что российская система на большинстве предприятий в настоящее время обеспечивает лишь фиксацию информации в регистрах учета, а в соответствии с МСФО необходима также аналитическая обработка и оценка с позиции стандартизации методов и обеспечения сравнимости и информационного сопровождения управленческих решений.

Для перехода на формирование отчетности в соответствии с МСФО требуется коренная реорганизация работы всех служб корпорации. Основные мероприятия по разработке единой информационной системы, обеспечивающей составление корпоративной отчетности, по нашему мнению, должны включать:

осознание необходимости разработки бизнес-модели корпорации, стратегии и миссии корпорации;

разработку сбалансированной системы показателей по ключевым аспектам деятельности, предоставляющих исходную информацию для принятия управленческих решений;

разработку форм корпоративной отчетности, включающих сбалансированную систему показателей;

выбор и внедрение программного обеспечения;

разработку рабочего плана счетов;

организацию уровней аналитического учета, обеспечивающих структуризацию информации (по категориям доходов и расходов, денежных потоков, имущества, производственных процессов, инвестиционных проектов, покупателей, поставщиков, инвесторов, персонала основной, финансовой, инвестиционной деятельности).

Контрольные вопросы

1. Какие преимущества и недостатки имеет способ составления отчетности в формате МСФО путем трансформации?

2. Какие преимущества и трудности присущи ведению параллельного учета?

3. Какие основные разделы, как правило, присутствуют в плане счетов, составленном для формирования отчетности в соответствии с МСФО?

4. Какие этапы выделяют для трансформации отчетности в формат МСФО?

5. Какие процедуры следует осуществить для подготовки к ведению параллельного учета?

Глава 4. РАСКРЫТИЕ УЧЕТНОЙ ИНФОРМАЦИИ В КОРПОРАЦИЯХ

ПРИ ВЫХОДЕ НА МЕЖДУНАРОДНЫЕ РЫНКИ КАПИТАЛА

4.1. Правила и требования, предъявляемые к бухгалтерской

отчетности корпораций, участвующих в листинге

международных фондовых бирж

Для получения разрешения на участие в фондовой бирже иностранной корпорации необходимо представить дополнительную финансовую информацию, что может быть сопряжено с большими издержками.

При листинговании на иностранных фондовых биржах возникают регистрационные и регулирующие издержки.

Регистрационные издержки делятся:

на монетарные (валютные), административные и периодические расходы, связанные с первичной регистрацией;

на расходы, связанные с трансформацией отчетности в соответствии с предъявляемыми фондовыми биржами требованиями.

К монетарным относятся расходы по оплате услуг агентств, гарантирующих размещение ценных бумаг, а также юристов, готовящих документы для листинга. Административные расходы включают расходы, связанные с получением ходатайств различных платежеспособных организаций. Периодическими расходами являются издержки на получение информации от соответствующих информационных агентств фондовой биржи.

Расходы по трансформации отчетности связаны с требованиями фондовой биржи по раскрытию информации, не предусмотренной в национальной отчетности. Например, требованием Нью-йоркской фондовой биржи является обязательное представление сегментной отчетности согласно SFAS 14, а на Токийской фондовой бирже это требование отсутствует. Стандарты аудита в разных странах также могут различаться. Например, фондовая биржа может потребовать заключение независимого аудитора. Зарубежные аудиторы обязаны провести инвентаризацию и получить прямое подтверждение о дебиторской задолженности. Кроме того, условия периодичности представления финансовой отчетности корпорациями на иностранной фондовой бирже могут не совпадать с правилами той страны, в которой образована корпорация.

Регулирующие издержки при листинговании за рубежом включают:

санкции за несоблюдение правил и инструкций - вплоть до снятия с листинга либо предъявления иска к корпорации в случае представления неверной информации;

использование правил нормативных актов по ведению финансово-хозяйственной деятельности, предусмотренных определенной фондовой биржей. Например, корпорации, зарегистрированные Комиссией по ценным бумагам и биржам, должны действовать согласно Закону об иностранной коррупции (принят в 1977 г.), что может нанести вред их конкурентоспособности.

Основными фондовыми биржами США являются Нью-йоркская (NYSE) и Американская биржи (AMEX), а также Автоматизированные котировки Национальной ассоциации дилеров по ценным бумагам (NASDAQ) (Приложение 3). Большинство иностранных эмитентов для привлечения инвесторов используют депозитарные расписки. Депозитарные расписки первого уровня не котируются на фондовых биржах США, и торговля ими ведется на внебиржевом рынке ценных бумаг. Они представляют собой розовые листки. Ответственность за публикацию и размещение розовых листков возложена на Национальное бюро брокеров и дилеров. Данный тип акций не доступен обычным гражданам, и торговля ими осуществляется через телефонную или компьютерную сеть. Депозитарные расписки второго и третьего уровней котируются на одной из фондовых бирж США, то есть на Нью-йоркской, Американской или на Автоматизированных котировках Национальной ассоциации дилеров по ценным бумагам. Эти фондовые биржи являются аукционными рынками, где торги осуществляются специалистами, ответственными за американские депозитарные расписки. Отличие NASDAQ - в оснащении электронной системой ведения торгов.

Регистрация ценных бумаг в США регулируется Законом о ценных бумагах (принят в 1933 г.), регламентирующим порядок их первичного размещения и торговли, а также Законом о торговле ценными бумагами (принят в 1934 г.), регулирующим торговлю акциями на вторичных рынках. Согласно этим законам любое первичное размещение должно быть зарегистрировано Комиссией по ценным бумагам и биржам, что предполагает заполнение формы F-6 для выпуска депозитарных расписок первого, второго и третьего уровней. Если эмитент использует депозитарную расписку третьего уровня с целью привлечения нового капитала, то обязательной становится регистрация по форме F-1.

Существует два варианта представления и регистрации финансовой отчетности:

отчетность представляется в соответствии со всеми требованиями американских общепринятых учетных принципов;

в соответствии с ГААП США трансформируются только чистый доход и нераспределенная прибыль.

Зарубежные эмитенты должны представить американским инвесторам опубликованную отчетность согласно национальному законодательству. Инвестор может предъявить иск эмитенту в случае каких-либо махинаций, за дачу ложной информации и умышленное искажение данных.

Требованием к листингу на Лондонской фондовой бирже (Приложение 4) является регистрация эмитентом ценных бумаг в виде депозитарных расписок или обычных акций. Торги осуществляются посредством международной электронной системы. Участники финансового рынка представляют котировки своих стран, на основе которых международные инвесторы определяют для себя степень риска потенциальных убытков от соответствующих котировок. Лондонская фондовая биржа ежегодно обновляет котировки иностранных валют.

Лондонской фондовой биржей выпускается книга, в которой необходимо представить подробную информацию об эмитентах, обзор их деятельности, менеджмента, основные показатели деятельности за последние три года. Обязательным является декларирование денежного потока. Финансовая отчетность должна быть представлена в соответствии либо с английскими национальными стандартами, либо с американскими общепринятыми учетными принципами, либо согласно международным стандартам финансовой отчетности и обязательно на английском языке. Ежегодно Лондонская фондовая биржа составляет отчет, в котором указываются все нарушения и несоответствия, связанные с регистрацией и представлением корпорациями необходимой информации. Этот отчет поступает в Комиссию по надзору за финансовой отчетностью. Представителям корпораций и аудиторам дано право исправлять предоставленную информацию, эти поправки публикуются Лондонской фондовой биржей. Следует отметить, что ожидаемые цены на котировки достаточно высоки из-за дополнительных платежей за консалтинговые услуги по представлению документации и финансовой отчетности. Однако котировки депозитарных расписок в целом дешевле, чем котировки обычных акций.

Заметим, что издержки, связанные с котировкой ценных бумаг за рубежом, корпорациями оцениваются по-разному.

На решение котироваться за рубежом влияют:

относительные размеры корпорации и отечественного рынка капитала. Ограниченный рынок отечественного капитала вынуждает корпорации выходить на иностранные рынки;

степень зависимости от иностранного потребительского и товарного рынка. Корпорации с более высоким процентом продаж успешнее участвуют в листинге за рубежом, поскольку это создает определенную рекламу на соответствующем иностранном рынке.

Таким образом, издержки на раскрытие информации и регулирующие издержки воспринимаются корпорациями по-разному в зависимости от относительного размера компании и валового иностранного дохода.

Несмотря на то что фондовые биржи США являются крупнейшими в мире по рыночной стоимости и торговому обороту акций, они смогли привлечь всего 121 иностранную корпорацию, в то время как Лондонская биржа привлекла 584, Амстердамская - 320, биржа Цюриха - 213 и Франкфурта - 208. Японские компании неохотно размещают ценные бумаги на иностранных биржах.

Основная трудность при листинге в США заключается в согласовании систем учета. Вхождение на иностранный рынок капитала может быть обеспечено посредством выпуска либо акций, либо депозитарных расписок (ДР). Депозитарные расписки являются своего рода договорными сертификатами, выраженными в национальной валюте, и предоставляют отечественным инвесторам косвенное право на владение акциями иностранной компании. Поскольку депозитарные расписки были разработаны Банком JP Morgan и в основном используются в США, то их часто называют американскими депозитарными расписками (АДР). Если депозитарные расписки предлагаются инвесторам нескольких стран, их называют глобальными депозитарными расписками. После регистрации депозитарные расписки могут свободно продаваться их владельцами.

Депозитное соглашение между иностранной компанией и депозитарным банком всегда подразумевает наличие определенных обязательств, защищающих интересы депозитарного банка, таких, как выпуск и выкуп депозитарных расписок, конвертация дивидендов и других платежей в соответствующую национальную валюту инвесторов. Инвесторы США покупают и продают именные акции, в то время как в Германии доступны только акции на предъявителя. На именных акциях проставляется подпись, тогда как акции на предъявителя могут быть проданы или куплены путем обычной передачи права собственности. Депозитарные расписки также являются популярными инвестиционными сертификатами на фондовых биржах Лондона, Токио и Франкфурта. Доли курса (котировок) могут зависеть от специфических правил фондовой биржи для депозитарных расписок разного уровня. Различные виды депозитарных расписок в основном используются в США, где они продаются на легальном внебиржевом рынке.

Третьей возможной формой участия в фондовом рынке является частное размещение депозитарных расписок, которые используются только в США через выпуск ограниченного числа американских депозитарных расписок. Они продаются только значительным инвестиционным фондам.

Четвертым альтернативным путем увеличения корпоративных инвесторов без выпуска новых акций является прямое размещение национальных акций на иностранной фондовой бирже без участия депозитарных расписок. Такое решение достаточно распространено среди инвесторов, поскольку дает неограниченный доступ к всевозможным обыкновенным акциям по низкой номинальной стоимости. Многие компании, размещающие свои акции в Токио, Лондоне и Франкфурте, используют данный метод.

В соответствии с требованиями Токийской фондовой биржи (Приложение 5) иностранный эмитент может заявить о размещении всех полностью оплаченных ценных бумаг, включая первичное размещение новых акций или депозитарных расписок с различным числом корреспондирующих акций. Торговля иностранными ценными бумагами ведется с декабря 1973 г. в секции иностранных ценных бумаг.

Порядок размещения ценных бумаг регламентируется Законом о ценных бумагах (принят в 1948 г.), а также правилами, установленными непосредственно самой фондовой биржей, например, правилами листинга, критериями размещения ценных бумаг и правилами для эмитентов, котирующих ценные бумаги на фондовой бирже. Согласно требованиям регистрации сначала необходимо заполнить заявление на право размещения ценных бумаг на фондовой бирже и в случае подтверждения Токийской фондовой биржей направить его в министерство финансов. Важным приложением к заявлению является отчет по ценным бумагам, в котором раскрывается следующая информация: финансовая отчетность, включая заключение аудиторов; информация о рыночной стоимости акций; форвардные контракты и отчет о движении денежных средств. Затем представляется опубликованная финансовая отчетность за последние пять лет. Начиная с 1 апреля 1990 г. Токийская фондовая биржа требует представления сегментной отчетности. Несмотря на то что отчет по ценным бумагам, прилагаемый к заявлению, должен быть составлен на японском языке, согласование с ГААП в Японии не требуется. В дальнейшем после первичной регистрации учетная информация может предоставляться на английском языке.

Токийская фондовая биржа вправе отказать в листинге из-за представления ложной годовой или промежуточной финансовой отчетности, поскольку признает серьезность последствий размещения недостоверной информации. "Ложная отчетность" определяется аудиторским заключением, составленным согласно правилам листинга, где профессиональный бухгалтер или аудиторская компания указывают на неспособность финансовой отчетности обеспечить пользователя полезной учетной информацией.

Традиционные пошлины относительно невысоки. К расходам относятся затраты на подготовку положения о регистрации ценных бумаг, сборы в комитет по обслуживанию акционеров и комитет по дивидендам, а также расходы на подготовку ежегодной отчетности по ценным бумагам, где особо следует выделить издержки на перевод текста. Итоговые затраты варьируются в зависимости от размера компании, специфики размещаемых акций (депозитарные расписки или обыкновенные акции) и способности менеджеров компании-эмитента взаимодействовать с различными японскими организациями. Например, в случае вторичного размещения ценных бумаг выплачиваемая японскому брокеру комиссия включает рисковую премию за период между покупкой ценной бумаги и ее размещением на Токийской фондовой бирже.

В соответствии с важнейшими требованиями, предъявляемыми Франкфуртской фондовой биржей (Приложение 6), иностранный эмитент обыкновенных или привилегированных акций может зарегистрировать ценные бумаги в четырех различных сегментах биржи. Большие международные корпорации, как правило, размещают ценные бумаги на Официальной бирже. Наиболее либеральным сегментом Франкфуртской фондовой биржи является Свободная биржа, тогда как наиболее "строгой" считается Новая биржа - из-за требований, регламентирующих раскрытие информации.

Правовая база регистрации ценных бумаг на Франкфуртской фондовой бирже представлена в п. п. 36 - 49 Закона о бирже и п. п. 1 - 12 Положения о признании ценных бумаг. Для регистрации на Официальной бирже эмитент должен представить заявление, составленное согласно п. 36 Закона о бирже вместе с официально зарегистрированным на отечественном рынке ценных бумаг кредитным учреждением. Кредитное учреждение может быть зарубежным. Одним из важнейших документов является проспект о размещении ценных бумаг, который должен быть зарегистрирован комиссией по листингу. Он является главным источником информации для инвесторов, которым важно оценить потенциальные риски и выгоды предлагаемых ценных бумаг. Также необходимо представить консолидированную финансовую отчетность и аудиторские заключения за последние три года вместе с балансом, отчетом о прибылях и убытках, расчетом прибыли на акцию. Эмитенты стран ЕС или ОЭСР не должны трансформировать отчетность согласно нормативным документам Германии или представлять новые проспекты. При этом документы необходимо перевести на немецкий язык.

Для размещения акций на Контролируемой бирже необходимо представить заявление согласно п. 71 Закона о бирже вместе с отметкой о регистрации кредитным учреждением или независимым брокером. Основным документом является корпоративная отчетность, заверенная комиссией по листингу. На основе информации бухгалтерского учета эмитент должен представить аналогичную годовую отчетность также и в проспекте за последний финансовый год. Проспект о размещении ценных бумаг может содержать информацию, идентичную корпоративной отчетности, в том случае, если эмитент заявляет одновременно и о продаже своих ценных бумаг, и о размещении на Официальной бирже или Контролируемой бирже. В корпоративной отчетности нет необходимости предоставлять такую же подробную информацию, как в проспекте. Промежуточная отчетность не принимается.

Для размещения акций на Свободной бирже эмитенту необходимо представить проспект размещения с информацией о финансово-хозяйственной деятельности на немецком языке. Для регистрации эмитент должен заполнить заявление на осуществление торговли вместе с официально зарегистрированным на Франкфуртской фондовой бирже кредитным учреждением. Предоставления учетной информации не требуется.

Новая биржа является наиболее труднодоступным сегментом Франкфуртской фондовой биржи. Для листинга фирма должна представить все документы согласно требованиям по листингу на Контролируемой бирже, но листинг сам по себе возможен только на Новой бирже. Для регистрации необходимо опубликование финансовой отчетности согласно МСФО и ГААП США. Альтернативой может быть согласование отчетности с немецкими нормами либо одной или двумя иностранными учетными системами. Также необходимо представление квартальной финансовой отчетности. Корпорация может заявить о невозможности составления финансовой отчетности по зарубежным стандартам по техническим причинам, в этом случае Франкфуртская фондовая биржа может разрешить представлять финансовую отчетность по зарубежным стандартам в течение не более двух лет. Вся отчетность должна быть опубликована на немецком и английском языках. Кроме того, эмитенту необходимо иметь подтверждение ликвидности соответствующих акций компании, по крайней мере от двух финансовых учреждений осуществляющих котировки ценных бумаг.

При листинге на Официальной и Контролируемой биржах согласно п. п. 45, 77 Закона о бирже и п. 13 Закона о проекте размещения проспекта эмитент может преследоваться в случае представления неверной информации или укрытия фактов в проспекте эмиссии или корпоративной отчетности. В соответствии с этой правовой обязанностью совет и комитет по листингу осуществляют лишь формальную проверку документов. Как правило, дело не доходит до проверки сущностного содержания предоставленной информации и тяжких разбирательств. При листинге на Новой бирже эмитент подписывает соглашение с Франкфуртской фондовой биржей. За любым отклонением от МСФО или ГААП США может последовать отказ в листинге. Тем не менее Франкфуртская фондовая биржа не осуществляет явного мониторинга представленных документов с учетом стандартов. Пошлины и полные расходы относительно низки. Как правило, листинг на Новой бирже вообще не влечет существенных затрат.

Российский фондовый рынок имеет свою историю и особенности развития. До революции контроль над российскими природными ресурсами и промышленностью был в руках иностранных и внутренних инвесторов (включая нефтяные месторождения, рудники, железные дороги, электросети, банки и т.д.). В конце XIX - начале XX вв. энергичное расширение сферы влияния России на восток и ее быстрое экономическое развитие активно финансировались рынком капитала. Ситуация кардинально изменилась в связи с событиями, последовавшими в России в 1917 г., и отказом Правительства СССР от выплаты царских долгов.

Лишь в начале 1990-х гг. Россия вернулась на мировой рынок капитала. Приватизация продолжалась до экономического кризиса 1998 г. посредством различных аукционов, ссуд и прямых передач, что привело к созданию корпораций, которые, как и их дореволюционные предшественники, защищали интересы иностранных инвесторов.

Покупатели ценных бумаг требуют обязательных прав на собственность, закона против мошенничества, корпоративных правил, прозрачности отчетности - одним словом, целой системы прав и законов, принятых во многих зарубежных странах. Несмотря на старт фактически с нуля, была проделана серьезная работа по поиску путей создания позитивной атмосферы для инвестирования. Однако российский рынок является настолько новым, что многие процессы и результаты должны еще быть проанализированы, несмотря на растущий опыт участников рынка и все большую комплексность корпоративных изменений.

Большинство ценных бумаг, обращаемых в России, сосредоточено на Московской межбанковской валютной бирже (ММВБ) <1>. ММВБ начала заниматься ценными бумагами в марте 1997 г. В 1999 г. ММВБ стала абсолютным лидером среди российских бирж независимой торговли. Независимая торговля на ММВБ в 1999 г. насчитывала 53% общей независимой торговли в России. В 2000 г. объем независимых торгов на ММВБ достиг 472 блн руб. (в 6 раз больше, чем 1999 г.). На ММВБ продаются такие российские "голубые фишки", как Лукойл, Мосэнерго, Ростелеком и Норильский никель.

--------------------------------

<1> Незначительная торговля акциями была зафиксирована на региональных биржах - в Самаре, Ростове, Санкт-Петербурге, Нижнем Новгороде и Екатеринбурге.

Следует заметить, что даже в момент расцвета российского фондового рынка в 1996 - 1997 гг. из 60 тысяч зарегистрированных ОАО только около тысячи российских корпораций могли удовлетворить не слишком жестким требованиям, предъявлявшимся для включения в листинг российских фондовых бирж. Практически только с акциями лишь 200 - 300 компаний совершались сделки [4].

Объединение региональных рынков ценных бумаг осуществляется биржей РТС (Российская торговая система) - электронной биржей, основанной в 1997 г. ведущими российскими дилерами и брокерами. Это первая электронная система торговли в России, включающая все российские "голубые фишки" и акции многих региональных фирм. Индекс РТС - важный показатель, подсчитанный на основе долларовых цен 63 акций. Подведение итогов выполнения этого индекса было проведено в конце лета 1997 г. Средний дневной объем торгов вырос с 2 276 733 долл. в 1995 г. до 11,8 млн долл. в 1996 г. и достиг 36,6 млн долл. в течение первой половины 1997 г. Показатель 3 октября 1997 г. был более чем в 100 раз выше, чем среднесуточные торги двумя годами ранее. Однако в конце октября 1997 г. российский рынок ценных бумаг рухнул. Индекс РТС потерял 93% своего первоначального уровня. Кризис 1998 г. не только снизил значение российской биржи, но и затормозил торговлю. Новый российский рынок капитала почти перестал существовать.

Российская фондовая биржа постепенно вернулась к жизни к 1999 г. Индекс РТС в 1999 г. достиг примерно 200%. Однако средние дневные торги РТС составляли 222 млн долл. в 2000 г. и 18 млн долл. в 2001 г. - существенно меньше, чем в 1997 г. Сейчас Россия претендует на звание непостоянного и непредсказуемого рынка, показывающего высокие темпы роста цен на акции.

Когда российское правительство открыло для многих компаний возможность приватизации промышленности, были созданы два вида акций. Первый вид - обычные акции, такие же, как и во многих западных странах. Второй же тип в своем роде уникален. Государство решило защитить каждого занятого каждой компании, выдав им одновременно акции фирм, на которых они были заняты. Чтобы сделать это, были созданы и распространены "привилегированные" акции. Эти акции отличаются от тех, которые обращаются на американском и европейском рынках, куда они приходят со специфическими правами голоса и движения платежей. Очевидно, назначение этих прав - гарантировать, что привилегированные акции будут как минимум так же прибыльны, как и обычные. Однако, напротив, обычные акции часто приносят больше прибыли, чем привилегированные.

Исследования корпоративного управления в России, проведенные зарубежными аналитиками и учеными в рамках международного проекта GLOROS, свидетельствуют, что обыкновенные акции многих российских компаний котируются с существенной премией по отношению к привилегированным акциям, несмотря на то что фактические дивиденды по привилегированным акциям обычно намного превышают дивиденды по обыкновенным акциям. В России средняя премия за период с 1997 по 2001 г. приближалась к 100%, являясь одной из самых высоких в мире [4].

Основной источник премии - частные выгоды контроля, извлекаемые крупными акционерами. Кроме дивидендов и дохода от роста курсовой стоимости акций, которые получают все акционеры пропорционально своей доле в капитале компании, владельцы крупных пакетов акций могут извлекать дополнительные выгоды от обладания контролем над корпорацией. С точки зрения мелких акционеров, право голоса имеет ценность потому, что среди различных команд менеджеров (групп инвесторов) может возникнуть конкуренция за обладание этими голосами. На рынке, где объектом торговли являются мелкие пакеты акций, голосующие акции стоят дороже, поскольку даже их незначительная доля может оказаться решающей в борьбе за обладание контролем над компанией. Большинство контролирующих акционеров представлены государством или государственными холдингами (РАО ЕЭС, Связьинвест) [2].

Российским компаниям разрешено выпускать облигации, обычные и привилегированные акции, доверенности, конвертируемые облигации. Привилегированная акция имеет два специфических права. Во-первых, уставы большинства компаний предусматривают, что привилегированные акции получают дивиденд, по меньшей мере равный некоторому фиксированному проценту от общей прибыли, обычно 10%. Во-вторых, держатель привилегированной акции должен получать дивиденд как минимум такой же, какой получает держатель обычной акции.

Таким образом, по сравнению с держателями обычных акций держателям привилегированных акций, несомненно, обеспечен больший доход. В результате для того чтобы объяснить наблюдаемые цены, следует предположить, что в некоторый момент времени компания будет стремиться обойти официальный текст устава и перевести поток средств от привилегированных акций к обычным.

Вышеописанные рассуждения, естественно, приводят к вопросу о том, насколько защищен обладатель привилегированных акций. Обязательства по выплате денег ничтожны без гарантий соблюдения прав. Учитывая это, уставы российских компаний защищают дивиденды по привилегированным акциям от "расщепления". Некоторые российские компании просто получают все независимые голоса, проводя или не проводя особые мероприятия <1>.

--------------------------------

<1> По закону привилегированные акции могут представлять лишь 25% от долевого капитала фирмы, подсчитанного с учетом равенства оценки обычных и привилегированных акций. Подразумевается, что даже если привилегированные акционеры воспротивятся общему решению, оно будет принято, если голосов держателей обычных акций будет как минимум в два раза больше. С другой стороны, любой владелец 100% привилегированных и 1/3 обычных акций будет обладать полным контролем над голосованием. Таким образом, даже в этом случае не факт, что проблемы управления должны в любом случае как-то повлиять на ценность привилегированных акций по отношению к обычным.

Активно торговали обычными и привилегированными акциями на российских и американских биржах российские компании ЕЭС, Лукойл, Норильский никель, Ростелеком и Сургутнефтегаз. На 25 октября 2001 г. акции этих компаний составили более 53% торговой капитализации индекса РТС.

Россия - это огромный рынок, требующий изучения рисков корпоративного управления. Риск конфискации в России так велик, что этому придается наибольшее значение. Для инвесторов на российском рынке потенциальную прибыльность представляет инвестирование в привилегированные акции. Российским корпорациям выгодно скупать обратно свои привилегированные акции по рыночным ценам и финансировать такую активность.

Корпорациям, имеющим значительную долю бизнеса за рубежом, с целью повышения значимости корпоративного имени в глазах покупателей, поставщиков и иных иностранных держателей риска следует обратить внимание на осуществление листинга, то есть получение допуска ценных бумаг к официальной котировке на иностранных фондовых биржах. Листинг за рубежом может привлечь внимание к компании в средствах массовой информации - как в момент первоначального публичного предложения, так и в последующие за этим представлением периоды. Данный процесс может быть сравним с большой рекламной кампанией. С позиции маркетинговой перспективы листинг за рубежом особенно выгоден для корпораций, торгующих потребительской или производственной продукцией. Потенциальная выгода от успешного иностранного листинга выражается, к примеру, в повышенном уровне вложений средств покупателей в облигации, возросшей доле рынка, в более легком контакте с поставщиками либо ускоренном установлении распределительных каналов.

Процесс листинга сам по себе может также приносить выгоду с момента вовлечения корпорации в интенсивное сотрудничество с членами финансового объединения, такими, как служащие биржи, брокеры, инвесторы и регламентирующие органы власти. В ходе этого процесса корпорация имеет возможность создать положительную репутацию, следуя местным правилам и традициям. Если члены инвестиционного объединения придают некоторое значение подобному типу общественного поведения, то корпорации получают выгоду от осуществления зарубежного листинга. В частности, эта выгода заключается в возможности положительного влияния на переговоры с работниками биржи, на распространение информации о корпорации или на степень заинтересованности со стороны инвесторов. Крупные компании указывают получение выгоды в области отношений с общественностью в качестве главного мотива для осуществления иностранного листинга. Так, компания Apple в результате листинга на Токийской фондовой бирже в 1991 г. существенно повысила к себе интерес со стороны японских инвесторов.

Листинг за рубежом может служить средством для "обхода" соответствующих внутренних требований, предъявляемых к собственности, в случае если корпорация участвует в деловых операциях, осуществляемых за пределами страны. Если по правилам иностранного государства необходимо указывать определенный минимальный процент соответствующей внутренней собственности инвестора, то некоторые виды прямых инвестиций могут быть невыгодны для компании. Так, совместные предприятия запрещают корпорациям содержать особые виды активов (например, технологию) в секрете от местных партнеров. Это может привести к потере контроля над активами, чутко реагирующими на изменения, что, в свою очередь, может подвергнуть опасности конкурентные преимущества компании. Зарубежный листинг может помочь сохранить контроль над специфическими активами и одновременно способен удовлетворить местные требования, предъявляемые к собственности.

Корпорации, действующие за рубежом, часто зависят от иностранного персонала. Поскольку наблюдается рост международной ориентации многонациональных корпораций, то увеличивается и уровень занятости в соответствующих иностранных государствах. Для выравнивания стимулов зарубежных работников и акционеров компании используют различные компенсационные схемы и выплаты по ценным бумагам. Сюда входят планы передачи акций в собственность работникам, приобретение акций, премиальные и опционные планы. Согласно стандартной теории посредников (агентов) компенсация, основанная частично на экономическом участии (доле) работника в собственности корпорации, может стимулировать его добровольные усилия.

Листинг за рубежом может также рассматриваться выпускниками учебных заведений в качестве сигнала о том, что корпорация планирует осуществлять иностранное инвестирование на постоянной основе. Это, в свою очередь, может существенно облегчить процесс набора персонала за рубежом. Исходя из данного утверждения можно сказать, что зарубежный листинг особенно актуален в Японии. Японцы по причинам престижа предпочитают только хорошо известные корпорации.

Финансовые выгоды от участия в котировках на фондовых биржах могут возникнуть по разным причинам. Листинг за рубежом может создать простые организационные выгоды, такие, как упрощение операций, связанных с зарубежными приобретениями, слиянием, тендерными предложениями или фондовым обменом, благодаря предложению иностранными корпорациями соответствующих местных акций. Кроме того, сформированный в местных условиях капитал снижает риск по локальному расширению бизнеса и долговым соглашениям, выраженным в иностранной валюте.

Диверсификация является для инвесторов средством снижения риска, присущего отдельным ценным бумагам. Портфель, составленный из акций различных национальных корпораций, имеет для инвестора при данном доходе более низкий уровень риска, чем портфель, включающий меньшее количество национальных ценных бумаг. Однако инвесторы имеют возможность сократить риск еще больше посредством покупки интернационально диверсифицированного портфеля ценных бумаг.

Говоря о выгоде от международной диверсификации, на наш взгляд, в условиях вполне интегрированного рынка капитала инвесторам следует добровольно покупать иностранные акции на соответствующем национальном рынке корпорации. Вместе с тем от международной диверсификации выигрывают лишь немногие инвесторы. Цены акций благоприятно реагируют на принятие корпорацией решения о листинге за пределами страны. Цена спроса и предложения на зарубежном рынке может отличаться от цены на основные виды акций на внутреннем рынке с момента, как только начаты одновременные торговые операции между рынками капитала Европы и США и, соответственно, Японии и США. Кроме того, в некоторых странах, таких, например, как Япония и Швеция, существуют ограничения на владение ценными бумагами иностранными инвесторами.

Выгода от зарубежного листинга может быть также выражена в форме возросшей рыночной ликвидности акций корпорации. Зарубежный листинг обычно предполагает, что к местным акционерам добавится гораздо большее по сравнению с внутренним листингом число иностранных акционеров, торгующих соответствующими акциями компании. Существование дополнительных иностранных участников рынка на зарубежной фондовой бирже должно повысить конкуренцию между местными и иностранными участниками за осуществление сделок с потоками ценных бумаг.

Взаимодействие рынка международного капитала с инвесторами и корпорациями осуществляется через систему бухгалтерского учета, а более точно - через финансовую отчетность корпораций.

Набор стандартов бухгалтерского учета, используемый для составления корпоративной отчетности, соответственно, может существенно влиять на затраты и выгоды инвесторов и корпораций. Чем больше корпораций придерживаются одной системы учета, тем лучшим становится процесс сравнения корпоративной отчетности. Корпорации с большим числом филиалов в других странах, используя одни и те же стандарты, могут совершенствовать внутреннюю систему управления и затрачивать намного меньше времени на унификацию учета группы филиалов.

Корпорация может нести дополнительные издержки в том случае, если законы, обеспечивающие защиту инвесторов на иностранном рынке, оказываются более жесткими по сравнению с отечественными условиями.

Международная организация комиссий по ценным бумагам в настоящее время работает над упрощением правил и требований, применяемых при размещении ценных бумаг на нескольких фондовых биржах.

Финансовые рынки постоянно меняются, наряду с существующими, такими, как Европейский Союз, появляются новые развивающиеся рынки, такие, как Северо-Американское Торговое Соглашение или Ассоциация государств Юго-Восточной Азии. Десять рынков находятся на стадии становления в разных частях мира и могут в конечном счете изменить лицо глобальной экономики: это Мексика, Бразилия, Аргентина, Южная Африка, Польша, Турция, Индия, Индонезия, Китай и Южная Корея. Крупные растущие рынки являются ключевым фактором роста будущей мировой торговли, глобальной финансовой устойчивости и связующим звеном в свободной рыночной экономике в Азии, Центральной Европе и Латинской Америке.

Рынок капитала США является одним из самых активных в мире. Существует три основных способа вхождения иностранных корпораций на этот рынок - это частное размещение, публичный листинг, а также осуществление публичного предложения. В течение 1989 - 1993 гг. 208 компаний из 30 стран зарегистрировали ценные бумаги для продажи общественности США, и эти сделки оцениваются в сумме 80 млрд долл. [17, с. 119]. Кроме того, около 2000 иностранных компаний вправе участвовать в листинге на бирже прямо сейчас.

Увеличение числа компаний, желающих войти на Нью-йоркскую фондовую биржу, по нашему мнению, объясняется такими выгодами от размещения, как повышение ликвидности, снижение уровня валютного риска, использование справедливой рыночной стоимости. Вместе с тем, как мы уже отмечали, в настоящее время иностранные корпорации, выходящие на американский рынок, должны представлять финансовую отчетность в соответствии с ГААП США, а также проводить аудит согласно общепринятым аудиторским стандартам США, хотя это требование не оказывает влияния на курс акций, который основывается на экономических принципах соответствующей страны.

Требованиями всех фондовых бирж, по нашему мнению, должно быть представление финансовой отчетности по МСФО, поскольку они применяются как основа для национальных стандартов многих стран. МСФО в качестве международного эталона используют также страны, имеющие внутренние стандарты (к примеру, основные индустриальные страны и Китай, другие страны Азии, Центральной Европы и Содружество Независимых Государств), и международные организации - такие, как Европейский Союз. Не случайно в 1993 г. Международная организация комиссий по ценным бумагам определила набор международных стандартов для корпораций, осуществляющих размещение своих ценных бумаг на нескольких фондовых биржах.

4.2. Модели раскрытия информации в отчетности корпораций

Идеальным представляется рынок, который был бы совершенен и предсказуем в отношении будущей стоимости активов, требований и процентных ставок. Конечно, в реальном мире идеального рынка не существует, различные причины создают препятствия для взаимодействия корпораций и инвесторов, в том числе и отсутствие согласованности корпораций и инвесторов в вопросе о стандартах раскрытия информации.

Инвесторы не являются однородной группой, они владеют различными типами ресурсов, имеют различные оценки и предпочтения, которые могут различаться, например, в отношении к риску и инвестиционным стратегиям или методам вычисления стоимости акционерного капитала. Спрос на общественную информацию среди инвесторов также может быть разным.

Менеджеры корпорации обычно обладают всей полнотой информации относительно решений о деятельности корпорации и финансовой политике. Результат их экспертного мнения обусловлен многими факторами, например, образованием, длительностью работы в определенной отрасли, имеющимся опытом в сфере инвестиций. У менеджеров есть стимулы избегать или отсрочивать раскрытие плохих новостей о перспективах их корпорации. Как следствие, инвесторы в этом случае будут не способны различить ценные бумаги "хороших" и "плохих" корпораций. В то же время менеджеры знают, что средняя рыночная цена должным образом не отражает "истинную" экономическую ценность их корпорации, что препятствует возможности дополнительной эмиссии. Инвесторы оценивают среднее качество акций, предлагаемых для продажи, чтобы устанавливать соответственно цену спроса акций. Если естественный минимальный уровень цен не существует, то проблема неблагоприятного выбора заставляет цены акций стремиться к нулю и торговля не осуществляется. Публичное раскрытие информации позволяет решить эти проблемы.

Дополнительным источником конфликтов могут стать разногласия между инвесторами. Если инвестиционные горизонты групп акционеров отличаются, то есть существуют группы инвесторов, которые держат акции корпорации в течение более длительного периода, чем другие акционеры, то в этом случае возникает проблема раскрытия информации в зависимости от того, чьим интересам отдается предпочтение.

Раскрытие существенной информации относительно продаж, себестоимости и чистой прибыли, публикуемой в финансовой отчетности, может подвигнуть другие компании войти в прибыльный рынок. Конкуренты могут использовать публикуемую информацию, чтобы лучше оценить собственные возможности. Так как они не платят за информацию, этот вид раскрытия им очень выгоден. Попытки сохранить конкурентное преимущество, сужая существенную информацию о корпорации, также вызывают снижение информационного потока по отношению к инвесторам.

Следует отметить, что корпорации могут показать различные уровни прибыли, используя различные стандарты раскрытия информации. Например, по ГААП США можно включить различные доходы и расходы, чего не предусматривают МСФО. Кроме того, раскрываемая информация может различаться в зависимости, например, от основного бизнеса корпорации, структуры руководства или степени подобия другим стандартам раскрытия.

Инвесторы также могут иметь разные предпочтения к тем или иным стандартам раскрытия, например согласно ГААП США или МСФО. Рассмотрим, к примеру, ситуацию, в которой американские корпорации сталкиваются с МСФО. Если инвесторы хотят сравнить иностранные корпорации с их американскими аналогами, возможно, американские инвесторы должны приложить определенные усилия, чтобы понять действие этих стандартов. Однако если все эти иностранные корпорации раскрыли финансовые показатели согласно ГААП США, то американские инвесторы имеют возможность легко провести сравнение без необходимости изучения МСФО. С другой стороны, европейские инвесторы могут предпочесть МСФО стандартам ГААП США по тем же причинам. В зависимости от выбора той или иной системы она может стать интернациональной и доминирующей.

В этой связи решения инвесторов и корпораций должны быть проанализированы. Как отмечалось выше, раскрытие бухгалтерской информации могло бы снизить несовершенство рынков. Вместе с тем недостаток единогласия в стандартах раскрытия показывает, что потенциальные выгоды от информационного раскрытия не столь высоки, как следовало бы ожидать.

Корпорации рассматривают потенциальные выгоды и затраты на информационное раскрытие, оставляя в стороне личное желание менеджера максимизировать его собственную ожидаемую прибыль. Менеджер нанят, чтобы максимизировать стоимость компании, что также и в его интересах. Это различие позволяет сосредоточиваться только на интересе юридического лица в деловом информационном раскрытии, включая воздействие потенциальных выгод и затрат на общую стоимость капитала корпорации.

Существует стабильный стимул для раскрытия информации в соответствии с контрактами между менеджерами и посторонними владельцами или кредиторами. В таких случаях посторонние нуждаются в информации, чтобы контролировать соответствие контрактам. Раскрытие более детальной информации может помочь свести на нет попытки владельца-менеджера уклониться от своих обязанностей и соблюсти лишь свои личные интересы и, следовательно, может поднять цену, которую внешние инвесторы готовы платить за новую эмиссию. Однако договорные стимулы становятся недоступными, когда число договаривающихся сторон растет и становится слишком большим, что присуще большим государственным корпорациям.

Любой отказ управленцев раскрыть информацию побуждает инвесторов принимать худшее решение, которое, соответственно, ведет к снижению цены акций. Инвесторы не могут быть уверены в степени правдоподобности информации, что затрудняет их оценку корпорации. Стимулирование раскрытия информации может быть обеспечено соответствующей национальной юридической системой, в которой действуют участники рынка капитала: акционеры способны подать иск против корпорации и при этом имеют неплохие шансы выиграть спор, а корпорации получают стимул к добровольному раскрытию информации инвесторам во избежание затрат на судебные разбирательства.

Большое значение в международной практике придается степени раскрытия учетной информации. С одной стороны, ликвидность акций может увеличиться с раскрытием дополнительной информации. С другой стороны, если дополнительное раскрытие сопровождается нарушением конкурентоспособности или высокими издержками, корпорации могут не раскрывать "слишком много" информации. Чтобы оценить деловой риск, инвесторы нуждаются в соответствующей информации о корпорации. Более информационно прозрачные корпорации платят меньшую информационную премию за риск, требуемую инвесторами, и, следовательно, у них ниже общая стоимость капитала.

Улучшение раскрытия информации в отчетности означает, что существующие данные о корпорации становятся более надежными и инвесторы могут опереться на них при оценке перспектив корпорации.

Информационное несоответствие, имеющее место при раскрытии информации, воздействует на цену акций. Публикация информации равномерно распределяет риск среди инвесторов по сравнению с ситуацией без публичного раскрытия, потому что в этом случае инвесторы прекращают спекуляцию, а продавцы больше доверяют правдоподобности объявленной цены.

Раскрытие некоторых типов информации может ослабить конкурентные позиции корпорации (конкурентная слабость), так как конкуренты могут использовать эту информацию, чтобы подражать стратегии корпорации. Потенциальная конкурентная слабость конкретной корпорации одновременно представляет потенциальную выгоду для всех корпораций, получающих информацию. Если бы все корпорации имели доступ к информации друг друга в зависимости от индивидуальных обстоятельств, то каждая корпорация могла бы также иметь чистое конкурентное неудобство от раскрытия - положительное или отрицательное.

Например, инновационная компания программного обеспечения могла бы понести более высокие конкурентные потери в раскрытии информации об исследованиях и разработках, чем зрелая и медленно развивающаяся компания программного обеспечения. Кроме того, чистое конкурентное неудобство может также существовать, пока требования, предъявляемые к раскрытию информации, будут отличаться в отдельных странах. Американские фирмы сталкиваются с чистым конкурентным неудобством от раскрытия по сравнению с их международными конкурентами в странах с более низкими требованиями раскрытия.

Полное раскрытие информации происходит только при некоторых обстоятельствах, то есть если только один рынок имеет значение для менеджера или если реакция одного рынка явно доминирует. Во всех других случаях преимущество за частичным раскрытием. Менеджмент корпорации может решить, раскрывать или не раскрывать информацию, и действовать по своему усмотрению.

Могут возникнуть различные судебные разбирательства из-за утверждений о недостаточном информативном раскрытии или из-за утверждений о вводящем в заблуждение раскрытии. Вообще, тяжба возникает из-за недостаточного информативного раскрытия. Стоимость подобных судебных разбирательств включает оплату юридических услуг, выплату исков суду. Следовательно, увеличение степени информативного раскрытия должно уменьшить общую стоимость капитала фирмы. Это следует из того, что несоответствие оценки цены акции корпорации и ее истинных экономических перспектив уменьшается с увеличением раскрытия информации. Как следствие, убытки акционеров базируются на снижении цен акций, которого можно было бы избежать дополнительным раскрытием. По той же причине должен быть ниже и риск подачи акционерами иска в суд с обвинением в несоответствии действительности дополнительно раскрытой информации. Для того чтобы сократить потенциальные юридические расходы, менеджеры стараются предотвратить любое резкое снижение цен на акции в день объявления доходов путем раскрытия до назначенной даты выпуска по собственному усмотрению той информации, которая может иметь отрицательные последствия.

Иногда менеджеры пытаются получить негативную информацию о поступлениях с целью сохранения репутации корпорации, так как если выяснится, что они медлят с раскрытием отрицательных новостей, то этот факт может повлечь за собой дополнительные издержки для фирмы, вызванные реакцией участников рынка капитала.

Любые издержки, связанные с процессом сбора, обработки, проверки и распространения учетной информации, оплачиваются существующими акционерами. Эти расходы могут быть значительны для компаний, которые планируют перейти при составлении своей финансовой отчетности с национальных стандартов на международные стандарты.

Расходы возрастают при более информативном раскрытии информации, под которым подразумевается раскрытие информации в большем объеме. Однако ситуация усложняется при использовании данной информации также и в управленческих целях, так как в этом случае затраченные ресурсы применяются не только для формирования внешней отчетности. Уровень издержек на раскрытие влияет на принятие корпорацией решения о предоставлении информации на рынок. Чем выше уровень расходов компании, тем меньший объем информации будет раскрыт.

Следует отметить: чем выше уровень расходов на раскрытие, тем более информативной является информация, получаемая инвесторами. Можно предположить, что чем больше корпораций раскрывают учетную информацию в соответствии с единой системой бухгалтерского учета, тем меньше инвесторов проявляют желание анализировать отчеты корпораций, составленные по стандартам иной, конкурирующей системы бухгалтерского учета.

Существует несколько теоретических разработок, посвященных исключительно проблемам раскрытия учетной информации, которые возникают при рассмотрении операций, осуществляемых в пределах международного рынка капитала. Группа зарубежных специалистов анализирует местные стандарты бухгалтерского учета и отчетность, составленную в соответствии с общепринятыми принципами бухгалтерского учета, ученые анализируют также информативность цен на акции и объем торгов на местном рынке. В своей модели они рассматривают две страны, применяющие различные стандарты бухгалтерского учета, причем различие этих двух учетных систем представлено в форме разногласий по поводу того, каким образом определить отклонения, возникающие в случае применения одной корпорацией как национальных, так и зарубежных стандартов бухгалтерского учета.

Финансовую отчетность корпорации могут оценивать как национальные, так и иностранные инвесторы, однако лишь национальные инвесторы в состоянии проанализировать национальные стандарты бухгалтерского учета и отчетности, то есть провести экспертизу отчетности. Модель объясняется с точки зрения страны "i", то есть данной страны, страна "j" рассматривается, соответственно, в качестве иностранной. Само собой разумеется, что любой отчет или параметр, применяемый в стране "i", имеет аналог в стране "j". Иностранным инвесторам следует относить проведение такой экспертизы к расходам. Предполагается, что чем выше уровень гармонизации стандартов бухгалтерского учета этих двух стран, тем ниже расходы на экспертизу для иностранных инвесторов. Если в результате гармонизации национальные стандарты бухгалтерского учета приближаются к иностранным, например, когда принципы бухгалтерского учета и отчетности адаптируются к международным стандартам финансовой отчетности, то расходы зарубежных инвесторов на проведение экспертизы снизятся, тогда как выгода от проведенной экспертизы возрастет благодаря усилению относительного информационного преимущества у экспертов. Следовательно, в данном случае результатом гармонизации является увеличение доли иностранных инвесторов, которые приобретают экспертизу для расшифровки национальных стандартов.

Несмотря на наличие издержек листинга и различный уровень риска в условиях ограниченности ресурсов, участники рынка предпочитают иметь дело с корпорациями, листинг которых осуществляется на фондовой бирже с высокой степенью раскрытия. Во многих случаях переход корпорации на стандарты, обеспечивающие более высокий уровень раскрытия, может быть очень затратным. При этом предполагается, что в результате такого перехода точность информации, предоставляемой участникам рынка, возрастет. Однако возможна ситуация, когда лишь простое улучшение в плане сравнимости финансовых отчетов различных корпораций без установления более точной информации уже создает выгоду для участников рынка.

Что касается вопроса о выборе стандартов бухгалтерского учета и отчетности в международном контексте, то, безусловно, выгодно применять единую систему финансовой отчетности. Так, если информация, предоставленная одной корпорацией, может быть использована для оценки других корпораций, то в результате такого информационного раскрытия ликвидность этих фирм может улучшиться. Подобный эффект тем сильнее выражен, чем больше корпораций раскрывают информацию в соответствии с одними и теми же стандартами. Кроме того, если для какой-либо системы бухгалтерского учета и отчетности характерна большая степень раскрытия, то улучшенная именно вследствие такого высокого уровня раскрытия ликвидность собственных акций корпорации может вызвать стремление инвесторов приобрести акции других корпораций. Общее влияние раскрытия учетной информации на стоимость капитала корпорации связано с тем, что цены на ценные бумаги изменяются в зависимости от того, имеется ли у инвесторов возможность выявить отличия в методах учета, и инвесторы выделяют "опасные" и "неопасные" компоненты учетной информации.

Основным трудом для изучения взаимосвязи раскрытия учетной информации и стоимости капитала является монография проф. С.А. Ботосана [31, с. 323 - 349]. Он провел исследование связи между уровнем раскрытия отчетности и стоимостью капитала на примере 122 американских компаний из отрасли машиностроения. Были проанализированы различные уровни раскрытия и стоимость капитала и выведен показатель, заменяющий стоимость капитала корпорации. Проф. С.А. Ботосан разработал индекс раскрытия, который основан на дополнительной информации, предоставляемой корпорациями в своих годовых отчетах сверх того информационного объема, который требуется общепринятыми учетными принципами США.

Он проверил две гипотезы, а именно:

1) существует ли отрицательная форма зависимости между стоимостью собственного капитала и уровнем раскрытия;

2) действительно ли степень связи между стоимостью собственного капитала и уровнем раскрытия значительно меньше для тех корпораций, отчетные данные которых подвергаются оценке многих аналитиков.

Исследование, проведенное проф. С.А. Ботосаном, показало, что у корпораций, переводящих свою финансовую отчетность на систему учета, обеспечивающую более высокий уровень раскрытия, появляется возможность снизить стоимость (цену) капитала.

Теоретически менеджеры должны стремиться к снижению уровня информационного несоответствия среди участников рынка путем выбора той методики составления отчетности, которая предоставляет более ценную информацию в сравнении с используемой в настоящий момент. Ученые предположили, что в результате перехода корпорации с использования доллара США в качестве расчетной валюты при совершении зарубежных операций на соответствующую иностранную валюту с последующим изменением метода пересчета инвесторы получат дополнительную полезную информацию. Исходя из данного предположения, они сделали вывод, что корпорации, которые сталкиваются с более высоким уровнем информационного несоответствия, охотнее выбирают иностранную валюту в качестве расчетной. Изменение техники составления корпоративной отчетности может при определенных обстоятельствах принести выгоды компании в виде сниженной стоимости капитала и возросшего объема торгов. В силу различия национальных стандартов финансовой отчетности в разных странах подобный эффект также возникает при переходе корпорации с применяемой национальной системы отчетности на зарубежную или международную систему.

Корпорации могут применять различные способы ведения учета и составления отчетности в рамках своей национальной системы отчетности. В этом случае реакция участников рынка капитала на переход корпорации на зарубежные или международные стандарты будет также неоднозначной, что зависит от условий деятельности каждой конкретной корпорации. Например, в таких странах, как Канада, Франция, Италия и Швейцария, корпорации могут одновременно применять как национальные стандарты финансовой отчетности, так и МСФО.

В международной практике выделяют три модели раскрытия учетной информации.

К первой модели относятся случаи, когда корпорации публикуют свою годовую (полугодовую) отчетность в соответствии с различными стандартами финансовой отчетности. Сюда входят исключительно корпорации, зарегистрированные на фондовой бирже США или в системе NASDAQ. Исключение составляют отчеты канадских компаний, поскольку в 1993 г. между США и Канадой было принято соглашение о взаимном признании режимов раскрытия отчетности этих двух стран вследствие высокой степени сходства применяемых систем бухгалтерского учета и отчетности. Корпорации, акции которых котируются на американских фондовых биржах, должны соблюдать требования Комиссии по ценным бумагам и биржам. Согласно им фирмы обязаны сдавать отчеты специальной формы, в которых отражаются количественные данные о доходах и капитале, рассчитанные в соответствии с общепринятыми учетными принципами США. С целью принятия дальнейших решений происходит сравнение принципов отражения учетной информации при применении как учетных стандартов США, так и неамериканских стандартов финансовой отчетности.

Во второй модели сравниваются годовые отчеты корпораций из разных стран. Так, на первом этапе определяется релевантность учетной информации для принятия управленческих решений в рамках отдельной страны. На втором этапе полученные по странам результаты сравниваются, при этом, как правило, в качестве контрольного образца используются данные по США. Для достижения высокой степени сопоставления обычно используется отчетность корпораций, соответствующих друг другу по признаку отраслевой принадлежности и по размеру. В отличие от первой модели преимущество данного подхода состоит в его более широких масштабах. Однако с целью более точного определения релевантности отчетной информации при принятии управленческих решений следует обобщать полученные результаты, так как они могут быть подвержены влиянию специфических факторов, характерных для каждой конкретной страны, таких, например, как риски различных типов, экономический рост или эффективность рынка.

К третьей модели относятся годовые отчеты корпораций, применяющих при раскрытии финансовой отчетности в разные отчетные периоды различные стандарты ГААП. Такой подход позволяет сравнивать между собой отчеты с целью определения степени релевантности учетной информации для принятия управленческих решений. Как и в первой модели, объем исходных данных небольшой из-за малого количества относящихся к этой категории корпораций. Кроме того, в силу изменяющихся условий внешней среды за сравниваемые периоды выгода может быть упущена, что в соответствии с отчетностью может быть вызвано действиями лишь одной корпорации.

При раскрытии учетной информации важно учесть наличие таких признаков учетной информации, как дополнительность и релятивность (относительность).

В основу признака дополнительности информации положен вопрос о возможности получения дополнительной управленческой информации при применении тех или иных учетных стандартов; например, если по требованиям одной системы финансовой отчетности необходимо раскрывать дополнительную информацию о деятельности сегментов, в то время как другие учетные системы этого не требуют. При исследовании признака дополнительности информации анализируется, главным образом, полезность дополнительной учетной информации, представляемой в виде отчетов о движении денежных средств, дополнительных количественных данных в примечаниях.

Признак релятивности (относительности) информации ярче выражен в тех случаях, когда при применении схожих правил учета и раскрытия одна система финансовой отчетности предоставляет больше информации для принятия управленческих решений, чем другая. Например, как в общепринятых учетных принципах США, так и в правилах учета и отчетности Германии существует стандарт по признанию издержек производства. В соответствии с ГААП США при составлении баланса необходимо учитывать полные издержки, тогда как в Германии разрешено признавать только переменные издержки производства. В том случае, если учет полных издержек предоставляет больше информации для принятия управленческих решений, чем учет только переменных издержек, отчетность по ГААП США будет иметь большую релятивную (относительную) информативность по сравнению с отчетностью, основанной на принципах ведения учета в Германии.

МСФО ближе к стандартам учета ГААП США, чем какая-либо другая зарубежная система учета и отчетности. Вместе с тем отчетные данные, сформированные в соответствии со стандартами США, представляются менее релевантными с точки зрения содержания в них информации о стоимости, необходимой для анализа цены на одну акцию, чем такие же данные, но отраженные по МСФО.

Данные о поступлениях, представляемые корпорациями из Австралии, Франции, Нидерландов и Великобритании, являются, с точки зрения инвесторов, более содержательными в информационном плане, чем соответствующие данные, отраженные согласно требованиям ГААП США. И наоборот, данные о поступлениях, представляемые фирмами из Дании, Германии, Италии, Сингапура и Швеции, имеют намного меньшую информационную ценность в стоимостном плане по сравнению с формируемыми по ГААП США.

Рассмотрим выгоды и издержки, возникающие в результате раскрытия отчетной информации.

Говоря о выгодах, следует отметить вероятность снижения уровня информационного несоответствия между корпорациями и другими участниками рынка капитала вследствие раскрытия дополнительных учетных данных. Чем более содержательно в информационном плане раскрытие, тем ниже плата за риск. Более строгие требования, предъявляемые к раскрытию на отдельном фондовом рынке, могут быть выгодны некоторым группам инвесторов. Довольно трудно определить, почему инвесторы предпочитают те или иные стандарты финансовой отчетности с точки зрения их "выгодности", так как в целом инвесторы представляют собой неоднородную группу.

Выгоды от большего раскрытия и от гармонизации или унификации стандартов финансовой отчетности будут меньше для институциональных инвесторов мирового уровня, более профессиональных в применении каких-либо локальных (национальных) стандартов учета и оценки. Данные выгоды могут быть существенными для инвесторов, которые хоть и имеют некоторое представление о мировых стандартах, но больше ориентированы на использование национальных правил учета. И лишь немногие инвесторы могут вовсе отрицать всякую ценность раскрытия в большем объеме либо даже заявлять о его негативном влиянии вследствие своей убежденности в отсутствии существенных различий в учете компаний из разных стран.

Аналитики заинтересованы в получении большего объема информации, поскольку издержки подобного дополнительного раскрытия ложатся на плечи акционеров или покупателей компании. При рассмотрении издержек основное внимание следует уделить возникающим при получении патента, судебным (арбитражным) издержкам и издержкам производства информации. Эти издержки определяют выбор фирмы в отношении политики раскрытия.

Каждый вид издержек может оказывать различное влияние на процесс раскрытия информации. Например, издержки, возникающие при получении патента, могут быть различны для корпораций разных отраслей. Издержки производства информации приобретают большее значение в том случае, если наблюдается высокий уровень активности со стороны инвесторов по получению частной информации, а публичная информация выступает в качестве дополнения к частной. Судебные издержки представляются более важными для корпораций, принадлежащих к тем сегментам рынка, которые характеризуются неустойчивыми деловыми циклами. Потенциальное влияние всех этих издержек на процесс раскрытия фирмой своей отчетной информации может быть весьма различным.

Раскрытие информации - основное внутреннее содержание примечаний к финансовой отчетности. Последние считаются обязательным элементом корпоративной отчетности в соответствии с международной, а также и российской практикой. При представлении отчетности на международные рынки капитала степень раскрытия информации играет существенную роль. Оценка некоторых статей баланса и отчета о прибылях и убытках различна в национальных системах учета и МСФО, и только полное раскрытие в примечаниях этих статей позволяет инвесторам получить необходимую информацию. Следовательно, информация, содержащаяся в обязательных формах отчетности, лишь частично раскрывает деятельность корпорации. Полное раскрытие в корпоративной отчетности информации обеспечивает модель, представленная на рис. 4.1.

Модель раскрытия информации

в финансовой отчетности российских корпораций

                     ┌───────────────────────────────────┐

                     │Информация корпоративной отчетности│

                     └──────┬────────────────────────┬───┘

                            │                        └─────────────────────┐

                           \│/                                            \│/

             ┌───────────────────────────┐                   ┌────────────────────────┐

             │ Обязательно раскрываемая в│                   │Добровольно раскрываемая│

             │соответствии со стандартами│                   │    в соответствии со   │

             └─┬────────────┬──────────┬─┘                   │      стандартами       │

        ┌──────┘            │          └─────────┐           └─────────────┬──────────┘

       \│/                 \│/                  \│/                       \│/

  ┌───────────┐      ┌────────────┐      ┌──────────────┐     ┌───────────────────────┐

  │   Формы   │      │Примечания к│      │Дополнительная│     │Примечания к отчетности│

  │отчетности │      │ отчетности │      │  информация  │     └────────────┬──────────┘

  └─────┬─────┘      └──────┬─────┘      └───────┬──────┘                  │

       \│/                 \│/                  \│/                       \│/

┌────────────────┐┌───────────────────┐┌──────────────────┐   ┌───────────────────────┐

│бухгалтерский   ││учетная политика   ││сведения о влиянии│   │Нефинансовая информация│

│баланс          ││пояснения к формам ││уровня цен в      │   └────┬──────────────┬───┘

│отчет о прибылях││отчетности         ││случае            │       \│/            \│/

│и убытках       ││динамика финансовых││гиперинфляции     │ ┌─────────────┐┌─────────────┐

│отчет об        ││показателей по     ││                  │ │ По отрасли в││По корпорации│

│изменениях      ││отрасли            ││                  │ │сопоставлении││             │

│в капитале      ││динамика финансовых││                  │ └─────────────┘└─────────────┘

│отчет о движении││показателей по     ││                  │

│денежных средств││корпорации         ││                  │

└────────────────┘└───────────────────┘└──────────────────┘

Рис. 4.1.

В соответствии с этой моделью выделяется информация, обязательная для раскрытия, и информация, которую корпорация может раскрыть по собственному усмотрению. Перечень обязательной к раскрытию информации по МСФО в сравнении с российскими положениями по бухгалтерскому учету приведен в Приложении 2. Появление регламентации обязательности связано с тем, что многие корпорации, в том числе и российские, не хотели бы раскрывать ту или иную информацию в отчетности. Первой причиной такого нежелания является конкурентная борьба, но конкуренты могут получить информацию о корпорации и из других источников. Вторая причина, по которой российские компании неохотно идут на раскрытие информации, особенно добровольное, состоит в увеличении затрат по формированию отчетности вследствие низкого уровня автоматизации, загруженности бухгалтеров. По нашему мнению, следует возложить ответственность за раскрытие информации в отчетности не только на бухгалтерию, но и на другие службы корпорации.

В заключение отметим, что требования к дополнительной информации, необходимой для раскрытия в отчетности российских корпораций, регламентируются МСФО, а также ПБУ 4/99 "Бухгалтерская отчетность организации". Такая информация необходима в тех случаях, когда информации, приведенной в отчетности, недостаточно для понимания пользователями влияния определенных операций на финансовые результаты. Согласно МСФО и ПБУ 4/99 подлежат раскрытию факторы, оказавшие существенное влияние на финансовые результаты, инвестиционная политика и политика в части распределения прибыли, важнейшие риски, информация об окружающей среде. Следует сохранить положительный опыт крупных государственных компаний, которые в пояснительной записке к годовому отчету раскрывали такие показатели, как производственные результаты деятельности, социально-экономическое развитие компании.

Добровольно раскрываемые данные по нефинансовым показателям повышают информативность отчетности и увеличивают привлекательность компании для инвесторов.

4.3. Использование Интернета при формировании

финансовой отчетности

Новая цифровая экономика характеризуется возникновением коммуникационных устройств, Интернета и передовых компьютерных технологий. Современные корпорации используют эти новшества в полной мере. Появление Интернета кардинально изменило деятельность корпораций начиная с обслуживания клиентов и до получения платежей электронным путем. Электронная коммерция является важным фактором, обусловливающим экономический рост в XXI в.

В 1970 г. четыре университетских центра компьютерных технологий и исследований США были интегрированы посредством сети для осуществления академических и некоммерческих целей, это объединение послужило началом создания Интернета. Лишь в начале 90-х годов Интернет стал доступным для предприятий и покупателей.

Точность и целостность информации, приобретаемой посредством общения через Интернет, - важный фактор в определении надежности финансовой информации. Сообщения электронной почты являются, с одной стороны, удобными средствами электронной коммуникации, а с другой - объектом мошеннических финансовых действий и незаконных присвоений активов. Например, вирусы Мелисса и Любовный жук (Love Bug) нанесли вред в размере миллиардов долларов по всему миру; а обман электронной почты компании Emulex, содержавший неправильную информацию о финансовых перспективах компании, вызвал фактическое падение цен на акции компании. Нарушители, распространяющие вирусы и неправильную финансовую информацию, могут значительно навредить качеству, целостности и надежности финансовых отчетов корпораций.

Обман Emulex был электронным мошенничеством и закончился значительным падением цен на акции на фондовой бирже и исчезновением миллионов долларов на рынке капитализации в течение нескольких часов из-за ошибочного электронного сообщения. Через электронную почту была послана информация о том, что руководитель компании Emulex подал в отставку из-за возможного давления со стороны Комиссии по ценным бумагам и биржам в результате рассмотрения практики ведения учета в компании. Котировки на ценные бумаги этой компании упали приблизительно на 61%, и было потеряно более 2 млрд долл. рыночной капитализации. Как выяснилось, эта новость была послана бывшим служащим интернет-провайдера в личных финансовых целях. Преступник в конечном счете был пойман и наказан.

Таким образом, Интернет представляет собой электронную инфраструктуру для пересылки, получения и размещения информации, которая, по мнению многих специалистов, сулит корпорациям настоящий переворот в содержании внешней отчетности и способах обмена ею. Основными преимуществами использования Интернета для формирования корпоративной отчетности являются:

возможности архивирования данных;

поиск и самостоятельный анализ пользователем необходимой информации путем структурирования информации под конкретные запросы пользователя;

возможности двухсторонней связи корпорации с заинтересованными пользователями через сайты;

представление отчетности в реальном времени.

Технологические новшества, включая Интернет и использование электронной торговли, коренным образом изменили способ ведения бизнеса и принятия решений менеджментом и другими пользователями финансовых отчетов. Учет и корпоративная отчетность, которые обеспечивают уместной, полезной и надежной информацией для того, чтобы поддержать процесс принятия решений, также меняются в сторону лучшего обслуживания тех, кто принимает решения.

Не трудно проследить процесс подготовки отчетности в течение прошлого десятилетия от ручного процесса ведения бизнес-операций до электронной версии корпоративных отчетов, электронной корпоративной отчетности и до корпоративных отчетов в режиме реального времени (онлайн). Эволюция процесса подготовки корпоративной отчетности показывает на продвижение от статических корпоративных отчетов, представляемых один раз в год, до динамичной электронной корпоративной отчетности, разрабатываемой в режиме онлайн. Электронные корпоративные отчеты должны быть более динамичными, уместными, текущими, полными и понятными.

Практика показывает, что электронная торговля уже "перевернула" способы ведения бизнеса и способы рекламы, маркетинга и продажи корпорациями своих продуктов и услуг. Стратегиями электронной торговли являются:

предприятие - предприятию (В2В) - относится к обмену продуктами и услугами в режиме онлайн, включая операции между предприятиями и поставщиками;

предприятие - потребителю (В2С) - это стратегия предприятия, работающего напрямую с покупателями (в режиме онлайн);

потребитель - потребителю (С2С) - стратегия потребителей, имеющих дело напрямую с покупателями (в режиме онлайн);

предприятие - правительству (B2G) - имеет дело с электронными операциями между предприятиями и местными, государственными и федеральными правительственными агентствами;

правительство - правительству (G2G) - включает все программы онлайн и мероприятия между агентствами правительства;

правительство - потребителю (G2C) - относится к операциям между правительственными агентствами и покупателями (в режиме онлайн).

Электронный обмен данными (ЭОД) - это сегмент В2В, который трансформировал бизнес-среду в первую очередь потому, что многие компании (например, Wal-Mart) требуют, чтобы их поставщики разрабатывали возможности электронного обмена данными для заказов онлайн, перевозок и материальных запасов. Стратегия В2С - услуги, предоставляемые предприятиями своим покупателям, также значительно растет. Эти услуги варьируются от провайдеров услуг Интернета до прямой продажи продуктов посредством веб-сайтов компании. Электронные денежные средства и электронные банки являются двумя примерами В2С, которые коренным образом меняют способ работы банков и обеспечивают продуктами и услугами своих покупателей. Стратегия С2С типичным образом продвинута посредством аукционных форумов в режиме онлайн, объединяющих потенциальных покупателей и продавцов, где договорная цена (между пользователями) определяет цену продажи. Стратегии электронной торговли и соответствующие сделки представлены в табл. 4.1 [85, с. 279].

Таблица 4.1

Стратегии и сделки, осуществляемые

посредством электронной коммерции

	Тип стратегии и сделки 
	Описание 

	Предприятие - предприятию (В2В)
	Внедряется посредством торговых услуг и/или внутренних ресурсов 

	Предприятие - потребителю (В2С)
	Предлагает компаниям возможности: улучшить управление коммуникациями и информацией в рамках организации и с покупателями; осуществлять инновации 

	Потребитель - потребителю (С2С)
	Относится к онлайновой стратегии покупателей, имеющих дело напрямую с покупателями посредством аукционов в режиме онлайн 

	Предприятие - правительству (B2G) 
	Создает возможности компаниям вести бизнес в режиме онлайн с широким разнообразием правительственных агентств через онлайновый аукцион для подтверждения конкуренции (например, онлайновые правительственные контракты с предприятиями, заменяющие традиционные аукционы, с подтверждением цены, печатью на онлайновые аукционы) 

	Правительство - потребителю (G2C)
	Обеспечивает возможностями правительственные агентства распространять информацию онлайн эффективно и действенно (например, регистрирование голосов или автомобилей, электронный перевод чеков государственной субсидии и покупка лицензий, выпускаемых правительством, в режиме онлайн) 

	Правительство - правительству (G2G) 
	Развивает межправительственный обмен в режиме онлайн и мероприятия между правительственными агентствами 


Электронная коммерция обеспечила предприятия многими возможностями для сокращения издержек. Покупатели могут войти на веб-сайт компании для осуществления покупок продуктов и услуг, компании в состоянии принять заказы в режиме онлайн и платежи электронным способом. Таким образом, электронная коммерция облегчает быструю отправку заказов, счетов-фактур, уведомлений (обратную связь) и платежей. Например, пространство электронной коммерции США так значительно, что Белый дом назначил старшего советника по электронной коммерции для того, чтобы сфокусироваться на разработках, возможностях, конкурентах и значимости электронной коммерции в обществе на сегодняшний день. Предприятия всех размеров и во всех отраслях промышленности могут получить значительный доход от правильного использования электронной коммерции. Малые предприятия также могут использовать доход от электронной коммерции для того, чтобы конкурировать с большими компаниями того же рынка или получить место на глобальном рынке. Корпорации же, на наш взгляд, просто нуждаются в электронной коммерции для поддержания своей доли на глобальном рынке, развития и продвижения компании на новые рынки.

Электронная коммерция может обеспечивать корпорации возможностями более широкого завоевания рынка, улучшенного обслуживания покупателей, значительного снижения затрат, постоянной коммуникации с торговыми партнерами и потребителями, расширения пределов получения прибыли через управление цепью поставки, прогнозом потребительских спросов на продукты и услуги. Преимуществами от использования корпорациями электронной коммерции являются: более быстрая и дешевая доставка информации, быстрая обратная связь с появлением новых продуктов; улучшенное обслуживание потребителей; улучшенные взаимосвязи предприятий между собой.

Согласно прогнозам корпорации, занятые электронной коммерцией или активно планирующие использовать электронную коммерцию в своей деятельности, быстро увеличивают технологическое пространство и, соответственно, доходы.

При этом основные изменения, происходящие в деятельности корпораций, следующие:

технологические новшества;

глобализация экономики и бизнеса;

конвергенция на финансовом рынке и на рынке капитала.

Текущая деятельность корпораций в настоящее время во многом связана с информационными технологиями. Технологии не только "переписали" правила бизнеса, но также сделали недорогими подготовку и распространение информации. Технологические разработки, включая Интернет, содержат высокоскоростную цифровую передачу данных, используя комплектующие, которые быстро и легко производят информацию, и применяя программное обеспечение, которое сокращает и часто устраняет барьеры доступа к информации. Новые технологии, включая электронную коммерцию, обеспечивают предприятия и покупателей большей степенью информационной эффективности. Мгновенная информация в режиме реального времени вместе с достаточными и эффективными методами ее транспортирования дала возможность всему миру стать одним гигантским рынком. Электронная коммерция позволяет корпорациям и потребителям легко покупать продукты и услуги посредством сети Интернет на глобальном рынке.

В 1990-е гг. в США и других странах осуществлялись интернационализация и гармонизация стандартов и практических способов учета. Несколько органов, создающих стандарты, поработали над глобальной структурой подготовки финансовой отчетности высокого качества. Самыми активными органами, создающими стандарты, являются американская Комиссия по ценным бумагам и биржам, Международная федерация бухгалтеров, Международный совет по стандартам финансовой отчетности, Международная организация комиссий по ценным бумагам, Международный координационный комитет по бухгалтерской профессии и Международная организация стандартизации.

Вызовы глобализации заставляют бизнес-сообщество лучше понимать, почему главные международные события и разработки влияют на бизнес, практику и руководство.

Конвергенция в рамках отрасли (например, отрасли финансовых услуг между банками, страховыми компаниями, совместными фондами и брокерскими фирмами) значительно повлияла на взаимоотношения между корпорациями и их инвесторами. Наиболее актуальным вопросом в настоящее время является своевременное раскрытие информации корпорациями. Конвергенция в отраслях также изменила подготовку корпоративной отчетности и взаимоотношения между финансовыми рынками и крупными игроками рынка.

Во многих странах мира с марта 2000 г. внедрена универсальная банковская система, которая позволяет банкам, фирмам, осуществляющим операции с ценными бумагами, страховым компаниям, совместным фондам и брокерским фирмам свободно входить в дела друг друга или консолидироваться. Акт финансовой модернизации Gramm-Leach-Bliley (GLB), действующий с 1999 г., позволяет создавать "финансовые холдинговые компании". Они могут руководить широким спектром финансовых услуг, включая страхование, перестрахование ценных бумаг, управление активами, развитие недвижимости и инвестиций.

Недавняя волна консолидации в отрасли финансовых услуг завершилась созданием нескольких крупных организаций, предлагающих финансовые услуги. Консолидация и конвергенция в отрасли финансовых услуг способствуют достижению более низких затрат, более высокой рентабельности и возможности эффективно конкурировать на глобальном рынке. Традиционно финансовые услуга и продукты банков, страховых компаний, совместных фондов и брокерских фирм различались. Сегодня же различия между функциями провайдеров этих финансовых услуг становятся все менее заметными.

Электронная финансовая отчетность в настоящий момент представляет собой электронную копию традиционных распечатанных отчетов корпораций и практически не содержит какой-либо дополнительной информации, которая может быть полезна ее пользователям.

Использование Интернета в электронном процессе подготовки корпоративной отчетности должно, по нашему мнению, идти вперед по направлениям быстроты и доступности обеспечения и создания информации, используемой различными пользователями. В этой связи был создан формат широкомасштабного языка подготовки и представления корпоративной отчетности (XBRL), чтобы реализовать оптимальное использование Интернета в электронном процессе подготовки корпоративной отчетности. Этот язык должен сделать финансовую информацию более интерактивной и согласующейся.

XBRL представляет собой свободно лицензируемую инструкцию, обеспечивающую надежным и эффективным электронным обменом и отбором финансовой информации через все технологические форматы, включая Интернет. XBRL является наиболее технологичной разработкой, влияющей на процесс подготовки корпоративной отчетности, с момента создания Интернета. Например, определенная сумма товарно-материальных ценностей за первый квартал вводится единовременно, затем автоматически она будет отражена в самой отчетности. Эту сумму можно также перенести в развернутые листы, базы данных, распечатанные отчеты, на веб-страницы.

Таким образом, любая информация вводится один раз в формате XBRL и затем может сообщаться и переходить:

в корпоративную отчетность;

в налоговую отчетность;

на веб-сайт организации;

в базу данных независимого аудитора для аудиторских целей;

в агентство по кредитованию для определения ставки по кредитованию,

а также использоваться для других целей подготовки отчетности.

Следующим шагом на пути развития языка XBRL будет разработка классификации счетов для корпораций, что даст еще более значимую информацию для инвесторов. XBRL упростит и ускорит доступ инвесторов к значимым данным из корпоративных отчетов для оптимизации принятия решений.

Публикация информации в формате XBRL может сберечь значительные объемы времени и затрат при подготовке и распространении учетной информации, а также при поиске и исследовании информации.

Впервые классификация XBRL была использована для составления отчетности коммерческих и промышленных компаний США. Затем XBRL применялся в компаниях, работающих по международным стандартам финансовой отчетности, поэтому можно говорить о глобальности применения XBRL.

Большая часть спроса на XBRL исходит от инвесторов, кредиторов и других пользователей корпоративных отчетов. В рамках формата XBRL они могут анализировать электронные корпоративные отчеты на более эффективной и своевременной основе. Поскольку XBRL представляет разнообразные форматы, инвесторы, кредиторы и другие пользователи корпоративных отчетов могут получить информацию, в которой они нуждаются. Более того, инвесторы, которые понимают корпоративную отчетность, могут постоянно в режиме реального времени иметь желаемую информацию. XBRL понижает себестоимость подготовки и распространения корпоративных отчетов.

В настоящее время корпорации США готовят три набора корпоративных отчетов:

для внешних пользователей;

для регистрации в Комиссии по ценным бумагам и биржам;

для опубликования на веб-сайте корпорации.

В формате XBRL корпоративные отчеты необходимо будет готовить всего один раз. Эта одношаговая обработка и подготовка корпоративных отчетов для обслуживания широкого спектра целей должна сократить возможности манипулирования финансовой информацией и, следовательно, сократить вероятность мошенничества с корпоративными отчетами.

XBRL является открытым языком, который предлагает независимым продавцам программных продуктов стимул инкорпорировать XBRL с его приложениями, для того чтобы повысить использование данного программного обеспечения. Фактически любой программный продукт, который управляет финансовой информацией, может использовать XBRL для ввода и вывода дополнительных форматов.

Использование формата XBRL для процесса подготовки корпоративной отчетности в России имеет ряд преимуществ:

формат XBRL может быть встроен в имеющийся программный продукт бесплатно и позволяет осуществлять автоматический обмен и надежный отбор информации через все программные форматы и технологические платформы, включая Интернет;

делает более эффективными и достаточными подготовку, распространение и анализ корпоративных отчетов;

обеспечивает более уместную и надежную информацию, позволяющую иметь технологическую независимость, меньшую степень влияния человеческого фактора и более надежный и эффективный отбор финансовой информации;

делает финансовую информацию более доступной и менее дорогой посредством предоставления более быстрых, более точных возможностей электронного поиска информации;

создает возможности для онлайновых учетных систем в режиме реального времени вместе с методом подготовки, распространения, отбора и анализа финансовой информации на базе стандартов;

предоставляет возможность подготовки отчетности всем пользователям начиная с многих местных организаций и департаментов, которые в конечном счете приносят доход всем пользователям финансовой информации;

оптимально организует общение в рамках цепи подготовки финансовой отчетности (например, акционеры, поставщики, аудиторы, кредиторы, служащие, правительственные агентства);

делает доступной достоверную систему раскрытия необходимой информации;

усиливает функции внутреннего аудита с новым набором инструментов для анализа.

Как отмечалось ранее, при помощи языка XBRL финансовая информация вводится всего лишь один раз, при этом сокращается риск появления ошибок при записи данных и устраняется необходимость ручного информационного ключа для разнообразных форматов.

Электронная финансовая отчетность создала надежные варианты безопасности, которые направлены на целостность и качество информации, на доверие и конфиденциальность при осуществлении электронных сделок. Информация, произведенная и распространенная в формате XBRL, тщательно охраняется. Вместе с тем риск мошенничества в электронных финансовых отчетах реален и может быть существенным для корпораций. Чтобы сократить риск появления мошеннических электронных финансовых отчетов, было разработано несколько технологий. Примерами технологий безопасности, которые нацелены на защиту информационных систем и электронного перевода информации, являются электронное авторство, электронная установка подлинности и криптография.

Элементами контроля для процесса подготовки электронной отчетности являются программы безопасности, антивирусные решения, брандмауэры, технологии криптографии и обнаружение вторжения. Программа безопасности, включая антивирусную прикладную программу, обнаруживает вирусы, которые повреждают информационные системы, и предотвращает их воздействие. Эффективный брандмауэр защищает компьютерные системы от хакеров. Технологии криптографии представляют решения достижения контроля, в то время как возможности обнаружения вторжения делают компании бдительными по отношению к хакерству и другим неавторским попыткам войти в их системы. Возникают два главных вопроса - целостность данных и их конфиденциальность. Целостность данных может быть усилена посредством преобразования старых данных в новое состояние, а конфиденциальность данных - укреплена использованием криптографии.

Формат XBRL улучшает функции аудита. В ходе аудита осуществляются продолжительные аудиторские процедуры, в частности, когда обнаруживаются несоответствия. Использование автоматизированных процедур аудита необходимо для сбора информации, достаточной для получения компетентных аудиторских доказательств.

Интернет коренным образом изменил традиционные средства подготовки и распространения информации корпораций. В настоящее время многие корпорации публикуют свою бизнес-информацию, например аудированные корпоративные отчеты и независимый отчет аудитора, используя Интернет. Опубликованная электронным способом бизнес-информация является высокоинтегрированной посредством связи. Вместе с тем существуют проблемы, связанные с аудитом электронной отчетности. Выделим основные из них:

1) является ли обязательством независимого аудитора наряду с проверкой отчетности, опубликованной на электронном сайте корпорации, получение другой информации;

2) как может клиент удостовериться в безопасности и целостности информации во время ее печати в Интернете? Независимый аудитор должен обсудить безопасность и соответствующие меры контроля электронных сайтов вместе с клиентом для подтверждения целостности этих сайтов;

3) аудиторам следует проинформировать своих клиентов о том, как создать четкие границы вокруг своих аудированных финансовых отчетов и соответствующих аудиторских заключений.

Важной проблемой для аудиторов является обеспечение актуальности данных в режиме онлайн (реального времени) в формате XBRL. Это может быть достигнуто посредством использования кода источника в системе подготовки отчетности корпорации, которая сообщает аудитору об ошибках для немедленного обзора.

Аудиторам необходимо участвовать в проектировании системы учета на базе XBRL, для того чтобы включить требуемые аудиторские модули в обработку данных и выпуск. В процессе аудита происходит сбор аудиторских доказательств и анализируются следующие вопросы:

как собираются данные электронным образом;

как и откуда исходят первичные данные;

какие сети используются, для того чтобы создать и передать данные;

каким образом обрабатываются данные, как только они получены посредством системы XBRL?

Аудиторы также используют агентов контроля. Агент в процессе обнаружения элементов необычной деятельности в первую очередь производит поиск подобных действий для того, чтобы объяснить структуру деятельности, и поддерживает бдительность аудитора, рассматривающего необычные действия. Язык XBRL дает аудиторам возможность перейти с удобного аудита на базе бумажного носителя к продолжительной гарантии на электронной основе.

Направления аудита перемещаются с ручного обнаружения мошенничества с корпоративной отчетностью к предотвращению мошенничества посредством технологий. Хотя некоторые элементы мошенничества с корпоративной отчетностью никогда нельзя предотвратить, использование аудиторских программных пакетов может помочь аудиторам построить внутри системы отчеты и провести анализ для того, чтобы идентифицировать сферы замечаний. Способность включать внутренние проверки в передовые компьютерные системы может дать управлению и аудиту возможность предотвращать и обнаруживать ошибки и нарушения законодательства, которые могут вызвать появление мошенничества с корпоративной отчетностью. Использование технологических разработок, таких, как компьютеризированные инструменты и техники аудита, предоставляет аудиторам возможность проверять 100% операций, что, в свою очередь, позволяет им более часто, эффективно и достаточно раскрывать факты мошенничества с корпоративной отчетностью.

XBRL не требует дальнейшего глубокого раскрытия иной информации, кроме необходимой на данный момент.

Использование XBRL увеличивает мощность корпоративных отчетов, добавляет гибкости к размещению внутренней среды компании, процессов, систем и стилей. XBRL позволяет организациям соответствовать правилам справедливого раскрытия информации посредством электронного одновременного раскрытия всей уместной финансовой информации для всех пользователей корпоративных отчетов, включая инвесторов и аналитиков. Онлайновое раскрытие финансовой информации в режиме реального времени создает область видоизменяющихся уровней для всех пользователей корпоративной отчетности и, следовательно, сокращает вероятность выборочного раскрытия информации.

Таким образом, все стороны, участвующие в цепи представления корпоративной отчетности, будут иметь равный и одновременный доступ к информации, распространяемой корпорациями.

Число пользователей XBRL возрастает по всему миру, больший объем информации накапливается и становится доступным в электронном виде. Однако следует отметить, что возможности XBRL позволяют отследить, использовать и интерпретировать финансовую информацию без согласия или осведомленности корпорации. Использование XBRL требует формирования нового направления в работе корпораций - разработки онлайнового режима сохранения частного характера принадлежности информации.

Таким образом, назрела необходимость формирования частной политики корпораций в отношении охраны информации и повышения уровня конфиденциальности на этом новом универсальном рынке финансовых услуг в режиме онлайн, что позволит устранить обеспокоенность покупателей относительно доступа к информации частного характера.

Под частным характером информации понимается безопасность и конфиденциальность личной и финансовой информации, приобретаемой компаниями о своих покупателях или торговых партнерах. Это свойство информации недостаточно охраняется и во многих инстанциях было нарушено. Недавний пример разрушения безопасности операций электронной коммерции - вход в онлайн Америки (AOL) в июле 2000 г., когда хакеры взломали личные счета посредством вируса электронной почты, посланного служащим компании. Другим примером является недавняя попытка обанкротившейся корпорации "Гой-смарт" распродать обширную базу данных покупателей в качестве осуществления одного из мероприятий по ликвидации собственного банкротства. Федеральная торговая комиссия (ФТК) выработала правило о том, что даже разоряющиеся корпорации должны придерживаться обещания защищать частный характер прав покупателей. Корпорации не должны продавать данные третьим сторонам.

Имеющиеся прецеденты нарушений законов и недостаток безопасности информации покупателей выдвинули на обсуждение несколько проблем в сфере личной и финансовой информации покупателя:

должны ли корпорации формировать и поддерживать адекватные и эффективные частные политики и системы;

какая информация должна быть накоплена такими системами;

должна ли собранная информация использоваться корпорациями;

могут ли корпорации делиться информацией покупателей или продавать ее без разрешения;

могут ли покупатели подтверждать, видоизменять и удалять информацию;

есть ли необходимость в законодательстве, которое бы защищало частный характер информации покупателей в режиме онлайн?

Многие корпорации разработали печати, которые подтверждают сохранность адекватной и эффективной политики о частном характере информации, для своих веб-сайтов.

Таким образом, технологии на базе Интернета трансформируют основные бизнес-функции, изменяют способы ведения компаниями бизнеса, создают электронные бизнес-формы обмена услугами и продуктами и стимулируют использование электронного процесса подготовки корпоративной отчетности, особенно языка XBRL. Возможности, сложности, проблемы и изменения, связанные с электронным бизнесом, создают риски. Рисками электронного бизнеса, с которыми необходимо эффективно бороться, являются: риск безопасности; риск частного характера; юридические проблемы; уверенность покупателя; риск искажения данных финансовых отчетов.

Юридические и регулирующие меры и рамки электронного бизнеса все еще находятся на ранних стадиях своего развития в части законности содержания, подписей и контрактов. При принятии решений управленческие службы должны оценивать все обстоятельства, которые могут подтверждать контракт в электронной сфере. Основная проблема электронного бизнеса - степень уверенности покупателя относительно безопасности.

Быстрый рост электронного бизнеса в целом привлекает значительное внимание регулирующих органов и глобальной бизнес-общественности к законности отражаемой выручки в отчетности и качеству самой корпоративной отчетности.

Многие компании готовят и распространяют свои финансовые отчеты электронным образом. Ожидается, что неаудированная финансовая информация и различные аналитические обзоры также будут доступны в Интернете. Однако надежность и достоверность такой информации проблематичны. Аудиторские комитеты в этой ситуации должны играть важную роль в управлении своим электронным бизнесом.

XBRL изменит способы формирования финансовой информации и использования ее для принятия решений. Конечный успех XBRL зависит от степени поддержки, сотрудничества и усилий различных групп пользователей. Первая группа состоит из разработчиков прикладных программ в целях создания директории и приложений к XBRL. Вторая группа - профессиональные национальные и международные организации, такие, как корпорации, действующие в целях поддержки и продвижения использования XBRL посредством членства. Третья группа состоит из конечных пользователей - финансовых директоров, управленцев, бухгалтеров, инвесторов, аналитиков, которые применяют XBRL для подготовки, распространения и использования корпоративных отчетов. XBRL привязан к существующим правилам по формированию финансовой отчетности, и ожидается значительный эффект от того, как бизнес-информация изменится в будущем. Таким образом, целостность, надежность, качество финансовой информации на базе XBRL являются решающими для будущего успеха проекта XBRL.

Контрольные вопросы

1. Какие основные расходы несет компания при листинге на иностранных фондовых биржах?

2. Проанализируйте основные требования, предъявляемые фондовыми биржами к регистрации и размещению ценных бумаг. В чем их отличия и сходство?

3. Какие требования предъявляются Международной комиссией по ценным бумагам к формированию отчетности при листинге на иностранных биржах?

4. Опишите основные модели раскрытия информации.

5. Определите отличия обязательных требований к раскрытию информации в соответствии с МСФО и российскими ПБУ.

6. Насколько применение широкомасштабного языка подготовки и представления корпоративной отчетности (XBRL) может изменить процесс формирования и раскрытия учетной информации?

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Процесс перехода на МСФО должен рассматриваться как инвестиционный проект и охватывать следующие аспекты:

1) баланс выгод и затрат;

2) все затраты, связанные с переходом на МСФО, должны рассматриваться как инвестиции в систему бухгалтерского учета, которые в будущем будут приносить экономические выгоды;

3) в случае, когда целью составления отчета по МСФО является привлечение финансирования, возможно определение срока окупаемости отчетности по МСФО. При этом расчет срока окупаемости инвестиций в систему бухгалтерского учета производится и для любого другого инвестиционного проекта: компания при рассмотрении затрат должна понимать, в какой момент выгоды от учета превысят инвестиции в бухгалтерский учет;

4) достижение конкретных целей: как и каждый инвестиционный проект, изменение системы бухгалтерского учета и переход на МСФО должны быть основаны на четких целях и задачах, которых компания должна достичь в кратко-, средне- и долгосрочных периодах;

5) необходимо создать внутреннюю систему управления бухгалтерским учетом, обеспечивающую ее адекватность уровню развития бизнеса. Система бухгалтерского учета должна быть гибкой, легко адаптируемой к новым требованиям и действовать по принципам обратной связи (бухгалтеры должны иметь представление о действиях руководства, а руководство - о результатах работы бухгалтеров);

6) бухгалтерская отчетность должна быть инструментом корпоративного управления и основываться на сбалансированной системе показателей.

Мотивы российских компаний, перешедших уже сегодня на составление бухгалтерской отчетности по МСФО: стремление повысить репутацию компании; стремление отвечать новым требованиям рынка; выход на иностранные фондовые рынки; улучшение корпоративного управления.

ПРИЛОЖЕНИЯ

Приложение 1

Сравнительный анализ МСФО, ГААП США и российских ПБУ

	МСФО 
	ГААП США 
	Российские ПБУ 

	Назначение отчетности - быть полезной для широкого круга пользователей при принятии экономических решений 
	Назначение отчетности - быть полезной для широкого круга пользователей при принятии экономических решений 
	Назначение отчетности - дать достоверное и полное представление о финансовом положении организации 

	Полный комплект финансовой отчетности включает следующие компоненты: (a) бухгалтерский баланс; (b) отчет о прибылях и убытках; (c) отчет, показывающий либо все изменения в капитале, либо изменения в капитале, отличные от операций капитального характера с владельцами и распределений им; (d) отчет о движении денежных средств; (е) учетная политика и пояснительные примечания 
	Набор, аналогичный представляемому по стандартам МСФО 
	Полный комплект финансовой отчетности включает следующие компоненты Обязательные формы: (a) бухгалтерский баланс; (b) отчет о прибылях и убытках; (c) приложения к бухгалтерскому балансу; (d) аудиторское заключение и пояснительная записка (c) и (d) - нет необходимости представления для субъектов малого предпринимательства Отчет об изменениях капитала и отчет о движении денежных средств рассматриваются как часть приложений к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках 

	Применяется термин "финансовая отчетность" 
	Применяется термин "финансовая отчетность" 
	Применяется термин "бухгалтерская отчетность"

	Финансовая отчетность должна представляться как минимум ежегодно. Чаще она составляется за год, хотя возможен вариант - 52 недели 
	Финансовая отчетность должна представляться как минимум ежегодно 
	Понятие отчетного года, равного календарному 

	Компания должна составлять финансовую отчетность, за исключением информации о движении денежных средств, согласно методу начисления
	Компания должна составлять финансовую отчетность, за исключением информации о движении денежных средств, согласно методу начисления
	Возможность использования субъектами малого предпринимательства кассового метода учета всех доходов и расходов, соответственно определив этот порядок и при составлении бухгалтерской отчетности 

	Концепция достоверного представления может быть шире требований стандартов. Отход от них, однако, чрезвычайно редок 
	Стандарты и методы определяют достоверность представления. Отход от них, считается, вводит в заблуждение и ведет к неточности представления. Возможность отхода рассматривается почти как нереальная 
	Если при составлении бухгалтерской отчетности применение правил ПБУ не позволяет сформировать достоверное и полное представление о финансовом положении организации, финансовых результатах ее деятельности и изменениях в ее финансовом положении, то организация в исключительных случаях может допустить отступление от этих правил

	Выбор учетной политики предприятием в контексте согласования со стандартами 
	Выбор учетной политики предприятием в контексте согласования с принципом справедливого представления 
	Выбор учетной политики в контексте согласования со стандартами; учетная политика организации должна обеспечивать рациональное ведение бухгалтерского учета 

	Источники для определения учетной политики в случае, если событие не описывается соответствующим стандартом: (a) требования и руководства в международных стандартах финансовой отчетности, затрагивающие аналогичные или связанные проблемы; (b) критерии определения, признания и оценки активов, обязательств, доходов и расходов, установленные в Принципах подготовки и составления финансовой отчетности IAS; (c) решения других органов, устанавливающих стандарты и принятую отраслевую практику в той и только в той степени, в какой они соответствуют п. п. (a) и (b) 
	Источники для определения учетной политики в случае, если событие не описывается соответствующим стандартом: уровни - (a) бухгалтерские принципы FASB и SEC (Комиссия по ценным бумагам и биржам); (b) заявления Органа профессиональных бухгалтеров, подвергнутые общественному обсуждению бухгалтеров и экспертов; (c) заявления Органа профессиональных бухгалтеров, не подвергнутые общественному обсуждению бухгалтеров и экспертов; (d) общепринятые методы 
	Если по конкретному вопросу в нормативных документах не установлены способы ведения бухгалтерского учета, то при формировании учетной политики осуществляется разработка организацией соответствующего способа исходя из ПБУ 

	Не предусмотрена какая-либо стандартная форма баланса 
	Не предусмотрена какая-либо стандартная форма баланса 
	Разработанная форма баланса 

	Как минимум баланс должен включать линейные статьи, которые представляют: (a) основные средства; (b) нематериальные активы; (с) финансовые активы (исключая суммы, указанные в п. п. (d), (f) и (g); (d) инвестиции, учтенные по методу участия; (е) запасы; (f) торговые и другие дебиторские задолженности; (g) денежные средства и их эквиваленты; (h) задолженность покупателей и заказчиков и другая дебиторская задолженность; (i) налоговые обязательства и требования согласно МСФО (IAS) 12 "Налоги на прибыль"; (j) резервы; (k) долгосрочные обязательства, включающие выплату процентов; (l) доля меньшинства; (m) выпущенный капитал и резервы 
	Нет требований для минимума статей. Они выводятся исходя из индивидуальных особенностей учетного процесса. Однако некоторые стандарты ГААП предписывают отдельно показывать такие статьи, как отложенные налоговые активы и обязательства, нематериальные активы, гудвилл и пр. Более обширный минимум статей, чем в IASC, обязателен для предприятий SEC. Предприятия SEC обязательно показывают статьи, которые превышают 5% от суммы краткосрочных активов (обязательств) или полной суммы активов (обязательств). Показываются и такие статьи, как незаработанная прибыль, предоплата, задолженность аффилированных лиц и пр. 
	Бухгалтерский баланс должен содержать числовые показатели, определяемые ПБУ. Отличие от МСФО - отсутствие показателя "доля меньшинства" 

	Активы и обязательства не должны взаимозачитываться, если они существенны 
	Активы и обязательства не должны взаимозачитываться, если они существенны 
	Не допускается зачет активов и пассивов статьями прибылей и убытков. Принцип существенности при составлении финансовой отчетности отсутствует 

	Сравнительная информация должна раскрываться в отношении предшествующего периода для всей числовой информации в финансовой отчетности. Сравнительная информация должна включаться в повествовательную и описательную информацию, когда это уместно для понимания финансовой отчетности за текущий период 
	Сравнительная информация поощряется, но не требуется. Обязательному представлению она подлежит лишь для предприятий SEC 
	По каждому числовому показателю бухгалтерской отчетности должны быть приведены данные минимум за два года - отчетный и предшествующий отчетному 

	Добровольный характер разделения баланса на краткосрочные/долгосрочные разделы. В противном случае статьи формируются в порядке их ликвидности 
	Добровольный характер разделения баланса на краткосрочные/долгосрочные разделы. В противном случае требование ликвидности не установлено
	В балансе активы и пассивы должны представляться с подразделением на краткосрочные и долгосрочные 

	Денежные средства или их эквиваленты, не имеющие ограничений на их использование, полностью относятся к краткосрочным активам 
	Денежные средства или их эквиваленты, не имеющие ограничений на их использование, полностью относятся к краткосрочным активам 
	Отсутствие понятия ограничения на использование денежных средств. В российской практике понятие денежных эквивалентов отсутствует 

	Компания должна продолжать классифицировать свои долгосрочные обязательства, включающие выплату процентов, как долгосрочные, даже если они подлежат погашению в течение двенадцати месяцев с отчетной даты 
	Компания должна продолжать классифицировать свои долгосрочные обязательства, включающие выплату процентов, как долгосрочные, даже если они подлежат погашению в течение двенадцати месяцев с отчетной даты 
	Компания может осуществлять перевод долгосрочной задолженности в краткосрочную 

	МСФО (IAS) 1 "Представление финансовой отчетности" не требует отдельного представления общей суммы краткосрочных активов или общей суммы краткосрочных обязательств
	ГААП требует отдельного представления общей суммы краткосрочных активов или общей суммы краткосрочных обязательств 
	ПБУ требует отдельного представления общей суммы краткосрочных активов или общей суммы краткосрочных обязательств 

	Независимо от того, какой метод представления принят, компания должна раскрывать суммы, погашение или возмещение которых ожидается после более чем двенадцати месяцев, по каждой статье активов и обязательств, по которым суммируются статьи, погашение или возмещение которых ожидается до или после двенадцати месяцев от отчетной даты 
	Нет требований по раскрытию сумм, погашение или возмещение которых ожидается после более чем двенадцати месяцев, по каждой статье активов и обязательств, по которым суммируются статьи, погашение или возмещение которых ожидается до или после двенадцати месяцев от отчетной даты. Однако некоторые индивидуальные стандарты требуют отдельного раскрытия минимальных сумм к получению в указанные будущие периоды 
	Форма баланса позволяет раскрывать суммы, погашение или возмещение которых ожидается после более чем двенадцати месяцев, отдельно в разрезе статей 

	Как минимум отчет о прибылях и убытках (ОПУ) должен включать линейные статьи, которые представляют: (a) выручку; (b) результаты операционной деятельности; (c) затраты по финансированию; (d) долю прибылей и убытков ассоциированных компаний и совместной деятельности, учитываемых по методу участия; (e) расходы по налогу; (f) прибыль или убыток от обычной деятельности; (g) результаты чрезвычайных обстоятельств; (h) долю меньшинства; (i) чистую прибыль или убыток за период 
	Стандарты ГААП не предписывают минимальные статьи. Однако чаще всего предприятия раскрывают информацию, подобную минимуму, требуемому IAS. Кроме того, индивидуальные стандарты требуют, чтобы некоторые статьи были отдельно представлены, если они существенны. Правила для предприятий SEC предписывают включать более широкий и детализированный перечень затрат, нежели стандарты IASC 
	Отчет о прибылях и убытках должен содержать числовые показатели, определяемые Приказом Минфина России от 22 июня 2003 г. N 67. Отсутствие показателей, аналогичных (d) и (h) МСФО

	ОПУ строится по одному из методов: классификации затрат по экономическому содержанию или себестоимости продаж. Отсутствие расширенного варианта ОПУ 
	Для четкого определения элементов совокупной прибыли ГААП предлагает компаниям различные формы представления отчета о совокупной прибыли, в частности: либо в качестве составной части данного отчета выступает отчет о прибылях и убытках, либо расширенный отчет является отдельным документом, начинающимся строкой "Чистая прибыль", величина которой впоследствии корректируется следующими показателями: a) разницы по пересчету данных финансовой отчетности из функциональной валюты в валюту отчетности; b) курсовые разницы, возникшие в результате хеджирования чистой инвестиции в иностранную компанию; e) чистый убыток, признанный в качестве дополнительного пенсионного обязательства и еще не признанный в качестве текущих расходов по пенсионным планам; f) нереализованные прибыли и убытки, возникшие по имеющимся в наличии ценным бумагам, предназначенным для продажи; h) последующие уменьшения или увеличения справедливой стоимости ранее обесцененных ценных бумаг, предназначенных для продажи, и др. 
	Методика построения ОПУ в целом аналогична методу "себестоимости продаж" 

	Выручка и расходы по неосновной деятельности в ОПУ должны показываться свернуто 
	Выручка и расходы по неосновной деятельности в ОПУ должны показываться свернуто 
	В соответствии с российскими стандартами доходы и расходы, полученные и понесенные по разным операциям, отражаются развернуто: операции с ценными бумагами, материалами, основными средствами, курсовые и суммовые разницы, налоги, подлежащие уплате, штрафы и пени к уплате или к получению и т.д. 

	Раскрываемые показатели отчетности описываются другими стандартами не полностью. Стандартами не определены, к примеру, результаты операционной деятельности, затраты по финансированию. Последний показатель гипотетически шире аналогичного американского показателя "Расходы по выплате процентов" и может включать в себя суммовые разницы по займам иностранной валюты 
	SEC предписывает своим предприятиям в отчете о прибылях и убытках отражать такой специфичный показатель, как "Расходы по выплате процентов" 
	ПБУ предписывает в отчете о прибылях и убытках отражать такой показатель, как "Проценты к уплате" 

	Не предписывается в отчете о прибылях и убытках отдельно отражать такие статьи, как "Доход (убыток) от прекращенной деятельности". Статья "Кумулятивный эффект изменений в учетной политике" отражается в отчете об изменении капитала 
	ГААП предписывает в отчете о прибылях и убытках отдельно отражать такие статьи, как "Доход (убыток) от прекращенной деятельности", "Чрезвычайные доходы/ расходы", "Совокупный эффект от изменения учетной политики" 
	По сравнению со стандартами МСФО и ГААП в ОПУ отражается лишь показатель "Чрезвычайные доходы/расходы" 

	Компания должна представлять в качестве отдельной формы своей финансовой отчетности отчет (об изменениях капитала), показывающий: (a) чистую прибыль или убыток за период; (b) каждую статью доходов и расходов, прибыли и убытков, которая согласно требованиям других стандартов признается непосредственно в капитале, и сумму таких статей; (c) кумулятивный эффект изменений в учетной политике и корректировку фундаментальных ошибок, рассматриваемую в основном порядке учета в МСФО (IAS) 8 
	Показатели (a) и (b), требуемые МСФО для отражения в отдельной форме, могут быть раскрыты тремя способами: а) в отдельном отчете о полном доходе, который начинается с чистого дохода, (b) после общего количества чистого дохода в отчете о прибылях и убытках или (c) в отчете об изменении капитала 
	В целом показатели аналогичны показателям, требуемым по МСФО 

	Переоценку нефинансовых активов требуется раскрывать в отчете об изменениях капитала 
	Переоценка нефинансовых активов запрещена ГААП 
	Переоценка нефинансовых активов должна быть раскрыта в отчете об изменениях капитала 

	Раздел учетной политики в примечаниях к финансовой отчетности должен описывать следующее: (a) основу (или основы) оценки, использованную для подготовки финансовой отчетности; (b) каждый конкретный вопрос учетной политики, имеющий существенное значение для правильного понимания финансовой отчетности. Здесь же определен перечень статей, необходимых для раскрытия 
	Раздел учетной политики в примечаниях к финансовой отчетности должен описывать каждый конкретный вопрос учетной политики, имеющий существенное значение для правильного понимания финансовой отчетности. Не определен конкретный перечень показателей, требующих раскрытия 
	Организация должна раскрывать способы ведения бухгалтерского учета, существенно влияющие на оценку и принятие решений заинтересованными пользователями бухгалтерской отчетности. Примерный перечень, способы ведения бухгалтерского учета определены ПБУ 


Отчет о движении денежных средств

	МСФО 
	ГААП США 
	Российские ПБУ 

	В отчете о движении денежных средств отражаются изменения не только в наличных денежных средствах, но и в денежных эквивалентах. Последние определены как "краткосрочные, высоколиквидные вложения, легко обратимые в заранее известную сумму денежных средств и подвергающиеся незначительному риску изменения их стоимости" 
	Охватывают в определении эквивалентов денежных средств только краткосрочные, высоколиквидные вложения, которые надежны и представляют незначительный риск ввиду изменения в стоимости за счет процентного риска. Таким образом, они подвержены процентному, а не кредитному риску 
	В российской практике понятия денежных эквивалентов нет. В правилах составления отчета о движении денежных средств говорится о денежных средствах, учитываемых в кассе организации, на расчетных, валютных и специальных счетах. Краткосрочные депозиты в банках включаются в состав краткосрочных финансовых вложений. Отсутствует требование о раскрытии ограничений на использование отраженных в отчетности денежных средств, а также состава денежных средств 

	МСФО определяют либо прямой, либо косвенный метод подготовки информации 
	ГААП требуют прямого и косвенного метода подготовки информации 
	Российские правила предусматривают только прямой метод (нарастающим итогом с начала года) 

	При отражении денежных потоков в иностранной валюте их величина пересчитывается в валюту отчетности по курсу, принятому на дату движения денежных средств 
	При отражении денежных потоков в иностранной валюте их величина пересчитывается в валюту отчетности по курсу, принятому на дату движения денежных средств 
	В случае наличия (движения) денежных средств в иностранной валюте сначала составляется расчет в иностранной валюте по каждому ее виду. После этого данные каждого расчета, составленного в иностранной валюте, пересчитываются по курсу Центрального банка Российской Федерации на дату составления бухгалтерской отчетности. Полученные данные по отдельным расчетам суммируются при заполнении соответствующих показателей отчета 

	Финансовые вложения рассматриваются как финансовая деятельность 
	Финансовые вложения рассматриваются как финансовая деятельность 
	До самого недавнего времени краткосрочные финансовые вложения рассматривались как финансовая деятельность, долгосрочные - как инвестиционная деятельность. Приказом Минфина России от 22 июля 2003 г. N 67 это различие было упразднено 

	Имеет место следующее различие в классификации: проценты и дивиденды выплаченные или полученные - движение денежных средств от текущей деятельности. Возможен вариант, когда проценты и дивиденды выплаченные рассматриваются как движение денежных средств от финансовой деятельности, а проценты и дивиденды полученные - как движение денежных средств от инвестиционной деятельности 
	Проценты выплаченные и проценты и дивиденды полученные отражаются как движение денежных средств от текущей деятельности. Дивиденды выплаченные - как движение денежных средств от финансовой деятельности 
	Проценты и дивиденды выплаченные - движение денежных средств от текущей деятельности. Проценты и дивиденды полученные - движение денежных средств от инвестиционной деятельности 

	Налоговые выплаты относятся к движению денежных средств от текущей деятельности, но могут классифицироваться как финансовая или инвестиционная деятельность 
	Налоговые выплаты относятся к движению денежных средств от текущей деятельности 
	Налоговые выплаты относятся к движению денежных средств от текущей деятельности 

	Если поступление или отток денежных средств имеет принадлежность более чем к одному виду денежных потоков, то компоненты сделки должны различно классифицироваться в отчете о движении денежных средств 
	Если поступление или отток денежных средств имеет принадлежность более чем к одному виду денежных потоков, то соответствующая классификация будет зависеть от деятельности, которая вероятнее всего будет преобладающим источником денежных потоков для статьи 
	Нормативные акты не комментируют подобную ситуацию 

	Требование раздельного раскрытия процентов полученных и выплаченных, дивидендов полученных и выплаченных, налога на прибыль 
	Проценты выплаченные и уплаченный налог на прибыль раскрываются, если используется косвенный способ 
	Требование раздельного раскрытия процентов полученных и выплаченных, дивидендов полученных и выплаченных, налога на прибыль 

	МСФО требуют, чтобы движение денежных средств, связанное с результатом чрезвычайных обстоятельств, было классифицировано и раскрыто раздельно 
	ГААП определенно не устанавливают, что раскрытие движения денежных средств, связанного с результатом чрезвычайных обстоятельств, требуется 
	Форма отчета о движении денежных средств не включает показатель движения денежных средств, связанного с результатом чрезвычайных обстоятельств 

	МСФО не упоминают о раскрытии показателя денежного потока на акцию или схожего показателя, но и не исключают его раскрытия 
	ГААП запрещает раскрытие показателя денежного потока на акцию 
	Раскрытие данного показателя не требуется 

	МСФО требуют, чтобы предприятие раскрывало "вместе с комментариями руководства сумму значительных остатков денежных средств и эквивалентов денежных средств, имеющихся у него, но недоступных для использования группой" 
	Указанный показатель не требует раскрытия 
	Раскрытие данного показателя не требуется 

	МСФО поощряют раскрытие таких показателей, как: (a) суммы неиспользованных полученных кредитных средств, которые могут быть направлены на будущую операционную деятельность; (b) общие величины поступлений и платежей денежных средств в разбивке на операционную, инвестиционную или финансовую деятельность, относящиеся к долям участия в совместных компаниях или географического сегмента; (c) общие величины поступлений и платежей денежных средств, представляющие увеличение операционных возможностей, отдельно от денежных поступлений и платежей, необходимых для поддержания этих возможностей 
	Указанные показатели не требуют раскрытия 
	Указанные показатели не требуют раскрытия 


Раскрытие информации о связанных сторонах

(аффилированных лицах)

	МСФО 
	ГААП США 
	Российские ПБУ 

	МСФО (IAS) 24 "Раскрытие информации о связанных сторонах" 
	ГААП 57 "Раскрытие информации о связанных сторонах" 
	ПБУ 11/2000 "Информация об аффилированных лицах" 

	Стороны считаются связанными, если одна сторона может контролировать другую или оказывать значительное влияние на нее в процессе принятия финансовых и оперативных решений 
	Аналог МСФО 
	Аффилированные лица - юридические и физические лица, способные оказывать влияние на деятельность юридических и (или) физических лиц в соответствии с Законом РФ от 22 марта 1991 г. N 948-1 "О конкуренции и ограничении монополистической деятельности на товарных рынках" 

	МСФО дает ограниченный перечень взаимоотношений зависимых сторон: (а) компании, которые прямо или косвенно, через одного или нескольких посредников контролируют отчитывающуюся компанию, контролируются ею или вместе с ней находятся под общим контролем. (К ним относятся холдинговые компании, дочерние компании и другие дочерние компании одной материнской фирмы.); (b) ассоциированные компании (см. МСФО 28 "Учет инвестиций в ассоциированные компании"); (с) частные лица, прямо или косвенно владеющие пакетами акций с правом голоса отчитывающейся компании, которые дают им возможность оказывать значительное влияние на деятельность компании, а также ближайшие родственники семьи такого частного лица (Ближайшими родственниками семьи частного лица являются те, кто потенциально может влиять на указанное лицо или оказываться под его влиянием в процессе деловых отношений с компанией.); (d) ключевой управленческий персонал, то есть те лица, которые уполномочены и ответственны за осуществление планирования, управления и контроля за деятельностью отчитывающейся компании, в том числе директора и старшие должностные лица компаний, а также их ближайшие родственники; (е) компании, значительные пакеты акций с правом голоса в которых принадлежат прямо или косвенно любому лицу, описанному в (с) или (d), или лицу, на которое такие лица оказывают значительное влияние. К ним относятся компании, принадлежащие директорам или крупным акционерам отчитывающейся компании, и компании, которые имеют общего с отчитывающейся компанией ключевого члена управления. Пункт 6 МСФО 24 делает поправку к этому списку. Следующие компании не являются связанными сторонами: (а) две компании, просто потому что у них один и тот же директор, несмотря на параграфы (d) и (е) выше (но при этом необходимо учитывать вероятность и оценивать возможность того, что директор сможет влиять на политику обеих компаний в их взаимных операциях); (b) организации, предоставляющие финансовые ресурсы; профсоюзы; коммунальные службы; правительственные учреждения и агентства в процессе их нормальной работы с компанией, только исходя из самого факта этой работы (хотя они могут ограничивать свободу действий компании или участвовать в процессе принятия ею решений); (с) отдельный покупатель, поставщик, сторона, предоставляющая льготное право по договору о франшизе, распространитель или генеральный агент, с которым компания проводит сделку на крупную сумму, просто ввиду возникающей в результате этого экономической зависимости 
	ГААП 57 ориентирован на примерный подход описания.
Хотя примеры ГААП в значительной степени соответствуют МСФО, не всегда ясно, классифицировалось бы одно и то же предприятие как связанная сторона по тем и другим стандартам. Для соответствия отчетности необходимы корректировки 
	Не содержит ни списка связанных сторон, ни примеров взаимоотношений. Оно ориентировано на Закон РФ от 22 марта 1991 г. N 948-1 "О конкуренции и ограничении монополистической деятельности на товарных рынках". В целом взаимоотношения, раскрываемые в этом Законе, соответствуют МСФО 24. Аффилированными лицами юридического лица являются: член его совета директоров (наблюдательного совета) или иного коллегиального органа управления, член его коллегиального исполнительного органа, а также лицо, осуществляющее полномочия его единоличного исполнительного органа; лица, принадлежащие к той группе лиц, к которой принадлежит данное юридическое лицо; лица, которые имеют право распоряжаться более чем 20% общего количества голосов, приходящихся на голосующие акции, либо составляющими уставный или складочный капитал, вклады, доли данного юридического лица; юридическое лицо, в котором данное юридическое лицо имеет право распоряжаться более чем 20% общего количества голосов, приходящихся на голосующие акции, либо составляющими уставный или складочный капитал, вклады, доли данного юридического лица; если юридическое лицо является участником финансово-промышленной группы, к его аффилированным лицам также относятся члены советов директоров (наблюдательных советов) или иных коллегиальных органов управления, коллегиальных исполнительных органов участников финансово-промышленной группы, а также лица, осуществляющие полномочия единоличных исполнительных органов участников финансово-промышленной группы. Аффилированными лицами физического лица, осуществляющего предпринимательскую деятельность, являются: лица, принадлежащие к той группе лиц, к которой принадлежит данное физическое лицо; юридическое лицо, в котором данное физическое лицо имеет право распоряжаться более чем 20% общего количества голосов, приходящихся на голосующие акции, либо составляющими уставный или складочный капитал, вклады, доли данного юридического лица 

	Контроль - прямое или косвенное, через дочерние компании, владение более чем половиной акций компании, имеющих право голоса, или существенной частью таких акций и полномочиями по уставу или соглашению, позволяющими направлять финансовую и оперативную политику руководства компании 
	Определение контроля дается в ГААП 94 "Консолидация находящихся в собственности филиалов", оно идентично определению, данному МСФО 
	Организация или физическое лицо контролирует другую организацию, когда такая организация или физическое лицо имеет право: распоряжаться (непосредственно или через свои дочерние общества) более чем 50% голосующих акций акционерного общества или более чем 50% уставного (складочного) капитала общества с ограниченной ответственностью; распоряжаться (непосредственно или через свои дочерние общества) более чем 20% голосующих акций акционерного общества или более чем 20% уставного (складочного) каптала общества с ограниченной ответственностью и имеет возможность определять решения, принимаемые в этих обществах 

	Значительное влияние - участие в принятии решений в сфере финансовой и оперативной политики компании, без права контроля за этой политикой. Значительное влияние может осуществляться несколькими способами, обычно оно принимает форму представительства в совете директоров, но также может реализовываться в виде участия в процессе выработки политики компании, существенных операций между компаниями, взаимного обмена управленческими кадрами или зависимости от технической информации. Значительное влияние может достигаться с помощью долевого владения, по уставу или по соглашению. При долевом владении значительное влияние предполагается в соответствии с определением, содержащимся в МСФО 28 "Учет инвестиций в ассоциированные компании" 
	Аналог МСФО, причем понятие значительного влияния при осуществлении инвестиций ГААП и МСФО 28 трактуют одинаково: доля инвестора должна составлять не менее 20% голосующих акций или уставного капитала 
	Организация или физическое лицо оказывают значительное влияние на другую организацию, когда имеют возможность участвовать в принятии решений другой организацией, но не контролируют ее 

	Раскрытие информации об операциях не требуется: (а) в сводной финансовой отчетности в отношении операций внутри группы; (b) в финансовой отчетности материнской компании, когда она представлена или опубликована вместе со сводной финансовой отчетностью; (с) в финансовой отчетности дочерней компании, находящейся в полной собственности, если ее материнская компания зарегистрирована в той же стране и представляет сводную финансовую отчетность там же; (d) в финансовой отчетности государственных компаний относительно операций с другими государственными компаниями 
	Аналогично МСФО 24, исключение составляет пункт (d), в ГААП нет такой оговорки 
	Аналогично МСФО 24, исключение составляет пункт (d), в ПБУ нет такой оговорки 

	Операция между связанными сторонами - передача ресурсов или обязательств между связанными сторонами независимо от взимания платы. МСФО 24 приводит примеры ситуаций, в которых операции между связанными сторонами могут потребовать от отчитывающейся компании соответствующего раскрытия информации в периоде, на который они оказывают воздействие: закупки и продажи товаров (готовых или незавершенных), закупки и продажи имущества и других активов, оказание или получение услуг, агентские соглашения, договоры аренды, передача исследований и разработок, лицензионные соглашения, финансы (в том числе кредиты и взносы в уставный капитал в денежной или в натуральной форме), гарантии и залоги, контракты на управление 
	Аналог МСФО 
	Аналог МСФО 

	Для того чтобы пользователь финансовой отчетности смог составить мнение о влиянии взаимоотношений между связанными сторонами на отчитывающуюся компанию, следует раскрывать информацию о взаимоотношениях между связанными сторонами в случаях, когда существует контроль, независимо от того, проводились ли операции между связанными сторонами 
	Аналог МСФО 
	Аналог МСФО 

	Пункт 22. Если операции между сторонами проводились, отчитывающаяся компания должна раскрывать информацию о характере взаимоотношений между связанными сторонами, так же как и о типах операций и их составляющих элементах, необходимых для понимания финансовой отчетности. Пункт 23. К составляющим элементам операций, необходимым для понимания финансовой отчетности, обычно относятся: (а) показатель объема операций либо в виде суммы, либо в соответствующем долевом выражении; (б) суммы или соответствующее долевое выражение статей, подлежащих погашению; (в) политика ценообразования 
	ГААП требует более обширных раскрытий, включая изменения в методах установления сделок от тех, которые использовались в предыдущие периоды. Без дополнительной информации, требуемой ГААП 57, пользователь финансовой отчетности не смог бы определить, как изменения в политике затронули результаты в течение текущего периода. Относительно политики ценообразования не ясно, включено ли требование о ее раскрытии в п. 2 ГААП 57, который требует раскрытия информации, необходимой для понимания пользователем эффектов сделок, т.е. в ГААП нет прямого требования о политике ценообразования 
	Пункт 12 ПБУ 11/2000. Если в отчетном периоде организация проводила операции с аффилированными лицами, то в бухгалтерской отчетности по каждому аффилированному лицу раскрывается как минимум следующая информация: характер отношений с ним; виды операций с ним; объем операций каждого вида (в абсолютном или относительном выражении); стоимостные показатели по не завершенным на конец отчетного периода операциям; использованные методы определения цен по каждому виду операций с ним 

	Для определения цены по операциям между связанными сторонами существует разнообразие методов. Один из способов определения цены для операции между зависимыми сторонами заключается в применении метода сопоставимой неконтролируемой цены, который устанавливает цену относительно сопоставимых товаров, проданных на экономически сопоставимом рынке покупателю, не связанному с продавцом. Этот метод часто используется, когда товары или услуги предоставляются в операции, проводимой между связанными сторонами, а условия ее осуществления аналогичны условиям, сопровождающим нормальные торговые операции. Он также часто используется для определения стоимости финансирования. В случае, когда перед продажей связанной стороне осуществляется передача товаров между связанными сторонами, часто используется метод цены перепродаж. Этот метод для получения цены товара при передаче перепродавцу уменьшает цену перепродажи на величину наценки, представляющей собой сумму, за счет которой перепродавец хотел бы покрыть свои издержки и получить соответствующую прибыль. Существует проблема субъективного суждения при определении удовлетворительной компенсации, предназначенной перепродавцу за его вклад в процесс. Этот метод также используется для передачи других ресурсов, таких, как права и услуги.
Другой способ состоит в использовании метода "затраты плюс", который предусматривает прибавление соответствующей надбавки к цене поставщика. При этом могут возникать трудности для определения как элементов самой себестоимости, так и надбавки. Среди показателей, которые могли бы помочь при определении цены внутрифирменной передачи, можно назвать сопоставимую прибыль с оборота или на использованный капитал в аналогичных отраслях 
	Аналога МСФО нет 
	Аналога МСФО нет 

	Аналогичные по характеру статьи могут раскрываться по совокупности, за исключением случаев, когда раздельное раскрытие информации необходимо для понимания влияния операций между связанными сторонами на финансовую отчетность отчитывающейся компании 
	Требование ГААП 43 об отдельном раскрытии дебиторской задолженности служащих и присоединенных компаний 
	Аналогично МСФО 


Финансовые инвестиции

	
	МСФО 
	ГААП США 
	Российские ПБУ 

	Общий подход 
	Более общий подход, меньше деталей и примеров 
	Развивались многие годы, более подробное руководство 
	Обязательные правила учета финансовых вложении 

	Классификация 
	Классификация на инвестиции, которые держатся до даты погашения, и инвестиции, предназначенные для перепродажи, применяется ко всем типам финансовых активов 
	Указанная классификация применяется только к ценным бумагам 
	Все финансовые инвестиции для последующей оценки делятся на две группы: финансовые вложения, по которым можно определить текущую рыночную стоимость, и финансовые вложения, по которым их текущая рыночная стоимость не определена 

	
	Некоторые финансовые инструменты, которые классифицировались бы как обязательства по МСФО, классифицируются как активы по ГААП 
	Не существует подобной классификации 

	Определение справедливой стоимости 
	Все финансовые инструменты должны быть оценены по справедливой стоимости. Исключения могут быть предусмотрены для производных обязательств, по которым невозможно определить справедливую стоимость 
	Отсутствуют подобные исключения, абсолютно все финансовые инвестиции должны быть определены по справедливой стоимости 
	Все финансовые вложения делятся на группы, когда можно и нельзя определить текущую рыночную стоимость 

	Вычитание будущих операционных затрат, которые могут быть понесены при выбытии актива при определении справедливой стоимости 
	Запрещают подобные операции, т.е. стоимость финансового актива будет выше 
	Ничего не сказано, т.е. определенно не запрещают или вычитание, или игнорирование операционных затрат 
	Не предусмотрено 

	Оценка обязательств, предназначенных для перепродажи 
	По справедливой стоимости 
	По амортизируемой стоимости 
	- 

	Продажа части финансового инструмента 
	Требуют, чтобы стоимость финансового инструмента была разделена между сохраненной и проданной частью, основываясь на относительно справедливой стоимости на дату продажи 
	Расценивают как создание нового актива, т.е. он должен быть признан по справедливой стоимости 
	- 

	Раскрытие информации 
	Более подробный (чем в ГААП) перечень раскрытия информации 
	Не требуют, например, подробного раскрытия информации по хеджированию, отделения инструментов, учитываемых по справедливой стоимости, от остальных (как МСФО)
	Перечень информации, необходимой для раскрытия, довольно подробный 


Запасы

	МСФО 
	ГААП США 
	Российские ПБУ 

	МСФО (IAS) 2 "Запасы" 
	ГААП 43 "Определение цены запасов" 
	ПБУ 5/01 "Учет материально- производственных запасов" 

	Запасы - это активы: (а) предназначенные для продажи в ходе нормальной деятельности; (b) в процессе производства для такой продажи; (с) в форме сырья или материалов, предназначенных для использования в производственном процессе или при предоставлении услуг. Запасы включают товары, закупленные и хранящиеся для перепродажи. К ним относятся, например, товары, купленные розничным продавцом, земля и другое имущество, предназначенные для перепродажи. Запасы также включают готовую или незавершенную продукцию, выпущенную компанией и включающую сырье и материалы, предназначенные для дальнейшего использования в производственном процессе.
В случае с компанией сферы услуг запасы включают стоимость услуг, для которой компания еще не признала соответствующую величину дохода 
	В составе материально- производственных запасов выделяются: готовая продукция, незавершенное производство, сырье 
	В качестве материально- производственных запасов принимаются активы: используемые в качестве сырья, материалов и т.п. при производстве продукции, предназначенной для продажи (выполнения работ, оказания услуг); предназначенные для продажи; используемые для управленческих нужд организации. Готовая продукция является частью материально- производственных запасов, предназначенных для продажи. Товары являются частью материально- производственных запасов, приобретенных или полученных от других юридических или физических лиц и предназначенных для продажи 

	МСФО 2 не применяется по отношению к: (а) незавершенным работам по выполнению договоров на строительство, в том числе непосредственно связанных с ними договоров на предоставление услуг (см. МСФО (IAS) 11 "Договоры подряда"); (b) финансовым инструментам; (с) запасам производителей продукции сельского и лесного хозяйства, полезных ископаемых, а также сельскохозяйственной продукции, если они отражаются по чистой цене возможной реализации в соответствии с принятой практикой учета в отдельных отраслях промышленности; (d) биологическим активам сельскохозяйственного назначения (МСФО (IAS) 41 "Сельское хозяйство") 
	Нет аналога, но можно определенно установить неприменение данного стандарта по отношению к необоротным активам 
	ПБУ 5/01 не применяется в отношении: активов, используемых при производстве продукции, выполнении работ или оказании услуг, либо для управленческих нужд организации в течение периода, превышающего 12 месяцев или обычный операционный цикл, если он превышает 12 месяцев; активов, характеризуемых как незавершенное производство 

	Себестоимость запасов должна включать все затраты на приобретение, переработку и прочие затраты, произведенные в целях доведения запасов до их текущего состояния и места их текущего расположения 
	Основа учета ТМЗ - это их себестоимость, которая представляет собой цену, заплаченную за их приобретение, или иную компенсацию за приобретение активов 
	Себестоимость запасов: затраты на приобретение (не включая курсовые разницы), состав затрат на переработку не рассматривается 

	Затраты на приобретение запасов включают покупную цену, импортные пошлины и другие налоги (кроме тех, которые впоследствии возмещаются компании налоговыми органами), а также расходы на транспортировку, обработку и другие расходы, непосредственно связанные с приобретением объекта. Торговые скидки, возмещения и прочие аналогичные статьи вычитаются при определении затрат на приобретение. В редких случаях затраты на закупку могут включать курсовые разницы, возникающие непосредственно в отношении недавнего приобретения запасов, счета на которые выписаны в иностранной валюте. Эти курсовые разницы допускаются только в случаях их возникновения в результате крупной девальвации или снижения стоимости валюты, которых нельзя избежать никакими практическими средствами и которые влияют на непогашаемые обязательства, возникшие в связи с недавно приобретенными запасами. Затраты переработки запасов включают затраты, непосредственно связанные с единицами продукции, такие, как прямые затраты на оплату труда. К ним также относится систематическое распределение постоянных и переменных накладных производственных расходов, которые имеют место при переработке сырья в готовую продукцию. Распределение постоянных накладных производственных расходов на затраты по переработке основывается на производственных мощностях компании при работе в нормальных условиях. Нормальная производственная мощность - ожидаемый объем производства, рассчитываемый на основе средних показателей за несколько периодов или сезонов работы при нормальном ходе дел, с учетом потери мощности в результате планового технического обслуживания.
Нераспределенные накладные расходы признаются как расходы в периоде их возникновения. В периоды необычно высокого уровня производства сумма постоянных накладных расходов, относимых на каждую единицу продукции, уменьшается так, что запасы не оцениваются сверх себестоимости. Переменные производственные накладные расходы относятся на каждую единицу продукции на основе фактического использования производственных мощностей 
	Себестоимость равна сумме расходов и затрат, прямых и косвенных, осуществленных для того, чтобы товары находились в настоящем состоянии или на месте их настоящего пребывания. В стоимость ТМЗ не включаются общие и административные затраты, затраты на реализацию, т.е. сбыт как таковой. Затраты на доставку закупленных ТМЗ (если по условиям закупочного контракта их несет покупатель) могут быть как включены, так и не включены в себестоимость ТМЗ. Но на практике не всегда эти затраты можно соотнести с конкретными видами запасов и причислить к затратам на них. Поэтому весьма часто компании отражают затраты на доставку купленных ТМЗ отдельной строкой. То есть исключение всех накладных расходов из себестоимости ТМЗ (система директ-костинг или переменные затраты) является неприемлемым методом бухгалтерского учета 
	Фактической себестоимостью материально- производственных запасов, приобретенных за плату, признается сумма фактических затрат организации на приобретение, за исключением возмещаемых налогов. К фактическим затратам на приобретение материально- производственных запасов относятся: суммы, уплачиваемые в соответствии с договором поставщику (продавцу); суммы, уплачиваемые организациям за информационные и консультационные услуги, связанные с приобретением материально- производственных запасов; таможенные пошлины; невозмещаемые налоги, уплачиваемые в связи с приобретением единицы материально- производственных запасов; вознаграждения, уплачиваемые посреднической организации, через которую приобретены материально- производственные запасы; затраты по заготовке и доставке материально- производственных запасов до места их использования, включая расходы по страхованию. Данные затраты включают, в частности, затраты по заготовке и доставке материально- производственных запасов; затраты по содержанию заготовительно-складского подразделения организации, затраты на услуги транспорта по доставке материально- производственных запасов до места их использования, если они не включены в цену материально- производственных запасов, установленную договором; начисленные проценты по кредитам, предоставленным поставщиками (коммерческий кредит); начисленные до принятия к бухгалтерскому учету материально- производственных запасов проценты по заемным средствам, если они привлечены для приобретения этих запасов; затраты по доведению материально- производственных запасов до состояния, в котором они пригодны к использованию в запланированных целях. Данные затраты включают затраты организации по подработке, сортировке, фасовке и улучшению технических характеристик полученных запасов, не связанные с производством продукции, выполнением работ и оказанием услуг; иные затраты, непосредственно связанные с приобретением материально- производственных запасов. Фактические затраты на приобретение материально- производственных запасов определяются (уменьшаются или увеличиваются) с учетом суммовых разниц, возникающих до принятия материально- производственных запасов к бухгалтерскому учету в случаях, когда оплата производится в рублях в сумме, эквивалентной сумме в иностранной валюте (условных денежных единицах) 

	Прочие затраты включаются в себестоимость запасов только в той степени, в которой они связаны с доведением их до современного местоположения и состояния. Например, может быть уместно включать в стоимость запасов непроизводственные накладные расходы или затраты по разработке продуктов для конкретных клиентов 
	Аналог МСФО 
	Не включаются в фактические затраты на приобретение материально- производственных запасов общехозяйственные и иные аналогичные расходы, кроме случаев, когда они непосредственно связаны с приобретением материально-производственных запасов 

	Методы оценки себестоимости запасов: специфической идентификации индивидуальных затрат, средней, ФИФО. Альтернативный метод - ЛИФО 
	Четыре метода отражения движения стоимости запасов: метод сплошной идентификации, метод средней стоимости, ФИФО, ЛИФО 
	При отпуске материально- производственных запасов (кроме товаров, учитываемых по продажной стоимости) в производство и ином выбытии их оценка производится одним из следующих способов: по себестоимости каждой единицы; по средней себестоимости; по себестоимости первых по времени приобретения материально- производственных запасов (способ ФИФО); по себестоимости последних по времени приобретения материально- производственных запасов (способ ЛИФО) 

	Запасы должны оцениваться по наименьшей из двух величин: себестоимости и возможной чистой цене продаж. Возможная чистая цена продаж - это ожидаемая продажная цена при нормальном ходе дел за вычетом возможных затрат на доводку и возможных затрат по продаже актива. Себестоимость запасов может оказаться невозмещаемой, если эти запасы повреждены, если они полностью или частично устарели или если их продажная цена снизилась. Себестоимость запасов может также оказаться невозмещаемой, если увеличились возможные затраты на завершение или на осуществление продажи. Практика списания запасов ниже себестоимости, до возможной чистой цены продаж, отвечает мнению, что активы не должны учитываться выше сумм, получение которых ожидается от их продажи или использования 
	Чтобы сохранить объективность оценки ТМЗ в условиях ценовой нестабильности, запасы следует оценивать либо по стоимости их приобретения, либо по рыночной стоимости, выбирая наименьшую из них (lower of cost or market - LCM). Рыночная или текущая стоимость замещения ограничена максимумом и минимумом: max: предполагаемая цена продажи за вычетом затрат на завершение производства и выбытие = чистая стоимость реализации; min: чистая стоимость реализации за вычетом нормальной прибыли 
	Материально- производственные запасы, которые морально устарели, полностью или частично потеряли свое первоначальное качество, либо текущая рыночная стоимость, стоимость продажи которых снизилась, отражаются в бухгалтерском балансе на конец отчетного года за вычетом резерва под снижение стоимости материальных ценностей. Резерв под снижение стоимости материальных ценностей образуется за счет финансовых результатов организации на величину разницы между текущей рыночной стоимостью и фактической себестоимостью материально-производственных запасов, если последняя выше текущей рыночной стоимости

	Финансовая отчетность должна раскрывать: (а) учетную политику, принятую для оценки запасов, в том числе использованный способ расчета их себестоимости; (b) общую балансовую величину запасов и балансовую стоимость в классификациях данной компании; (с) балансовую величину запасов, учтенных по чистой стоимости реализации; (d) величину возврата любого списания, которая признается как доход в данном периоде; (е) обстоятельства или события, приведшие к возврату списанных запасов; (f) балансовую стоимость запасов, заложенных в качестве обеспечения обязательств. Информация о балансовой стоимости запасов в разных их классификациях и степень изменений в этих активах полезна для пользователей финансовой отчетности. Обычными классификациями запасов являются: товары, сырье, материалы, незавершенное производство и готовая продукция. Запасы компании сферы услуг могут просто называться незавершенным производством 
	Требования к раскрытию: 1) описание применяемых принципов учета и методов использования этих принципов; 2) описание всех принципов и методов учета, характерных для данной отрасли; 3) классификация ТМЗ; 4) основа ценообразования ТМЗ. В случае если в оценке ТМЗ происходит значительное изменение, в финансовой отчетности должна быть раскрыта соответствующая информация, если при этом изменение окажется существенным, необходимо также раскрыть его влияние на прибыль 
	В бухгалтерской отчетности подлежит раскрытию с учетом существенности как минимум следующая информация: о способах оценки материально- производственных запасов по их группам (видам); о последствиях изменений способов оценки материально- производственных запасов; о стоимости материально- производственных запасов, переданных в залог; о величине и движении резервов под снижение стоимости материальных ценностей. Недостаточно подробное раскрытие по сравнению с МСФО 


Нематериальные активы

	МСФО (IAS) 38 "Нематериальные активы" 
	ГААП 17 "Нематериальные активы" 
	ПБУ 14/2000 "Учет нематериальных активов" 

	Согласно МСФО 38 "Нематериальные активы" нематериальный актив - это идентифицируемый неденежный актив, не имеющий физической формы, служащий для использования при производстве или предоставлении товаров или услуг, для сдачи в аренду другим или для административных целей. Под активом стандарт понимает ресурс, контролируемый компанией в результате прошлых событий и от которого ожидается поступление в компанию экономических выгод. Признание статьи в качестве нематериального актива требует от компании продемонстрировать, что такая статья отвечает: определению нематериального актива и критериям признания, установленным в настоящем стандарте. Нематериальный актив должен признаваться, только когда: вероятно, что будущие экономические выгоды, относящиеся к этому активу, будут поступать в компанию и стоимость актива может быть надежно оценена. Компания должна оценить вероятность будущих экономических выгод, используя обоснованные и подкрепляемые допущения, которые отражают наилучшую оценку администрацией набора экономических условий, которые будут существовать на протяжении срока полезной службы актива. В соответствии с международными стандартами внутренне созданные названия марок, флаговые заголовки, права на публикацию, списки клиентов и аналогичные по сути статьи не должны признаваться в качестве нематериальных активов, поскольку их нельзя отличить от затрат на развитие компании в целом.
Согласно МСФО организационные расходы также не могут быть признаны в качестве нематериальных активов. Такой вывод следует, во-первых, из определения нематериальных активов Кроме того, согласно МСФО 38 "в некоторых случаях затраты производятся для обеспечения будущих экономических выгод для компании, но не приобретается или не создается никакого нематериального или другого актива, который может быть признан. В этих случаях затраты признаются в качестве расхода, когда они были произведены". В качестве примера стандарт приводит затраты на пусковые работы, которые могут состоять из учредительских расходов, таких, как затраты на юристов и секретариат, понесенные при учреждении юридического лица, затраты на открытие нового оборудования или компании (предпусковые затраты) и пр. Деловая репутация, согласно международным стандартам, возникает в случае объединения компаний. МСФО 38 запрещает внутренне созданную деловую репутацию признавать в качестве актива, "поскольку она не является идентифицируемым ресурсом, контролируемым компанией, который может быть надежно оценен по себестоимости". В соответствии с МСФО (IAS) 22 "Объединения бизнеса" превышение стоимости покупки над приобретенным интересом в справедливой стоимости идентифицируемых приобретенных активов и обязательств по состоянию на дату совершения операции обмена должно называться деловой репутацией и признаваться в качестве актива. Деловая репутация, возникающая при приобретении, представляет собой платеж, производимый покупателем в предвидении будущих экономических выгод 
	Аналог МСФО 
	ПБУ 14/2000 определяет понятие "нематериальные активы" через подробный перечень условий, единовременное выполнение которых позволит квалифицировать активы как нематериальные, а также через перечень объектов, в отношении которых нормы документа не применяются. Согласно ПБУ 14/2000 при принятии к бухгалтерскому учету активов в качестве нематериальных необходимо единовременное выполнение следующих условий: а) отсутствие материально-вещественной (физической) структуры; б) возможность идентификации (выделения, отделения) организацией от другого имущества; в) использование в производстве продукции, при выполнении работ или оказании услуг либо для управленческих нужд организации; г) использование в течение длительного времени, т.е. срока полезного использования продолжительностью свыше 12 месяцев или обычного операционного цикла, если он превышает 12 месяцев; д) организацией не предполагается последующая перепродажа данного имущества; е) способность приносить организации экономические выгоды (доход) в будущем; ж) наличие надлежаще оформленных документов, подтверждающих существование самого актива и исключительного права у организации на результаты интеллектуальной деятельности (патенты, свидетельства, другие охранные документы, договор уступки (приобретения) патента, товарного знака и т.п.). ПБУ в составе нематериальных активов отдельно выделяет деловую репутацию организации и организационные расходы, т.е. расходы, связанные с образованием юридического лица, признанные в соответствии с учредительными документами частью вклада участников (учредителей) в уставный (складочный) капитал организации. Несмотря на несоответствие данных объектов условиям, необходимым для принятия к бухгалтерскому учету активов в качестве нематериальных, Положение прямо предписывает учитывать их в качестве нематериальных активов. Деловая репутация организации может определяться в виде разницы между покупной ценой организации (как приобретенного имущественного комплекса в целом) и стоимостью по бухгалтерскому балансу всех ее активов и обязательств. Положительная деловая репутация должна учитываться в качестве отдельного инвентарного объекта и амортизироваться (срок полезного использования 20 лет, но не более срока действия организации), отрицательная деловая репутация - учитываться как доходы будущих периодов и равномерно относиться на финансовые результаты организации как операционный доход. Заметим, что п. 7 ПБУ 9/99 "Доходы организации" содержит закрытый перечень операционных доходов и не предусматривает порядка списания отрицательной деловой репутации 

	Для выявления соответствия внутренне созданного актива критериям признания создание актива классифицируется на фазу исследований и фазу разработок Стандарт определяет понятия "исследования" и "разработки" следующим образом. Исследования - это оригинальные и плановые научные изыскания, предпринимаемые с перспективой получения новых научных или технических знаний. Разработки - это применение результатов исследований или других знаний при планировании или проектировании производства новых или существенно улучшенных материалов, устройств, товаров, процессов, систем или услуг до начала их коммерческого производства или использования. Стандарт четко определяет, что "затраты на исследования (или на фазу исследований внутреннего проекта) должны признаваться расходом, когда они понесены". Таким образом, факт осуществления затрат на научные исследования не влечет за собой факта признания нематериального актива. В стандарте принимается точка зрения, что в фазе исследований проекта компания не может продемонстрировать, что существует нематериальный актив, который будет создавать вероятные будущие экономические выгоды. В качестве примеров научной деятельности, затраты на осуществление которой не приводят к возникновению нематериального актива, МСФО приводит следующие: деятельность, направленная на получение новых знаний; поиск, оценка и окончательный отбор применений результатов исследований или других знаний; поиск альтернативных материалов, устройств, продуктов, процессов, систем или услуг и формулирование, конструирование, оценка и окончательный отбор возможных альтернатив для новых или улучшенных материалов, устройств, продуктов, процессов, систем или услуг. В соответствии со стандартом "стадия разработок" начинается, когда компания может продемонстрировать одновременно выполнение ряда критериев, а именно: техническую осуществимость завершения нематериального актива так, чтобы он был доступен для использования или продажи; свое намерение завершить нематериальный актив и использовать или продать его; свою способность использовать или продать нематериальный актив; то, как нематериальный актив будет создавать вероятные будущие экономические выгоды. Среди прочего компания должна продемонстрировать наличие рынка для результатов нематериального актива или самого нематериального актива, или, если предполагается его внутреннее использование, полезность нематериального актива; доступность достаточных технических, финансовых и других ресурсов для завершения разработки и для использования или продажи нематериального актива; способность надежно оценить затраты, относящиеся к нематериальному активу в ходе его разработки. Стандарт выделяет следующие примеры видов деятельности по осуществлению разработок: проектирование, конструирование и тестирование до производственных образцов и моделей; проектирование инструментов, шаблонов, форм и штампов, включающих новую технологию; проектирование, конструирование и тестирование выбранных альтернативных материалов, устройств, продуктов, процессов, систем или услуг. В случае если компания не может отличить фазу исследований от фазы разработок внутреннего проекта по созданию нематериального актива, то она рассматривает затраты по этому проекту так, как если бы они были понесены только в фазе исследований. Обращаем внимание, что стандарт запрещает затраты на нематериальный актив, которые были первоначально признаны отчитывающейся компанией как расходы в предыдущей годовой или промежуточной финансовой отчетности, признавать на более позднюю дату как часть себестоимости нематериального актива 
	Аналог МСФО 
	Нематериальными активами не являются: а) не давшие положительного результата научно-исследовательские, опытно-конструкторские и технологические работы; б) не законченные и не оформленные в установленном законодательством порядке научно-исследовательские, опытно-конструкторские и технологические работы. Таким образом, результаты научно-исследовательских, опытно-конструкторских и технологических работ, давшие положительный результат, законченные и оформленные в установленном законодательством порядке, могут быть признаны нематериальными активами 

	Себестоимость нематериального актива включает его покупную цену, включая импортные пошлины и невозмещаемый налог на покупку, а также прямо относимые затраты на подготовку актива к предполагаемому использованию. Прямо относимые затраты включают, например, профессиональные гонорары за юридические услуги. Таким образом, все прямые затраты на приобретение актива могут быть включены в его себестоимость 
	Аналог МСФО 
	Первоначальная стоимость нематериальных активов, приобретенных за плату, определяется как сумма фактических расходов на приобретение, за исключением налога на добавленную стоимость и иных возмещаемых налогов (кроме случаев, предусмотренных законодательством Российской Федерации). Положение содержит открытый перечень фактических расходов на приобретение активов. Предусматривается возможность возникновения дополнительных расходов на приведение приобретенных нематериальных активов в состояние, в котором они пригодны к использованию в запланированных целях. Согласно Положению такие расходы увеличивают первоначальную стоимость нематериальных активов 

	МСФО подходят к оценке внутренне созданного нематериального актива следующим образом. Прежде всего, подчеркивается, что часто бывает трудно: установить, имеется ли момент времени появления идентифицируемого актива, который будет создавать вероятные будущие экономические выгоды; и надежно определить себестоимость актива. Напомним, что в соответствии с МСФО необходимо классифицировать создание актива на фазу исследований и фазу разработок. Себестоимость внутренне созданного нематериального актива представляет собой сумму затрат, понесенных только в стадии разработок. Себестоимость нематериального актива включает все затраты, которые могут быть непосредственно распределены или отнесены на разумной и последовательной основе на создание, производство и подготовку актива к его использованию по предназначению. Себестоимость включает, если это применимо: затраты на материалы и услуги, использованные или потребленные при создании нематериального актива; жалованье, заработную плату и другие затраты, связанные с работниками, непосредственно занятыми в создании актива; любые затраты, которые непосредственно относимы на создаваемый актив, такие, как пошлина за регистрацию юридического права и амортизация патентов и лицензий, использованных для создания актива, и пр. Согласно требованиям в себестоимость внутренне созданного нематериального актива не могут быть включены: торговые, административные и прочие общие накладные расходы, кроме тех, которые могут быть непосредственно отнесены на подготовку актива к использованию; четко установимые неэффективности и первоначальные операционные убытки, понесенные до достижения плановых показателей актива; и затраты на подготовку персонала к эксплуатации актива 
	Затраты на разработку признаются во всех случаях
	Первоначальная стоимость нематериальных активов, созданных самой организацией, определяется как сумма фактических расходов на создание, изготовление (израсходованные материальные ресурсы, оплата труда, услуги сторонних организаций по контрагентским (соисполнительским) договорам, патентные пошлины, связанные с получением патентов, свидетельств, и т.п.), за исключением налога на добавленную стоимость и иных возмещаемых налогов (кроме случаев, предусмотренных законодательством Российской Федерации). Перечень фактических затрат Положение оставляет открытым. В случае если исключительное право на результаты интеллектуальной деятельности принадлежит организации, а свидетельство на товарный знак или на право пользования наименованием места происхождения товара выдано на имя организации, то нематериальный актив, в соответствии с Положением, считается созданным. Таким образом, в случае создания (изготовления) нематериального актива организация должна не только решить задачу обеспечения учета фактических затрат на создание (изготовление) нематериального актива, но и документально все их подтвердить. В случае выполнения этих условий все фактические расходы будут включены в первоначальную стоимость нематериального актива 

	МСФО предусматривает получение нематериального актива бесплатно или за номинальное вознаграждение только через правительственную субсидию. Это может происходить, когда правительство передает или распределяет компании такие нематериальные активы, как права посадки в аэропорту, лицензии на радио- и телевещание, импортные лицензии или квоты; или права на доступ к ограниченным ресурсам. При учете правительственных субсидий и раскрытии информации о правительственной помощи компания может по своему выбору первоначально признать как нематериальный актив, так и субсидию по справедливой стоимости. Если компания предпочтет не признавать первоначально актив по справедливой стоимости, она признает его первоначально по номинальной сумме плюс любые затраты, непосредственно относящиеся к подготовке актива к использованию по предназначению 
	Такого нет 
	Первоначальная стоимость нематериальных активов, полученных организацией по договору дарения (безвозмездно), определяется исходя из их рыночной стоимости на дату принятия к бухгалтерскому учету. Однако в силу жесткости указанной формулировки достаточно спорным является вопрос о возможности отнесения на увеличение первоначальной стоимости затрат, связанных с поступлением по договору дарения (безвозмездно) нематериального актива. Напомним, что согласно гражданскому законодательству исключительные права не могут быть переданы по договору дарения 

	Затраты, понесенные после первоначального признания купленного нематериального актива или после завершения внутренне созданного нематериального актива, в большинстве случаев должны быть признаны как расходы. И только соответствие последующих затрат строгим критериям позволит включить их в себестоимость уже признанного нематериального актива. Последующие затраты могут быть признаны как часть себестоимости актива, если: имеется вероятность того, что эти затраты позволят активу создавать будущие экономические выгоды сверх первоначально определенных норм; и эти затраты могут быть надежно оценены и отнесены на актив. Таким образом, МСФО предусматривают возможность увеличения первоначальной стоимости нематериальных активов после их признания на сумму последующих затрат, устанавливая при этом жесткие условия для их капитализации 
	ГААП не раскрывают критериев, когда капитализировать последующие затраты на нематериальные активы 
	ПБУ не устанавливает правил признания и отражения в бухгалтерском учете последующих затрат, связанных с содержанием на балансе организации нематериальных активов 

	В качестве допустимого альтернативного подхода МСФО разрешают проводить переоценку нематериальных активов по справедливой стоимости. При этом если нематериальный актив переоценен, то все прочие активы этого класса также должны переоцениваться, кроме случаев, когда активный рынок для таких активов отсутствует. К нематериальным активам в полной мере применяются положения МСФО (IAS) 36 "Обесценение активов". По состоянию на каждую отчетную дату компания должна проводить анализ числящихся на ее балансе объектов нематериальных активов с целью выявления возможного снижения их стоимости. Соответствующий убыток учитывается в общем порядке 
	Переоценка запрещена 
	Российское законодательство на настоящий момент прямо не предусматривает возможность переоценки (т.е. уценки и дооценки) нематериальных активов 

	МСФО определяют понятие "амортизация" как систематическое распределение амортизируемой суммы нематериального актива на протяжении срока его полезной службы. При этом под амортизируемой величиной понимается первоначальная стоимость актива или другое значение, замещающее ее в финансовых отчетах, за вычетом его ликвидационной стоимости. Срок полезного использования - это: период времени, на протяжении которого компания предполагает использовать актив; или количество продукции или аналогичных изделий, которые компания предполагает получить от актива Международный стандарт содержит перечень факторов, которые необходимо учитывать при определении срока полезной службы нематериального актива, среди них: ожидаемое применение актива компанией и может ли другая команда управляющих эффективно управлять активом; типичный жизненный цикл для актива и публичная информация об оценках сроков полезной службы аналогичных типов активов, которые используются аналогичным образом; технические, технологические и другие типы устаревания; стабильность отрасли, в которой задействуется актив, и изменения в рыночном спросе на товары и услуги, получаемые от актива; период контроля над активом и юридические или аналогичные ограничения на использование актива, такие, как даты истечения соответствующих договоров аренды; зависит ли срок полезной службы актива от сроков полезной службы других активов компании, и пр. Стандарт исходит из опровержимого предположения о том, что срок полезной службы нематериального актива не будет превышать 20 лет с того момента, когда актив доступен для использования. Амортизация должна начинаться, когда актив доступен для использования. В редких случаях могут иметься убедительные свидетельства того, что срок полезной службы нематериального актива будет конкретным периодом, составляющим более 20 лет.
Деловая репутация должна амортизироваться на систематической основе на протяжении срока ее полезной службы. Период амортизации должен отражать наилучшую оценку периода, в течение которого ожидается поступление в компанию будущих экономических выгод. Стандарт исходит из опровержимого предположения о том, что срок полезной службы деловой репутации не будет превышать 20 лет с момента первоначального признания.
При расчете срока полезной службы деловой репутации необходимо принимать во внимание следующие моменты: характер и предвидимый срок существования приобретенной компании; стабильность и предвидимый срок существования отрасли, к которой относится деловая репутация; публичную информацию о характеристиках деловой репутации в аналогичных компаниях или отраслях и типичных жизненных циклах аналогичных компаний; воздействие старения продукции, изменений спроса и других экономических факторов на приобретенную компанию и пр. Периоды амортизации должны пересматриваться, по крайней мере, на конец каждого финансового года. Если расчетный срок полезной службы значительно отличается от прежних оценок, период амортизации должен быть изменен соответственно 
	Максимально допустимый период амортизации 40 лет 
	В ПБУ не предусмотрено существование нематериальных активов, стоимость которых не погашается посредством амортизации. Срок полезного использования нематериальных активов определяется организацией при принятии объекта к бухгалтерскому учету, и не предусматривается возможность периодического его пересмотра Установление срока полезного использования, согласно ПБУ, производится исходя из: срока действия патента, свидетельства и других ограничений сроков использования объектов интеллектуальной собственности согласно законодательству Российской Федерации; ожидаемого срока использования этого объекта, в течение которого организация может получать экономические выгоды (доход). Для отдельных групп нематериальных активов срок полезного использования определяется исходя из количества продукции или иного натурального показателя объема работ, ожидаемого к получению в результате использования этого объекта. По нематериальным активам, по которым невозможно определить срок полезного использования, нормы амортизационных отчислений устанавливаются в расчете на 20 лет (но не более срока деятельности организации) 

	Компании могут использовать три метода амортизации нематериальных активов: метод равномерного начисления, метод уменьшающего остатка и метод единиц продукции. В то же время подчеркивается приоритет метода равномерного начисления амортизации. Стандарт отмечает, что применяемый метод амортизации должен отражать график потребления компанией экономических выгод от актива. Если такой график не может быть надежно определен, то должен использоваться метод равномерного начисления. МСФО не предусматривает возможность приостановления начисления амортизации. В отношении метода начисления амортизации деловой репутации стандарт также отдает предпочтение методу равномерного начисления. Стандарт исходит из того, что используемый метод начисления амортизации должен отражать график ожидаемого потребления будущих экономических выгод, возникающих из деловой репутации. Должен применяться метод равномерного начисления, если только нет убедительных доказательств того, что в данных обстоятельствах более пригоден другой метод. Согласно МСФО методы амортизации должны пересматриваться, по крайней мере, на конец каждого финансового года. Если произошло значительное изменение в расчетном графике поступления экономических выгод от актива, метод амортизации должен быть изменен для отражения изменений этого графика. Такие изменения должны учитываться как изменения в учетных оценках согласно МСФО (IAS) 8 "Учетная политика, изменения в бухгалтерских расчетах и ошибки" путем корректировки амортизационных отчислений за текущие и будущие периоды 
	Аналог МСФО 
	Амортизация нематериальных активов производится одним из следующих способов начисления амортизационных отчислений: линейным способом; способом уменьшаемого остатка; способом списания стоимости пропорционально объему продукции (работ). Применение одного из способов по группе однородных нематериальных активов производится в течение всего срока их полезного использования. Пересмотр способа амортизации нематериальных активов запрещен. ПБУ предусматривает единственную возможность приостановления начисления амортизационных отчислений в течение срока полезного использования нематериальных активов - при консервации организации. Однако данное понятие не раскрывается в ПБУ (действующее законодательство также не определяет "консервацию организации"). В отношении способа амортизации организационных расходов и деловой репутации организации существуют определенные ограничения. Так, амортизационные отчисления по организационным расходам отражаются в бухгалтерском учете путем равномерного уменьшения первоначальной стоимости; амортизационные отчисления по положительной деловой репутации организации отражаются в бухгалтерском учете путем равномерного уменьшения ее первоначальной стоимости. ПБУ устанавливается вариантность учета амортизационных отчислений. Амортизационные отчисления по нематериальным активам отражаются в бухгалтерском учете одним из способов: путем накопления соответствующих сумм на отдельном субсчете либо путем равномерного уменьшения первоначальной стоимости объекта. Применение одного из способов отражения в бухгалтерском учете амортизации по группе однородных нематериальных активов производится в течение всего срока их полезного использования 


Объединение компаний, сводная финансовая отчетность

┌──────────────────────────┬──────────────────────────┬──────────────────────────┐

│           МСФО           │         ГААП США         │        Российское        │

│                          │                          │     законодательство     │

├──────────────────────────┼──────────────────────────┼──────────────────────────┤

│МСФО (IFRS) 3 "Объединения│ГААП не описывает правила │Аналогия: зависимое       │

│бизнеса"                  │составления финансовой    │общество                  │

│Определяет порядок учета  │отчетности отдельно для   │                          │

│операций по объединению   │материнской компании, так │                          │

│компаний путем покупки    │как если компания имеет   │                          │

│одной компании другой или │одно или два дочерних     │                          │

│путем довольно редкой     │общества, она представляет│                          │

│операции объединения      │пользователям только      │                          │

│интересов, когда          │консолидированную         │                          │

│невозможно определить     │отчетность                │                          │

│покупателя (операции      │                          │                          │

│объединения интересов не  │                          │                          │

│будут рассматриваться в   │                          │                          │

│связи с их скорым уходом  │                          │                          │

│из терминологии МСФО).    │                          │                          │

│Покупка компании считается│                          │                          │

│состоявшейся, когда одна  │                          │                          │

│из объединяющихся компаний│                          │                          │

│приобретает контроль над  │                          │                          │

│другой объединяющейся     │                          │                          │

│компанией. Такой контроль │                          │                          │

│возникает, если           │                          │                          │

│покупающая компания       │                          │                          │

│приобретает:              │                          │                          │

│более половины голосующих │                          │                          │

│акций приобретаемой       │                          │                          │

│компании;                 │                          │                          │

│право распоряжаться более │                          │                          │

│чем половиной акций с     │                          │                          │

│правом голоса другой      │                          │                          │

│компании по соглашению с  │                          │                          │

│другими инвесторами;      │                          │                          │

│право определять          │                          │                          │

│финансовую и текущую      │                          │                          │

│политику другой компании  │                          │                          │

│на основании устава или   │                          │                          │

│соглашения;               │                          │                          │

│право назначать и смещать │                          │                          │

│большинство членов совета │                          │                          │

│директоров (или иного     │                          │                          │

│аналогичного органа       │                          │                          │

│управления) другой        │                          │                          │

│компании;                 │                          │                          │

│право представлять        │                          │                          │

│большинство голосов при   │                          │                          │

│решении вопросов на       │                          │                          │

│заседаниях совета         │                          │                          │

│директоров (иного         │                          │                          │

│аналогичного органа       │                          │                          │

│управления). Определить   │                          │                          │

│компанию-покупателя по    │                          │                          │

│прямым показаниям бывает  │                          │                          │

│проблематично, но в       │                          │                          │

│большинстве случаев       │                          │                          │

│присутствуют косвенные    │                          │                          │

│признаки;                 │                          │                          │

│справедливая стоимость    │Показатель, отражающий    │                          │

│одной из объединяющихся   │долю головной организации │                          │

│компаний значительно      │в прибылях или убытках    │                          │

│больше другой, что        │зависимого общества за    │                          │

│позволяет считать         │отчетный период и процент │                          │

│покупателем первую        │принадлежащих головной    │                          │

│компанию;                 │организации голосующих    │                          │

│объединение компаний      │акций                     │                          │

│осуществляется путем      │                          │                          │

│обмена голосующих акций на│                          │                          │

│деньги или их эквиваленты:│                          │                          │

│компания, переводящая     │                          │                          │

│деньги за акции, -        │                          │                          │

│покупатель;               │                          │                          │

│объединение компаний      │                          │                          │

│осуществляется с условием,│                          │                          │

│что управляющие одной из  │                          │                          │

│них получают              │                          │                          │

│преимущественное право при│                          │                          │

│подборе управляющих для   │                          │                          │

│вновь возникающей         │                          │                          │

│компании: доминирующая    │                          │                          │

│компания - покупатель.    │                          │                          │

│Обратная покупка - это    │                          │                          │

│ситуация, в которой       │                          │                          │

│компания, приобретая пакет│                          │                          │

│акций другой компании, в  │                          │                          │

│качестве возмещения       │                          │                          │

│выпускает такое количество│                          │                          │

│своих голосующих акций,   │                          │                          │

│что контроль над          │                          │                          │

│объединяемой компанией в  │                          │                          │

│итоге переходит к         │                          │                          │

│владельцам компании,      │                          │                          │

│продавшей пакет своих     │                          │                          │

│акций.                    │                          │                          │

│По форме компания,        │                          │                          │

│выпустившая голосующие    │                          │                          │

│акции, может считаться    │                          │                          │

│материнской, но по        │                          │                          │

│существу она является     │                          │                          │

│проданной, поэтому вторая │                          │                          │

│компания должна применить │                          │                          │

│к ее (первой) активам и   │                          │                          │

│обязательствам метод учета│                          │                          │

│покупки по МСФО (а не     │                          │                          │

│наоборот)                 │                          │                          │

├──────────────────────────┼──────────────────────────┼──────────────────────────┤

│Учет покупки компаний.    │                          │                          │

│Покупка компании          │                          │                          │

│отражается в учете по тем │                          │                          │

│же принципам, что и       │                          │                          │

│покупка других активов.   │                          │                          │

│Для признания покупки     │                          │                          │

│важное значение имеет ее  │                          │                          │

│дата, которая определяется│                          │                          │

│по дате фактической       │                          │                          │

│передачи покупателю       │                          │                          │

│контроля над имуществом и │                          │                          │

│операциями приобретаемой  │                          │                          │

│компании. Начиная с этой  │                          │                          │

│даты покупатель обязан    │                          │                          │

│включать в свою финансовую│                          │                          │

│отчетность активы и       │                          │                          │

│обязательства             │                          │                          │

│приобретенной компании и  │                          │                          │

│стоимость ее деловой      │                          │                          │

│репутации, возникшей при  │                          │                          │

│покупке, а также          │                          │                          │

│финансовые результаты,    │                          │                          │

│полученные приобретенной  │                          │                          │

│компанией.                │                          │                          │

│Стоимость покупки компании│                          │                          │

│учитывается:              │                          │                          │

│в сумме денежных средств  │                          │                          │

│или их эквивалентов,      │                          │                          │

│выплаченных продавцу;     │                          │                          │

│или по справедливой       │                          │                          │

│стоимости на дату покупки;│                          │                          │

│или по сумме любого       │                          │                          │

│другого возмещения за     │                          │                          │

│покупку, отданного        │                          │                          │

│покупателем в обмен на    │                          │                          │

│контроль над другой       │                          │                          │

│компанией.                │                          │                          │

│В стоимость покупки также │                          │                          │

│включаются затраты,       │                          │                          │

│связанные с приобретением │                          │                          │

│компании, такие, как      │                          │                          │

│гонорары посредникам и    │                          │                          │

│консультантам, затраты на │                          │                          │

│регистрацию выпуска       │                          │                          │

│долевых ценных бумаг.     │                          │                          │

│Общие административные    │                          │                          │

│затраты, включая затраты  │                          │                          │

│на содержание отдела      │                          │                          │

│приобретений, и прочие    │                          │                          │

│затраты, которые не могут │                          │                          │

│быть отнесены на          │                          │                          │

│конкретное учтенное       │                          │                          │

│приобретение, не          │                          │                          │

│включаются в              │                          │                          │

│первоначальную стоимость  │                          │                          │

│приобретения, а признаются│                          │                          │

│в качестве расхода по мере│                          │                          │

│возникновения.            │                          │                          │

│Когда покупка компании    │                          │                          │

│осуществляется в несколько│                          │                          │

│этапов, первоначальная    │                          │                          │

│стоимость покупки         │                          │                          │

│равняется суммарной       │                          │                          │

│стоимости операций на всех│                          │                          │

│этапах. Перечисленные     │                          │                          │

│денежные активы и принятые│                          │                          │

│обязательства оцениваются │                          │                          │

│на дату операции обмена,  │                          │                          │

│но если оплата покупки    │                          │                          │

│переносится, в            │                          │                          │

│первоначальную стоимость  │                          │                          │

│включается не номинальная,│                          │                          │

│а дисконтированная        │                          │                          │

│стоимость встречного      │                          │                          │

│удовлетворения. Выпущенные│                          │                          │

│покупателем рыночные      │                          │                          │

│ценные бумаги при         │                          │                          │

│определении первоначальной│                          │                          │

│стоимости покупки         │                          │                          │

│оцениваются по            │                          │                          │

│справедливой стоимости,   │                          │                          │

│равной их рыночной        │                          │                          │

│стоимости на дату         │                          │                          │

│совершения операции, при  │                          │                          │

│условии, что              │                          │                          │

│непредвиденные колебания и│                          │                          │

│узость рынка не превращают│                          │                          │

│этот показатель в         │                          │                          │

│ненадежный.               │                          │                          │

│Идентифицируемые активы и │                          │                          │

│обязательства - это активы│                          │                          │

│и обязательства,          │                          │                          │

│переходящие к покупателю  │                          │                          │

│после объединения         │                          │                          │

│компаний, которые можно   │                          │                          │

│учесть раздельно и которые│                          │                          │

│поддаются надежной оценке │                          │                          │

│на дату приобретения      │                          │                          │

│компании. Они должны      │                          │                          │

│признаваться в финансовой │                          │                          │

│отчетности отдельно при   │                          │                          │

│условии, что существует   │                          │                          │

│вероятность получить или  │                          │                          │

│утратить в будущем        │                          │                          │

│экономические выгоды,     │                          │                          │

│связанные с этими активами│                          │                          │

│или обязательствами, и    │                          │                          │

│есть надежная мера оценки │                          │                          │

│их первоначальной и       │                          │                          │

│справедливой стоимости для│                          │                          │

│покупателя.               │                          │                          │

│Идентифицируемые активы и │                          │                          │

│обязательства необходимо  │                          │                          │

│признавать еще и потому,  │                          │                          │

│что деловая репутация     │                          │                          │

│приобретаемой компании    │                          │                          │

│определяется в виде       │                          │                          │

│разности между стоимостью │                          │                          │

│покупки и стоимостью      │                          │                          │

│признанных активов и      │                          │                          │

│обязательств, перешедших  │                          │                          │

│при продаже под контроль  │                          │                          │

│покупателя. Оценка и      │                          │                          │

│распределение             │                          │                          │

│первоначальной стоимости  │                          │                          │

│покупки осуществляются    │                          │                          │

│нормативным и             │                          │                          │

│альтернативным методами.  │                          │                          │

│Нормативный метод         │                          │                          │

│устанавливает, что        │                          │                          │

│справедливая стоимость    │                          │                          │

│идентифицируемых активов и│                          │                          │

│обязательств на дату      │                          │                          │

│приобретения компании     │                          │                          │

│признается покупателем    │                          │                          │

│только в той доле, которую│                          │                          │

│он получил в операции     │                          │                          │

│обмена. Доля меньшинства  │                          │                          │

│определяется по балансовой│                          │                          │

│стоимости активов и       │                          │                          │

│обязательств приобретенной│                          │                          │

│компании до ее покупки.   │                          │                          │

│Альтернативный метод,     │                          │                          │

│разрешенный стандартом,   │                          │                          │

│предполагает расчет доли  │                          │                          │

│меньшинства как части     │                          │                          │

│справедливой стоимости    │                          │                          │

│чистых идентифицируемых   │                          │                          │

│активов компании,         │                          │                          │

│принадлежащих меньшинству.│                          │                          │

│Стоимость деловой         │                          │                          │

│репутации, возникающей при│                          │                          │

│покупке, амортизируется и │                          │                          │

│постоянно списывается в   │                          │                          │

│расходы в течение срока ее│                          │                          │

│полезного использования.  │                          │                          │

│Превышение первоначальной │                          │                          │

│стоимости покупки над     │                          │                          │

│долей покупателя в        │                          │                          │

│справедливой стоимости    │                          │                          │

│приобретенных             │                          │                          │

│идентифицируемых активов и│                          │                          │

│обязательств образует     │                          │                          │

│стоимость деловой         │                          │                          │

│репутации и признается в  │                          │                          │

│активе баланса покупателя.│                          │                          │

│В обратной ситуации       │                          │                          │

│возникает и признается    │                          │                          │

│отрицательная деловая     │                          │                          │

│репутация. Она признается │                          │                          │

│доходом организации-      │                          │                          │

│покупателя:               │                          │                          │

│в части, в которой        │                          │                          │

│деловая репутация         │                          │                          │

│соотносится с будущими    │                          │                          │

│убытками и расходами,     │                          │                          │

│предусмотренными в планах │                          │                          │

│покупателя, - в тех       │                          │                          │

│отчетных периодах, в      │                          │                          │

│которых возникнут данные  │                          │                          │

│убытки и расходы;         │                          │                          │

│в части, в которой        │                          │                          │

│деловая репутация не      │                          │                          │

│соотносится с будущими    │                          │                          │

│убытками и расходами, ее  │                          │                          │

│отрицательная стоимость в │                          │                          │

│сумме, не превышающей     │                          │                          │

│справедливой стоимости    │                          │                          │

│приобретенных неденежных  │                          │                          │

│активов, признается       │                          │                          │

│доходом на протяжении     │                          │                          │

│оставшегося среднего срока│                          │                          │

│применения данных активов.│                          │                          │

│Превышение отрицательной  │                          │                          │

│стоимости деловой         │                          │                          │

│репутации над справедливой│                          │                          │

│стоимостью приобретенных  │                          │                          │

│неденежных активов        │                          │                          │

│немедленно признается     │                          │                          │

│доходом организации.      │                          │                          │

│Последовательная покупка  │                          │                          │

│акций в двух или          │                          │                          │

│нескольких операциях      │                          │                          │

│обмена предполагает, что  │                          │                          │

│после каждой существенной │                          │                          │

│операции определяется     │                          │                          │

│справедливая стоимость    │                          │                          │

│приобретенных в ней       │                          │                          │

│идентифицируемых активов и│                          │                          │

│обязательств и в          │                          │                          │

│соответствии с процентом  │                          │                          │

│купленного интереса       │                          │                          │

│определяется стоимость    │                          │                          │

│деловой репутации. Любая  │                          │                          │

│корректировка справедливой│                          │                          │

│стоимости идентифицируемых│                          │                          │

│активов и обязательств,   │                          │                          │

│относящаяся к ранее       │                          │                          │

│осуществленным покупкам,  │                          │                          │

│учитывается как           │                          │                          │

│переоценка.               │                          │                          │

│Если первые операции при  │                          │                          │

│покупке акций             │                          │                          │

│классифицировались как    │                          │                          │

│инвестиции в              │                          │                          │

│ассоциированные компании, │                          │                          │

│при последующих покупках  │                          │                          │

│акций и переклассификации │                          │                          │

│операций в покупку        │                          │                          │

│компании положительная или│                          │                          │

│отрицательная стоимость   │                          │                          │

│деловой репутации         │                          │                          │

│признается с даты         │                          │                          │

│применения учета по       │                          │                          │

│долевому участию (с даты  │                          │                          │

│первоначальной покупки).  │                          │                          │

│Изменение стоимости       │                          │                          │

│покупки, активов и        │                          │                          │

│обязательств. Договоры    │                          │                          │

│покупки компаний могут    │                          │                          │

│предусматривать           │                          │                          │

│корректировку стоимости   │                          │                          │

│покупки в зависимости от  │                          │                          │

│наступления одного или    │                          │                          │

│нескольких событий. Если  │                          │                          │

│их можно определить с     │                          │                          │

│достаточной вероятностью, │                          │                          │

│то эти корректировки      │                          │                          │

│признаются в              │                          │                          │

│первоначальной стоимости с│                          │                          │

│даты покупки. Когда       │                          │                          │

│устанавливается, что      │                          │                          │

│предполагаемое событие в  │                          │                          │

│будущем не происходит,    │                          │                          │

│первоначальная стоимость  │                          │                          │

│покупки и деловая         │                          │                          │

│репутация подлежат        │                          │                          │

│соответствующему пересчету│                          │                          │

│и изменению.              │                          │                          │

│Когда действие            │                          │                          │

│потенциального            │                          │                          │

│обстоятельства,           │                          │                          │

│предусмотренного          │                          │                          │

│договором, прекращается в │                          │                          │

│будущем и возникает       │                          │                          │

│необходимость доплаты за  │                          │                          │

│покупку компании          │                          │                          │

│определенной              │                          │                          │

│дополнительной суммы      │                          │                          │

│возмещения, необходимо    │                          │                          │

│производить корректировку │                          │                          │

│первоначальной стоимости  │                          │                          │

│покупки и деловой         │                          │                          │

│репутации.                │                          │                          │

│Раскрытое информации об   │                          │                          │

│объединении компаний. В   │                          │                          │

│примечаниях к финансовой  │                          │                          │

│отчетности за весь период,│                          │                          │

│в котором производилось   │                          │                          │

│объединение, раскрываются:│                          │                          │

│названия и описания       │                          │                          │

│объединяющихся компаний;  │                          │                          │

│дата начала               │                          │                          │

│функционирования          │                          │                          │

│объединения для целей     │                          │                          │

│учета и методика учета    │                          │                          │

│объединения компаний;     │                          │                          │

│результат объединения     │                          │                          │

│компаний, полученный от   │                          │                          │

│любой деятельности,       │                          │                          │

│которую реализовала       │                          │                          │

│объединенная компания.    │                          │                          │

│Информация о покупке      │                          │                          │

│компании, раскрываемая в  │                          │                          │

│финансовой отчетности,    │                          │                          │

│составляемой за период, в │                          │                          │

│течение которого          │                          │                          │

│осуществлялась такая      │                          │                          │

│покупка, должна содержать │                          │                          │

│дополнительные сведения: о│                          │                          │

│проценте приобретенных    │                          │                          │

│голосующих акций; о       │                          │                          │

│первоначальной стоимости  │                          │                          │

│покупки и необходимых     │                          │                          │

│дополнительных выплатах с │                          │                          │

│указанием на потенциальные│                          │                          │

│обстоятельства таких      │                          │                          │

│выплат; о характере и     │                          │                          │

│сумме резервов на покрытие│                          │                          │

│расходов на покупку.      │                          │                          │

│Если справедливая         │                          │                          │

│стоимость активов и       │                          │                          │

│обязательств или          │                          │                          │

│возмещение при покупке    │                          │                          │

│могут быть определены     │                          │                          │

│только условно, нужно     │                          │                          │

│раскрывать сложившуюся    │                          │                          │

│ситуацию и ее причины. В  │                          │                          │

│примечаниях к отчетности  │                          │                          │

│необходимо изложить       │                          │                          │

│порядок учета             │                          │                          │

│положительной или         │                          │                          │

│отрицательной деловой     │                          │                          │

│репутации. При этом важно │                          │                          │

│раскрыть, по какой статье │                          │                          │

│отчета о прибылях и       │                          │                          │

│убытках отражается        │                          │                          │

│амортизация положительной │                          │                          │

│деловой репутации или     │                          │                          │

│признается стоимость      │                          │                          │

│отрицательной деловой     │                          │                          │

│репутации. Необходимо     │                          │                          │

│указать, что              │                          │                          │

│отрицательная стоимость   │                          │                          │

│деловой репутации         │                          │                          │

│отражается в балансе путем│                          │                          │

│уменьшения стоимости      │                          │                          │

│положительной деловой     │                          │                          │

│репутации. Если           │                          │                          │

│предполагается отсрочить  │                          │                          │

│признание дохода от       │                          │                          │

│отрицательной деловой     │                          │                          │

│репутации, необходимо     │                          │                          │

│указать информацию о      │                          │                          │

│характере, сумме и        │                          │                          │

│распределении во времени  │                          │                          │

│ожидаемых в будущем       │                          │                          │

│убытков и расходов.       │                          │                          │

│Сводная финансовая        │                          │                          │

│отчетность или отчетность │                          │                          │

│компании, присоединившей  │                          │                          │

│другую компанию, должна   │                          │                          │

│раскрывать:               │                          │                          │

│отражение положительной   │                          │                          │

│или отрицательной деловой │                          │                          │

│репутации, период         │                          │                          │

│амортизации ее стоимости с│                          │                          │

│отдельным обоснованием    │                          │                          │

│причин, когда такой период│                          │                          │

│превышает нормативный     │                          │                          │

│двадцатилетний срок;      │                          │                          │

│использование иного, чем  │                          │                          │

│линейный метод,           │                          │                          │

│равномерного списания,    │                          │                          │

│если стоимость деловой    │                          │                          │

│репутации амортизируется  │                          │                          │

│иным методом.             │                          │                          │

│В случае необходимости    │                          │                          │

│любой корректировки       │                          │                          │

│справедливой стоимости    │                          │                          │

│идентифицируемых активов и│                          │                          │

│обязательств они должны   │                          │                          │

│раскрываться и поясняться │                          │                          │

│в финансовой отчетности за│                          │                          │

│соответствующие отчетные  │                          │                          │

│периоды.                  │                          │                          │

│Если факт объединения     │                          │                          │

│компаний обнаружился после│                          │                          │

│отчетной даты, но до      │                          │                          │

│представления финансовой  │                          │                          │

│отчетности, в ней следует │                          │                          │

│раскрывать необходимые    │                          │                          │

│данные об объединении,    │                          │                          │

│которые могут быть        │                          │                          │

│полезными для             │                          │                          │

│пользователей финансовой  │                          │                          │

│отчетности                │                          │                          │

├──────────────────────────┼──────────────────────────┼──────────────────────────┤

│МСФО (IAS) 28 "Учет       │Составление               │                          │

│инвестиций в              │консолидированной         │                          │

│ассоциированные компании" │отчетности основано на    │                          │

│Ассоциированная компания  │критерии владения         │                          │

│возникает для инвестора в │большинством голосующих   │                          │

│том случае, когда он имеет│акций, таким образом,     │                          │

│возможность оказывать на  │сфера консолидации уже,   │                          │

│нее существенное влияние, │чем в МСФО, где           │                          │

│но ассоциированная        │предполагается оценка     │                          │

│компания не является для  │"контроля деятельности",  │                          │

│него дочерней (или        │даже если отсутствует     │                          │

│совместной) компанией.    │большинство голосующих    │                          │

│Наличие существенного     │акций. С другой стороны,  │                          │

│влияния возникает, когда  │не включаются в сферу     │                          │

│инвестор сам или через    │консолидации по правилам  │                          │

│дочерние компании владеет │МСФО некоторые дочерние   │                          │

│более чем 20% акций       │компании (в которых       │                          │

│ассоциированной компании. │материнская компания      │                          │

│Наличие существенного     │обладает большинством     │                          │

│влияния инвестора         │голосующих акций), по ГААП│                          │

│подтверждается:           │однозначно участвующие в  │                          │

│представительством в      │консолидации              │                          │

│совете директоров или     │                          │                          │

│аналогичном органе        │                          │                          │

│управления ассоциированной│                          │                          │

│компании; участием в      │                          │                          │

│выработке ее деловой      │                          │                          │

│политики; обменом         │                          │                          │

│управленческим персоналом;│                          │                          │

│крупными операциями между │                          │                          │

│инвестором и объектом     │                          │                          │

│инвестиций или            │                          │                          │

│предоставлением важной    │                          │                          │

│технической информации.   │                          │                          │

│Финансовая отчетность об  │                          │                          │

│инвестициях в             │                          │                          │

│ассоциированные компании, │                          │                          │

│как правило, составляется │                          │                          │

│по методу долевого        │                          │                          │

│участия начиная со дня    │                          │                          │

│признания данной          │                          │                          │

│инвестиции в качестве     │                          │                          │

│вложения в ассоциированную│                          │                          │

│компанию                  │                          │                          │

├──────────────────────────┼──────────────────────────┼──────────────────────────┤

│Метод учета по долевому   │                          │С первого числа месяца,   │

│участию состоит в том, что│                          │следующего за месяцем     │

│инвестиции вначале        │                          │приобретения              │

│отражаются по             │                          │соответствующего числа    │

│себестоимости, а затем их │                          │акций дочернего общества. │

│балансовая стоимость      │                          │Подлежит уменьшению       │

│увеличивается или         │                          │величина резервного       │

│уменьшается на признанную │                          │капитала, а при его       │

│долю инвестора в чистой   │                          │недостаточности -         │

│прибыли (убытке)          │                          │добавочного, а затем      │

│ассоциированной компании. │                          │уставного капитала        │

│Доходы, полученные от     │                          │общества.                 │

│инвестиций в              │                          │По аналогии.              │

│ассоциированные компании, │                          │Данные не оказывают       │

│уменьшают балансовую      │                          │существенного влияния на  │

│стоимость инвестиций.     │                          │формирование представления│

│Инвестиции отражаются в   │                          │о финансовом положении и  │

│отчетности по каждой      │                          │финансовых результатах (не│

│ассоциированной компании в│                          │3% капитала группы).      │

│отдельности. Инвестиции в │                          │Противоречие требованию   │

│убыточные ассоциированные │                          │рациональности            │

│компании уменьшаются до   │                          │(подтвержденное           │

│нулевого значения суммы   │                          │аудитором).               │

│данной инвестиции.        │                          │Нет такого правила,       │

│Отчетность об инвестициях │                          │наоборот,                 │

│в ассоциированные компании│                          │финансово-промышленные    │

│не требует составления    │                          │группы должны составлять  │

│отдельных форм финансовой │                          │сводную отчетность,       │

│отчетности, но раскрывать │                          │несмотря на принципиальные│

│соответствующую информацию│                          │различия в характере      │

│в отчетных формах и       │                          │деятельности.             │

│примечаниях к ним         │                          │Такое правило не          │

│необходимо. Применение    │                          │предусмотрено             │

│метода долевого участия   │                          │законодательством         │

│для отражения инвестиций в│                          │                          │

│ассоциированные компании  │                          │                          │

│прекращается: если        │                          │                          │

│инвестор перестает        │                          │                          │

│оказывать на нее          │                          │                          │

│существенное влияние; если│                          │                          │

│ассоциированная компания  │                          │                          │

│действует в режиме строгих│                          │                          │

│долгосрочных ограничений  │                          │                          │

│на перевод инвестору      │                          │                          │

│причитающихся ему доходов.│                          │                          │

│Любая разница между       │                          │                          │

│затратами инвестора и     │                          │                          │

│справедливой стоимостью   │                          │                          │

│доли идентифицируемых     │                          │                          │

│активов ассоциированной   │                          │                          │

│компании подлежит         │                          │                          │

│амортизации (признанию) в │                          │                          │

│соответствии с            │                          │                          │

│требованиями МСФО (IAS)   │                          │                          │

│22.                       │                          │                          │

│Для применения метода     │                          │                          │

│учета по долевому участию │                          │                          │

│инвестор использует       │                          │                          │

│последнюю финансовую      │                          │                          │

│отчетность ассоциированной│                          │                          │

│компании. В учетной       │                          │                          │

│политике инвестора        │                          │                          │

│необходимо предусмотреть  │                          │                          │

│максимально возможное     │                          │                          │

│соответствие с учетной    │                          │                          │

│политикой ассоциированных │                          │                          │

│компаний и обязательно    │                          │                          │

│определить, в каких       │                          │                          │

│случаях в его отчетности  │                          │                          │

│применяется метод учета   │                          │                          │

│инвестиций по долевому    │                          │                          │

│участию, а в каких - по   │                          │                          │

│первоначальной стоимости. │                          │                          │

│Инвестиции, учтенные по   │                          │                          │

│методу долевого участия,  │                          │                          │

│должны отражаться в       │                          │                          │

│балансе отдельной статьей │                          │                          │

│и классифицироваться в    │                          │                          │

│качестве долгосрочных     │                          │                          │

│инвестиций.               │                          │                          │

│Доля инвестора в прибылях │                          │                          │

│и убытках ассоциированных │                          │                          │

│компаний отражается       │                          │                          │

│отдельной статьей в его   │                          │                          │

│отчете о прибылях и       │                          │                          │

│убытках.                  │                          │                          │

│Если ассоциированная      │                          │                          │

│компания выпускала        │                          │                          │

│кумулятивные              │                          │                          │

│привилегированные акции,  │                          │                          │

│инвестор рассчитывает свою│                          │                          │

│долю прибылей и убытков   │                          │                          │

│после ее корректировки на │                          │                          │

│сумму дивидендов по таким │                          │                          │

│акциям, даже если они не  │                          │                          │

│были объявлены.           │                          │                          │

│В примечаниях к финансовой│                          │                          │

│отчетности инвестор обязан│                          │                          │

│описывать важнейшие       │                          │                          │

│ассоциированные компании, │                          │                          │

│включая свою долю участия │                          │                          │

│в них и другие признаки   │                          │                          │

│своего существенного      │                          │                          │

│влияния на них, а также   │                          │                          │

│методы, используемые для  │                          │                          │

│учета инвестиций в        │                          │                          │

│дочерние компании         │                          │                          │

├──────────────────────────┼──────────────────────────┼──────────────────────────┤

│МСФО (IAS) 27             │                          │                          │

│"Консолидированная и      │                          │                          │

│индивидуальная финансовая │                          │                          │

│отчетность"               │                          │                          │

│Основные понятия.         │                          │                          │

│Материнская компания      │                          │                          │

│(основное общество)       │                          │                          │

│контролирует деятельность │                          │                          │

│одной или нескольких      │                          │                          │

│дочерних компаний, обязана│                          │                          │

│составлять сводную        │                          │                          │

│(консолидированную)       │                          │                          │

│финансовую отчетность.    │                          │                          │

│Дочерняя компания         │                          │                          │

│(общество) признается     │                          │                          │

│таковой, если другая      │                          │                          │

│компания, называемая      │                          │                          │

│материнской, в результате │                          │                          │

│преобладающего участия в  │                          │                          │

│ее уставном капитале, либо│                          │                          │

│в соответствии с договором│                          │                          │

│между ними, либо иным     │                          │                          │

│способом осуществляет     │                          │                          │

│существенный контроль ее  │                          │                          │

│деятельности, имеет       │                          │                          │

│возможность определять    │                          │                          │

│решения, принимаемые такой│                          │                          │

│компанией. Контроль       │                          │                          │

│деятельности - право      │                          │                          │

│компании устанавливать    │                          │                          │

│принципы финансовой и     │                          │                          │

│производственной          │                          │                          │

│(коммерческой)            │                          │                          │

│деятельности другой       │                          │                          │

│компании с целью получения│                          │                          │

│выгоды от нее.            │                          │                          │

│Консолидированная         │                          │                          │

│финансовая отчетность     │                          │                          │

│составляется материнской  │                          │                          │

│компанией по всей         │                          │                          │

│совокупности              │                          │                          │

│контролируемых            │                          │                          │

│предприятий, отражает     │                          │                          │

│имущественное, финансовое │                          │                          │

│положение и результаты    │                          │                          │

│хозяйственной деятельности│                          │                          │

│всех компаний, входящих в │                          │                          │

│сферу консолидации, как   │                          │                          │

│единого экономического    │                          │                          │

│целого.                   │                          │                          │

│Группа (сфера)            │                          │                          │

│консолидации - материнская│                          │                          │

│компания со всеми ее      │                          │                          │

│дочерними компаниями,     │                          │                          │

│совокупность компаний, по │                          │                          │

│которым следует составлять│                          │                          │

│консолидированную         │                          │                          │

│отчетность.               │                          │                          │

│Консолидированный баланс -│                          │                          │

│сводный отчетный баланс   │                          │                          │

│всех компаний, входящих в │                          │                          │

│данную сферу консолидации.│                          │                          │

│Имущество, обязательства и│                          │                          │

│капитал дочерней компании │                          │                          │

│включаются в              │                          │                          │

│консолидированный баланс  │                          │                          │

│начиная с даты            │                          │                          │

│фактического перехода     │                          │                          │

│контроля над приобретенной│                          │                          │

│дочерней компанией к      │                          │                          │

│покупателю.               │                          │                          │

│Консолидированный отчет о │                          │                          │

│прибылях и убытках        │                          │                          │

│включает результаты       │                          │                          │

│финансово-хозяйственной   │                          │                          │

│деятельности всех         │                          │                          │

│компаний, входящих в      │                          │                          │

│данную сферу консолидации.│                          │                          │

│Интересы меньшинства - это│                          │                          │

│часть чистых результатов  │                          │                          │

│деятельности и чистых     │                          │                          │

│активов дочерней компании,│                          │                          │

│приходящаяся на долю      │                          │                          │

│прочих владельцев акций   │                          │                          │

│(материнская компания не  │                          │                          │

│владеет этой долей ни     │                          │                          │

│прямо, ни косвенно),      │                          │                          │

│отражаются отдельными     │                          │                          │

│статьями в отчетном       │                          │                          │

│балансе и в отчете о      │                          │                          │

│прибылях и убытках.       │                          │                          │

│Убытки, относящиеся к доле│                          │                          │

│меньшинства и превышающие │                          │                          │

│долю меньшинства в общей  │                          │                          │

│сумме капитала дочерней   │                          │                          │

│компании, в               │                          │                          │

│консолидированной         │                          │                          │

│отчетности списываются на │                          │                          │

│счет доли большинства.    │                          │                          │

│Убытки, соразмерные доле  │                          │                          │

│меньшинства в капитале,   │                          │                          │

│отражаются отдельно, как  │                          │                          │

│относящиеся к интересам   │                          │                          │

│меньшинства. Последующие  │                          │                          │

│прибыли, показываемые     │                          │                          │

│дочерней компанией,       │                          │                          │

│отражаются в отчетности   │                          │                          │

│как доля большинства до   │                          │                          │

│тех пор, пока они не      │                          │                          │

│компенсируют всю сумму    │                          │                          │

│убытков, ранее не         │                          │                          │

│показанных в отчетности   │                          │                          │

│как относящихся к         │                          │                          │

│интересам меньшинства.    │                          │                          │

│Объекты консолидации.     │                          │                          │

│Объединенная финансовая   │                          │                          │

│отчетность охватывает     │                          │                          │

│деятельность всех         │                          │                          │

│компаний, которые         │                          │                          │

│контролируются материнской│                          │                          │

│компанией (в соответствии │                          │                          │

│с требованиями МСФО (IAS) │                          │                          │

│22) и входят в ее сферу   │                          │                          │

│консолидации. Но в        │                          │                          │

│консолидированную         │                          │                          │

│финансовую отчетность не  │                          │                          │

│включаются отчеты         │                          │                          │

│компаний, в принципе      │                          │                          │

│входящих в сферу          │                          │                          │

│консолидации, но не       │                          │                          │

│представляющих интереса   │                          │                          │

│для объединения. К ним    │                          │                          │

│относятся:                │                          │                          │

│компании, контроль над    │                          │                          │

│которыми можно считать    │                          │                          │

│временным (контрольный    │                          │                          │

│пакет акций - с целью     │                          │                          │

│перепродажи);             │                          │                          │

│дочерние общества,        │                          │                          │

│действующие в условиях    │                          │                          │

│долгосрочных непреодолимых│                          │                          │

│ограничений, которые      │                          │                          │

│лишают их возможности (или│                          │                          │

│существенным образом      │                          │                          │

│снижают ее) переводить    │                          │                          │

│денежные средства на счет │                          │                          │

│материнского общества     │                          │                          │

│(из-за валютных           │                          │                          │

│ограничений в зарубежных  │                          │                          │

│филиалах, "блокирования"  │                          │                          │

│банковских счетов и т.д.);│                          │                          │

│дочерние компании,        │                          │                          │

│хозяйственная деятельность│                          │                          │

│которых резко отличается  │                          │                          │

│от характера деятельности │                          │                          │

│основной материнской      │                          │                          │

│компании.                 │                          │                          │

│Общие правила составления │                          │                          │

│консолидированной         │                          │                          │

│отчетности. Балансы и     │                          │                          │

│отчеты о финансовых       │                          │                          │

│результатах объединяются  │                          │                          │

│постатейно и построчно    │                          │                          │

│посредством суммирования  │                          │                          │

│показателей в аналогичных │                          │                          │

│статьях с данными об      │                          │                          │

│имуществе, обязательствах,│                          │                          │

│акционерном капитале;     │                          │                          │

│доходах, расходах,        │                          │                          │

│прибылях и убытках.       │                          │                          │

│При постатейном           │                          │                          │

│суммировании следует      │                          │                          │

│исключить дублирование по │                          │                          │

│следующим статьям:        │                          │                          │

│расчетные операции,       │                          │                          │

│проведенные между         │                          │                          │

│материнским и дочерними   │                          │                          │

│обществами;               │                          │                          │

│операции по инвестициям в │                          │                          │

│дочерние общества.        │                          │                          │

│Затраты на инвестиции чаще│                          │                          │

│всего превышают           │                          │                          │

│соответствующую долю      │                          │                          │

│инвестора в акционерном   │                          │                          │

│капитале. Разница, которая│                          │                          │

│возникает, элиминируется  │                          │                          │

│за счет уменьшения        │                          │                          │

│нераспределенной прибыли, │                          │                          │

│а если ее нет, то         │                          │                          │

│добавочного капитала.     │                          │                          │

│Акции дочернего общества, │                          │                          │

│приобретаемые по ценам    │                          │                          │

│фондового рынка,          │                          │                          │

│превышающим их балансовую │                          │                          │

│стоимость в дочернем      │                          │                          │

│обществе, можно           │                          │                          │

│корректировать по         │                          │                          │

│стоимости при первой      │                          │                          │

│консолидации за счет      │                          │                          │

│переоценки имущества по   │                          │                          │

│рыночным ценам и введения │                          │                          │

│в баланс показателя       │                          │                          │

│стоимости деловой         │                          │                          │

│репутации на недостающую  │                          │                          │

│разницу в стоимости;      │                          │                          │

│операции по доходам,      │                          │                          │

│расходам и прибыли от     │                          │                          │

│реализации между          │                          │                          │

│консолидированными        │                          │                          │

│обществами: исключаются   │                          │                          │

│внутригрупповые операции и│                          │                          │

│сальдо по выручке от      │                          │                          │

│реализации,               │                          │                          │

│соответствующим расходам и│                          │                          │

│прибылям с тем, чтобы в   │                          │                          │

│консолидированной         │                          │                          │

│отчетности не завышались  │                          │                          │

│объемы операций с внешними│                          │                          │

│организациями.            │                          │                          │

│Соответственно, учет      │                          │                          │

│продаж и финансовых       │                          │                          │

│результатов по операциям  │                          │                          │

│между компаниями,         │                          │                          │

│входящими в               │                          │                          │

│консолидированную группу, │                          │                          │

│необходимо вести отдельно │                          │                          │

│от других операций по     │                          │                          │

│продажам;                 │                          │                          │

│нереализованные прибыли и │                          │                          │

│убытки от операций между  │                          │                          │

│консолидированными        │                          │                          │

│обществами: исключаются   │                          │                          │

│финансовые результаты по  │                          │                          │

│внутригрупповым операциям,│                          │                          │

│полностью завершенным в   │                          │                          │

│одних обществах,          │                          │                          │

│включаемых в              │                          │                          │

│консолидированную         │                          │                          │

│отчетность, и не          │                          │                          │

│законченным или не        │                          │                          │

│полностью законченным в   │                          │                          │

│других                    │                          │                          │
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│Дополнительные раскрытия в│                          │                          │

│консолидированной         │                          │                          │

│финансовой отчетности.    │                          │                          │

│Необходимо приводить      │                          │                          │

│перечень существующих     │                          │                          │

│дочерних обществ с        │                          │                          │

│указанием доли участия или│                          │                          │

│процента принадлежащих    │                          │                          │

│материнскому обществу     │                          │                          │

│голосующих акций, а также │                          │                          │

│раскрывать причины, по    │                          │                          │

│которым консолидированная │                          │                          │

│финансовая отчетность не  │                          │                          │

│представлялась, с         │                          │                          │

│указанием методов         │                          │                          │

│отражения имеющихся       │                          │                          │

│дочерних обществ в        │                          │                          │

│финансовой отчетности     │                          │                          │

│материнского общества.    │                          │                          │

│Если при составлении      │                          │                          │

│консолидированной         │                          │                          │

│финансовой отчетности в   │                          │                          │

│нее включались отчеты,    │                          │                          │

│составленные на основе    │                          │                          │

│неодинаковой учетной      │                          │                          │

│политики, этот факт       │                          │                          │

│необходимо раскрывать и   │                          │                          │

│показывать удельный вес   │                          │                          │

│статей финансовой         │                          │                          │

│отчетности, к которым     │                          │                          │

│применялась различная     │                          │                          │

│учетная политика. В       │                          │                          │

│консолидированной         │                          │                          │

│финансовой отчетности     │                          │                          │

│необходимо также          │                          │                          │

│раскрывать:               │                          │                          │

│характер отношений между  │                          │                          │

│материнской и дочерними   │                          │                          │

│компаниями, если          │                          │                          │

│материнская компания не   │                          │                          │

│обладает более чем        │                          │                          │

│половиной голосующих акций│                          │                          │

│дочерней компании;        │                          │                          │

│названия компаний, в      │                          │                          │

│которых материнская имеет │                          │                          │

│более половины голосующих │                          │                          │

│акций, но данные компании │                          │                          │

│не признаны в качестве    │                          │                          │

│дочерних из-за отсутствия │                          │                          │

│существенного контроля над│                          │                          │

│ними;                     │                          │                          │

│влияние на финансовое     │                          │                          │

│положение материнской     │                          │                          │

│компании на отчетную дату │                          │                          │

│и результаты финансовой   │                          │                          │

│деятельности за отчетный  │                          │                          │

│период операций по        │                          │                          │

│приобретению и отчуждению │                          │                          │

│дочерних компаний         │                          │                          │
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Прибыль на акцию

	МСФО (IAS) 33 "Прибыль на акцию" 
	ГААП "Прибыль на акцию" 
	Методические рекомендации по раскрытию информации о прибыли, приходящейся на одну акцию, утвержденные Приказом Минфина России от 21.03.2000 N 29н 

	Стандарт применяется различными компаниями, обыкновенные акции которых или контракты, в них конвертируемые, обращаются на рынке, и различными компаниями, которые находятся в процессе размещения обыкновенных акций или контрактов, конвертируемых в обыкновенные акции, на открытых рынках ценных бумаг 
	Аналог МСФО 
	Методические рекомендации применяются для формирования информации о прибыли, приходящейся на одну акцию акционерного общества 

	Базовая прибыль на акцию должна рассчитываться путем деления чистой прибыли или убытка за период, причитающихся владельцам обыкновенных акций в обращении за период. Для расчета базовой прибыли на акцию чистая прибыль или убыток за период, причитающиеся владельцам обыкновенных акций, принимаются равными чистой прибыли или убытку за период за вычетом дивидендов на привилегированные акции. Для расчета базовой прибыли на акцию количество обыкновенных акций должно равняться средневзвешенному количеству обыкновенных акций, находящихся в обращении в течение периода 
	Так же, как и МСФО. ГААП обеспечивает большее руководство, чем МСФО 33, для того чтобы определить, как отразить в вычислении базовой и разводненной прибыли (а) потенциальные обыкновенные акции, выпущенные филиалом, и (b) ценные бумаги, выпущенные головным предприятием, которые являются конвертируемыми в обыкновенные акции вспомогательного предприятия 
	Базовая прибыль (убыток) на акцию определяется как отношение базовой прибыли (убытка) отчетного периода к средневзвешенному количеству обыкновенных акций, находящихся в обращении в течение отчетного периода. Базовая прибыль (убыток) отчетного периода определяется путем уменьшения (увеличения) прибыли (убытка) отчетного периода, остающейся в распоряжении организации после налогообложения и других обязательств и платежей в бюджет и внебюджетные фонды, на сумму дивидендов по привилегированным акциям, начисленных их владельцам за отчетный период. При исчислении базовой прибыли (убытка) отчетного периода не учитываются дивиденды по привилегированным акциям, в том числе по кумулятивным, за предыдущие отчетные периоды, которые были выплачены или объявлены в течение отчетного периода.
Средневзвешенное количество обыкновенных акций, находящихся в обращении в течение отчетного периода, определяется путем суммирования количества обыкновенных акций, находящихся в обращении на первое число каждого календарного месяца отчетного периода, и деления полученной суммы на число календарных месяцев в отчетном периоде

	Для расчета разводненной прибыли на акцию чистая прибыль, причитающаяся владельцам обыкновенных акций, и средневзвешенное количество акций в обращении должны корректироваться с учетом воздействия всех конвертируемых в обыкновенные акции контрактов с разводняющим эффектом. Расчет разводненной прибыли на акцию производится аналогично расчету базовой прибыли на акцию, но с учетом воздействия всех конвертируемых в акции контрактов с разводняющим эффектом: а) чистая прибыль за период, приходящаяся на обыкновенные акции, увеличивается на чистую, за вычетом налогов, сумму дивидендов и процентов, начисленных в течение периода по конвертируемым контрактам с разводняющим эффектом, и корректируется с учетом любых изменений в доходах или расходах, которые возникли бы в результате конвертации контрактов с разводняющим эффектом в обыкновенные акции; 
	Так же, как и в МСФО. Опционы "пут" и опционы "колл" при приобретении их государством не должны быть включены в вычисление разводненной прибыли, потому что их воздействие было бы антиразводняющим. Утверждение 128 обеспечивает руководство при вычислении средней рыночной цены, которая используется в применении казначейского метода акции. Подобное руководство не обеспечено в МСФО 33. Поскольку средняя рыночная используемая цена может иметь существенное воздействие на число возрастающих акций, включенных в знаменатель разводненной прибыли, число включенных акций могло значительно измениться в зависимости от того, действительно ли руководство сопровождает вычисление по Утверждению 128. Поскольку разница могла быть или больше или меньше включаемых акций, не ясно, было ли бы заканчивающееся воздействие выше или ниже разводненного количества акций. Разница была бы наибольшей для предприятий с большим колебанием в цене их обыкновенных акций
	Величина разводненной прибыли (убытка) на акцию показывает максимально возможную степень уменьшения прибыли (увеличения убытка), приходящейся на одну обыкновенную акцию акционерного общества, в случаях: конвертации всех конвертируемых ценных бумаг акционерного общества в обыкновенные акции (далее - конвертируемые ценные бумаги); при исполнении всех договоров купли-продажи обыкновенных акций у эмитента по цене ниже их рыночной стоимости 

	b) средневзвешенное количество обыкновенных акции в обращении увеличивается на средневзвешенное количество дополнительных обыкновенных акций, которые поступили бы в обращение, если допустить конвертацию всех контрактов с разводняющим эффектом в обыкновенные акции 
	
	К конвертируемым ценным бумагам относятся привилегированные акции определенных типов или иные ценные бумаги, предоставляющие их владельцам право требовать их конвертации в обыкновенные акции в установленный условиями выпуска срок. Под разводнением прибыли понимается ее уменьшение (увеличение убытка) в расчете на одну обыкновенную акцию в результате возможного в будущем выпуска дополнительных обыкновенных акций без соответствующего увеличения активов общества, за исключением случаев, предусмотренных Методическими рекомендациями. Разводненная прибыль (убыток) на акцию представляет собой отношение базовой прибыли (убытка), скорректированной на величину ее возможного прироста, к средневзвешенному количеству обыкновенных акций, находящихся в обращении, скорректированному на величину возможного прироста их количества в результате конвертации ценных бумаг в обыкновенные акции и исполнения договоров, указанных в Методических рекомендациях 

	Конвертируемые в обыкновенные акции контракты должны учитываться как имеющие разводняющий эффект тогда и только тогда, когда их конвертация в обыкновенные акции привела бы к снижению чистой прибыли на акцию, получаемой от обычных операций компании.
Компания использует чистую прибыль от непрекращаемой обычной деятельности в качестве "контрольной цифры", для того чтобы установить, являются ли контракты, конвертируемые в обыкновенные акции, разводняющими или антиразводняющими. Контракты, конвертируемые в обыкновенные акции, имеют антиразводняющий эффект в случае, когда их конвертация увеличила бы прибыль на акцию от непрекращаемой обычной деятельности или уменьшила бы убыток на акцию от них.
Антиразводняющий эффект, производимый контрактами, конвертируемыми в обыкновенные акции, игнорируется при расчете разводненной прибыли на акцию 
	Так же, как и в МСФО. Утверждение 128 обеспечивает дополнительное руководство о том, как отразить в вычислении разводненной прибыли наличие некоторых опционов, варрантов, эквиваленты опционов, варрантов и конвертируемых ценных бумаг 
	Для расчета показателя разводненной прибыли на акцию выбираются те конвертируемые ценные бумаги, конвертация которых в обыкновенные акции (исполнение) приводит к уменьшению базовой прибыли (увеличению убытка) на акцию. В указанных целях необходимо провести анализ значений, полученных в результате расчетов. Если какое-либо из этих значений больше предыдущего, т.е. приводит к увеличению прибыли на одну обыкновенную акцию, находящуюся в обращении, соответствующий вид (выпуск) конвертируемых ценных бумаг или договор имеет антиразводняющий эффект и не участвует в расчете разводненной прибыли на акцию. Если полученное значение располагается в порядке убывания, то это означает, что все имеющиеся у общества конвертируемые ценные бумаги и договоры имеют разводняющий эффект 

	Если количество обращающихся обыкновенных акций или контрактов, конвертируемых в обыкновенные акции, увеличивается в результате капитализации, или размещения акций на льготных условиях, или дробления акций, или уменьшается в результате консолидации акций, то расчет базовой и разводненной прибыли на акцию для всех представленных периодов должен ретроспективно корректироваться. Если эти изменения происходят после отчетной даты, но до публикации финансовой отчетности, расчет на акцию для них и любых форм финансовой отчетности за предшествующие периоды должен основываться на новом количестве акций. Когда расчет прибыли на акцию отражает такого рода изменения в их количестве, этот факт должен раскрываться. Кроме того, базовая и разводненная прибыль на акцию для всех представленных периодов должна корректироваться с учетом: а) последствий фундаментальных ошибок и корректировок, возникающих из-за изменений в учетной политике, производимых в соответствии с основным порядком учета; b) эффекта объединения компаний в форме объединения долей участия 
	Так же, как и в МСФО 
	Для целей расчета разводненной прибыли на акцию значения числителя и знаменателя в расчете базовой прибыли на акцию увеличиваются на соответствующие суммы возможного прироста прибыли, и средневзвешенного количества обыкновенных акций в обращении и ценных бумаг, и исполнения договоров, указанных в Методических рекомендациях, имеющих разводняющий эффект. Полученный результат является показателем максимально возможной степени разводнения прибыли на акцию и отражается в бухгалтерской отчетности акционерного общества 

	Компания должна представлять информацию о базовой и разводненной прибыли на акцию в отчете о прибылях и убытках для каждого класса обыкновенных акций, если они имеют различные права на участие в чистой прибыли за период. Компания должна представлять информацию о базовой и разводненной прибыли на акцию одинаково ясно для всех представленных периодов. Стандарт требует, чтобы компания представляла информацию о базовой и разводненной прибыли на акцию даже в том случае, если раскрываемые в отчетности суммы имеют отрицательные значения (убыток за период) 
	Так же, как и в МСФО 
	В бухгалтерской отчетности акционерного общества отражается: а) базовая прибыль (убыток) на акцию, а также величина базовой прибыли (убытка) и средневзвешенного количества обыкновенных акции, находящихся в обращении, используемых при ее расчете; б) разводненная прибыль (убыток) на акцию, а также величины скорректированных базовой прибыли (убытка) и средневзвешенного количества обыкновенных акций в обращении, используемые при ее расчете. Показатели базовой и разводненной прибыли (убытка) на акцию должны быть представлены за отчетный год, а также по крайней мере за один предшествующий отчетный год, за исключением случаев, когда соответствующая информация предоставляется акционерным обществом впервые. Если акционерное общество не имеет конвертируемых ценных бумаг или договоров, указанных в Методических рекомендациях, то в бухгалтерской отчетности отражается только базовая прибыль (убыток) на акцию с обязательным раскрытием соответствующей информации в пояснительной записке 


События после отчетной даты

	Критерий 
	МСФО (IAS) 10 
	ГААП США 
	ПБУ 7/98 

	Понятие события после отчетной даты
	События делятся на корректирующие и некорректирующие 
	События делятся на корректирующие и некорректирующие 
	События не делятся на корректирующие и некорректирующие прямо. Отражаются любые существенные события 

	Признак существенности 
	Необходимость информации для принятия решения 
	Необходимость информации для принятия решения 
	Необходимость информации для принятия решения 

	Дивиденды, объявленные после отчетной даты 
	Не признаются в качестве обязательств 
	По некоторым операциям (дробление, консолидация, дивиденды) признаются в качестве обязательств, если компания зарегистрирована в SEC 
	Признаются в качестве обязательств 

	Раскрытие информации 
	Необходимо раскрывать дату утверждения отчетности к публикации и лиц, ее утвердивших, некорректирующие события отражаются в пояснениях, при этом дается их оценка 
	Не нужно раскрывать лиц, утвердивших отчетность, некорректирующие события отражаются в пояснениях 
	В стандарте не описывается 

	Оценка событий в денежном выражении 
	Расчет не делается 
	Нет данных 
	Делается некий расчет, который организация в случае необходимости подтверждает 

	Предположение о непрерывности деятельности 
	В случае принятия после отчетной даты решения о ликвидации делается полный пересмотр отчетности 
	Нет данных 
	Если принцип непрерывности неприменим, то это событие является просто событием после отчетной даты.
Отдельных указаний по этому случаю не предусматривается 

	Общая понятность, наличие примеров 
	Хорошая 
	Нет данных 
	Плохая 


Выручка

	МСФО (IAS) 18 
	ГААП США 
	ПБУ 

	IAS 18 "Выручка" 
	Аналог отсутствует 
	Аналог отсутствует 

	Доходы - приращение экономических выгод в форме увеличения активов или уменьшения обязательств 
	Доходы - притоки или иное увеличение активов юридического лица или урегулирование его долгов от продажи или производства товаров, оказания услуги или других действий, которые являются его видом деятельности 
	Совпадает с МСФО 

	Доходы отдельно не определены для специализированных отраслей промышленности 
	Доходы: от контрактов страховых компаний; от изменения справедливой стоимости активов и обязательств; от естественного увеличения в стадах; от добычи минерального сырья 
	Совпадает с МСФО 

	Ограничения признания выручки от оказания услуг, если доход не может быть оценен надежно 
	Разрешается признание выручки при условии поэтапного признания дохода или при применении метода покрытия стоимости 
	Если сумма выручки не может быть определена, то она принимается к учету в размере признанных в учете расходов по оказанию услуги, которые впоследствии будут возмещены этой организацией 

	Используется термин "вероятное" получение выручки, но конкретного определения термина вероятности получения дохода нет, т.е. термин "вероятное" используется в более широком, общем понятии 
	Используется более конкретное понятие вероятности получения выручки 
	Уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет увеличение экономических выгод, имеется тогда, когда организация получила в оплату актив либо отсутствует неопределенность в получении актива 

	Доход должен быть оценен по справедливой стоимости.
Справедливая стоимость - это денежная сумма, которую можно получить в обмен на данный актив, или сумма обязательств, которую можно погасить в результате сделки между независимыми сторонами, хорошо знающими условия такого обмена 
	Такого требования нет 
	Доход определяется исходя из цены договора. Если цена не предусмотрена, то принимается та цена, по которой в сравнимых обстоятельствах организация признает выручку 

	Отдельные критерии по признанию доходов: от продажи товаров; от оказания услуг; от использования других активов (проценты, дивиденды, лизинговые платежи и т.д.) 
	Более широкий перечень критериев 
	Критерии существуют, но отличаются от МСФО. Отдельно по видам доходов не выделяются, но существуют по отношению к конкретным видам поступлений 


Налог на прибыль

	Критерий 
	МСФО (IAS) 12 
	ГААП США 109 
	ПБУ 18/02 

	Задача стандарта 
	Определение порядка учета налога на прибыль (учет текущих и будущих налоговых последствий) 
	Определение порядка учета налога на прибыль (учет текущих и будущих налоговых последствий) 
	Отражение в бухгалтерском учете различия налога на бухгалтерскую прибыль (убыток), признанного в бухгалтерском учете, и налога на налогооблагаемую прибыль, сформированного в бухгалтерском учете и отраженного в налоговой декларации по налогу на прибыль

	Цель принятия, внесения изменений 
	Устранение различий с ГААП, адекватность современным рыночным условиям 
	Устранение различий с МСФО, адекватность современным рыночным условиям 
	Устранение различий с МСФО, соответствие мировым стандартам 

	Терминология 
	Четко определенные понятия, которые в МСФО и ГААП несколько шире: полное и частичное признание, стратегии налогового планирования, перенесенные на будущие периоды чистые операционные убытки 

	Сфера применения 
	Все национальные и зарубежные налоги 
	Все национальные и зарубежные налоги 
	Национальные налоги 

	Основные понятия 
	Налоговая база, налоговые последствия, бухгалтерская прибыль, налогооблагаемая прибыль, временные разницы, ОНА, ОНО, справедливая стоимость 
	Налоговая база, налоговые последствия, бухгалтерская прибыль, налогооблагаемая прибыль, временные разницы, ОНА, ОНО 
	Постоянные и временные разницы, ОНО, ОНА, условный доход и расход по налогу 

	Наличие фундаментального принципа 
	Да 
	Да 
	Нет 

	Признание текущего налога за данный или предыдущий период 
	В качестве обязательства, равного сумме неоплаченной величины налога 

	Признание ОНО 
	Не всегда (например, при временной разнице, возникшей из гудвилла, не подлежащей амортизации) 
	- 
	Во всех случаях 

	Признание ОНА 
	Строго при наличии определенных условий 
	- 
	При условии существования вероятности получения прибыли в будущем 

	Признание вычитаемых временных разниц 
	Строго при наличии налогооблагаемой прибыли, против которой она может быть использована 
	- 
	Всегда 

	Перенос на будущее неиспользованных налоговых кредитов и налоговых убытков 
	Регламентирует порядок переноса 
	Регламентирует порядок переноса 
	Не предусмотрен 

	Инвестиции в дочерние компании, филиалы и пр. и доля участия в совместной деятельности 
	Признание всех временных разниц, связанных с инвестициями в дочерние компании и т.д. Наличие ограничений 
	По аналогии с МСФО 
	Не регламентирует 

	Оценка 
	Учет налоговых последствий и ставок налога по периодам при погашении стоимости базовых активов и обязательств 
	По аналогии с МСФО 
	Не регламентирует 

	Подтверждение балансовой суммы ОНА, дисконтирование 
	Необходима переоценка на каждую отчетную дату; не может дисконтироваться 
	По аналогии с МСФО 
	Переоценка необязательна; не может дисконтироваться 

	Отражение временных разниц, связанных с правительственными грантами и инвестициями, налоговыми кредитами 
	Не предусматривает 
	Отражение обязательно 
	Предусмотрено отражение 

	Отражение текущего и отложенного налога 
	На счета капитала или на счета финансовых результатов 
	По аналогии с МСФО 
	Только на счета финансовых результатов 

	Отложенный налог, возникающий при объединении бизнеса 
	Определяется на дату приобретения, влияет на гудвилл 
	По аналогии с МСФО 
	Не предусмотрен 

	Налоговые активы и налоговые обязательства 
	Представляются в финансовой отчетности раздельно по соответствующим статьям (как внеоборотные активы и долгосрочные обязательства) 
	По аналогии с МСФО 
	Возможно, если ОНА и ОНО возникли 

	Возможность взаимозачета 
	При наличии разрешения налоговых органов, погашение на основе нетто 
	
	

	Измерение налога при действии разных ставок налога на нераспределенный и распределенный доход 
	Не предусматривает 
	Предусматривает исчисление налога на прибыль при разных ставках 
	Не предусматривает 

	Учет налога на прибыль, относящегося к левереджу 
	Не предусматривает 
	Регламентирует 
	Не предусматривает 

	Измерение отложенных налогов при существовании альтернативной системы налогообложения 
	Не предусматривает 
	Регламентирует 
	Не предусматривает 

	Взаимоувязка учета по налогу на прибыль с учетом политики регулирования ставок 
	Не предусматривает 
	Регламентирует 
	Не предусматривает 

	Переходная база по налогу на прибыль от старых к новым способам расчета налога 
	Не предусматривает 
	Не предусматривает 
	Предусматривается (не в ПБУ, но в Налоговом кодексе РФ) 

	Расчет средней действующей ставки налога 
	Регламентирован 
	Предусмотрен 
	Не предусмотрен 

	Раскрытие информации 
	Основные компоненты расхода по налогу должны учитываться отдельно, также должно предоставляться большое количество иных показателей (например, в отношении прекращенной деятельности, или для каждого типа временных разниц и т.д.) 
	По аналогии с МСФО, широчайшее раскрытие показателей налогообложения прибыли организации
	Показатели раскрываются через баланс и отчет о прибылях и убытках. Основные компоненты должны показываться в форме N 2 отдельно


Сегментная отчетность

	МСФО (IAS) 14 "Сегментная отчетность" 
	ГААП США 

	Цель - помочь пользователям финансовых отчетов лучше понять показатели работы компании в прошлых периодах и принимать более обоснованные решения относительно компании в целом 
	Цель - помочь пользователям финансовых отчетов лучше понять показатели работы компании в прошлых периодах и принимать более обоснованные решения относительно компании в целом 

	Дополнительная цель, определенная в МСФО 14, состоит в том, чтобы помочь пользователям финансовой отчетности лучше оценить риски и прибыли компании 
	Дополнительная цель - помочь пользователям лучше оценивать способность компании генерировать чистые денежные потоки в будущем 

	Механизм выделения (определения) отчетных сегментов - конкретные требования, определяющие формат и содержание сегмента, обеспечивают основу для выделения (определения) сегментов. Компания должна исполнять эти требования независимо от формы и содержания информации, которую обеспечивает система внутренней финансовой отчетности 
	Механизм выделения (определения) отчетных сегментов - подход управления, который полагается на форму и содержание информации, обеспечиваемой системой внутренней отчетности компании, для определения сегментов 

	МСФО 14 поощряет раскрытие информации о вертикально интегрированных производствах как об отдельных сегментах 
	Инструкция 131 требует, чтобы информация о вертикально интегрированных производствах раскрывалась отдельно, если именно так компания управляется 

	Учетная политика. Применение единой учетной политики для подготовки сводной финансовой отчетности и отчетности сегмента 
	Учетная политика. Разрешены альтернативные приемы и правила (учетная политика) для бухгалтерского учета сегментов до тех пор, пока основания, используемые для представления информации по сегменту, идентичны тем, которые руководство компании использует для целей внутренней отчетности 

	Раскрытие информации об основных клиентах. Не требуется раскрытия такой информации 
	Раскрытие информации об основных клиентах. Требуется раскрытие информации о выручке (доходах) от сделок с отдельным внешним клиентом, которая составляет 10% и более совокупной выручки (доходов) 

	Сфера действия. Предназначены компаниям, чьи долевые или долговые ценные бумаги свободно обращаются, и компаниям, находящимся в процессе выпуска долевых или долговых ценных бумаг на открытые рынки ценных бумаг 
	Сфера действия. Предназначены компаниям, чьи долевые или долговые ценные бумаги свободно обращаются, и компаниям, находящимся в процессе выпуска долевых или долговых ценных бумаг на открытые рынки ценных бумаг 

	Поощряется добровольное раскрытие финансовой информации по сегментам компаниями, чьи ценные бумаги свободно не обращаются на открытых рынках ценных бумаг 
	Поощряется добровольное раскрытие финансовой информации по сегментам компаниями, чьи ценные бумаги свободно не обращаются на открытых рынках ценных бумаг 

	По существу одни и те же количественные пороги для определения отчетных сегментов: сегменты, чьи доходы, прибыль или убыток или активы составляют больше чем 10% совокупного дохода, прибыли или убытка, или активов всех отчетных сегментов, подлежат представлению в отчетах 
	По существу одни и те же количественные пороги для определения отчетных сегментов: сегменты, чьи доходы, прибыль или убыток или активы составляют больше чем 10% совокупного дохода, прибыли или убытка, или активов всех отчетных сегментов, подлежат представлению в отчетах 

	Критерий агрегирования (объединения), который позволяет два и более сегмента объединять в один в случае сходства их долгосрочного финансового положения и экономических характеристик 
	Критерий агрегирования (объединения), который позволяет два и более сегмента объединять в один в случае сходства их долгосрочного финансового положения и экономических характеристик 

	МСФО 14 определенно требует, чтобы предприятия выделяли и хозяйственный, и географический сегменты. Хозяйственный сегмент - "отличимый составной элемент компании, занятый в производстве отдельного товара (предоставлении услуги) или группы связанных товаров или услуг, подвергающийся рискам и получающий выгоды иные, чем другие сегменты компании" (параграф 9). Географический сегмент - "отличимый составной элемент компании, занятый в производстве товаров или предоставлении услуг в конкретной экономической среде, который подвергается рискам и получает доходы, отличные от рисков и доходов тех составных элементов, которые действуют в других экономических условиях" (параграф 9). В зависимости от структуры предприятия географический сегмент может основываться либо на местоположении производственных и сервисных мощностей и других активов компании, либо на местоположении ее рынков и клиентов. Хотя МСФО 14 определенно требует, чтобы компания определяла как хозяйственные, так и географические сегменты, стандарт заявляет, что внутренняя организационная и управленческая структура компании, а также ее система внутренней финансовой отчетности совету директоров и генеральному директору обычно должны составлять основу для выявления доминирующего источника и характера рисков и норм прибыли. Таким образом, за редким исключением, компания будет представлять сегментную информацию в своих финансовых отчетах на той же основе, что во внутренних отчетах для высшего руководства" (параграф 28). Раз так, то фактические (первичные) сегменты компании, представляющей отчетность в соответствии с МСФО 14, скорее всего будут схожи с операционными сегментами компании, представляющей финансовую отчетность в соответствии с Инструкцией 131 
	Инструкция 131 использует подход управления в определении сегментов, основанных на хозяйственных сегментах. Согласно Инструкции 131 операционный сегмент - "компонент предприятия: который (а) участвует в деловых операциях, от которых он может получить доходы и нести расходы, (b) чьи операционные результаты регулярно рассматриваются советом директоров и генеральным директором компании при принятии решений относительно размещения ресурсов по сегментам и (с) для которого возможно представить дискретную финансовую информацию (параграф 10) Операционный сегмент может быть выделен (определен) на основании характеристик, схожих с определениями хозяйственного и географического сегментов, описанных в МСФО, либо может основываться на совершенно других характеристиках в зависимости от того, как в компании организована внутренняя отчетность 

	Схожие пункты, указанные к раскрытию отдельно для каждого сегмента и по МСФО 14, и по Инструкции 131, включают следующее: измерение результата деятельности сегмента (МСФО 14) или сегментные прибыль или убыток (Инструкция 131); доходы, включая долю прибыли или убытка сегмента, учтенных по методу участия, и доходы в виде процентов; активы сегмента, включая инвестиции, учтенные по методу участия, и полные расходы (себестоимость активов) на активы, приобретенные в течение периода; амортизация и существенные неденежные расходы; согласование информации сегмента со сводной информацией; дополнительные раскрытия помимо основной сегментной информации. Есть, однако, некоторые различия в содержании этих пунктов. Кроме того, каждый стандарт требует раскрытия одного или нескольких дополнительных пунктов, которые не раскрываются по другому стандарту. Такое различие требуемых раскрытий обсуждено ниже 

	МСФО 14 не требует таких раскрытий 
	Инструкция 131 требует раскрытия для каждого сегмента расхода или выгоды по налогу на прибыль и чрезвычайных и экстраординарных статей 

	МСФО 14 требует отдельного раскрытия обязательств сегмента 
	Инструкция 131 подобного не делает 

	МСФО 14 требует, чтобы предприятие сообщило об измерении "результатов сегмента", и требует, чтобы результаты сегмента были измерены, опираясь на одно и то же основание измерения (т.е. учетную политику предприятия), используемое в сводных финансовых отчетах 
	Инструкция 131 требует раскрытия "измерения прибыли или убытка". Мера прибыли или убытка сегмента, раскрытая в финансовых отчетах, мера, сообщаемая совету директоров, даже если такая мера имеет основание, отличное от основания, используемого в сводных отчетах. Согласно Инструкции 131 компании должны обеспечить объяснение основания учета сделок между отчетными сегментами и измерений в сводной отчетности, отражать характер любых изменений от предшествующих периодов и характер и эффект любых асимметричных распределений (ассигнований) сегментам 

	Доходы сегмента. МСФО 14 требует, чтобы компании представляли в отчете отдельно доходы от продаж внешним клиентам и продаж между сегментами 
	Доходы сегмента. Инструкция 131 требует представления информации о доходе сегмента, только если количество дохода включено в измерение прибыли или убытка сегмента, рассматриваемое главой совета директоров 

	Активы сегмента. МСФО 14 требует раскрытия активов сегмента. Согласно МСФО 14 активы сегмента - те активы, которые используются сегментом в его основной деятельности и которые либо непосредственно относятся к нему, либо могут быть отнесены к нему на разумной основе. Активы сегмента не включают активы налога на прибыль. МСФО 14 требует раскрытия стоимости активов, приобретенных в течение отчетного периода 
	Активы сегмента. Инструкция 131 требует раскрытия активов сегмента, которые включены в измерение активов сегмента, используемое руководителем оперативного управления. Инструкция 131 также требует раскрытия полных расходов для дополнений к долговечным активам для тех активов, которые включены в определение активов сегмента, рассматриваемое руководителем оперативного управления 

	МСФО 14 такого не делает 
	Инструкция 131 разрешает асимметричные распределения (например, распределение амортизационных расходов без распределения амортизируемых активов) 

	МСФО 14 требует раскрытия амортизационных расходов по нематериальным и материальным активам и любых других существенных неденежных расходов для каждого сегмента 
	Инструкция 131 требует подобного раскрытия, если такие пункты включены в измерение прибыли или убытка сегмента, рассматриваемых руководителем оперативного управления 

	МСФО 14 не требует раскрытия сегментом информации о движении денежных средств, но подобно МСФО 7 поощряет такое раскрытие. Если компания раскрывает в отчетности информацию о движении денежных средств, то не требуется отдельно раскрывать амортизационные расходы и другие неденежные расходы, которые включены в результаты сегмента 
	Инструкция 131 не требует и не поощряет раскрытие сегментами информации о движении денежных средств 

	Согласование. МСФО 14 требует, чтобы общий доход сегмента был выверен с доходом компании от внешних клиентов, чтобы результаты сегмента были выверены с сопоставимой мерой операционной прибыли или убытка компании, равно как и чистой прибыли или убытка, чтобы активы сегмента были выверены с активами компании и чтобы обязательства сегмента были выверены с обязательствами компании 
	Согласование. Инструкция 131 требует подобного согласования для доходов, прибыли или убытка и активов сегмента. Она также требует согласования любой другой представляемой количественной информации сегмента. Это требование включает любые пункты, которые отдельно раскрыты, потому что их количество включено в меру прибыли или убытка или в определение активов сегмента, рассматриваемые руководителем оперативного управления 

	Дополнительные раскрытия. Согласно МСФО 14 географические сегменты могут базироваться или на местоположении активов, или на местоположении клиентов. Если первичным форматом компании для представления сегментной информации являются географические сегменты, которые основываются на расположении активов, и если расположение ее клиентов отличается от расположения ее активов, тогда компания, согласно МСФО 14, также должна представлять доходы от продаж внешним клиентам для каждого географического сегмента. Если первичным форматом компании для представления сегментной информации являются географические сегменты, основанные на расположении клиентов, и если активы компании и ее клиенты располагаются в разных географических районах, тогда компания, согласно МСФО 14, также должна представлять дополнительное раскрытие, основанное на месте расположения активов, общей балансовой сумме активов сегмента и суммарных затратах, понесенных в течение периода для приобретения долгосрочных активов сегмента. Согласно МСФО 14 требуемое раскрытие для вторичных форматов представления отчетности сегмента не столь детализировано, как это требуется для первичных сегментов. Если первичным форматом компании для представления сегментной информации являются хозяйственные сегменты, то вторичный формат должен раскрывать доход от сделок с внешними клиентами, основанный на географическом местоположении клиентов, общую балансовую сумму активов сегмента и затрат, понесенных в течение периода на приобретение долгосрочных активов. Если первичным форматом компании для представления сегментной информации являются географические сегменты, то вторичный формат должен раскрывать доход от сделок с внешними клиентами, основанный на хозяйственном сегменте, общую балансовую сумму активов сегмента и затрат, понесенных в течение периода на приобретение долгосрочных активов 
	Дополнительные раскрытия. Инструкция 131 содержит условия для расширенного раскрытия информации, которые помогают минимизировать различия, возникающие в результате требований раскрытия для вторичных сегментов по МСФО 14. Независимо от формы и содержания сегментов, по которым предприятие представляет отчет, Инструкция 131 требует дополнительных раскрытий, которые отдельно не требуются МСФО 14. Такие раскрытия требуются в случаях, в которых конкретная информация не представлена как часть оперативной сегментной информации, полученной от применения менеджерского подхода, как того требует Инструкция 131. Первое раскрытие касается информации о товарах и услугах. Оно требует, чтобы компания сообщала о доходах от сделок с внешними клиентами для каждого товара и услуги или каждой группы родственных товаров и услуг, если это выполнимо на практике. Второе раскрытие требует двух типов географической информации. Во-первых, компании должны представлять информацию о доходах от внешних клиентов: (а) которые свойственны стране компании и (b) по всем зарубежным странам вместе, от которых компания получает доходы. Совокупные доходы, относящиеся к внешним клиентам, расположенным в отдельной зарубежной стране, также должны быть раскрыты отдельно, если они существенны.
Во-вторых, компании должны представлять в отчете количество долгосрочных материальных активов, которые (a) располагаются в стране постоянного местоположения компании и (b) располагаются во всех зарубежных странах, в которых компания владеет активами. Совокупные активы, расположенные в отдельной зарубежной стране, должны быть отдельно раскрыты в случае их существенности. Третье раскрытие касается информации об основных клиентах и требует, чтобы компании обеспечивали информацию о степени их уверенности в основных клиентах. "Если доходы от сделок с отдельным внешним клиентом составляют 10 и больше процентов доходов компании, компания будет раскрывать этот факт, общую сумму доходов от каждого такого клиента и идентичность доли или долей, представляющих отчет о доходах" (Инструкция 131, параграф 39). Хотя эти дополнительные раскрытия специально не требуется МСФО 14 представлять отдельно от отчетной сегментной информации, они, за исключением информации об основных клиентах, подобны раскрытиям, требуемым для первичных и вторичных сегментов в соответствии с МСФО 14, и, вероятно, уравняют многие различия раскрытий сегмента между МСФО 14 и Инструкцией 131 


Аренда

	МСФО (IAS) 17 "Аренда" 
	ГААП США 13 "Договоры аренды" 
	Российское законодательство (соответствующего ПБУ нет)

	Классификация аренды: финансовая; операционная 
	Классификация аренды: финансовая; операционная 
	Классификация аренды: краткосрочная; долгосрочная, включая лизинг 

	Учет операционной аренды: арендодатель сохраняет право собственности на сданный объект, несет все риски и выгоды 
	Учет операционной аренды: арендодатель сохраняет право собственности на сданный объект, несет все риски и выгоды 
	Учет операционной аренды: арендодатель сохраняет право собственности на сданный объект, несет все риски и выгоды 

	Учет финансовой аренды: арендованное имущество отражается на балансе арендатора 
	Учет финансовой аренды: арендованное имущество отражается на балансе арендатора 
	Учет финансовой аренды (лизинга): арендованное имущество может отражаться на балансе как арендатора, так и арендодателя 

	Особый вид аренды: продажа с обратной арендой 
	
	

	Превалирование экономической сущности над юридической формой 
	Большее значение придается юридической форме договоров аренды 
	Большее значение придается юридической форме договоров аренды 

	Стандарт не содержит количественных характеристик для признания аренды финансовой или операционной 
	Содержит количественные характеристики для признания аренды финансовой или операционной 
	Нет количественных характеристик определения финансовой аренды 

	
	ГААП рассматривает следующие вопросы, не охваченные МСФО: участие третьих лиц; арендные договоры между связанными сторонами; договоры субаренды; арендные договоры при объединении бизнеса; аренда государственного имущества; вовлечение арендатора в строительство актива 
	

	Определение даты начала договора: либо после подписания соглашения, либо после письменного согласия сторон по всем основным условиям аренды 
	Определение даты начала договора: договор должен быть обязательно составлен в письменной форме и подписан сторонами 
	Определение даты начала договора: договор должен быть обязательно составлен в письменной форме и подписан сторонами 

	Арендный договор определяется как право использовать актив, т.е. актив может быть и нематериальным 
	Арендный договор определяется как право использовать имущество, здания, оборудование 
	Арендный договор определяется как право использовать имущество 


Договоры на строительство

	МСФО (IAS) 11 "Договоры подряда" 
	ГААП США 45 "Долгосрочные контракты на строительство", Положение 81-1 "Учет договоров строительства и производства" 
	ПБУ 2/94 "Учет договоров (контрактов) на капитальное строительство"

	Виды договоров на строительство: договор с фиксированной ценой; договор "затраты плюс" 
	Виды договоров на строительство: договор с фиксированной ценой; договор "затраты плюс"; договор "цена единицы"; договор "время-материал" 
	Виды договоров на строительство: договор с твердой ценой; договор с открытой ценой 

	Не даются определения подрядчика и заказчика 
	Даются определения подрядчика и заказчика 
	Даются определения подрядчика и заказчика 

	Особенности отражения операций в учете рассматриваются применительно к контрактам, а не к объектам и субъектам, к которым они должны применяться 
	Правила учета показаны применительно к объекту учета 
	Правила учета отражены для заказчика и подрядчика, т.е. относительно субъектов учета 

	
	Вопросы, освещенные в ГААП и не рассмотренные в МСФО: счета и классификация некоторых активов и обязательств; незакрытые контракты; определение подрядчика; определение центра прибыли; определение основной учетной политики предприятия для договоров строительства; свойственные опасности; давальческий материал; регулирование стоимости на основе прошлых издержек; оцененная законченная стоимость; альтернативные методы определения дохода методом процента от завершения; раскрытие пересмотренных оценок; раскрытие задолженности по существующим контрактам
	


Приложение 2

Сравнение обязательных требований к раскрытию информации

в отчетности в соответствии с МСФО

и российскими Положениями по бухгалтерскому учету

	N МСФО
	Требования МСФО 
	N ПБУ 
	Требования ПБУ 

	1
	Информация, подлежащая представлению в бухгалтерском балансе или в примечаниях. В балансе должны раскрываться следующие статьи: основные средства; нематериальные активы; финансовые активы; инвестиции, учтенные по методу участия; запасы; торговые и другие дебиторские задолженности; денежные средства и их эквиваленты; задолженность покупателей и заказчиков; налоговые обязательства и требования; резервы; долгосрочные обязательства, включающие выплату процентов; доля меньшинства; выпущенный капитал и резервы. Каждая статья должна разбиваться на подклассы по ее характеру и суммам кредиторской и дебиторской задолженности материнской компании, дочерних компаний, ассоциированных компаний и других связанных сторон. Выделение подклассов статей баланса или примечаний должно производиться в соответствии с требованиями МСФО (например, материальные активы классифицируются в соответствии с МСФО (IAS) 16 "Основные средства"). Для каждого класса акционерного капитала должна раскрываться следующая информация: 1) количество акций, разрешенных к выпуску; 2) количество выпущенных и полностью оплаченных акций, количество выпущенных, но не оплаченных акций; 3) номинальная стоимость акций или указание на то, что они не имеют номинальной стоимости; 4) сверка количества акций в обращении в начале и в конце года; 5) права, привилегии и ограничения, связанные с определенным типом акций; 6) акции компании, принадлежащие самой компании или ее дочерним или ассоциированным компаниям; 7) акции, зарезервированные для выпуска по договорам опциона или продажи, включая условия и суммы. Также необходимо раскрыть описание характера и цели каждого резерва в рамках капитала, суммы любых непризнанных дивидендов по привилегированным кумулятивным акциям 
	4/99
	Бухгалтерский баланс должен характеризовать финансовое положение организации по состоянию на отчетную дату. В бухгалтерском балансе активы и обязательства должны представляться с подразделением в зависимости от срока обращения (погашения) на краткосрочные и долгосрочные. Активы и обязательства представляются как краткосрочные, если срок обращения (погашения) по ним не более 12 месяцев после отчетной даты или продолжительности операционного цикла, если он превышает 12 месяцев. Все остальные активы и обязательства представляются как долгосрочные.
Бухгалтерский баланс должен содержать следующие числовые показатели (с учетом изложенного в п. п. 6 и 11 настоящего Положения): нематериальные активы; основные средства; доходные вложения в материальные средства; финансовые вложения; запасы; НДС по приобретенным ценностям; дебиторская задолженность; финансовые вложения; денежные средства; добавочный, резервный капитал; нераспределенная прибыль (непокрытый убыток); долгосрочные и краткосрочные заемные средства; кредиторская задолженность; доходы будущих периодов; резервы предстоящих расходов и платежей 

	1
	Информация, подлежащая раскрытию в отчете о прибылях и убытках или в примечаниях. Линейные статьи, которые находят отражение в отчете о прибылях и убытках: 1) выручка; 2) результаты операционной деятельности; 3) затраты по финансированию; 4) доля прибылей и убытков ассоциированных компаний и совместной деятельности, учитываемых по методу участия; 5) расходы по налогу на прибыль; 6) прибыль или убыток от обычной деятельности; 7) результаты чрезвычайных обстоятельств; 8) доля меньшинства; 9) чистая прибыль или убыток за период. Компания также должна представлять анализ доходов и расходов, используя классификацию, основанную на характере доходов и расходов или их функции в рамках компании. Необходимо раскрывать сумму дивидендов на акцию, объявленных или предложенных за период, охваченный финансовой отчетностью 
	4/99
	Содержание отчета о прибылях и убытках. Отчет о прибылях и убытках должен характеризовать финансовые результаты деятельности организации за отчетный период. В отчете о прибылях и убытках доходы и расходы должны показываться с подразделением на обычные и чрезвычайные. Отчет о прибылях и убытках должен содержать следующие числовые показатели (с учетом изложенного в п. п. 6 и 11 настоящего Положения): выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей (нетто-выручка); себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг (кроме коммерческих и управленческих расходов); валовая прибыль, коммерческие расходы, управленческие расходы, прибыль/убыток от продаж, проценты к получению, проценты к уплате, доходы от участия в других организациях, прочие операционные доходы, прочие операционные расходы, внереализационные доходы, внереализационные расходы; прибыль/убыток до налогообложения, налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи, прибыль/убыток от обычной деятельности, чрезвычайные доходы, чрезвычайные расходы, чистая прибыль (нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)) 

	1
	Информация, подлежащая раскрытию в отчете об изменениях в капитале или в примечаниях к нему: 1) чистая прибыль или убыток за период; 2) каждая статья доходов и расходов, прибыли и убытков, которые согласно требованиям других МСФО признаются непосредственно в капитале, и сумма таких статей; 3) кумулятивный эффект изменений в учетной политике и корректировка фундаментальных ошибок, рассматриваемая в основном порядке учета в МСФО (IAS) 8; 4) операции капитального характера с владельцами и распределения им (владельцам); 5) сальдо накопленной прибыли или убытка на начало периода и на отчетную дату и изменения за период; 6) сверка между балансовой стоимостью каждого класса акционерного капитала, эмиссионного дохода и каждого резерва на начало и конец периода с отдельным раскрытием каждого изменения 
	4/99
	Отчет об изменениях капитала должен содержать следующие числовые показатели (с учетом изложенного в п. п. 6 и 11 настоящего Положения): 1) величина капитала на начало отчетного периода; 2) увеличение капитала - всего, в том числе: а) за счет дополнительного выпуска акций; б) за счет переоценки имущества; в) за счет прироста имущества; г) за счет реорганизации юридического лица (слияние, присоединение); д) за счет доходов, которые в соответствии с правилами бухгалтерского учета и отчетности относятся непосредственно на увеличение капитала; 3) уменьшение капитала - всего, в том числе: а) за счет уменьшения номинала акций; б) за счет уменьшения количества акций; в) за счет реорганизации юридического лица (разделение, выделение); г) за счет расходов, которые в соответствии с правилами бухгалтерского учета и отчетности относятся непосредственно в уменьшение капитала; 4) величина капитала на конец отчетного периода 

	7
	Информация, подлежащая раскрытию в отчете о движении денежных средств или в примечаниях к нему. Отчет о движении денежных средств должен представлять потоки денежных средств за период, классифицируя их по операционной, инвестиционной или финансовой деятельности. Здесь раскрывается сумма значительных остатков денежных средств и эквивалентов денежных средств, имеющихся у компании, но недоступных для использования группой. Дополнительная информация (раскрывается по усмотрению): 1) сумма неиспользованных полученных кредитов, которая может быть направлена на операционную деятельность и на погашение инвестиционных обязательств; 2) сумма денежных потоков, возникающих от операционной, инвестиционной и финансовой деятельности каждой отраженной в отчетах отрасли или географического субъекта, и пр. 
	4/99
	Отчет о движении денежных средств должен характеризовать изменения в финансовом положении организации в разрезе текущей, инвестиционной и финансовой деятельности. Отчет о движении денежных средств должен содержать следующие числовые показатели (с учетом изложенного в п. п. 6 и 11 настоящего Положения): 1) остаток денежных средств на начало отчетного периода; 2) поступило денежных средств - всего, в том числе: а) от продажи продукции, товаров, работ и услуг; б) от продажи основных средств и иного имущества; в) авансы, полученные от покупателей (заказчиков); г) бюджетные ассигнования и иное целевое финансирование; д) кредиты и займы, полученные дивиденды, проценты по финансовым вложениям; е) прочие поступления; 3) направлено денежных средств - всего, в том числе: а) на оплату товаров, работ, услуг; б) на оплату труда; в) на отчисления в государственные внебюджетные фонды; г) на выдачу авансов; д) на финансовые вложения; е) на выплату дивидендов, процентов по ценным бумагам; ж) на расчеты с бюджетом; з) на оплату процентов по полученным кредитам, займам; и) прочие выплаты, перечисления; 4) остаток денежных средств на конец отчетного периода 

	1
	Примечания к финансовой отчетности должны раскрывать: информацию об основе подготовки финансовой отчетности и конкретной учетной политике, выбранной и применяемой для существенных операций и событий; информацию, требуемую МСФО, которая не представлена где-либо еще в финансовой отчетности; информацию, которая не представлена в самой финансовой отчетности, но необходима для ее достоверного представления. Раздел учетной политики в примечаниях к финансовой отчетности должен описывать следующее: 1) основу оценки, использованную для подготовки финансовой отчетности; 2) каждый конкретный вопрос учетной политики, имеющий существенное значение для правильного понимания финансовой отчетности. Компания должна раскрывать следующие моменты, если они не раскрыты где-либо еще: постоянное местонахождение и юридический адрес, юридическую форму компании; описание характера операций и основной деятельности компании; название материнской компании и конечной материнской компании или группы; количество работников в конце периода или среднее количество работников за период 
	4/99 
	Пояснения к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках должны раскрывать (если эти данные отсутствуют в информации, сопровождающей бухгалтерский отчет): юридический адрес организации; основные виды деятельности; среднегодовую численность работающих за отчетный период или численность работающих на отчетную дату; состав (фамилии и должности) членов исполнительных и контрольных органов организации.
Организация может представлять дополнительную информацию, сопутствующую бухгалтерской отчетности, если исполнительный орган считает ее полезной для заинтересованных пользователей при принятии экономических решений. В ней раскрываются динамика важнейших экономических и финансовых показателей деятельности организации за ряд лет; планируемое развитие организации; предполагаемые капитальные и долгосрочные финансовые вложения; политика в отношении заемных средств, управления рисками; деятельность организации в области научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ; природоохранные мероприятия; иная информация 

	2
	Запасы. Финансовая отчетность должна раскрывать: 1) учетную политику относительно оценки запасов, в том числе используемый метод расчета их себестоимости; 2) балансовую стоимость запасов, учтенных по чистой стоимости реализации; 3) величину возврата любого списания, которая признается как доход в данном периоде; 4) обстоятельства или события, приведшие к возврату списания запасов; 5) балансовую стоимость запасов, заложенных в качестве обеспечения обязательств. Также финансовая отчетность должна раскрывать или себестоимость запасов, списанных на расходы в течение периода, или операционные затраты применительно к доходам, признаваемые в качестве расхода в данном периоде, классифицированные по их характеру 
	5/01 
	Учет материально-производственных запасов. Материально-производственные запасы отражаются в бухгалтерской отчетности в соответствии с их классификацией (распределением) по группам (видам) исходя из способа использования в производстве продукции, выполнении работ, оказании услуг либо для управленческих нужд организации.
На конец отчетного года материально-производственные запасы отражаются в бухгалтерском балансе по стоимости, определяемой исходя из используемых способов оценки запасов. Материально-производственные запасы, которые морально устарели, полностью или частично потеряли свое первоначальное качество либо текущая рыночная стоимость, стоимость продажи которых снизилась, отражаются в бухгалтерском балансе на конец отчетного года за вычетом резерва под снижение стоимости материальных ценностей. Резерв под снижение стоимости материальных ценностей образуется за счет финансовых результатов организации на величину разницы между текущей рыночной стоимостью и фактической себестоимостью материально-производственных запасов, если последняя выше текущей рыночной стоимости. Материально-производственные запасы, принадлежащие организации, но находящиеся в пути, либо переданные покупателю под залог, учитываются в бухгалтерском учете в оценке, предусмотренной в договоре, с последующим уточнением фактической себестоимости. В бухгалтерской отчетности подлежит раскрытию с учетом существенности как минимум следующая информация: о способах оценки материально-производственных запасов по их группам (видам); о последствиях изменений способов оценки материально-производственных запасов; о стоимости материально-производственных запасов, переданных в залог; о величине и движении резервов под снижение стоимости материальных ценностей 

	10
	Условные события и события, произошедшие после отчетной даты. В отношении условных событий раскрываются: 1) характер условного события; 2) неопределенные факторы, которые могут влиять на будущий результат; 3) расчетная оценка финансовых последствий или заявление о невозможности такой оценки 
	7/98 
	События после отчетной даты. Существенное событие после отчетной даты подлежит отражению в бухгалтерской отчетности за отчетный год независимо от положительного или отрицательного его характера для организации. Событие после отчетной даты признается существенным, если без знания о нем пользователями бухгалтерской отчетности невозможна достоверная оценка финансового состояния, движения денежных средств или результатов деятельности организации. Существенность события после отчетной даты организация определяет самостоятельно исходя из требований положений нормативных актов по бухгалтерскому учету. Последствия события после отчетной даты отражаются в бухгалтерской отчетности путем уточнения данных о соответствующих активах, обязательствах, капитале, доходах и расходах организации либо путем раскрытия соответствующей информации. При составлении бухгалтерской отчетности организация оценивает последствия события после отчетной даты в денежном выражении. Для оценки в денежном выражении последствий события после отчетной даты организация делает соответствующий расчет. Организацией должно быть обеспечено подтверждение такого расчета. Данные об активах, обязательствах, капитале, доходах и расходах организации отражаются в бухгалтерской отчетности с учетом событий после отчетной даты, подтверждающих существовавшие на отчетную дату хозяйственные условия, в которых организация вела свою деятельность, или свидетельствующих о возникших после отчетной даты хозяйственных условиях, в которых организация ведет свою деятельность, и тем самым невозможности применения допущения непрерывности деятельности предприятия к деятельности организации в целом или какой-либо существенной ее части. При этом события после отчетной даты отражаются в синтетическом и аналитическом учете заключительными оборотами отчетного периода до утверждения годовой бухгалтерской отчетности в установленном порядке. Событие после отчетной даты, свидетельствующее о возникших после отчетной даты хозяйственных условиях, в которых организация ведет свою деятельность, раскрывается в пояснениях к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках. При этом в отчетном периоде никакие записи в бухгалтерском (синтетическом и аналитическом) учете не производятся. В таком же порядке отражаются в бухгалтерской отчетности годовые дивиденды, рекомендованные или объявленные в установленном порядке по результатам работы организации за отчетный год. При наступлении события после отчетной даты в бухгалтерском учете периода, следующего за отчетным, в общем порядке делается запись, отражающая это событие. Информация, раскрываемая в пояснениях к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках в соответствии с п. 10 настоящего Положения, должна включать краткое описание характера события после отчетной даты и оценку его последствий в денежном выражении. Если возможность оценить последствия события после отчетной даты в денежном выражении отсутствует, то организация должна указать на это 

	11
	Договоры подряда. Компания должна показывать: 1) сумму дохода по договору подряда, признанного как доход в течение периода; 2) методы, используемые для определения дохода по договору подряда, признаваемого за период; 3) методы, используемые для определения стадии выполнения контрактов, находящихся в процессе выполнения. Для контрактов, находящихся в процессе выполнения на отчетную дату, компания должна раскрывать: общую сумму понесенных затрат и признанных прибылей (без признанных убытков) на отчетную дату; сумму полученных авансов; сумму удержаний 
	
	

	12
	Налог на прибыль. Основные элементы расхода по налогу должны раскрываться отдельно. Также раскрываются отдельно: 1) совокупный текущий и отложенный налог, относящийся к статьям, которые дебетуются или кредитуются на счет капитала; 2) расходы по налогу (возмещение налога), относящиеся к результатам чрезвычайных обстоятельств, признанных в течение периода; 3) объяснение зависимости между расходом по налогу (возмещением налога) и учетной прибылью в одной или и в той и в другой из следующих форм: числовая сверка между расходом по налогу (возмещением налога) и результатом умножения значения учетной прибыли на применяемую налоговую ставку, раскрывающая также метод, с помощью которого рассчитана применяемая налоговая ставка; числовая сверка между средней действующей налоговой ставкой и применяемой налоговой ставкой, раскрывающая также метод, с помощью которого рассчитана применяемая налоговая ставка; 4) объяснение изменений в применяемой налоговой ставке в сравнении с предшествующим периодом; 5) сумма вычитаемых временных разниц, непринятых налоговых убытков и неиспользованных налоговых кредитов, для которых в балансе не признается отложенное налоговое требование; 6) совокупная стоимость временных разниц, связанная с инвестициями в дочерние компании, филиалы и ассоциированные компании, для которых налоговые обязательства не были признаны; 7) в отношении каждого типа временных разниц и в отношении каждого типа непринятых налоговых убытков и неиспользованных налоговых кредитов: сумма отложенных налоговых требований и обязательств, признанных в балансе для каждого представленного периода; сумма отложенного налогового возмещения расхода по налогу, признанного в отчете о прибылях и убытках, если это отчетливо не следует из изменений в суммах, признанных в балансе; 8) в отношении прекращенной деятельности расходы по налогу, связанные с прибылью (убытком) от прекращения и прибылью (убытком) от обычной деятельности по прекращенной операции за период 
	18/02 
	Учет расчетов по налогу на прибыль. Отложенные налоговые активы и отложенные налоговые обязательства отражаются в бухгалтерском балансе соответственно в качестве внеоборотных активов и долгосрочных обязательств. Постоянные налоговые обязательства, отложенные налоговые активы, отложенные налоговые обязательства и текущий налог на прибыль (текущий налоговый убыток) отражаются в отчете о прибылях и убытках. При наличии постоянных налоговых обязательств, отложенных налоговых активов и отложенных налоговых обязательств, корректирующих показатель условного расхода (условного дохода) по налогу на прибыль, отдельно в пояснениях к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках раскрываются: условный расход (условный доход) по налогу на прибыль; постоянные и временные разницы, возникшие в отчетном периоде и повлекшие корректирование условного расхода (условного дохода) по налогу на прибыль в целях определения текущего налога на прибыль (текущего налогового убытка); постоянные и временные разницы, возникшие в прошлых отчетных периодах, но повлекшие корректирование условного расхода (условного дохода) по налогу на прибыль отчетного периода; суммы постоянного налогового обязательства, отложенного налогового актива и отложенного налогового обязательства; причины изменений применяемых налоговых ставок по сравнению с предыдущим отчетным периодом; суммы отложенного налогового актива и отложенного налогового обязательства, списанные на счет учета прибылей и убытков в связи с выбытием объекта актива (продажей, передачей на безвозмездной основе или ликвидацией) или вида обязательства 

	18
	Выручка. Компания должна раскрыть: 1) учетную политику, принятую для признания выручки, в том числе методы, используемые для определения стадии завершенности сделок, связанных с оказанием услуг; 2) сумму каждой значительной статьи выручки (в РФ значительная статья - 5% от общей суммы выручки (дохода)); 3) сумму выручки, возникающей от обмена товаров или услуг, включенных в каждую значимую статью выручки 
	9/99 
	Доходы организации. В отчетности должна отразиться такая же информация. В отчете о прибылях и убытках доходы организации за отчетный период отражаются дифференцированно. Они должны быть подразделены на выручку, операционные, внереализационные, а в случае возникновения и чрезвычайные доходы 

	16
	Основные средства. Для каждого вида основных средств в финансовой отчетности должна раскрываться информация: 1) о способах оценки балансовой стоимости; 2) об используемых методах начисления амортизации; 3) о сроках полезной службы и нормах амортизации; 4) о валовой балансовой стоимости и накопленной амортизации; 5) сверка балансовой стоимости на начало и конец периода, отражающая поступление, выбытие, увеличение или уменьшение стоимости в результате переоценки, амортизацию, чистые курсовые разницы (если использовались показатели отчетности иностранной компании) и пр. Также должны раскрываться ограничения прав собственности и стоимость основных средств, находящихся в залоге, величина основных средств в процессе строительства и сумма обязательств по приобретению основных средств. Если объект отражается по переоцененной стоимости, то необходимо указать способ переоценки активов и дату, по состоянию на которую проводилась переоценка 
	6/01 
	Учет основных средств. В бухгалтерской отчетности подлежит раскрытию с учетом существенности как минимум следующая информация: о первоначальной стоимости и сумме начисленной амортизации по основным группам основных средств на начало и конец отчетного года; о движении основных средств в течение отчетного года по основным группам (поступление, выбытие и т.п.); о способах оценки объектов основных средств, полученных по договорам, предусматривающим исполнение обязательств (оплату) неденежными средствами; об изменениях стоимости основных средств, в которой они приняты к бухгалтерскому учету (достройка, дооборудование, реконструкция, частичная ликвидация и переоценка объектов); о принятых организацией сроках полезного использования объектов основных средств (по основным группам); об объектах основных средств, стоимость которых не погашается; об объектах основных средств, предоставленных и полученных по договору аренды; о способах начисления амортизационных отчислений по отдельным группам объектов основных средств; об объектах недвижимости, принятых в эксплуатацию и фактически используемых, находящихся в процессе государственной регистрации 

	17
	Аренда. При финансовой аренде арендаторы в дополнение к требованиям МСФО 32 должны предоставлять дополнительную информацию, в том числе: 1) для каждого класса актива чистую балансовую сумму на отчетную дату; 2) условную арендную плату, признанную в доходе за период; 3) общее описание существенных условий договоров аренды и др. Арендодатели при финансовой аренде в дополнение к требованиям МСФО 32 должны предоставлять дополнительную информацию, в том числе: 1) неполученный финансовый доход; 2) негарантированную остаточную стоимость, накапливающуюся в пользу арендодателя; 3) условные арендные платежи, признанные в доходе, и др. 
	
	

	20
	Учет государственных субсидий и раскрытие информации о государственной помощи. В финансовой отчетности должна быть раскрыта следующая информация: учетная политика, принятая для правительственных субсидий, в том числе методы представления, принятые в финансовой отчетности; характер и размер правительственных субсидий, признаваемых в финансовой отчетности, а также указание других форм правительственной помощи, от которых компания получила прямую выгоду; невыполненные условия и прочие условные события, связанные с правительственной помощью, которая была признана 
	13/2000
	Учет государственной помощи. Остаток средств по счету учета средств целевого финансирования в части предоставленных организации бюджетных средств отражается в бухгалтерском балансе по статье "Доходы будущих периодов" либо обособленно в разделе "Краткосрочные обязательства". Суммы бюджетных средств, признанные в бухгалтерском учете организации согласно п. 8 настоящего Положения в качестве доходов на счете учета финансовых результатов, отражаются в составе внереализационных доходов как активы, полученные безвозмездно
Суммы бюджетных средств, признанные в бухгалтерском учете организации в прошлые годы согласно п. 8 настоящего Положения в качестве доходов, но подлежащие возврату в соответствии с п. 14 настоящего Положения, отражаются на счете учета финансовых результатов в составе внереализационных расходов в качестве убытков прошлых лет, признанных в отчетном году. В бухгалтерской отчетности организации подлежит раскрытию как минимум следующая информация в отношении государственной помощи: характер и величина бюджетных средств, признанных в бухгалтерском учете в отчетном году; назначение и величина бюджетных кредитов; характер прочих форм государственной помощи, от которых организация прямо получает экономические выгоды; не выполненные по состоянию на отчетную дату условия предоставления бюджетных средств и связанные с ними условные обязательства и условные активы 

	21 
	Влияние изменений валютных курсов. Компания должна раскрывать: 1) сумму курсовой разницы, включенную в чистую прибыль или убыток за период; 2) чистые курсовые разницы, которые классифицируются в качестве отдельного компонента капитала; 3) сумму курсовых разниц, которая включается в балансовую стоимость актива; 4) причину использования другой валюты; 5) метод для пересчета деловой репутации и корректировок справедливой стоимости, возникающих при приобретении зарубежной компании 
	3/2000
	Учет активов и обязательств, стоимость которых выражена в иностранной валюте. В бухгалтерской отчетности раскрываются: величина курсовых разниц, отнесенных на счет учета финансовых результатов организации; величина курсовых разниц, отнесенных на иные счета бухгалтерского учета; курс Центрального банка Российской Федерации, действовавший на отчетную дату составления бухгалтерской отчетности 

	23
	Затраты по займам. Финансовая отчетность должна показывать: 1) учетную политику, принятую для затрат по займам; 2) сумму затрат по займам, капитализированную в течение периода; 3) ставку капитализации, использованную для определения затрат по займам, приемлемых для капитализации 
	15/01 
	Учет займов и кредитов и затрат по их обслуживанию. В составе информации об учетной политике организации необходимо наличие как минимум следующих данных: о переводе долгосрочной задолженности в краткосрочную; о составе и порядке списания дополнительных затрат по займам; о выборе способов начисления и распределения причитающихся доходов по заемным обязательствам; о порядке учета доходов от временного вложения заемных средств. В бухгалтерской отчетности организации должна отражаться информация: о наличии и изменении величины задолженности по основным видам займов, кредитов; о величине, видах, сроках погашения выданных векселей и размещенных облигаций; о сроках погашения основных видов займов, кредитов, других заемных обязательств; о суммах затрат по займам и кредитам, включенных в операционные расходы и в стоимость инвестиционных активов; о величине средневзвешенной ставки займов и кредитов (при ее применении) 

	24
	Раскрытие информации о связанных сторонах. Ниже представлены примеры ситуаций, в которых операции между связанными сторонами могут потребовать от отчитывающейся компании соответствующего раскрытия информации в периоде, на который они оказывают воздействие: закупки и продажи товаров (готовых или незавершенных); закупки и продажи имущества и других активов; оказание или получение услуг; агентские соглашения; договоры аренды; передача исследований и разработок; лицензионные соглашения; финансы (в том числе кредиты и взносы в уставный капитал в денежной или натуральной форме); гарантии и залоги; контракты на управление. При наличии контроля информация о взаимоотношениях между связанными сторонами должна быть раскрыта независимо от того, проводились ли операции между ними. Если операции между связанными сторонами проводились, отчитывающаяся компания должна раскрывать информацию о характере взаимоотношений между связанными сторонами, так же как и о типах операций и их составляющих элементах, необходимых для понимания финансовой отчетности. К составляющим элементам операций, необходимым для понимания финансовой отчетности, обычно относятся: а) показатель объема операции либо в виде суммы, либо в соответствующем долевом выражении; б) суммы или соответствующее долевое выражение статей, подлежащих погашению; в) политика ценообразования. Раскрытие информации об операциях между членами группы в сводной финансовой отчетности необязательно, потому что сводная финансовая отчетность представляет информацию о материнской и дочерних компаниях как о единой отчитывающейся компании 
	11/2000
	Информация об аффилированных лицах. В плане раскрытия информации требования МСФО и ПБУ идентичны 

	26
	Учет и отчетность по пенсионным планам. Отчетность по пенсионному плану должна содержать следующую информацию: отчетность по изменениям в чистых активах пенсионного плана; изложение значительных элементов учетной политики; описание плана и результат воздействия любых изменений в плане в течение периода 
	
	

	27
	Консолидированная и индивидуальная финансовая отчетность. В сводной отчетности отражаются перечень дочерних компаний и их адреса, а также доля участия, принадлежащая материнской компании. Если это уместно, отражаются: а) причины, по которым дочерняя компания не включается в сводную отчетность; б) характер отношений между материнской компанией и дочерней компанией, в которой материнская компания не владеет прямо или косвенно более чем половиной акций; в) название компании, в которой материнской компании принадлежит прямо или косвенно более половины акций, но которая в силу отсутствия контроля над ней не является дочерней; г) влияние приобретения и выбытия дочерней компании на финансовое положение. В отдельной финансовой отчетности материнской компании отражается описание метода, который используется для учета дочерних компаний 
	
	

	28
	Учет инвестиций в ассоциированные компании. В отчетности раскрываются перечень и описание важных ассоциированных компаний и доля участия (или доля в общем количестве акций, имеющих право голоса, если эти две величины различны), а также методы, использованные для учета таких инвестиций. Инвестиции в ассоциированные компании, учтенные с помощью метода учета по долевому участию, должны классифицироваться как долгосрочные активы и раскрываться как отдельная статья в балансе. Доля инвестора в прибылях и убытках от таких инвестиций должна раскрываться как отдельная статья в отчете о прибылях и убытках. Доля инвестора в чрезвычайных статьях или статьях предыдущего периода также должна раскрываться отдельно 
	
	

	29
	Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции. Раскрытию подлежат: тот факт, что финансовая отчетность была пересчитана с учетом изменений в общей покупательной способности отчетной валюты; составлена ли отчетность на основе восстановительной или фактической себестоимости; название и уровень индекса цен на отчетную дату 
	
	

	31
	Финансовая отчетность об участии в совместной деятельности. Предприниматель должен раскрывать общую сумму следующих условных обязательств, если только возможность убытка не является маловероятной, отдельно от суммы других условных обязательств: а) любые условные обязательства, которые могут возникнуть у предпринимателя в связи с его долями участия в совместной деятельности, и его доля в каждом из условных обязательств, по которым он отвечает солидарно с другими предпринимателями; б) его доля условных обязательств в самой совместной деятельности, за которую он потенциально несет ответственность; в) те условные обязательства, которые возникают ввиду того, что предприниматель потенциально несет ответственность по обязательствам других предпринимателей по совместной деятельности 
	20/03 
	Информация об участии в совместной деятельности. Организация, являющаяся участником договора о совместной деятельности, в бухгалтерской отчетности раскрывает как минимум следующую информацию об участии в совместной деятельности: а) цель совместной деятельности (производство продукции, выполнение работ, оказание услуг и т.д.) и вклад в нее; б) способ извлечения экономической выгоды или дохода (совместно осуществляемые операции, совместно используемые активы, совместная деятельность); в) классификация отчетного сегмента (операционный или географический); г) стоимость активов и обязательств, относящихся к совместной деятельности; д) суммы доходов, расходов, прибыли или убытка, относящихся к совместной деятельности 

	
	Предприниматель должен показывать общую сумму следующих обязательств в отношении долей участия в совместной деятельности отдельно от других обязательств: а) любые инвестиционные обязательства предпринимателя в отношении его долей участия в совместной деятельности и его доли в инвестиционных обязательствах, которые возникли для него и других предпринимателей; б) его доля инвестиционных обязательств по совместной деятельности. Предприниматель должен предоставлять перечень и описание долей участия в значительной совместной деятельности и соотношение долей владения, имеющихся в совместно контролируемых компаниях. Предприниматель, который представляет информацию о своих долях участия в построчном формате отчетности для пропорционального сведения или метода учета по долевому участию, должен раскрывать общие суммы каждого из оборотных и внеоборотных активов, краткосрочных и долгосрочных обязательств, доходов и расходов, связанных с его долями участия в совместной деятельности 
	
	

	32
	Финансовые инструменты: раскрытие и предоставление информации. Предприятие должно описать цели, политику управления финансовыми рисками, включая политику хеджирования каждого существенного типа предполагаемых операций, для которых применяется учет хеджирования. Для каждого класса финансовых активов, финансовых обязательств и долевых инструментов, как признанных, так и не признанных в балансе, компания должна раскрывать: 1) информацию об их справедливой стоимости (если определение справедливой стоимости является невозможным, то этот факт должен найти отражение в финансовой отчетности); 2) информацию о стоимостных параметрах и характере финансовых инструментов, включая их существенные условия, которые могут влиять на величину, распределение во времени будущих потоков денежных средств; 3) учетную политику и методы, в том числе принятые критерии признания инструментов в балансе и базу их оценки; 4) информацию о наличии риска ставки процентов; 5) информацию о своей подверженности кредитному риску
Если компания учитывает финансовые активы по стоимости, превышающей их справедливую стоимость, то она должна раскрывать: балансовую стоимость или справедливую стоимость отдельных активов или групп активов; причины, по которым не была снижена балансовая стоимость. Если компания учитывает финансовый инструмент в качестве инструмента хеджирования рисков, она должна раскрывать: описание предполагаемых операций, включая период времени, до которого их предполагается осуществить; описание инструментов хеджирования; сумму любой отложенной или не признанной в отчетности прибыли или убытка и предполагаемое время признания доходов или расходов 
	
	

	33
	Прибыль на акцию. МСФО 33 требует раскрытия в бухгалтерской отчетности такой же информации, что и Методические рекомендации в России, однако раскрытие любой дополнительной информации приветствуется 
	
	Методические рекомендации по раскрытию информации о прибыли, приходящейся на одну акцию (утв. Приказом Минфина России от 21.03.2000 N 29н). В бухгалтерской отчетности акционерного общества отражаются: а) базовая прибыль (убыток) на акцию, а также величины базовой прибыли (убытка) и средневзвешенного количества обыкновенных акций, находящихся в обращении, используемых при ее расчете; б) разводненная прибыль (убыток) на акцию, а также величины скорректированных базовой прибыли (убытка) и средневзвешенного количества обыкновенных акций в обращении, используемые при ее расчете. Если акционерное общество не имеет конвертируемых ценных бумаг или договоров, то в бухгалтерской отчетности отражается только базовая прибыль (убыток) на акцию с обязательным раскрытием соответствующей информации в пояснительной записке. Если после отчетной даты состоялись сделки с обыкновенными акциями, конвертируемыми ценными бумагами и договорами, имеющие существенное значение для пользователей бухгалтерской отчетности, информация об этих сделках раскрывается в пояснительной записке. К таким сделкам относятся: значительные по объему выпуски обыкновенных акций; значительные по объему сделки по выкупу обыкновенных акций обществом; заключение обществом договора, в силу которого общество при выполнении некоторых условий обязано осуществить выпуск дополнительных обыкновенных акций; выполнение условий, необходимых для значительного по объему размещения обыкновенных акций (в случае если такое размещение было обусловлено их выполнением); прочие аналогичные операции. Подлежит дополнительному раскрытию любая существенная для пользователей бухгалтерской отчетности информация в отношении показателей базовой и разводненной прибыли (убытка) на акцию 

	36
	Обесценение активов. Для каждого класса активов или для каждого сегмента отчетности (если компания применяет МСФО 14) должны раскрываться: 1) сумма убытков от обесценения, признанная в отчете о прибылях и убытках или непосредственно на счете капитала; 2) сумма возвратов убытков от обесценения, признанная в отчете о прибылях и убытках или непосредственно на счете капитала 
	
	

	37
	Резервы, условные обязательства и условные активы. Для каждого класса резервов компания должна раскрывать: а) балансовую сумму на начало и конец периода; б) дополнительные резервы, созданные за период, включая увеличение существовавших резервов; в) использованные суммы резервов в течение периода; г) неиспользованные суммы, восстановленные в течение периода; д) увеличение в течение периода в дисконтированных суммах, возникающее в результате течения времени, и влияние любых изменений в ставках дисконта. Для каждого класса резервов компания должна раскрывать: а) краткое описание характера обязательства и расчетное время итогового выбытия экономических выгод; б) неопределенности относительно суммы или времени такого выбытия; в) сумму любых ожидаемых возмещений с указанием суммы любого актива, признанного для этого возмещения. Кроме случаев, когда возможность любого выбытия ресурсов на погашения обязательств является отдаленной, для каждого класса условных обязательств на отчетную дату компания должна раскрывать описание характера условного обязательства и, когда это целесообразно: а) оценочное значение его финансового воздействия; б) указание неопределенностей, относящихся к сумме или времени выбытия; в) возможность любого возмещения. Там, где вероятным является поступление экономических выгод, компания должна раскрывать краткое описание характера условных активов на отчетную дату и, где это целесообразно, оценочный размер их финансового воздействия 
	8/01 
	Условные факты хозяйственной деятельности. По каждому условному обязательству раскрывается следующая информация: краткое описание характера обязательства и ожидаемого срока его исполнения; краткая характеристика неопределенностей, существующих в отношении срока исполнения и величины обязательства. Для каждого резерва, образованного в связи с последствиями условного факта, дополнительно раскрывается следующая информация: сумма резерва на начало и конец отчетного периода; сумма резерва, списанная в отчетном периоде в связи с признанием организацией обязательства, ранее признанного условным, в соответствии с п. 11 настоящего Положения; неиспользованная (излишне начисленная) сумма резерва, отнесенная в отчетном периоде на внереализационные доходы организации. Информация об условных фактах и резервах, образованных в связи с последствиями условного факта, может раскрываться по группам однородных условных обязательств или резервов, образованных в связи с однородными условными фактами хозяйственной деятельности, например, в связи с выданными гарантийными обязательствами организации, судебными разбирательствами и т.п. Информация о наличии и величине выданных организацией гарантий, обязательствах, вытекающих из учтенных (дисконтированных) организацией векселей, и других аналогичных обязательствах, принятых на себя организацией, как правило, раскрывается в пояснительной записке к бухгалтерской отчетности организации за отчетный период независимо от степени вероятности возникновения последствий таких фактов хозяйственной деятельности. Информация об условных активах раскрывается в пояснительной записке к бухгалтерской отчетности организации за отчетный период в том случае, если существует высокая или очень высокая вероятность того, что организация их получит. При этом в бухгалтерском балансе за отчетный период условные активы не отражаются, а в синтетическом и аналитическом учете отчетного периода не производятся никакие учетные записи. Информация об условных активах, раскрываемая в пояснительной записке к бухгалтерской отчетности организации, не должна содержать указания на степень вероятности или величину оценки условного актива. При фактическом получении актива, признанного условным в бухгалтерской отчетности за отчетный период, в бухгалтерском учете периода, следующего за отчетным, в котором фактически получен актив, в общем порядке делается запись, отражающая получение этого актива. В исключительных случаях, когда раскрытие информации о последствиях условных фактов в объеме, предусмотренном настоящим Положением, наносит или может нанести ущерб организации в ходе урегулирования последствий соответствующего условного факта, организация может не раскрывать информацию в полном объеме. Организация должна указать в пояснительной записке лишь общий характер условного факта и причину, по которой более подробная информация не раскрывается 

	38
	Нематериальные активы. В финансовой отчетности для каждого класса нематериальных активов должна раскрываться следующая информация с проведением разграничения между внутренне созданными нематериальными активами и другими нематериальными активами: а) неопределенный или ограниченный срок полезного использования, продолжительность и норма амортизации; б) применяемые методы амортизации; в) валовая балансовая сумма и любая накопленная амортизация на начало и конец периода; г) строка статьи (статей) отчета о прибылях и убытках, в которую включена любая амортизация нематериальных активов; д) сверка балансовой величины на начало и конец периода. Финансовая отчетность также должна раскрывать: а) текущую стоимость нематериальных активов с неопределенным сроком полезного использования и обоснования такого срока. В обосновании организация должна указать ключевой фактор, повлиявший на признание срока неопределенным; б) описание, балансовую величину и остающийся период амортизации любого нематериального актива, являющегося существенным для финансовой отчетности организации в целом; в) первоначальную справедливую стоимость, балансовую величину и порядок учета для нематериальных активов, приобретенных путем правительственной субсидии и первоначально признанных по справедливой стоимости; г) величину контрактных обязательств по приобретению нематериальных активов 
	14/2000 17/02 
	Согласно ПБУ 14/2000 в бухгалтерской отчетности отражаются первоначальная стоимость и сумма начисленной амортизации по видам нематериальных активов на начало и конец отчетного года, стоимость списания и прироста, иные случаи движения нематериальных активов. По ПБУ 17/02 в бухгалтерской отчетности организации должна отражаться информация: а) о сумме расходов, отнесенных в отчетном периоде на расходы по обычным видам деятельности и на внереализационные расходы по видам работ; б) о сумме расходов по научно-исследовательским, опытно-конструкторским и технологическим работам, не списанным на расходы по обычным видам деятельности и (или) на внереализационные расходы; в) о сумме расходов по незаконченным научно-исследовательским, опытно-конструкторским и технологическим работам. В случае существенности информация о расходах по научно-исследовательским, опытно-конструкторским и технологическим работам отражается в бухгалтерском балансе по самостоятельной группе статей актива (раздел "Внеоборотные активы") 

	
	Если нематериальные активы учитываются по переоцененным величинам, то должна раскрываться следующая информация: а) дата проведения переоценки, балансовая величина по каждому классу нематериальных активов; б) величина дооценки, которая относится к нематериальным активам в начале и конце периода, с указанием изменений в ходе периода и любых ограничений на распределение остатка акционерам; в) методы и важные предположения, относящиеся к определению справедливой стоимости активов. Финансовая отчетность должна раскрывать сводную сумму затрат на исследования и разработки, признанные как расход в течение периода 
	
	

	39
	Финансовые инструменты: признание и оценка. Требования к раскрытию информации в МСФО 39 те же, что и в МСФО 32. Но согласно МСФО 39 эти требования не применяются к финансовым активам и финансовым обязательствам, которые отражаются по справедливой стоимости. В этом случае необходимо раскрыть методы и значительные допущения, применяемые при оценке справедливой стоимости финансовых активов и финансовых обязательств, прибыли и убытки от изменений в справедливой стоимости. Также необходимо раскрыть характер и размеры соглашении о секьюритизации или договоров РЕПО (если они имеют место) 
	19/02 
	Учет финансовых вложений. В бухгалтерской отчетности финансовые вложения должны представляться с подразделением в зависимости от срока обращения (погашения) на краткосрочные и долгосрочные. В бухгалтерской отчетности подлежит раскрытию с учетом требования существенности как минимум следующая информация: способы оценки финансовых вложении при их выбытии по группам (видам); последствия изменений способов оценки финансовых вложений при их выбытии; стоимость финансовых вложений, по которым можно определить текущую рыночную стоимость, и финансовых вложений, по которым текущая рыночная стоимость не определяется; разница между текущей рыночной стоимостью на отчетную дату и предыдущей оценкой финансовых вложений, по которым определялась текущая рыночная стоимость; по долговым ценным бумагам, по которым не определялась текущая рыночная стоимость, показывается разница между первоначальной стоимостью и номинальной стоимостью в течение срока их обращения, начисляемая в соответствии с порядком, установленным п. 22 настоящего Положения; стоимость и виды ценных бумаг и иных финансовых вложений, обремененных залогом; стоимость и виды выбывших ценных бумаг и иных финансовых вложений, переданных другим организациям или лицам (кроме продажи); данные о резерве под обесценение финансовых вложений с указанием вида финансовых вложений, величины резерва, созданного в отчетном году, величины резерва, признанного операционным доходом отчетного периода; сумм резерва, использованных в отчетном году; по долговым ценным бумагам и предоставленным займам - данные об их оценке по дисконтированной стоимости, о величине их дисконтированной стоимости, о примененных способах дисконтирования (раскрываются в пояснениях к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках) 


Приложение 3

Фондовые биржи США

	
	Публичная котировка 
	Частная котировка

	
	Депозитарная расписка первого уровня 
	Депозитарная расписка второго уровня 
	Депозитарная расписка третьего уровня 
	Частное размещение депозитарных расписок согласно Правилам 114А 

	1 
	2 
	3 
	4 
	5 

	Описание 
	Эмиссия депозитарных расписок, которые не котируются на фондовой бирже, прирост капитала невозможен 
	Эмиссия котируемых депозитарных расписок, прирост капитала невозможен 
	Эмиссия котируемых депозитарных расписок, прирост капитала возможен 
	Частное размещение через Институт профессиональных покупателей, прирост капитала возможен 

	Рынок размещения 
	После 01.04.1998 стали котироваться на внебиржевом рынке ценных бумаг "Розовые листки" 
	Котируется на Нью-йоркской, Американской фондовых биржах и на Автоматизированных котировках Национальной ассоциации дилеров по ценным бумагам или внебиржевой доске объявлений 
	Котируется на Нью-йоркской, Американской фондовых биржах и на Автоматизированных котировках Национальной ассоциации дилеров по ценным бумагам или внебиржевой доске объявлений 
	

	Регистрационные требования 
	Закон о ценных бумагах: форма F-6; Закон о торговле ценными бумагами: освобождение согласно правилу 12g3-2(b) 
	Закон о ценных бумагах: форма F-6; Закон о торговле ценными бумагами: форма F-20 
	Закон о ценных бумагах: форма F-6; Новые акции: форма F-1; Закон о торговле ценными бумагами: форма F-20 
	Закон о торговле ценными бумагами: освобождение согласно положению S или разд. 4 (2) данного Закона и положению D; Закон о ценных бумагах: возможно освобождение согласно правилу 12g3-2(b) 

	Требования согласно бухгалтерским стандартам 
	Представление финансовой отчетности согласно национальным стандартам 
	Приведение учета операций в соответствие со ст. ст. 17 или 18; форма 6-К 
	Приведение учета операций в соответствие со ст. 18; в частных случаях ст. 17 позволяет использовать форму 6-К 
	Представление финансовых деклараций согласно национальным стандартам 

	Санкции 
	Согласно § 17 (а) Закона о ценных бумагах и § 10 (а) Закона о торговле ценными бумагами, а также Правилу 10b-5 Комиссии по ценным бумагам и биржам последняя принудительно взыскивает платежи в случаях мошенничества, т.е. за дачу ложной информации и умышленное искажение данных 
	Согласно § 11 Закона о ценных бумагах относительно регистрации операций и в целом согласно § 17 (а) того же Закона, а также согласно Закону о торговле ценными бумагами вместе с правилом 10b-5 Комиссии по ценным бумагам и биржам последняя принудительно взыскивает платежи в случаях мошенничества, т.е. за дачу ложной информации и умышленное искажение данных 
	Согласно § 11 Закона о ценных бумагах относительно регистрации операций и в целом согласно § 17 (а) того же Закона, а также согласно Закону о торговле ценными бумагами вместе с Правилом 10b-5 Комиссии по ценным бумагам и биржам последняя принудительно взыскивает платежи в случаях мошенничества, т.е. за дачу ложной информации и умышленное искажение данных 
	Согласно § 17 (а) Закона о ценных бумагах и § 10 (а) Закона о торговле ценными бумагами, а также Правилу 10b-5 Комиссии по ценным бумагам и биржам последняя принудительно взыскивает платежи в случаях мошенничества, т.е. за дачу ложной информации и умышленное искажение данных 

	Стоимость получения биржевой котировки 
	В зависимости от фондовой биржи: Нью-йоркская фондовая биржа: стартовый минимум - 100 000 долл.; годовой максимум - 500 000 долл.; Американская фондовая биржа: стартовый максимум - 25 000 долл.; годовой максимум - 14 500 долл.; Автоматизированные котировки Национальной ассоциации дилеров по ценным бумагам: стартовый максимум - 10 000 - 50 000 долл.; годовой максимум - 6000 - 8000 долл. 

	Ожидаемая стоимость котировок 
	200 000 долл. 
	Более 8 млн долл. 
	200 000 долл. 


Приложение 4

Лондонская фондовая биржа

	
	Публичная котировка 
	Публичная котировка 

	
	Депозитарная расписка 
	Национальные акции 

	Описание 
	Эмиссия котируемых депозитарных расписок, прирост капитала возможен 
	Котировка национальных акций осуществляется в фунтах стерлингов без замещения на депозитарные расписки; возможны прирост капитала, котировка новых акций 

	Рынок размещения 
	Международная электронная система информации о ценах 

	Регистрационные требования 
	Положения котировок фондовой биржи: регистрация проспектов
	Положения котировок фондовой биржи: регистрация проспектов

	Требования согласно бухгалтерским стандартам
	Достаточно представления финансовой отчетности согласно национальным стандартам; отчетность по финансовым результатам деятельности на конец периода необязательна; перевод осуществляется на английский язык 
	Если стандарты фондовой биржи предполагают защиту инвесторов, то достаточно представления финансовых деклараций согласно национальным требованиям. В противном случае используются общепринятые принципы и правила бухгалтерского учета Великобритании, США или МСФО. Перевод осуществляется на английский язык 

	Санкции 
	Лондонская фондовая биржа извещает об искажении данных и исправлениях на счетах Комиссию по надзору за финансовой отчетностью на рынке 

	Стоимость получения биржевой котировки 
	Проверка документов 2500 фт. ст.; оплата заявления 200 фт. ст. Взвешенная стоимость биржевой котировки 7000 фт. ст.
	Максимум 44 980 фт. ст. 

	Ожидаемая стоимость котировок 
	Свыше 420 000 фт. ст. 
	


Приложение 5

Токийская фондовая биржа

	
	Общественный листинг 
	Общественный листинг 

	
	Депозитарная расписка 
	Национальные акции 

	Описание 
	Вторичное размещение, депозитарные расписки. 
Вероятно увеличение капитала 
	Размещение национальных акций, выраженных в иенах, за исключением депозитарных расписок. Вероятно увеличение капитала. Первичное размещение новых акций 

	Место торговли 
	Секция иностранных ценных бумаг Токийской фондовой биржи 

	Требования по отчетности 
	Достаточно представления финансовой отчетности и приложения к ней "Отчет по ценным бумагам" 

	Требования по отчетности 
	Достаточно представления финансовой отчетности согласно национальным стандартам, переведенной на японский язык 

	Санкции 
	Отказ в листинге в случае представления ложной финансовой отчетности или промежуточной отчетности 

	Пошлины 
	Сбор на экспертизу 1 млн иен, фиксированный сбор 2,5 млн иен, максимально возможный сбор на определенное число акций 13,5 млн иен плюс прочие расходы, связанные с листингом 

	Полные расходы на листинг 
	13,2 млн иен - 67 млн иен 


Приложение 6

Франкфуртская фондовая биржа

	
	Публичное размещение ценных бумаг Национальные акции 

	Описание 
	Размещение национальных ценных бумаг, имеющих основу, депозитарные расписки, возможно увеличение капитала

	Место торговли 
	Официальная биржа 
	Контролируемая биржа 
	Свободная биржа 
	Новая биржа 

	Требования по регистрации 
	Регистрация проспекта размещения и проспекта Комиссии по листингу согласно соответствующим правилам Закона о бирже и Положения о признании ценных бумаг
	Регистрация проспекта предложения и корпоративной отчетности с визой Комиссии по листингу согласно соответствующим правилам Закона о бирже, Положения о признании ценных бумаг и правил и норм фондовой биржи
	Заявление на размещение ценных бумаг согласно п. 1 Директивы о Свободной Бирже, утвержденной Институтом Кредита Германии 
	Заявление на размещение ценных бумаг согласно п. 1 Директивы о Свободной Бирже, утвержденной Институтом Кредита Германии 

	Требования по отчетности 
	Достаточно представления финансовой отчетности согласно национальным правилам, если страна объединения входит в ОЭСР. Необходим перевод на немецкий язык 
	Отсутствие требований 
	Представление финансовой (консолидированной) отчетности согласно МСФО или ГААП США, возможно согласование, обязательны квартальная финансовая отчетность, немецкий и английский переводы

	Санкции 
	Юридическая ответственность за размещение проспекта 
	Отсутствие санкций 
	Частный контракт, юридическая ответственность за размещение проспекта и корпоративной отчетности согласно п. п. 45, 77 Закона о бирже и п. 13 Закона о проекте размещения проспекта

	Полные расходы на листинг 
	От 50 000 ДМ до 100 000 ДМ 
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